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RESUMEN

El presente proyecto investigativo denominado “Estudio de variacion de precio en las
asociaciones de productores de banano del canton La Mana provincia de Cotopaxi, afio 20217
basado en el mercado ecuatoriano y en el mercado internacional, tomando como referencia los
afio 2020-2021, con el fin de conocer el comportamiento de la variacion de precio del banano
ya que es unos de los productos ecuatorianos que mayor ingreso genera no solo a los
productores y exportadores sino también para las familias ecuatorianas al generar fuentes de
trabajos y sustento econdmico familiar. Para la realizacion del mismo se llevé a cabo un breve
analisis de las definiciones y contextualizacion del objeto del estudio, donde se abordan temas
de mayor interés en relacion a la situacion del sector bananero. Ademas, se propuso los
objetivos que desea alcanzar con esta investigacion y se mencionan hechos relevantes de interés
sobre la produccion y exportacion de banano. A través de esta investigacion se determiné el
proceso metodoldgico a utilizar, asi como también la recoleccién de la informacién, célculo de
muestra, la aplicacion de la encuesta a los productores bananeros y una entrevista realizada a
los representantes legales de las asociaciones.

Palabra Clave: Banano, precio, variacion, oferta, demanda, exportacion, estudio, asociacion.
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ABSTRACT

This research project denominated "Study of price variation in the associations of banana
producers of La Mané canton in the province of Cotopaxi, during the year 2021" is based on
the Ecuadorian and international market, taking as a reference the years 2020-2021, in order to
know the behavior of the price variation of bananas since it is one of the Ecuadorian products
that generates work sources and family economic sustenance. For the effectuation of this study,
it was necessary to execute a brief analysis of the definitions and contextualization addressed
to the study object by taking into account topics of greater interest related to the situation, and
relevant facts of interest that were mentioned with regard to the production and banana export.
Through this research, the methodological process employed was determined as well as the data
collection, sample calculation, surveys’ application to banana producers, and an interview with

the legal representatives of the associations.

Keyword: Banana, price, variation, supply, demand, export, study, association.

viii



INDICE GENERAL
N° Contenido

PORTADA ...,
DECLACION DE AUTORIA. ...,
AVAL DEL TUTOR DE PROYECTO DE INVESTIGACION ............ocovunne.
APROVACION DEL TRIBUNAL DE TITULACION...........cooevveeiann...
AGRADECIMIENTO. ...,
DEDICATORIA. ... e,
RESUMEN ... ottt e,
ABSTRAC . ... oo
INDICE GENERAL.......iiiiii e
INDICE DE TABLAS. ...,
INDICEDE FIGURAS. ...,
1. INFORMACION GENERAL.......ciomiiii e,
2. DESCRIPCION DEL PROYECTO......ouiiiiiiiiiiee e,
3. JUSTIFICACION ..o,
4. BENEFICIARIOS. .. .o,
5. PROBLEMAS DE LA INVESTIGACION ........cooiiiiiiiiiiiii e,
5.1. FORMULACION DEL PROBLEMA ... ...oomiiiiiii i,
B. OBIETIVOS. ..o,
6.1. ObJetiVOo GENEral.........ovirii i
6.2. Objetivos ESPECIfiCOS. ... ...,

7. ACTIVIDADES Y SISTEMAS DE TAREAS EN RELACION A LOS

OBUIETIVOS . e e
8. FUNDAMENTACION CIENTIFICA Y TECNICA............oooiiiiiiiiiinnninnnns
8.1.0rigen Y VOIUCION ...t e e
8.2. FUNDAMENTACION TEORICO.........ooiiiiiieieiiiiiiee e,
8.2.1. BANANO ..ot
8.2.1.1. Importancia econdmica del sector ecuatoriano..................ccccvivienivereeriennn,
8.2.2. El banano ecuatoriano entorno a las negociaciones. ..........c.cccocvvrieninnne.
B.2.3. PrBCIO .ttt —————————
8.2.4. Preciodel banan0...........ccoeiiiiiii s

8.2.5. Precio minimo de SUStENtACION ......ovvr e e e

iX

Péag.

Vi
vii

viii

Xiii

10
10
11
11
12
12
13
14
14



8.2.6. VariaCion del PreCio.........c.vviriniiii i

8.2.6.1. Factores extern0s del PreCio. ... ..o.vvviiii i e e

8.2.6.2. Métodos de fijacion del precCio............cooiiiiiiiiiiii e,

B.2.7. IMEICAUOD. .. .ttt e ——
8.2.7.1. Estructura de Mercado..........oouvuiniiiieiii e
8.2.8. Demanda de Mercado...........ccouvuiniieitiniitetere e e
8.2.8.1. Leyde Demanda..........c.oiiriiiii i ————
8.2.8.2. Lacurvade lademanda............coveriniiiiii
8.2.8.3. Variacion en la cantidad demandada...............c.cooeiiiiiiiii s
B.2.9. O Ia et
8.2.9.1. Elasticidad de la Oferta............coeiiiiiiii e
8.2.9.2. Determinantesde la Oferta ..........cooovviiiiiii
8.2.9.3. Desplazamiento de laoferta ..o,
8.2.9.4. Factores que afectan alaoferta..............ooooiiiiiiiiiii i,
8.2.10. ComercializaCiOn ...........ouiuiiiii e
8.2.10.1. Comercializacién de productores agricolas ..................o.cveviiieenenn,
8.2.10.2. Comercializacion del banano.............c.coviviiiiiiiiiiii e,
8.2.10.3. Cadena de comercializacion del banano....................cooiveinee,
8.2.10.4. tipos de canales de comercializaCion ....................coociviiiviesie s e,
8.2.11.  EXPOIACION. .....uinit it e e e s
8.2.11.1. FOrmas de EXPOItar.........c.ouiriniiit i et e
8.2.11.2. Ventajas de la eXportacion .............ccooiiiiiiiiiiiii e
8.2.11.3. Exportacion de banano en el Ecuador...................cooiiiiiiiiineenn,
8.2.12. DBSEINOS. ettt ettt e
8.2.13. Empresas eXportadoras .........c.ooviiriiiiiiii e
8.2.13.1. EMPIESAS. .. —————
8.2.14.  ASOCIACION ....vtititit et e e e e
8.2.14.1. Factores que intervienen al momento de fijar el precio dentro de las
{00l T Tod ] T PRSPPI
8.2.14.2. TIPOS 08 @SOCIACIONES. .. .\ ettt ettt e e aeanen
8.2.14.3. Procedimientos de las asociaciones exportadoras de banano en el
BECURAON ...ttt
9. PREGUNTAS CIENTIFICAS. ..ot

16
16
17
19
19
20
20
21
21
22
22
23
23
24
24
25
25
26
27
28
28
29
29
30
30
31
31
32

32
33

34



10. METODOLOGIA DE LA INVESTIGACION .. .o e,
10.1. Tipos de MetodolOogias .. .....c.ouiuiiriniiit e
10.1.1. MELOAO ABAUCTIVO ...

10.1.2. Método Analitico SINTELICO ....vneeee e e,

10.2. Tipos de INVEStIgaCION ...........oiiriii i

10.2.1. Investigacion Bibliografica ...,

10.2.2. Investigacion de Campo..........oviiiiiii e

10.2.3. INVestigacion desCriptiva...........coooviiiii i
10.3. Técnicas de iNVEStIgaCiON ..........c.oviiiiiriiiit e
10.3.1. ENCUCSIA ...\ ———
10.3.2. ENErEVISTA ..t —————
10.3.3. M0 ..t e —————

10.3.4. PODIACION O MUBSIIA ... vttt e e et e e e e e e e e e e e e e e e e e e eeeeeeeeens

10.3.4.1. Tamafo de MUESEIA. ....coe oo,
10.3.4.2. FOrmula de 1a MUESEIA. ... ..ottt
10.3.4.3. INSErUMENtOS ULTHTIZAAOS. ... ...

10.3.4.4. Distribucidn de la muestra en consideracion a utilizar.............ccoeeeu....

10.5. Validacion del iINStrUMENTO ...oonnneee e

11. ANALISIS Y DISCUSION DE LOS RESULTADOS .........cvoveiiieaeeiinnnns

11.1. ReSUItad0S de 18S ENTIEVISTAS. .. ... eeeeeeeee et e e e e e

11.1.1. Analisis de las entrevistas realizadas. .......ooeeeeeieeee e,

11.2.1 Resultados de 1aS ENCUBSTAS. ........ooeeeeeeeeeeeeeeeeeee e,

11.1.2. Analisis de los resultados de 1a encuesta. ..........oeeeeneeeei e

11.2. Desarrollo del Proyecto.........c.vuieiiiirii e
112,08 THHUIO. e

11.2.2. Datos Informativos de 1as ASOCIACIONES. ....ooeeeeeeee e e

11.2.3. Referenciamiento HistOrico de 1aS asoCiaCiones. ......uuuunnnnnnnneeeiieieeeeeeeneens

11.3. OBIETIVOS ..o e

11.3.1. Objetivo General. ... ..o ——

11.3.2. ODbjetivos ESPECITICOS .. ...vintieii i
11.4. AnNalisis del ProyectO.......coviiiniiii s

11.5. Analisis de la variacion de precios dentro de las asociaciones..............ccceecveniee

11.5.1. Andlisis comparativo de las variaciones de precio dentro de las asociaciones..

Xi

35
35
35
36
36
36
36
37
37
37
37
38
38
39
39
40
40
41
42
42
51
52
63
64
64
64
65
66
66
66
66
73
75



11.6.
11.7.
11.8.

12.
13.

13.1.
13.2.

14.

14.1.

15.

15.1.
15.2.

16.

Precio real de cajas de Danano.............cooeeiiiiiiiii 78

Precio @SPECUIALIVO. ........coiiiiieieiee e 78
ANalisis de resultados ..........oooiiniii 79
IMPACTOS DE LA INVESTIGACION. ...ttt 85
CONCLUSIONES Y RECOMENDACIONES..........oiiiiiieeeee e, 86
CONCIUSIONES. .. .. e, 86
RECOMENAACIONES. ...\ttt 87
PRESUPUESTO ..ottt e, 88
CRONOGRAMAL ..ottt sttt ae st be b nenaans 89
BIBLIOGRAFIA. ... it 90
INFOrMES de TIDF0S.......iivieieie et 90
Informes de SitioS WeD. ... 92
ANEXOS . . s 94

xii



N°  Contenido

INDICE DE TABLAS

Tabla 1. Beneficiarios directos de la investigacion............c.ccoeorerereiinencinenceee,

Tabla 2. Beneficiarios indirectos de la investigacion............ccccoeveereneincneieicieiee s

Tabla 3. Actividades y sistema de tareas en relacion a 10s objetivos.............cc.ccceveennee.

Tabla 4. Precios de sustentacion minimo de banano............ooeeevv oo

Tabla 5. Estructura del mercado
Tabla 6. Poblacion y muestra

Tabla 7. Distribucion de la muestra en consideracion a utilizar...........cccooeevveeveeciennn...
Tabla 8. Alfa de Cronbach.........

Tabla 9. Reformas gubernamentales del precio del banano............c.ccoceveviiiiiiicienn,

Tabla 10.
Tabla 11.
Tabla 12.
Tabla 13.
Tabla 14.
Tabla 15.
Tabla 16.
Tabla 17.
Tabla 18.
Tabla 19.
Tabla 20.
Tabla 21.
Tabla 22.
Tabla 23.
Tabla 24.
Tabla 25.
Tabla 26.
Tabla 27.
Tabla 28.
Tabla 29.
Tabla 30.
Tabla 31.

Reglamento para el CAICUIO d& PreCio.........cooviiririeiiiieisece e

Acuerdo comercial FIrmMado.......ooocceeeeeee et

Efecto de 12 CriSiS BCONOMICA. .......ov i

(0701 (1Sl [T | ] o013 SR

Reduccidn de ventas...

Contrato de venta del DANAN0..........ooo et

Respeto al precio oficial..........cccoiiiiiiciice e

La baja produccion y su influencia en el precio.........ccocevevereieseeiesesiennnnn,

Factor climatico y su efecto en el precio..........ccocevvereneincencinicee

Influencia de la sobreproduccion en el preCio..........ccovevveeeieeveeciecie s,

Datos informativos.....

Precio oficial faCturado.........ooovvveie e

Precio facturado en el

MErcado EXtranero........cccoverererereeieeesee e

Cajas exportadas por asociacion del afio 2020- 2021..........c..ccccceeevecvrenene,

Exportacion de banano acumulada en las asociaciones 2020 -2021...........

Cajas producidas en las asociaciones durante el periodo 2020- 2021.........

Cajas producidas acumulada en las asociaciones del afio 2020-2021.........

Variacion de los precios a los productores bananeros del canton...............

Ingresos facturados por los precios reales 2020-2021.............cccccvveeveennnne,

Ingresos con el precio
Ingresos segun precio
Precio real 2020-2021

FOB fijado a exportadores 2020-2021....................
FOB facturada 2020-2021..........cccccoevvveveeeieienn,

Pag.

15
19
39
41
42
52
53
54
55
56
57
58
59
60
61
62
64
67
67
68
69
70
71
72
75
76
77
78



Tabla 32.
Tabla 33.
Tabla 34.
Tabla 35.
Tabla 36.
Tabla 37.
Tabla 38.
Tabla 39.

Precio especulativo 2020-2021..........ccooueieieninenenieeeee e

Produccion de cajas de banano seglin temporada...........c.ccoeeveereiieeneninn

Precio de contrato...............

Precio de contrato segun temporada..........cccoveveereeiieseene s see e

Produccidon de banano segu

n temporada Climatica..........cccceovreniinincrenns

Ponderacion del banano segun temporada climatica............ccoceeevevirinnnne,

Presupuesto..........ccccevvvvennne

Cronograma de actividades

Xiv

79
80
81
82
83
84
88
89



XV



INDICE DE FIGURAS

N°  Contenido Pag.
Figura 1. ComercialiZaCion..........c.ouiuintiniitiit ettt et e eenane 26
Figura 2. Canales de distribucion del banano..................cooviiiiiiiiiiiiiinnn. 28
Figura 3. Reformas gubernamentales del precio de banano........................cccee.. 52
Figura 4. Reglamentos para el calculo de precio............coooviiiiiiiiiiiiiii, 53
Figura 5. Acuerdo comercial firmado..............ooooiiiiiiiiii i o4
Figura 6. Efecto de la crisis €CONOMICA. ... ....ouiiuiiiiii i, 55
Figura 7. Costos 10IStICOS .. .euuiuiiniitiit it 56
Figura 8. ReducCion de ventas...........c.o.ouiniiiriiit e 57
Figura 9. Contrato de venta del banano.................coooiiiiiiiiiiiiiiiiiees 58
Figura 10. Respeto del Precio ....oo.eoeiieiiniii e 59
Figura 11. La baja produccion y su influencia en el precio................ooovveinnnene. 60
Figura 12. Factor CIIMALICO ........viuitit ittt e 61
Figura 13. Influencia de la sobre produccion en el precio............ccoovvvviiniinnnn. 62
Figura 14. Proceso de fijacion del precio..........oooviviiiiiiiiiiiiiiiiiiiiei, 79

XVi



1. INFORMACION GENERAL

Titulo del proyecto

“Estudio de variacion de precio en las asociaciones de productores de banano del canton La

Mana provincia de Cotopaxi, afio 2021.”.

Fecha de inicio: Octubre 2021

Fecha de finalizacion: Agosto 2022

Lugar de ejecucion: canton La Mana, provincia de Cotopaxi
Facultad que auspicia: Facultad de Ciencias Administrativas
Carrera que auspicia: Licenciatura en Administracion de Empresas

Proyecto de investigacion vinculado: La investigacion del proyecto esta

vinculada y aporta al macro proyecto de la
Carrera de Licenciatura en Administracion
de Empresa.

Equipo de Trabajo: Ing. Mauricio Rubén Franco Coello Mgtr.
Srta. Masapanta Herrera Alexandra Elizabeth
Sra. Toaquiza Sigcha Edith Veronica

Area de conocimiento: “Educacion comercial y administracion”

Linea de investigacion: Administracion y economia para el desarrollo

humano y social.

Sub lineas de investigacion de la Carrera: Estrategias, administrativas, productividad y

emprendimiento.



2. DESCRIPCION DEL PROYECTO

En la actualidad el banano es la principal exportacion agricola del Ecuador él cual ha tenido y
tiene un peso importante en el desarrollo del pais desde el punto de vista economico y social.
En la parte econdmica porque atribuye en la formacion del Producto Interno Bruto (PIB) y en

lo social por las fuentes de empleo que genera este sector agricola.

El principal problema que hoy en dia se ha visto rodeado las empresas exportadoras,
asociaciones y productores bananeros, es debido a la existencia de una variacién de precios de
cajas de banano dentro de las asociaciones lo que ha generado pérdida a los socios productores,
debido a que las empresas exportadoras asumen varios gastos al momento de exportar como
son los costos de transportes, navieras, gastos administrativos, costos por documentacion y
estos gastos son retribuidos por los productores. Una de las situaciones que también sufren las
consecuencias es cuando la demanda del banano cae, la oferta es mas alta y cuando la oferta
cae la demanda sube esto es por motivos del clima, que afectado a la produccién agricola y

como resultado una disminucién de ventas.

En base al problema mencionado se realizé un estudio para conocer la situacion actual de la
variacion del precio de banano en las asociaciones productores del cantén La Mana, misma
que tuvo que ver con la disminucion de exportaciones debido a la falta de la demanda
internacional, la tasa de la variacion de las exportaciones, la inestabilidad politica, factores
climaticos son principales componentes de la variacion de precio que ha generado un

descrecimiento total de las asociaciones exportadoras del cantdn.

Como resultado de la investigacion, es dejar descubierto la gran brecha que hay entre los precios
real del mercado internacional y como afecta esto al exportador pequefios, en este caso a los

productores bananeros.
3. JUSTIFICACION

La economia ecuatoriana durante la tltima década se ha desarrollado a base de las exportaciones
de banano por lo que cumple un papel fundamental dentro del estudio investigativo de la
variacion de precios en las asociaciones productoras de banano del canton la Mana, el factor
principal es la relacion que hatenido el precio de las cajas de banano estipulados por Ministerio

de Agricultura y Ganaderia (MAG), ya que es evidente desde su inicio la actividad agricola



bananera no ha contado con una ley para la fijacion de precio, por lo que se ha convertido en
una situacion compleja, ocasionando la necesidad de realizar un estudio sobre la fluctuacion
de precios que se presenta en los mercados nacionales e internacionales puesto que cada afio
las asociaciones exportadoras reducen los contratos con las empresas internacionales lo que ha
generado un efecto en la reduccion de la demanda de exportacion de cajas de banano, el cual
ha convertido en una preocupacién para las empresas exportadoras bananeras del Ecuador.

Partiendo de lo anteriormente sefialado el interés por desarrollar esta investigacion se enfoca en
un analisis de las variaciones de precios y la decisién en los actores de las empresas
comercializadores de banano, el cual se ven afectado por los precios tomando como referencia
en estos Ultimos afios que ha causado un desbalance en los ingresos tanto para las exportadoras,
asociaciones productoras de banano que ha sido perjudicado en el desarrollo econémico de estas

actividades comerciales.

La importancia de la investigacion partio del desarrollo del hecho que es un trabajo cuantitativo,
se respalda de los métodos deductivo y analitico sintético y el cual se utilizé las técnicas como:
encuestas, entrevistas asi logrando conocer el impacto de la variacion de precios y como

afectado el nivel de estancamiento de las exportaciones de banano a nivel local y nacional.

Dada la relevancia el estudio de la variacion de precio en las asociaciones productores del
cantén La Mana se llevo a cabo a través de encuestas realizada a los productores bananeros y
las entrevistas ejecutadas a los seis representantes legales de las asociaciones, mismo que
permitio detectar las dificultades en el precio dependiendo de la época del afio y los efectos
negativos de la naturaleza y como afectado a las asociaciones, productores bananeros a

mantener una estabilidad econémica.

La investigacion acoteja a los resultados establecidos con los objetivos propuestos al inicio de
la informacion que fue de gran utilidad para determinar las conclusiones y recomendaciones
necesarias para la consecucion del proyecto investigativo. Por lo antes expuesto se considera
debidamente justificados la investigacion, misma que constituye un aporte valioso para las

asociaciones que es el centro de interés de la investigacion.



4. BENEFICIARIOS

La investigacion consta de dos principales beneficiarios que son: beneficiarios directos e

indirectos.

Tabla 1: Beneficiarios directos de la investigacion

Beneficiarios directos
Asociacién de pequefios productores agricolas | 96 socios productores de la asociacion
Tierra Madre.
Asociacion de productores de frutas tropicales | 28 socios productores de la asociacion.
autonomos el Triunfo.

Asociacion de productores agricolas San Agustin. | 24 socios productores de la asociacion.
Asociacion Landercorp S. A 33 socios productores de la asociacion.

Asociacion de comercializadora Santana y Delgado | 45 socios productores de la asociacion.
Banasan.
Asociacion de trabajadores agricolas autbnomos 22 | 27 socios productores de la asociacion.
de octubre.

Fuente: Elaboracion propia.

Tabla 2: Beneficiarios indirectos de la asociacion.

Beneficiarios indirectos
Bodegueros, ingenieros, secretarias, transportistas, personal de | 50 trabajadores.
limpieza y evaluadores de las cajas.

Bodegueros, ingenieros, secretarias, transportistas, personal de | 25 trabajadores.
limpieza y evaluadores de las cajas.

Bodegueros, ingenieros, secretaria, transportistas y evaluadores de las | 20 trabajadores.
cajas.

Bodegueros, ingenieros, secretaria, transportistas y evaluadores de las | 30 trabajadores.
cajas.

Bodegueros, ingenieros, secretarias, transportistas y evaluadores de | 35 trabajadores.
las cajas.

Bodegueros, ingenieros, secretaria, transportistas y evaluadores de las | 27 trabajadores.
cajas.

Fuente: Elaboracion propia.

5. PROBLEMAS DE LA INVESTIGACION

La produccion de banano en el mundo de acuerdo con Gonzabay (2017) “ha tenido una
evolucion acelerada, debido al aparecimiento de exportadores como Panama y Filipinas que
beneficid al crecimiento de la oferta por la activacion de una importante zona productora y de

generacion de alta demanda de exportacion del banano” (p. 3).



Garcia (2021) expresa que:

La exportacion de banano ha venido presentando leves incertidumbres a causa de la
pandemia la reduccién de los envios a los paises mediterraneas de la union europea
fue mayor a 29.76%, la razon por la que fue la disminucién de exportacién de banano,
durante el afio 2019 tenia una participacion baja, paises como Guatemala, Panam4,
fueron seriamente afectados, pues esto no solo que se previa un crecimiento maximo
de | % en el PIB, si no ahora ante la crisis del covid-19 por una serie de factores que
estan asociado entre ellos menor inversion y la crisis logistica, si bien hablamos de la
crisis logistica por aumento de precio de carton, plasticos, fertilizantes y flete maritimo,
el flete maritimo se ha duplicado al pasar de 3000.00 a 6000.00 por la falta de los

contenedores para la exportacion de banano. (p. 5)

Basado en las consideraciones de los autores precedentes, el sector productivo ha tenido un
incremento potencial debido al aparecimiento de nuevas zonas productoras, pero con la
aparicion de la pandemia del covid-19 esto ha ocasionado una baja exportacidn a otros paises

y que grandes haciendas bananeras hayan tenido pérdidas por esta causa.

El informe presentado por la Corporacion Ecuatoriana para el Desarrollo de la Investigacion y

la Academia Cedia (2021) establece que:

Ecuador ha venido figurando entre los paises con elevada capacidad de produccién y
exportacion de banano, de acuerdo a estadisticas especificas, en los ultimos tres afios se
ha incrementado sustancialmente las exportaciones de banano hacia diferentes
economias como: Europa (34%), Rusia (21%), Medio Oriente (13,9%) y el mercado de
los Estados Unidos, sin embargo los voliumenes de exportacion presentan variaciones
de precio, algunos de caracter externo como: politicas comerciales, competencias en
precios, demanda inestable en el mercado, escasez de medios de transporte, exceso de
oferta, precios mas bajos de competidores, fendmeno climatolégicos y costos de
aranceles. Ademas, el enfrentamiento entre productores y exportadores de banano y la
irregularidad en los precios siguen siendo unos de los problemas ya que en las épocas

bajas y altas que tienen estas frutas, ya que no llegan a acuerdos comerciales.



De igual manera Chiriboga (2021) determina que:

Durante el afio 2021 y basado en criterios del Ministerio de Agricultura Ganaderia
(MAG), la situacion que ha causado la repercusion en la economia nacional el precio de
banano ha sido muy vulnerables con la situacion actual que estan viviendo todas las
economias, y con la aparicién de la pandemia existe un decrecimiento de la actividad,
el transporte internacional, la oferta y la demanda mundial de banano, por lo que es
importante destacar que el sector bananero sufrié una afectacién alta, producto de la
emergencia sanitaria por el Covid-19 en vista de que el pais destina mas del 10% de sus
exportaciones a China y el 30% a Europa y Medio Oriente, paises que cerraron sus
fronteras. Segun los reportes a finales de abril la caja de banano bajo su precio a cinco
dolares lo cual implico un déficit de $ 1,25 ddlares por caja ya que el precio minimo de
sustentacion fijado por el MAG fue de $ 6,25 dolares en 2021, la caida se refleja en
parélisis de mercados, puertos congestionados y un aumento en la movilidad de

mercancias por parte de las navieras. (p. 6)

A pesar de existir criterios técnicos de fijacion de precio de sustentacion para la caja de banano
ecuatoriano, estos no se cumplen debido a que se esta restringido el nivel de productividad por
la alta produccion y baja demanda de mercado relacionados a factores afiadidos como resultante
de la pandemia lo cual impacté negativamente al productor, comercializador y por ende

afectado a la economia del pais.

Cabe destacar que unos de los problemas generado en el sector bananero del canton La Mana
es cuando los pequefios y medianos productores son afectados directamente por las fuerzas del
mercado debido a que muchos productores no cuentan con un contrato fijo y se quedan con
exceso de oferta que origina la afectacion a los precios y por lo tanto a la demanda del producto
muchas empresas no llegan a cumplir las normas legales aprovechandose de la situacion, esto
ha generado a que los productores vendan sus frutas a través de los intermediarios provocando

la desviacion del precio.

Por los motivos expuestos ha surgido el interés de llevar el presente proyecto investigativo
con el tema de: Estudio de variacion de precios en las asociaciones de productores de banano
del canton La Man4, el cual manifiestan preocupaciones ya que vender frutas a la empresas
exportadoras se ha convertido en un verdadero problema debido a que no cumplen con los

acuerdos de los contratos, la variacion constante del precio establecidos en el mercado, ya que



esto ha generado pérdidas de contrato en las asociaciones, disminucion de cajas, reduccion
productores, por la inestabilidad de precio y la baja produccion por la falta de inversion en las
plantaciones bananeras, ademas las crisis financieras nacional e internacional entre otras que

han puesto en riesgo la sostenibilidad econdmica de las asociaciones productores bananeros.
Formulacion del problema

¢Cémo afectado la variacion de precios en las asociaciones de productores de banano del canton
La Mané provincia de Cotopaxi afio, 2021?



6. OBJETIVOS

6.1. Objetivo General

e Analizar la variacion de precio dentro de las asociaciones de productores de banano del

canton La Mana provincia de Cotopaxi afio, 2021.
6.2.0bjetivos Especificos

e Argumentar tedricamente con informacién actual sobre la variacion del precio que afecta
a la exportacion bananero en las asociaciones productores del cantén La Mana.

e Definir los factores que intervienen al momento de establecer el precio de las cajas de
banano dentro de las asociaciones de productores del canton La Mana.

e Medir los resultados de los factores que intervinieron al momento de establecer el precio

de las cajas de banano dentro de las asociaciones de productores del canton La Mana.



7. ACTIVIDADES Y SISTEMA DE TAREAS EN RELACION A LOS OBJETIVOS

Tabla 3: Actividades y sistema de tareas en relacion a los objetivos

Descripcion de la

Objetivos Actividades Resultados de la actividad
actividad (técnica e
instrumento)
1.Argumentar Recopilar datos | Presentacion de la | e Investigaciones

tedricamente con
informacion actual
sobre la variacion del
precio que afecta a la
exportacion  bananero
en las asociaciones
productores del cantdén
La Mana.

informativos en
relacion a la variacion
de precios de cajas de
banano través de
diferentes  fuentes;
(MAG, Asociaciones,
exportadores y
productores).

informacion
mediante cuadros,
graficos, tablas.
Sustentar
tedricamente el
tema de
investigacion

Libros
Articulos
Informes

2. Definir los factores | Investigar los factores | Identificar los | e Investigacion.
que intervienen al | que intervienen al | factores que afectaa | ¢ Base de datos
momento de establecer | momento de | la variacion de de las
el precio de las cajas de | establecer los precios | precios del banano asociaciones
banano dentro de las | dentro de las | dentro de las productoras
asociaciones de | asociaciones del | asociaciones. de banano
productores del cantdn | cantén.

La Mana.

3. Medir los resultados | Levantamiento de | Analizar la | e Encuesta

de los factores que | informacién para | incidencia de la|e Entrevista
intervinieron al | determinar un analisis | variacion de | ¢ Bussines
momento de establecer | sobre los factores que | precio del banano Inteligence

el precio de las cajas de
banano dentro de las
asociaciones de
productores del canton
La Mana.

intervinieron al
momento de
establecer los precios
de las cajas de banano
dentro de las
asociaciones.

en las asociaciones
productores del
canton La Mana.

Fuente: Elaboracion propia.
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8. FUNDAMENTACION CIENTIFICA Y TECNICA

8.1. Origen y evolucion

Cabrera (2018) da a entender que:

El banano es una fruta originaria de sur de Asia que a partir de 1940 comenz0 a
cultivarse en gran escala en nuestro pais que con el tiempo se convertido en uno de las
principales fuentes generadoras de divisa para el estado ecuatoriano. Esta fruta
representa el 10% de las exportaciones al ser apetecidas por los consumidores de los
mercados mas exigentes , esto permitido seguir fortaleciendo las relaciones comerciales
en las exportaciones de banano ,no obstante en el afio 1997 se vieron afectados las
exportaciones por la presencia de dos principales plagas: Moko de banano y Sigatoca
Negra que afecto la calidad de la fruta poniendo en riesgo un bloque de ingreso de las
frutas a este mercado, lo cual afecto no solo exportacion si no también la inestabilidad
de los precios, por lo que se gener6 un déficit en la balanza comercial disminuyendo la
exportaciones, afectando la economia ecuatoriana, causando la perdida de la produccion
nacional. Es asi durante la administracién de periodo del presidente Rafael Correa se
intensifico gestiones de negociacion el cual busco restablecer las relaciones comerciales
con diferentes paises del mundo, obteniendo como resultado la reapertura de mercado
en el primer semestre del afio 2014, mejorando asi la balanza comercial, creando nuevas
fuentes de trabajo y aumento de la produccion nacional del banano en los mercados

internacionales. (p. 12)
Cevanilla (2016) manifiesta que:

A nivel mundial la produccion bananera es uno de los principales sectores econémicos
que mueve la economia del pais debido a que es una fruta de exportacion, asi mismo es
una fuente principal de materia prima, por otra parte los productores agricolas enfrentan
problemas de inconformidad de precio que pone en peligro la sostenibilidad comercial,
los factores climaticos, las enfermedades que afectan a la planta, la inestabilidad en el
cumplimiento de los precios, es por eso la relevancia de la investigacion, hoy en dia
Ecuador ocupa el primer lugar de paises exportadores de banano en el mundo segun las
Organizaciones de Naciones Unidas. La estabilidad de los precios en las cajas de banano

es uno de los principales obstaculos que ha afectado en los Gltimos tiempos, el costo de
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la fruta se concentra en el mercado a un precio de dos ddlares por caja de 43 libras lo
que representa para los agricultores perdidas en sus haciendas. El problema se origina
debido a que en los meses de diciembre y mayo el costo de una caja de banano puede
Ilegar a costar mas de $ 6.26 que es el costo minimo de sustentacion, por esta situacion
la mayor parte de productores no firman contratos con las exportadoras. De esta manera
conociendo la importancia que en la actualidad tiene la exportacién de banano, el
objetivo del presente trabajo es realizar un analisis sobre la variacion de precio del
banano, la investigacion sera de caracter descriptiva y los datos seran recogidos de series
historicos correspondientes a las exportaciones de banano en la economia de la provincia
representa aproximadamente el 25% de la produccién del banano a nivel nacional
exportado mas de 61 millones de cajas anualmente razén por lo que es unos de los rubros

econdmicos mas importante de la provincia. (p. 8)

Por lo tanto, se puede determinar que el banano se cultiva en todas las regiones tropicales y
tiene una importancia fundamental para las economias en muchos paises en desarrollo ya que
el banano es alimento basico y un producto de explotacidn por ende se considera una actividad

tecnoldgica y econémica.
8.2. FUNDAMENTACION TEORICA
8..2.1. Banano

Carrillo (2017) determina que “el banano es una fruta facil de consumir sin jugo ni semilla,
producida en base a diversas condiciones ecoldgicas y es de interés econdmico para el pais por

su contribucion al PIB y a la generacion de empleo” (p. 26).
Cardona (2018) manifiesta que:

El banano es un cultivo de zona tropical, es una planta herbacea de gran tamafio formado
por vainas foliares, no son lefiosos es una fruta conocida por sus altos niveles de
vitaminas y minerales, se posiciona como el cuarto alimento mas importante en el
mundo y ha contribuido al desarrollo economico y social de muchos paises tropicales e

intertropicales. (p. 4)

Es importante destacar que el banano es un alimento basico y un producto de exportacion,

contribuye a la seguridad alimentaria de millones de personas en gran parte del mundo en el
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desarrollo de mercados nacionales e internacionales, proporcionando ingresos y empleo a la

poblacion.
8.2.1.1. Importancia economica del sector bananero ecuatoriano
Ontaneda (2021) expresa que:

El sector bananero representa el 2% del PIB es decir aproximadamente el 35% pertenece
al sector agricola, de la produccion de banano, asi como los procesos de las
exportaciones existentes que dan trabajo a mas de un millén de familias ecuatorianas,
aproximadamente el 6% de la poblacion total del Ecuador en nueve provincias altamente
dependientes de esta industria bananera el cual representa un eje central para la actividad
econdmica, generando mayores ingresos y proporcionando mas oportunidades de

empleo en comparacion con otros sectores productivos no petroleros del pais. (p. 5)
Flores (2018) explica que:

Ecuador cuenta con 4.473 productores de banano, el cual corresponde el 78% de
bananeras son pequefias y se suma a los medianos de 30 a 100 hectareas, Asi, se puede
apreciar que la produccion nacional de banano gira principalmente en torno a la
economia familiar, la economia popular y solidaria, lo que contribuye a la generacion
de empleo. Los productores de banano se concentran principalmente en la provincia de
Los Rios, representando el 41% de los productores y el 42% en las provincias de Guayas
y el Oro su principal objetivo es satisfacer las demandas de sus clientes con productos
de alta calidad bajo un sistema de comercio justo con el objetivo de mejorar las

condiciones de sus socios productores en el entorno social y laboral. (p. 12)

La importancia del sector bananero en el Ecuador cumple un espacio importante en términos
de produccién y comercializacion de la fruta por su sabor, aporte nutricional, sin embargo; el
precio de las cajas de no se ajusta de acuerdo a lo acordado en el mercado entre el exportador

y el cliente.
8.2.2. El banano ecuatoriano entorno a las negociaciones

Orosco (2018) menciona que:
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Ecuador es un pais agricola, como tal es conocido por ser productor y proveedor de la
materia prima a lo largo de su desarrollo e historia se ha acentuado més con la apertura
comercial que se ha desarrollado en los ultimos afios, el sector bananero ha sido
reconocido en paises europeos, por su sabor y excelente calidad del producto, hacen de
Ecuador un competidor mundial en la exportacion de esta fruta tropical, convirtiendo
facilmente en una figura amenazante para otro paises productores y exportadores del

mismo sector. (p. 1)
Duran (2020) manifiesta que:

El banano ecuatoriano tras la firma de protocolo de adhesion al acuerdo comercial, el
banano tiene una apertura en el bloque europeo, sin embargo, su ingreso quedo
condicionado bajo un reglamento que establece la salvaguardia y el mecanismo de
estabilizacion del banano, en este mecanismo de acuerdo indica la Union Europea el
derecho de subir los aranceles al banano procedente del ecuador, esto Gnicamente en el
caso que la exportaciones ecuatorianas superen ciertos volimenes de exportacion

durante el afio 0 menos. (p. 3)

En referencia a los autores sumando al analisis de banano ecuatoriano cumple un papel
fundamental en el ambito de negociacidn, el sector de bananero es unos de los productos mas
ofertados en Europa, por lo cual cuenta con un régimen especial, motivando a la demanda y asi

consumo de banano en el exterior sean favorecidos.
8.2.3. Precio

Avila (2019) determina que el precio “tiene un sesgo politico que depende de la politica
econdmica que desarrolle el gobierno, influye en la formacién de precios de mercado de un pais

el cual esta presente al hacer cualquier tipo de pago” (p. 12).
Desde el punto de vista cientifico Fernandez (2018) define que:

El precio es el punto al que se iguala el valor monetario de un producto para el
comprador, ejerce un papel fundamental en las elecciones de la compafiia, si el
crecimiento de la demanda no supera al de el decrecimiento del precio se plantea que la

demanda es inelastica. (p. 1)
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Al precio se le puede denominar de muchas formas y suele medirse como el valor
monetarias de un producto que son empleadas para la compra y venta de mercancias o
producto, el cual se pueden aplicar en distintos precios segun el bien y el servicio

ofrecido.
8.2.4. Precio del banano
El informe presentado por Rios (2021) manifiesta que:

Los exportadores pidieron una rebaja de USD $5.80, mientras que la Federacion
Nacional de Productores de Banano del Ecuador, exigié un precio fijo de USD $7.05,
debido a que su produccién es cada vez mas caro, en parte debido a mayores costos de
combustible y ajustes de bioseguridad en las fincas para prevenir enfermedades como
Fusarium Raza 4, lo que permitirad a los productores obtener ingresos extra cuando sus
rendimientos son bajos y enfrentar mejor la caida normal de la demanda que tiene lugar
en junio a octubre de cada afio, y en preparacion para la mayor venta y produccion que
tendra lugar de noviembre a mayo, segun asegur6 el MAG a través de un comunicado
de prensa entre enero y agosto 2021 la exportacion de banano y platano alcanzo a 2.345
millones, esto representa una caida del 10% comparado con el mismo periodo del afio

anterior cuando se exporto 2.611 millones. (p. 3)
Estudios publicados por el MAG (2021) mencionan que:

A través del anuncio a los pequefios y medianos bananeros, se expidid el acuerdo
ministerial 057 que establece el precio minimo de sustentacion al pie de barco de los
diferentes tipos de cajas de banano platano y otras musaceas y se mantiene a $ 6.25 la
caja de 41,5 libras 22XU a partir del 1 de enero hasta el 31 de diciembre del 2022, pese
a mayores costos de produccion hubo un acuerdo entre exportadores y productores para
determinar este precio. (p. 12)

8.2.5. Precio minimo de sustentacion

Alava (2022) manifiesta que:
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El precio minimo de sustentacion es igual al costo de produccion promedio de todo el
pais méas una diferencia razonable para cada tipo de caja que puede contener diferentes

bananos de exportacidn, con base en la produccion promedio de todo el pais. (p. 14)
Mientras que Lozano (2021) determina:

El precio minimo de sustentacion se fundamenta en los costos del productor y su
utilidad, en épocas de temporada baja el precio no es real si no exagerado, por lo que el
costo total para producir una caja de banano actualmente es de $ 4.5 dolares y si el
precio minimo de sustentacion de la caja esta en $ 6,25 la utilidad real seria casi de $
2.00 ddlares, o el 40% de precio oficial, sin embargo una reduccion en margen de
utilidad se da cuando nadie quieren comprar banano por la saturacién o a causa de la

sobre oferta del mercado o durante la temporada baja. (p.11)

En consideracidn con el parrafo mencionado en ocasiones el precio de sustentacion el gobierno
lo controla como una medida de regulacion para los mercados y esto ha provocado un
desequilibrio en las cadenas de comercializacion, ya que en ocasiones el gobierno busca que el
precio de un productor no descienda, con el fin de evitar una reduccién en los ingresos de los

productores y exportadores del producto.

Tabla 4: Precios de sustentacién minimo de banano

Tipodecaja Tipo de Peso/cajas PMS /caja Gastos FOB Referencial
fruta libras (41-43 Exportador Caja
libras) USD/ Caja  41.5-43 libras)
22XU Banano 40,5 $6.0993 $1.8353 $7.9346
22XU Banano 41,0 $6.1746 $1.8353 $8.0099
22XU Banano 41.5-43.0 $6.2500 $1.8353 $8.0853
22XU Banano 45,0 $6.7771 $1.8353 $8.6124
22XU Banano 31,0 $4.6687 $1.4095 $6.0782
22XU Banano 28,0 $4.2169 $1.4095 $5.6264
22XU Banano 46,0 $3.4639 $1.86832 $5.1471
22XU Banano 10,0 $1.5060 $10.4719 $1.9779

Fuente: Ministerio de Agricultura y Ganaderia (MAG, 2021).
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A través de esta tabla se determiné los precios minimos referenciales FOB de exportacion de

los distintos tipos de cajas de banano y otras musaceas en dolar de Estados Unidos Americana

que regiran en las empresas exportadoras de banano hasta el 31 de diciembre del 2022.
8.2.6. Variacion de Precio

Valdivia (2018) define como:

El aumento o disminucidn de precios afecta a compradores, competencia, distribuidores
y proveedores, puede también llegar a interesar al Gobierno y por supuesto, a la
empresa. Su éxito depende de las reacciones de las partes afectadas, pero es uno de los

mas impredecibles y sus decisiones conllevan grandes riesgos. (p. 21)

Mientras que el autor Contreras(2019) define que:

Es la fijacion de precios y es un hecho comercial muy importante, pero a menudo lo
hacemos de manera bastante intuitiva sin pensar demasiado en los efectos que tiene una
estrategia de fijacion de precios correcta a la hora de determinarlo, debemos pensar que
es la Unica variable de Marketing, cualquier cambio de precio presume una respuesta a
que los consumidores reaccionen de manera inmediata, por lo tanto, una estrategia de

precios adecuada es crucial para el resultado de la empresa. (p. 7)

Podemos destacar que la variacion de precio es utilizable solamente cuando la demanda del

producto es relativamente eldstica, es decir que al variar el precio de un bien esta empresa debe
tener en cuenta los posibles efectos de esa variacion sobre la demanda en los otros productos

de la empresa.

8.2.6.1. Factores externos del precio

Valdivia (2018) menciona que:

Son amplio conjunto de aspectos que se encuentra en el exterior de la empresa sobre los
cuales la organizacion dispone de un menor poder de negociacion o de influencia pero
que determina la fijacién de precio, basicamente, son la naturaleza del mercado, la
demanda, la competencia y otros factores del entorno como la economia, el gobierno y

los intermediarios. (p. 22)
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Mientras Contreras (2019) menciona que los factores externos “son el mercado, la demanda y
la competencia que influye en las decisiones de fijar el precio del producto de manera que
conforme un programa de mercadotecnia de las desecaciones que pueden influir sobre la

fijacion del precio” (p. 14).

Es muy importante tomar en cuenta los factores externos sobre el precio, asi como los costos
pueden establecer el precio dentro del mercado y asi se podra establecer un limite para la
fijacion del precio, en ocasiones estos elementos afectan tanto al productor como al consumidor

del producto.
8.2.6.2. Métodos de fijacion del precio
Gonzales (2018) manifiesta que:

La empresa esta obligada a fijar el precio del producto en el momento en que llega al
mercado o introduce el producto en un nuevo segmento 0 en un nuevo canal de
distribucion, momento en el cual la empresa debe tomar una decision importante para
la vida de este producto y, por lo tanto, se debe tener mucho cuidado al analizar todos

los factores involucrados. (p. 12)

El mismo autor Gonzélez (2018) determina que, para fijar los precios, la empresa debe seguir

seis pasos con anterioridad

1. Determinacion de los Objetivos de Marketing: Como hemos dicho, el precio esta en
la estrategia global de la empresa y méas concretamente en la estrategia de marketing,

por lo que debe estar muy relacionado con los planes de este departamento.

2. Estimacion de la demanda: es necesario analizar la cantidad que se puede vender a

ese precio especifico.
3. Calcular la variacion de costes: segun los diferentes niveles de produccion posibles.

4. Consulta a los competidores: Necesitas conocer los precios, costos y ofertas de tus
competidores para tener una referencia valida y poder anticiparte a escenarios futuros,

para que puedas responder a cambios en los competidores.

5. Determine el sistema de precios que seguira.
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6. Seleccionar el precio final: tomar en cuenta la influencia de otros elementos de

Marketing Mix sobre el mismo. (p. 13, 14).

Siguiendo la posicidn epistémica de Gonzélez (2018), la ecuacion como una garantia equitativa

tanto para productores como para exportadores es:

Formula:

kPs — CpPs= Pv — (Ce — Ps
Ps Pv

Donde:

Ps: El precio del soporte de una caja de banano que se paga al agricultor.

Pv: El precio de venta promedio de una caja de platanos en el mercado de destino.

K: El factor de actualizacién actual.

Ce: El costo total de una caja de platanos a cargo del exportador.

Cp.: Los costos totales de la caja de platanos que debe cubrir el productor.

Argudo (2019) senala que es posible distinguir “tres métodos de valoracion de los que emergen

los principales enfoques estratégicos y técnicos de pricing, y que se basan en tres elementos”
(p. 3).

1. Método en funcion de coste: es un método muy utilizado por las pequefias empresas
gue se basan en calcular cual es el coste de producir el producto y afadir el margen de

beneficio.

2. Método en funcion de la demanda: se analiza el consumidor y se fija un precio en

funcidn del valor que este le da a cada producto.

3. Método en funcion de la competencia: se fija el precio en funcion del precio de la

competencia y la calidad del producto.



19

8.2.7. Mercado
Klaric (2019) menciona que:

Un mercado es un conjunto de individuos y organizaciones de todo tipo que tienen o
pueden tener un impacto en el consumo o uso de productos en un area geografica
particular, que surge del estudio de la poblacion, por edad, region, caracteristicas
familiares, estilo, ingresos, nivel de competencia y productos alternativos. Son variables
que deben ser consideradas antes de implementar cualquier estrategia de

posicionamiento o lanzar cualquier producto o servicio. (p. 11)

Por otro lado, Koteler (2020) establece “como un lugar donde se puede realizar intercambios
de productos, pero en este caso desde una Optica comercial y donde interactian compradores,

vendedores del producto y servicios” (p. 2).

Como nos manifiesta los dos autores el mercado es un sitio en donde los compradores y
vendedores se reunen para realizar el intercambio de sus bienes o sus servicios con el Gnico fin

que es satisfacer las necesidades del ser humano.
8.2.7.1. Estructura de Mercado

Jaramillo (2017) define la estructura de mercado “en términos del entorno comun de interaccion
y percepcion de los agentes, donde se pueden distinguir distintos tipos de mercados en funcién

de conocimientos, situaciones de los usuarios hacia los productos y servicios ofrecidos” (p. 5).

Tabla 5: Estructura del mercado

Estructura del mercado

1. Fabricantes de bienes y Son encargados en la estructura del mercado si su ndmero es
prestacion de servicios pequefio o si se trata de empresas lideres.

2. Intermediario Son los encargados de acercar los productos de la empresa a los
consumidores, pueden tener una gran influencia en el mercado.

3. Compradores Influyen en la estructura del mercado por sus caracteristicas y por el
modo en que se realiza las compras.

Fuente: Jaramillo (2017).
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Villas (2019) considera la estructura de mercado de los diferentes tipos de compradores y
vendedores involucrados en la venta de un determinado producto o servicio, asi como su poder

de negociacion” (p. 11).

El mercado esta estructurado por intermediarios, compradores y fabricantes de bienes y
prestaciones de servicio también se entiende como aquellas caracteristicas que influyen la oferta

y la demanda de un producto.
8.2.8. Demanda del Mercado

Hernandez (2017) “es la cantidad que los demandantes estaran dispuesto a pedir a precio bajo
las cantidades que los consumidores desearian y asi desearan demandar conforme el precio va

aumentando, la cantidad que desearan sera menor” (p. 52).

Guido (2018) menciona “es la cantidad de un bien o servicio que los consumidores estan
dispuesto a comprar es decir que desean y puedan comprar en un periodo terminado, cuanto

menor sea el precio mayor sera la cantidad de demanda” (p. 16).

La demanda se relaciona con el consumidor es decir que una persona esta dispuesto a comprar
un bien o un servicio siempre y cuando este la necesite y le sea de gran utilidad mientras que al

momento de comprar se efectla realmente la adquisicion.

8.2.8.1. Ley de la Demanda

Luna (2020) manifiesta que “es la relacion inversa existente entre el precio de un bien y la
cantidad demandada, en este sentido cuando se reduce el precio aumenta la cantidad de

demanda, mientras que cuando aumenta el precio se disminuye la cantidad” (p. 26).

Klaric (2019) “La demandada depende de otras variables como el ingreso, el tiempo, los gustos
de los consumidores y los precios de otros bienes, para la mayoria de los bienes, la demanda

aumenta a medida que aumenta el ingreso del consumidor” (p. 25).

Podemos determinar que la ley de la demanda comprende una relacion inversa entre el precio
de un bien y la cantidad de demanda, cuando el precio de un bien aumenta los consumidores
estan cada vez mas dispuesto no pagar mientras que cuando el precio baja aumenta la cantidad

de demanda.
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8.2.8.2. La curva de la demanda
Resico (2020) menciona que:

Es la representacion grafica de la relacion existente entre el precio de un bien y la
cantidad de demanda del mercado, estas curvas son trazados en un sistema de
coordenadas donde las Unicas variables son la cantidad de demanda y el precio, por lo

tanto, se ha supuesto que la Unica variable que incide en la demanda es el precio. (p. 4)

Hernandez (2017) menciona “es una de las herramientas para estudiar el efecto de los precios
representada a partir de un grafico donde se recoge la relacion entre nivel de demanda y precio,

siendo este decreciente, puesto que la relacion es inversa” (p. 4).

En mencion a los autores la curva de la demanda es una herramienta util que esta relacionado
entre la cantidad y el precio de un bien o servicio, todo esto se representa en la relacion entre la

demanday el precio.
8.2.8.3. Variacion en la cantidad demandada
Resico (2020) define que:

Al analizar los diversos factores que afectan la demanda de un bien, podemos observar
que hay movimientos a lo largo de la curva de demanda y cambios a lo largo de toda la
curva. Moverse a lo largo de la curva indica que desea comprar una cantidad diferente
del bien porque su precio ha cambiado, mientras que moverse a lo largo de la curva
muestra que desea comprar una cantidad diferente del bien a todos los precios posibles,

porque ha cambiado algun otro determinante. (p. 31)

Mora (2018) menciona que “la variacion de la demanda esta determinada por los gastos de los
consumidores y los gastos publicos, el cual depende del nivel de precio de las politicas

monetarias y fiscal de otros factores externos” (p. 7).

Al conocer la variacién de la cantidad demanda nos referimos a que siempre va haber
movimientos en la curva de la demanda indicando que se desea adquirir otra cantidad diferente

ya que su precio ha cambiado y asi se figura a un desplazamiento de precio del bien considerado,
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esto se debe a que la cantidad de la demanda aumenta o puede disminuye el precio permitiendo

que las empresas tomen decisiones efectivas.
8.2.9. Oferta
Valdivia (2018) define que:

La teoria de la oferta y la demanda tiene una cierta simetria, asi como la utilidad y el
precio son las fuentes de la funcion de demanda, de la misma forma que hablamos de
utilidad marginal decreciente, en términos de oferta hablaremos de productividad
marginal decreciente. La funcion de produccion relaciona la cantidad de insumos con la

cantidad de productos. (p. 4)
Resico (2020) manifiesta que:

La oferta es el nimero de productores dispuestos a vender depende no solo del precio
que reciben, sino también de la tecnologia y los costos de produccién, incluidos los
salarios, la renta de capital y el costo de otros aportes. A medida que cae el costo de
produccidn, la produccion aumenta a todos los precios y la curva de oferta se desplaza

hacia la derecha. (p. 18)

Cuando hablamos de oferta nos referimos a la cantidad de un bien o un servicio que los
vendedores ofrecen en el mercado a un precio y un periodo de tiempo determinado para
satisfacer las necesidades del ser humano.

8.2.1.9.1. Elasticidad de la Oferta

Luna (2020) define que “la elasticidad de la oferta se define como el cambio relativo en la
cantidad ofrecida con el cambio relativo en el precio. Un arco inelastico mayor que un arco

inelastico menor que uno o simple” (p. 16).
Jiménez (2019) en cambio define que:

La elasticidad de la oferta es el cambio proporcional de la oferta de un bien o servicio
en el que los precio son superiores al punto del cierre depende de los procesos

productivos de la disponibilidad de los factores necesarios para la produccion. (p. 8)
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En base a las criticas la elasticidad de la oferta representa el grado de las cantidades de bienes
ofrecidas ante la variacion de precio, cuanto mayor sea el beneficio menos sera la persecucion,
es decir la elasticidad de la oferta en el precio depende el margen de ganancia o0 como también

de perdida de la empresa.
8.2.9.2. Determinantes de la oferta
Sarmiento (2018) plantea que:

La cantidad ofrecida tiene una relacién directa con el precio del bien cuanto mayor sea
el precio de un bien, dado un cierto costo, mas rentable sera su produccién y, por lo
tanto, mayor seré la cantidad ofrecida de esta manera, aumenta el precio del bien
generando incrementos en la cantidad ofreciday, si el precio disminuye, también lo hace
la cantidad ofrecida. La relacion directa entre el precio y la cantidad ofrecida se conoce

como Ley de la Oferta. (p. 26)

Jiménez (2019) manifiesta que “son los diferentes elementos que establece la presencia de un
incremento o disminucion en el suministro de un producto por parte de los vendedores en el

mercado esto influye en la cantidad ofrecida de un producto” (p. 11).

Desde nuestra perspectiva cuando nos referimos a los determinantes de la oferta se refiere a los
factores que influyen en la oferta del productor y provocan que la curva de la oferta del mercado

se desplace.
8.2.9.3. Desplazamientos de la oferta
Resico (2020) en su investigacion define que:

El desplazamiento de la curva de oferta permite estudiar las variaciones en la curva
original lo que ocurre cuando el determinante que se modifica es el precio del bien en
cuestion, de lo que ocurre cuando se genera un cambio en cualquier otro determinante.
Si el precio de un bien cambia, genera un cambio de un punto a otro en la curva de la
oferta original. Si se cambia otro determinante, toda la curva de oferta se desplazara

hacia la izquierda o hacia la derecha, segun corresponda. (p. 16)
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Mientras Mora (2018) define que:

Se produce por cambios en la oferta pueden darse hacia la derecha o hacia la izquierda,
sin embargo, el cambio de la oferta es negativa quiere decir que reduce la oferta, y si el

desplazamiento hacia la derecha es positivo aumenta la cantidad ofertada. (p. 18)

Como se puede apreciar la definicion de los autores el desplazamiento de la oferta consiste en
un movimiento ya sea a la izquierda o a la derecha el cual reflejan cambios negativos en

cualquiera de los factores influyentes en la oferta de los consumidores.
8.2.9.4. Factores que afectan a la oferta

Resico (2020) determina que existen factores, del lado de la oferta, que afectan y son

determinantes dentro de la conducta de los vendedores y son los siguientes.

Los activos productivos duraderos: cuanto mas capital fisico (barcos de pesca, camiones
de reparto, etc.) tengan los productores o vendedores, mayor serd la cantidad ofrecida a

cada uno de los niveles de precios.

La tecnologia existente: cualquier mejora de la tecnologia que permita producir y vender
mas cantidad de productos a un precio mas barato tendera a elevar la cantidad ofrecida

de ese bien a cualquier precio.

Los precios de los factores productivos: una variacion de cualquier factor, incluido el
costo de trabajo o barcos de pesca, desplazara la curva de oferta si puede alterarse la

cantidad de ese factor. (p. 8)

Desde un punto de vista la oferta y la demanda determinan la cantidad que se produce de cada
bien y el precio al que debe venderse, y en esto lo hacen interactuar en los mercados fijando
precio para todos los bienes ya que en el mercado permite la coordinacién de compradores y

vendedores.
8.2.10. Comercializacién

Rodriguez (2018) manifiesta que “la comercializacion es como la suma de las funciones que
son referente a un producto desde el momento que sale de la fabrica hasta cuando llegue a

manos del consumidor” (p. 18).
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Mendoza (2020) menciona que la comercializacion “son partes importantes de un sistema
comercial destinado a suministrar a los consumidores, bienes y servicios que satisfacen sus

necesidades, se ocupan de aquello que los clientes desean y deberia servirle de guia” (p. 20).
El autor Mendoza (2020) distingue a la comercializacion entre:

Comercializacion propia: donde el costo de dichas estructuras esta controlado por el

propio fabricante y las ganancias suelen ser mas ajustados.

Comercializacién ajena: donde las ganancias hacen que el precio final sea una cantidad

que en muchos casos duplica el valor del producto en origen. (p. 14)

Haciendo referencia a los autores la comercializacion es la funcion que se desarrolla desde que
el producto sale de un establecimiento de un productor, hasta que llegue al mercado en donde

se comercializa diversos productos o servicios.
8.2.10.1. Comercializacion de productos agricolas
Sainz (2019) sefiala que:

La comercializacién de productos agricolas es un proceso que integra acciones
comerciales referidas al intercambio de productos agricolas el cual inicial desde el
desplazamiento de los productos agropecuarios desde el lugar donde han sido producida
hasta el lugar donde va ser ofertado, dispuesto para el consumo de los clientes. (p. 14)

Rodriguez (2018) menciona que “comprenden los servicios en lo que incurre para hacer que
esto lleguen desde las fincas o granjas a los consumidores entre ellas estan el almacenamiento,

elaboracion, distribucion y posterior venta de los mismos” (p. 18).

En relacién al analisis de los autores mencionan que la comercializacion agricola se basa a los
productos que llegan de zona rural que son trasladado a los mercados con el fin de ofertar sus

productos a un determinado precio.
8.2.10.2. Comercializacion de banano

La Asociacién de Exportadores Bananeros del Ecuador (AEBE, 2019) determinan que:
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La comercializacion del banano en Ecuador esta compuesta por aspectos como el clima
y la produccion de los paises competidores que se encuentran en la region,
especialmente en Centroameérica, por lo que la actividad de comercializacion de esta
musacea esta sujeta a la temporada alta y baja una de ellas abarca los meses de enero a
marzo extendiéndose en ocasiones hasta abril y el resto del afio corresponda a la
segunda, por lo que durante la temporada alta hay una gran demanda de esta fruta, e
influyen las condiciones del clima, es decir, excelente cosecha, y los principales
competidores paises productores de Centroamérica y Sudameérica, donde Colombia y
Costa Rica tienen una disminucion considerable en su produccion, lo que hace que la
oferta sea menor y haya un aumento en los precios, ademas, en las temporadas bajas,
que es la mayor parte del afio, las temperaturas se elevan y los paises que son

importadores de esta fruta comienzan sus cosechas lo que hace caer la demanda. (p. 2)
8.2.10.3. Cadena de comercializacion de banano
La Asociacién de Exportadores Bananeros del Ecuador (AEBE, 2019) define que:

La cadena de comercializacidn tiene dos fases una legal y otra ilegal la fase legal
comprende al productor y exportador, mientras que ilegal incluye al intermediario que
va luego del productor e interviene cuando se trabaja en un mercado de venta libre. (p.
10)

Lopez (2020) manifiesta que la cadena de comercializacion “se realiza directamente por 10S
productores pequefios y medianos agricultores o intermediarios que permiten dirigir el
movimiento de los productos al consumidor con la menor dificultad y en las mejores

condiciones econémicas” (p. 14).

Figura 1: Comercializacion
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Productor Exportador

Importador /

Fuente: Asociacion de Exportadores Bananeros del Ecuador (AEBE, 2019).
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Lopez (2020) “Se refiere a términos de los agentes que intervienen en el area de mercado en el

que se desarrolla la negociacion.” (p.14).
Productor: encargado de producir la fruta.
Intermediario: se encarga de comprar y vender banano.

Exportador: es el encargado de coordinar la exportacion de la fruta y entregarla a un
importador.

Importador: una vez realizada la salida del producto es quien recibe la fruta nacional y
la entrega a los mayoristas para que sea distribuida en los diferentes tipos de

supermercados o tiendas.

Los actores principales en la cadena de comercializacion deberian ser solo cuatro: el productor,
el exportador, el importador y el consumidor final que son los principales en la
comercializacion, pero la cadena de comercializacion de banano es un componente importante
en la economia del pais el cual son acciones que se desarrolla desde que el producto sale del

campo hasta que llega a manos del consumidor.
8.2.10.4. Tipos de canales de comercializacion
e Canal Directo

Segln Rodriguez (2018) dice que “los canales directos no involucran intermediarios, los
productores venden sus productos directamente a los consumidores o consumidores finales, lo

que les permite controlar el mercado y conocer directamente a los consumidores” (p. 11).

e Canal Indirecto

El autor Rodriguez (2018) menciona que “el canal indirecto interviene intermediarios, los
canales indirectos tienen ventaja por la utilidad que aportan a los intermediarios comerciales a

la especializacion y reparto de funciones” (p. 16).
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Figura 2: Canales de distribucion del Banano
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Fuente: (Asociacién de Exportadores de Bananos del Ecuador, 2019).

8.2.11. Exportacion
Morales (2019) manifiesta que:

La exportacion es una parte integral de todo el comercio sin importar que la compafiia
sea grande o pequefia o si vende en un pais o es un vendedor global. Los bienes
manufacturados de un pais que se destina a otro, deben ser llevados a una frontera a otra

para entrar al sistema de distribucion del mercado seleccionado. (p. 8)

Para Cateora et. al (2018) indica que “la mayor ventaja de exportar es confrontar la realidad de
la empresa con hechos, competidores y otros requisitos: es un medio de adquirir conocimientos,

y una buena escuela sobre todo de competitividad” (p. 10).

La exportacion cumple un papel fundamental al momento de vender los productos a los
diferentes pises del mundo, el cual esta sujeto a una serie de disposiciones legales y controles

tributarios de forma directa o indirecta.
8.2.11.1. Forma de Exportar
Conteras (2019) manifiesta que existe dos formas de exportaciones:

Exportacién directa: La exportacion directa se determina cuando la empresa toma la
iniciativa de buscar una oportunidad de exportacion, la cual puede deberse a varias
causas entre las que se destacan como la contraccion del mercado interno, el empresario
ve la importancia de algunos mercados, el empresario lo considera un riesgo comercial

importante a través de la exportacion.



29

Exportacion indirecta: Las exportaciones indirectas son utilizadas por empresas sin
experiencia 0 que recién comienzan a comerciar en los mercados internacionales. (p.
25)

8.2.11.2. Ventajas de la exportacion
Saiz (2019) manifiesta que las ventajas de exportacion:

Existen varias ventajas que brindan las exportaciones como modo empleado por las

empresas para expandir a nuevo mercado.

Minimizacién de riesgos y de la inversién debido a que la empresa en el caso de que no
obtenga resultado positivo de esta operacion esta puede cesar a la exportacion sin mayor

costo.

Otra de las ventajas es la entrada y la optimizacion de la escala, tiene un ritmo acelerado
en referencia a la produccion debido al uso de las fabricas utilizadas en el pais de

residencia de esta empresa. (p. 31)
8.2.11.3. Exportacion de banano en el Ecuador
Sainz (2019) determina que:

Los paises a los cuales se dirigen el banano producido en el Ecuador son varios entre las
principales estan Rusia y Estados Unidos lo cual se da fundamentalmente a las
preferencias arancelarias mantenidas apara algunos productos entre las cuales se hallan

el banano. (p. 33)
Ortega (2018) en su investigacién define que:

Es la primera actividad econdmica que se realiza en el ecuador, la misma que ha
generado gran impacto en los ultimos afios en el desarrollo econdémico del pais, desde
sus inicios ecuador ha considerado como uno de los paises de mayor participacion en el

mercado internacional, llegando a representar la cuarta parte en la exportacion del pais.
(p. 10)
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Ecuador es un pais que mayor exportacion de banano ha hecho en todo el mundo y su
exportacion va dirigidos en mayor parte a paises europeos como Bélgica, Italia y Alemania que

se ha convertido en sus lugares de destino de exportacion del banano ecuatoriano.
8.2.12. Destinos
El Ministerio de Comercio Exterior (Comex, 2021) manifiesta que:

De los 10,55 millones de cajas esportadas por el Ecuador hacia la Union Europea en
enero del 2021, el principal destino fue paises bajos con una participacion del 17,80%;
el segundo mayor destino se ubica Italia con el 16,29%; y en tercer lugar se encuentra
Alemania con el 15,95%. Mismo que se destaca el crecimiento en las exportaciones en
Croacia, Dinamarca, Francia, Portugal, Lituania, Belgica, Suecia, Chipre y Polonia. (p.
12)

En relacién con lo exportado en el mes de enero del 2021, principalmente por el impacto en las
plantaciones de banano en Honduras y Guatemala, asi como un aumento en la demanda de

banano organico de Ecuador.
8.2.13. Empresas Exportadoras

Sainz (2019) define que entre las empresas exportadoras mas reconocida y de mayor alcance

en sus actividades son los siguientes

Estandar Fruit: Es conocida también con el nombre DOLE, de acuerdo a la magnitud de
su operacion comercial es considerado como el mayor productor y comercializacién de
frutas alrededor de mundo entero el cual abarca aproximadamente el 25% del mercado
mundial de banano.

Chiquita: La empresa productora y exportadora chiquita ocupa el nivel global y en
segundo lugar en ventas cuenta con plantaciones de frutas durante todo el afio abastece
con el banano a los paises como Hondura, Panam4, Costa Rica.

Del Monte: Se considera el tercer mayor vendedor de bananos en el mundo opera
plantaciones propias de banano o de productores independiente.

Noboa: Esta empresa exporta y produce banano bajo la marca bonita posee méas de 7000
hectareas de banano siendo que es el mayor productor y exportador en el Ecuador. (p.
29)
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8.2.13.1. Empresas

Greco (2020) define que "las empresas representan el principal componente motor de la
economia nacional, asi como los medios de distribucion que afectan directamente la vida

privada de las personas” (p. 13).
Hernandez (2021) define que

Una empresa es una unidad econdmica de produccion en la que es necesaria la
combinacion de una serie de factores (materias primas, maquinaria, personal, etc.) que
son de gran importancia para obtener un producto que luego se vende en el mercado. (p.
8)

Haciendo un analisis la empresa es organizacién o institucion, integrada por elementos
humanos y materiales que se dedica a la produccion o prestacion de servicios tiene como

objetivo obtener ganancias mediante la participacion en el mercado.
8.2.14. Asociacion

Luna (2020) determina que “cuando hablamos de asociaciones en general, nos referimos a la
unién de personas o entidades cuyo fin es vertebrar la sociedad, haciéndola méas dindmica y

participativa” (p. 2).
Greco (2020) determina que podemos definir una asociacion con cuatro caracteristicas basicas
Persona juridica: formada por varias personas o colectivos.

Con un interés compartido: creado para un proposito especifico o general compartido por

las personas involucradas.

Sin animo de lucro: lucro, propiedad, dinero, etc. que posee no puede distribuirse a los

socios, sino que debe servir para lograr el objeto de la sociedad.

Funcionamiento democratico: todos los miembros tienen los mismos derechos y deberes,

siendo la Asamblea General el maximo organo de decision. (p. 19)
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Mientras Castilla (2021) define que:

Una asociacion es una persona juridica que se constituye mediante acuerdo de res 0 mas
personas fisicas o juridicas legalmente constituidas, que se comprometen a poner en comdn
conocimientos, medios y actividades para conseguir una finalidad licita, comin de interés

particular que se dotan por los estatutos que rigen su funcionamiento. (p. 6)

Una asociacion es una organizacion conformada por personas para obtener un fin comin de
realizar actividades colectivas y poder cooperar de forma democratica a cambio de obtener una

participacion a favor de la empresa.
8.2.14.1. Factores que intervienen al momento de fijar el precio dentro de las asociaciones
La asociacién Tierra madre define que existe tres factores las cuales son:

Factor politico-legal: este factor son todas las leyes que el gobierno aprueba que se dé un
nuevo aumento en los impuestos, tratados de un nuevo mercado y es el encargado de la fijacion

del precio del banano, la cual es publicada por el Ministerio de Agriculturay Ganaderia (MAG).

Factor econdmico: este factor influye al momento de realizar la fijacion de precio dentro de

las asociaciones ya que se toma en cuenta la inflacion, firmas de contratos, entre otros.

Factor ambiental: es uno de los factores que més influye en la variacion de precio por motivo

que cuando es temporada baja de produccion la oferta sube y asi en viceversa.
8.2.14.2. Tipos de asociaciones
Luna (2020) determina dos tipos de asociaciones:

Voluntarias: que son comunes en sociedades estratificadas; las personas pueden elegir si

quieren entrar 0 no.

Involuntarias: cuya caracteristica de las sociedades igualitarias; todas las personas de una

determinada categoria deben pertenecer a una asociacion (p. 5).

El autor Castilla (2021) “menciona que podemos distinguir diversos tipos de asociaciones en

funcion de vario criterios, por finalidad tenemos a las siguientes asociaciones” (p. 8).
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e Asociaciones de fines particulares: la actividad que se orienta hacia los asociados.
e Asociaciones de fines generales: su actividad asciende a los asociados y favorece

también ala terceras personas.

Se considerar para construir una asociacion debe distinguir los distintos tipos de asociaciones
al cual pertenece el cual requiere seguir los pasos detallados, lo mas aceptable es el

asesoramiento de acuerdo a la actividad econdémica y las funciones que realiza.
8.2.14.3. Procedimiento de las Asociaciones exportadoras de banano en el ecuador
Segun Ministerio de Comercio Exterior (2021) manifiesta que:

Las empresas que realizan actividades de comercio exterior se tiene un perfil de riesgo ante
las entidades de control, es por ello la importancia de establecer los procesos adecuadamente
y mantener la trazabilidad de la carga con el fin de proporcionar un perfil coherente en las
actividades de la empresa para lo cual en nuestro pais son consideradas como un negocio
rentable es por eso que hoy en dia han incrementado el nimero de compafiias, las mismas

que deberan cumplir con los siguientes requisitos. (p. 18)

Obtencion de Ruc

Certificacion digital

Inscripcion y registro en ECUAPASS

Verificacion de estatutos Fitosanitario en Agrocalidad

Registro de inscripcion de comercializador y exportador en el MAG
Registro de Contrato con productores o Comercializadores en MAG

Presentacion de plan de Embarque Provisional

O N o g s~ wDdh e

Solicitar el certificado fitosanitario en Agrocalidad y certificado en el Ministerio de

Comercio Exterior.
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9. PREGUNTAS CIENTIFICAS

¢Por qué es importante argumentar tedricamente la informacién actual sobre la variacion
de precios del banano que afecta a la exportacion bananera en las asociaciones

productoras del canton La Man4?

Hoy en dia es importante conocer la situacion actual que vive el sector bananero principalmente
los problemas que dificulta al exportador y al productor que es la fijacion del precio de
sustentacion de las cajas de banano, si bien en el Ecuador existe un Acuerdo Ministerial
establecido por el MAG, pero no se tiene claro la determinacion del precio fijo al productor y

no es respetado debido a la ausencia de mecanismos para cumplir este acuerdo.

¢ Cudles son los factores que intervienen al momento de establecer el precio de las cajas

de banano dentro de las asociaciones de productores del canton La Mana?

Los factores que intervienen al momento de establecer el precio de las cajas de banano dentro
de las asociaciones son: el factor politico, el factor econdmico, y el factor ambiental estos
factores estos factores nos permitieron conocer que la variacion de precio en nuestra

investigacion es efecto del factor ambiental.

¢Coémo medir los resultados de los factores que intervinieron al momento de establecer el
precio de las cajas de banano dentro de las asociaciones de productores del cantén La

Mana?

Para medir los resultados de los factores que intervinieron al momento de establecer el precio
dentro de las asociaciones hemos utilizado encuestas, entrevistas y Bussines Inteligence que es
un conjunto de acciones en la cual transformamos grandes cantidades como el costo de
exportacion, la produccion total y el clima de los dos ultimos afios con estos datos hemos

realizado un analisis de la variacion de precio.
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10. METODOLOGIA DE LA INVESTIGACION
Gomez (2019) establece que:

La metodologia de investigacion ha aportado al campo de la educacion métodos técnicas
y procedimientos que permitan alcanzar el conocimiento de la verdad objetiva para
facilitar el proceso de la investigacion, debido a la curiosidad del ser humano la
metodologia de la investigacion se ha encargado de definir construir métodos necesarios

para obtencion de nuevos conocimientos. (p. 18)

Para la realizacion de este proyecto se tomd en cuenta el enfoque cuantitativo considerando que
se realiz6 actividades, como la recoleccion de la informacion, mediante encuestas realizadas a
los productores bananeros del canton y una entrevista realizada a los representantes legales de

las asociaciones, a fin de obtener la informacion eficiente y los resultados favorables.
10.1. Tipos de Metodologias

10.1.1 Meétodo deductivo

Alany Cortez (2017) indica que:

El método deductivo se trata de un procedimiento que consiste en desarrollar una teoria
empezando por formuld sus puntos de partida o hipotesis basicas deduciendo dicho
problema, la misma que mediante procesos de deduccion, determina las consecuencias
béasicas de la propia hipotesis, para de esta forma someterla a verificacion refutando o

ratificando el pronunciamiento hipotético inicial. (p. 19)

Este método es el apropiada por que se formula supuestos sobre las posibles causas del
problema que tienen las asociaciones de productores de banano en relacién con la variacion de
precios para después ser verificado y alcanzar conclusiones logicas. Se eligié esta técnica
tomando en cuenta que se requiere de un analisis y redaccion de la informacion, obtenida de las

fuentes bibliograficas, aportando ideas propias.
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10.1.2. Método Analitico Sintético
Alany Cortez (2017) definen que:

Permite estudiar el comportamiento de cada parte, que establece mentalmente la union
0 combinacion de las partes previamente analizadas y posibilita descubrir relaciones y
caracteristicas generales entre los elementos de la realidad, el cual opera sobre la base

de generalizaciones de ciertas caracteristicas identificadas a partir del andlisis (p. 22).

Este método se aplico por que al momento de realizar un analisis de la situacion actual sobre la
variacion de precios de las cajas de banano en las asociaciones de productores de banano del
canton La Mana de las cuales se obtuvo datos e informaciones mas detalladas para el

procedimiento investigativo.
10.2. Tipos de Investigacion

10.2.1. Investigacion Bibliogréafica

Melia (2020) menciona que “es un método investigativo basado en el examen de textos,
articulos, bibliografias, videos, entre otras cosas que ya existen sobre un tema y pueden ser

utilizados para iniciar o resaltar un tema que se ha abordado” (p. 22).

A través de la investigacion bibliogréfica se procedié a recopilar en las bases de datos
disponibles articulos cientificos, revistas, libros nacionales y analisis de casos relacionados al
tema de tratar; una vez seleccionado la informacion se procedié a tomar en cuenta, los
fundamentos mas relevantes, a fin de que puedan ser citados y sean de interés para la resolucion

de la investigacion.
10.2.2. Investigacion de campo

Alvarez (2017) menciona que “permite generar nuevos conocimientos, es el proceso que
permite obtener datos de la realidad y estudiar tal como se presentan sin manipular las variables

por esta razon su caracteristica conlleva a una investigacion fuera” (p. 33).

Se utilizé la investigacion de campo debido a que no existen suficientes datos informativos que
ha tenido la variacion de precios del banano, se procedio a elaborar una encuesta a los socios

productores de banano de las asociaciones del canton La Mana, misma que permitié conocer
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mas a fondo los efectos de este problema en relacién a la produccion y comercializacion de

banano.
10.2.3. Investigacion Descriptiva

El autor Alvarez (2017) define que “un estudio descriptivo es similar a otros tipos de

investigacion, pero mas especificamente, comienza con la identificacion del objeto de estudio”

(p. 3).

Se utiliz6 este tipo de investigacion por que se definid las diferentes situaciones de la encuesta
realizada a los productores bananeros del cantén La Mana, la misma que permitié conocer sobre

los aspectos importantes relacionados con la variacion de precio de cajas de banano.

10.3.Técnicas de investigacion
10.3.1. Encuesta

El autor Caballero (2018) menciona que:

La encuesta es una informacion obtenida a través del encuentro directo y personal entre
el entrevistador y el entrevistado, una de las grandes ventajas es que se conoce a la
persona encuestada y de esta forma se minimiza la posibilidad de que el entrevistado

provea respuestas evasivas, lo que garantiza una mayor fiabilidad. (p. 13)

En nuestra investigacion utilizaremos este instrumento para recabar informacion de los
productores bananeros de las asociaciones del cantén La Man4, con la finalidad de conocer la
incidencia de la variacion de precios de banano y su impacto econdmico, financiero en

asociaciones.
10.3.2. Entrevista

Caballero (2018) manifiesta que “la entrevista €s como una comunicacion verbal entre el
entrevistador y el entrevistado para recopilar datos el cual debe estar disefiado previamente de

acuerdo con el tema de investigacion, asi como lo establecido por el investigador” (p. 15).
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Se aplico una entrevista estructurada a los representantes legales de las seis asociaciones
existentes en el canton La Mana con el prop6sito de obtener un alto nivel de la informacion que

permita profundizar, relacionar e interpretar el objeto del estudio.
10.3.3. Mapeo

Galiano (2020) describe que el mapeo es “situarse mentalmente en el terreno o escenario en el
cual se va a desarrollar el estudio, el mapeo se relaciona con la revision documental, visitas

preliminares, observaciones en el terreno, charlas y conversaciones” (p. 33).

Utilizamos la técnica del mapeo en nuestro proyecto de investigacion para poder desglosar toda
la estructura de nuestra fundamentacion tedrica en la cual ubicamos los temas y subtemas,
detallando con cada uno de ellos con sus respectivos autores que intervinieron en nuestra

respectiva investigacion.

10.3.4. Poblacidon o muestra

Arias (2019) manifiesta como:

Un conjunto definido de estudio, limitado y accesible de casos que formardn una
referencia para la seleccion de la muestra y cumpliran una serie de criterios es posible
generalizar o extrapolar los resultados obtenidos del estudio a la mayor parte de la

poblacidn. resto de la poblacion o universo. (p. 18)

Segun la informacion a través de la base de datos de MAG, se conoci6 que en la provincia de
Cotopaxi existen seis asociaciones productoras de banano del canton La Mana, al ser una
poblacion pequefia se decidid entrevistar a cada uno de los representantes legales de la
asociacion a fin de obtener los datos reales en relacion al tema de investigacion planteada tal

como establece en el siguiente cuadro.



Tabla 6: Poblacién o muestra

Numero de asociaciones del cantén La Tiempo de Numero de productores
Mana actividad

Asociacién de pequefios productores 17 afos

agricolas Tierra Madre 96

Asociacién de productores de frutas

tropicales autonomos El Triunfo 12 afios 28

Asociacion de productores agricolas San 15 afios

Agustin 24

Asociacion Ladencorp S. A 12 afios 33

Asociacion de comercializadora Santana 13 afios 45

& Delgado Banasan

Asociacion de trabajadores agricolas 6 afios 27

auténomos 22 de octubre

Total, Productores (Encuesta) 253

Total, asociaciones (Entrevista) 6

Total, poblacional 259

Fuente: Elaboracion propia.

10.3.4.1. Tamario de la muestra
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Para determinar el tamafio de la muestra se va a tomar en cuenta de forma directa a los 253

productores para la respectiva encuesta y a las seis asociaciones para entrevista, por lo que la

cantidad de la poblacidn es un total de 155.

10.3.4.2. Féormula de la muestra

_ N
T (E2(N-1D +1

n

Datos

n = Tamafo de la muestra =?

N = Poblacion a investigarse = 253

E = indice de error maximo admisible = 0,05
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Desarrollo

B N
T (E)2(N—-1) +1

n

N

"TEEN-—D +1
~ 253

M= 005)2(253 — 1) + 1
~ 253

"= 10,0025)(252) + 1
_ 23 s

" 163”

Una vez finalizado el respectivo célculo poblacional se aplicara una encuesta a los 155 socios
productores de banano del canton La Mana. y seis entrevistas a los representantes legales de las

seis asociaciones existentes del canton La Mana.
10.3.4.3. Instrumentos utilizados

Se utilizo la entrevista a los representantes y la encuesta se elabord un cuestionario para los
socios productores como instrumento primordial, el cual fue elaborado para su mejor

comprension.
10.3.4.4. Distribucion de la muestra en consideracion a utilizar

Se desarroll6 la siguientes formula del coeficiente de proporcionalidad permitiendo conocer de
manera detallada cada uno de estratos de las asociaciones productores de banano del canton La
Mana.



Férmula:
f— n
N
¢ 155
253
f= 0.61

Tabla 7: Distribucion de la muestra en consideracion a utilizar

41

Asociaciones productoras Cantidad Cantidad de  Coeficiente  Proporcion
del cantén La Mané Empresa colaboradores

Asociacién de pequefios 1 96 0.61 59
productores agricolas tierra

madre

Asociacién de productores 1 28 0.61 17
de frutas tropicales

auténomos el triunfo

Asociacién de productores 1 24 0.61 15
agricolas San Agustin

Asociacion Ladencorp S. A 1 33 0.61 21
Asociacion de 1 45 0.61 25
comercializadora Santana y

Delgado Banasan

Asociacion de trabajadores 1 27 0.61 18
agricolas autonomos 22 de

octubre

Total 6 155

Fuente: Elaboracion propia.

10.5. Validacion del instrumento

La validacion de nuestro instrumento de trabajo la realizamos con el analisis de factibilidad

(indice de Alfa de Cronbach), dando como resultado un indice de 0,851 para los productores

bananeros. Fue favorable aplicar este instrumentd en la investigacion pues el indice debe ser

superior a un 0,70 para poder ser aceptado, el alfa de Cronbach es un coeficiente que toma

valores entre 0 y 1. Cuanto mas cerca de 1, mas fiable es la herramienta.
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Tabla 8: Alfa de Cronbach

Resumen de procedimiento de casos de productores

Casos NUmero Porcentaje
Valido 155 100%
Excluido 0 0%
Total 155 100%
Estadistica de fiabilidad
Alfa de Cronbach 0,851
N° de elementos 30

Fuente: Elaboracidn propia.

11. ANALISIS Y DISCUSION DE LOS RESULTADOS

11.1. Resultados de la entrevistas

ASOCIACION PRODUCTORA TIERRA MADRE

1. ¢La asociacién a la cual representa constituye una empresa pequefia mediana o

grande?

Respuesta: Mediana.

2. ¢Cuéantos productores de banano forman parte de su Asociacion?

Respuesta: 96 productores bananeros.

3. ¢Existe un método para el calculo de precio de banano en su empresa?

Respuesta: Se rige al precio minimo de sustentacién decretado por el gobierno, a través del

Ministerio de Agricultura y Ganaderia (MAG)

4. ¢Cuadl es el precio oficial de banano que percibe actualmente los productores de

banano?

Respuesta: $ 6.25.

5. ¢Se toma en consideracion los gastos generados para la fijacion de precios de banano

al productor?

Respuesta: El gobierno a través del MAG toma en consideracion el costo de produccion para

fijar el precio minimo de sustentacion.
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6. ¢En consideracion con los afios anteriores actualmente las ventas de cajas de banano
han incrementado o disminuido?
Respuesta: Han disminuido desde el inicio de la Guerra Rusia- Ucrania.
7. ¢Elincremento de los costos de exportacion es asumido por el productor o exportador?

Respuesta: Exportador.

8. ¢Considera que el precio fijado por el actual gobierno se ajusta a la necesidad del

productor?

Respuesta: Con el incremento de los combustibles no se ajusta, todo subié de precio como los

insumos, fertilizantes etc.
9. ¢Cuales son los principales inconvenientes al fijar el precio para el productor?
Respuesta: La Asociacion no los fija, trabajamos con el precio que fija el Gobierno.

10. ¢De qué manera ha afectado la constante variacion de precios de banano en su

empresa?

Se vio afectado por el factor climatico, por la pandemia y las nuevas reformas

gubernamentales.
ASOCIACION PRODUCTORA EL TRIUNFO

1. ¢La asociacién a la cual representa constituye una empresa pequefia mediana o

grande?
Respuesta: Pequefia.
2. ¢Cuantos productores de banano forman parte de su Asociacion?
Respuesta: 28 productores de banano.
3. ¢Existe un método para el calculo de precio de banano en su empresa?

Respuesta: El precio de la caja de platano, es de acuerdo a la oferta y la demanda.
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4. ¢Cual es el precio oficial de banano que percibe actualmente los productores de
banano?
Respuesta: El precio oficial de banano es $ 6.25 ddlares.

5. ¢Se toma en consideracion los gastos generados para la fijacion de precios de banano

al productor?
Respuesta: Si se toma en cuenta los gastos como gastos de navieras transporte.

6. ¢En consideracién con los afios anteriores actualmente las ventas de cajas de banano

han incrementado o disminuido?
Respuesta: En los ultimos dos afios la venta de banano ha disminuido.
7. ¢Elincremento de los costos de exportacion es asumido por el productor o exportador?
Respuesta: Por el productor.

8. ¢Considera que el precio fijado por el actual gobierno se ajusta a la necesidad del

productor?
Respuesta: No se ajusta.
9. ¢Cudles son los principales inconvenientes al fijar el precio para el productor?

Respuesta: Se basan al precio minimo de sustentacion, sin considerar nuestro costo para

producir.

10. ¢(De qué manera ha afectado la constante variacion de precios de banano en su

empresa?

Respuesta: La constante variacion de precios de la caja de banano nos afecta en mantener un

cultivo que sea sostenible.
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ASOCIACION PRODUCTORA SAN AGUSTIN

1. ¢La asociacion a la cual representa constituye una empresa pequefia mediana o

grande?
Respuesta: Pequefa.
2. ¢Cuéntos productores de banano forman parte de su Asociacion?
Respuesta: 24 productores bananero.
3. ¢Existe un método para el calculo de precio de banano en su empresa?
Respuesta: Consultando con otras compaiiias.

4. ¢cudl es el precio oficial de banano que percibe actualmente los productores de

banano?
Respuesta: $ 6.25 ddlares por caja de 43 libras de fruta

5. ¢Se toma en consideracion los gastos generados para la fijacion de precios de banano

al productor?

Repuesta: Lamentablemente no, este gobierno lo ha planteado a favor de las exportadoras

grandes y multinacionales.

6. ¢En consideracion con los afios anteriores actualmente las ventas de cajas de banano

han incrementado o disminuido?

Repuesta: Desde la pandemia, mas la guerra y conflictos internos del pais la demanda ha
disminuido Negativo, este gobierno lo ha planteado a favor de las exportadoras grandes y

multinacionales.
7. ¢Elincremento de los costos de exportacion es asumido por el productor o exportador?

Repuesta: Todo incremento el cual es asumido por el productor.
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8. ¢Considera que el precio fijado por el actual gobierno se ajusta a la necesidad del

productor?

Repuesta: No se ajusta a la necesidad, con el alto costo de fertilizantes, fungicidas y vuelos para

sigatoka.

9. ¢Cuales son los principales inconvenientes al fijar el precio para el productor?

Repuesta: El inconveniente es que el precio que fijan no cubre nuestro costo de produccion, de

esta manera no se puede ser mas productivo.

10. ¢De qué manera ha afectado la constante variacion de precios de banano en su

empresa?

Repuesta: Compafieros productores, han quebrado. Esa ha sido la realidad de este afio.

ASOCIACION PRODUCTORA LADENCORP S.A

1. ¢Laasociacion a la cual representa constituye una empresa pequefia mediana o

grande?

Respuesta: Pequefa.

2. ¢Cuantos productores de banano forman parte de su Asociacion?

Repuesta: 33 productores bananero.

3. ¢Existe un método para el calculo de precio de banano en su empresa?

Repuesta: Si, Acorde como se van generando en las ventas del banano.

4. ¢Cuadl es el precio oficial de banano que percibe actualmente los productores de

banano?

Respuesta: $ 6.25 ddlares por caja de 43 libras de fruta.
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5. ¢Se toma en consideracion los gastos generados para la fijacion de precios de banano

al productor?

Respuesta: No, porque no se visualiza el cumplimiento del (MAG) mediante el articulo que se

habia establecido.

6. ¢En consideracion con los afios anteriores actualmente las ventas de cajas de banano

han incrementado o disminuido?

Respuesta: Disminuido por situaciones que esta atravesando el pais en si no habido incremento

de ventas.

7. ¢Elincremento de los costos de exportacion es asumido por el productor o exportador?

Respuesta: Todo incremento, lo asume el productor.

8. ¢Considera que el precio fijado por el actual gobierno se ajusta a la necesidad del

productor?

Respuesta: No, se ajusta al precio establecido para los productores, ya que se invierte en los

gastos de fertilizantes, fungicidas.
9. ¢Cuales son los principales inconvenientes al fijar el precio para el productor?

Respuesta: El inconveniente es que no satisface a la necesidad como, productor con los gastos

que se obtiene.

10. ¢De qué manera ha afectado la constante variacion de precios de banano en su

empresa?

Repuestas: La variacion de precio de banano a afectado mediante el incremento de desiguales

precios, por ende, se pierde la garantia de la venta del producto.
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ASOCIACION PRODUCTORA SANTANA & DELGADO BANASAN

1. ¢La asociacién a la cual representa constituye una empresa pequefia mediana o

grande?

Respuesta: Mediana.

2. ¢Cuéntos productores de banano forman parte de su Asociacion?

Respuesta: 45 productores bananeros.

3. ¢Existe un método para el calculo de precio de banano en su empresa?

Respuesta: Si, segin (MAG) se rige al precio establecido mediante el articulo ministerial

4. ¢Cual es el precio oficial de banano que percibe actualmente los productores de

banano?

Respuesta: $ 6.25.

5. ¢Se toma en consideracion los gastos generados para la fijacion de precios de banano

al productor?

Respuesta: Mediante el ministerio de agricultura indica estimular y controlar la produccion para

una afijacion de precios exactos de los productos para la sustentacion.

6. ¢En consideracion con los afios anteriores actualmente las ventas de cajas de banano

han incrementado o disminuido?

Respuesta: Han disminuido las ventas por la situacion suscitada con los paises de exportacion

como tales en Rusia-Ucrania.

7. ¢Elincremento de los costos de exportacion es asumido por el productor o exportador?

Repuesta: Productor.
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8. ¢Considera que el precio fijado por el actual gobierno se ajusta a la necesidad del

productor?

Respuesta: No cubre la necesidad del productor con el precio establecido por el (MAG).

9. ¢Cuales son los principales inconvenientes al fijar el precio para el productor?

Respuesta: La Asociacion no los fija, trabajamos con el precio que fija el Gobierno.

10. ¢De qué manera ha afectado la constante variacion de precios de banano en su

empresa?

Repuesta: En la perdida de productores, ya que trabajamos bajo la modalidad de contrato.

ASOCIACION PRODUCTORA DE TRABAJADORES AGRICOLAS AUTONOMOS
22 DE OCTUBRE

1. ¢La asociacién a la cual representa constituye una empresa pequefia mediana o

grande?

Respuesta: Pequefa.

2. ¢Cuéantos productores de banano forman parte de su Asociacion?

Respuesta: 27 productores bananero.

3. ¢Existe un método para el calculo de precio de banano en su empresa?

Repuesta: Si existe.

4. ¢Cudl es el precio oficial de banano que percibe actualmente los productores de

banano?

Respuesta: $ 6.25 ddlares por caja de 43 libras.

5. ¢Se toma en consideracion los gastos generados para la fijacion de precios de banano

al productor?

Repuesta: No, cubre los gatos necesarios del productor.
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6. ¢En consideracion con los afios anteriores actualmente las ventas de cajas de banano
han incrementado o disminuido
Respuesta: Disminuido, motivo por la pandemia, y la guerra generada en Rusia-Ucrania.
7. ¢Elincremento de los costos de exportacion es asumido por el productor o exportador?
Repuesta: Por logica el productor.

8. ¢Considera que el precio fijado por el actual gobierno se ajusta a la necesidad del

productor?
Repuesta: No cubre los costo de fertilizantes, fungicidas y vuelos para sigatoka etc.
9. ¢Cuales son los principales inconvenientes al fijar el precio para el productor?

Respuesta: El inconveniente es que el productor no abastase para sus para cubrir los gastos para

el producto.

10. ¢De qué manera ha afectado la constante variacion de precios de banano en su

empresa?

Repuesta: La pérdida de productores ya que no estan al acuerdo con los precios establecidos.



o1

11.1.1. AnaAlisis de las entrevistas realizadas

Las asociaciones del cantén La Mana son empresas productoras grandes, medianas y pequefias
que se dedican a la compra y venta de productos agricolas y todas tienen un fin que es el poder
exportar los productos agricolas al mercado exterior, y que para el calculo de precios es el
Gobierno quien lo fija 'y lo da a conocer mediante el Ministerio de Agricultura y Ganaderia
(MAG) vy su precio oficial es de $ 6,25 dolares la caja. En la entrevista realizada a los
representantes legales de las asociaciones manifiestan que en comparacion a afios anteriores
estos ultimos afios ha disminuido las exportaciones debido a la pandemia que en su tiempo se
cerrd los canales de exportacion, que el clima también afecta siempre cuando es temporadas
bajas de produccién y la guerra que existe entre Rusia y Ucrania afecto a la exportacion del
producto porque la mayor parte de nuestra exportacion es a Rusia. Las asociaciones si fijan el
precio, pero dentro de la empresa y tienen en cuenta tres factores que intervienen que es el

factor politico legas, el factor econémico y el factor ambiental.
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11.2. Resultados de las encuestas
Factor politico-legal

Pregunta 1. ;Considera que las reformas gubernamentales afectado la constante variacion de

precios de banano?

Tabla 9: Reformas gubernamentales del precio de banano

Indicador Frecuencia Porcentaje

Siempre 65 42%
Casi siempre 36 23%
En ocasiones 22 14%
Casi nunca 18 12%
Nunca 14 9%
Total 155 100%

Fuente: Elaboracion propia.

Figura 3: Reformas gubernamentales del precio de banano

-
'
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= Siempre = Casi siempre = En ocaciones

Casi nunca = Nunca

Fuente: Elaboracion propia.

Analisis e interpretacion

De la encuesta realizada a los 155 productores, el 42% consideran que siempre ha afectado las
reformas gubernamentales, el 23% casi siempre, el 14% en ocasiones, el 12% casi nunca
mientras que 9% manifiestan que nunca, estos resultados indican que la variacion de precio de
banano se debe a la falta de control y la despreocupacion por parte de los gobiernos en tema de
la diferenciacion de precios que se ha venido dando en los productores bananeros tanto a nivel

local como a nivel nacional.
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Pregunta 2. ;Considera que las empresas exportadoras se basan en reglamentos o leyes para

calculo de precio de banano?

Tabla 10: Reglamentos para calculo de precio

Indicador Frecuencia Porcentaje

Siempre 10 6%

Casi siempre 21 14%
En ocasiones 17 11%
Casi nunca 72 46%
Nunca 35 23%
Total 155 100%

Fuente: Elaboracion propia.

Figura 4: Reglamentos para calculo de precio

/

= Siempre = Casi siempre = En ocaciones

Casi nunca = Nunca

Fuente: Elaboracion propia.

Analisis e interpretacion

De acuerdo a la encuesta realizada el 6% de los productores manifiestan que siempre basan en
leyes reglamentos, el 14% casi siempre, el 11% en ocasiones, el 46% casi nunca, mientras que
el 23% determina que nunca se basan en leyes o reglamentos. Estos resultados muestran que
los calculos de precio casi nunca justifican o especifican en liquidaciones de compras que

entregan las exportadoras a los productores.
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Pregunta 3. ;Existe algun acuerdo comercial firmado con la Unién Europea sobre la variacion

de precio de banano?

Tabla 11: Acuerdo comercial firmado
Indicador Frecuencia Porcentaje

Siempre 18 12%
Casi siempre 21 14%
En ocasiones 56 36%
Casi nunca 38 24%
Nunca 22 14%
Total 155 100%

Fuente: Elaboracion propia.

Figura 5: Acuerdo comercial firmado

= Siempre = Casi siempre = En ocaciones

Casinunca = Nunca

Fuente: Elaboracion propia
Analisis e interpretacion

En la encuesta realizada a los 155 productores el 12% manifiestan que siempre han sabido sobre
el acuerdo firmado, el 14% casi siempre, el 36% en ocasiones, el 24% casi nunca y el 14%
nunca han sabido sobre el acuerdo comercial firmado con la Union Europea sobre el precio.
Estos resultados demuestran que las exportadoras en ocasiones efecttan el acuerdo comercial

en precio con los clientes internacionales.
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Factor econémico

Pregunta 4. ; La crisis econdmica nacional y mundial ha afectado la disminucion de precio de

cajas de banano?

Tabla 12: Efecto de la crisis econédmica
Indicador  Frecuencia Porcentaje

Siempre 78 50%
Casi siempre 16 10%
En ocasiones 24 16%
Casi nunca 16 10%
Nunca 21 14%
Total 155 100%

Fuente: Elaboracion propia.

Figura 6: Efecto de la crisis econdmica

10%‘
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= Siempre = Casi siempre = En ocaciones

Casi nunca = Nunca

Fuente: Elaboracion propia.

Analisis e interpretacion

A criterio de los productores bananeros encuestados el 50% manifiestan que, siempre afectado
la crisis mundial, el 10% casi siempre, el 16% en ocasiones, el 10% casi nunca mientras el 14%
determinan que nunca afectado. Los resultados de la tabla indican que el impacto de la caida
del precio es por la crisis mundial en los ultimos afios debido a la pandemia que ha afectado a
la exportacion de cajas de banano.
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Pregunta 5. ;Considera que los altos costos logisticos afectado al precio de banano?

Tabla 13: Costos logisticos

Indicador Frecuencia Porcentaje

Siempre 72 47%
Casi siempre 34 22%
En ocasiones 19 12%
Casi nunca 17 11%
Nunca 13 8%

Total 155 100%

Fuente: Elaboracion propia.

Figura 7: Costos logisticos

= Siempre = Casi siempre = En ocaciones

Casinunca = Nunca

Fuente: Elaboracion propia.

Analisis e interpretacion

De los productores encuestados el 47% determinan que, siempre afectado los altos costos
logisticos mientras que el 22% casi siempre, el 12% en ocasiones, el 11% casi nunca y el 8%
manifiestan que nunca. Los resultados indican que el elevado costo logistico siempre ha sido

uno de las principales limitantes al momento de exportar y al determinar el costo.
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Pregunta 6. (Al no contar con el precio oficial del banano ha reducido sus ventas?

Tabla 14: Reduccion de ventas

Indicador Frecuencia Porcentaje

Siempre 82 53%
Casi siempre 36 23%
En ocasiones 15 10%
Casi nunca 14 9%
Nunca 8 5%
Total 155 100%

Fuente: Elaboracion propia.

Figura 8: Reduccién de ventas

. 9%

<

= Siempre = Casi siempre = En ocaciones

Casinunca = Nunca

Fuente: Elaboracion propia.

Anélisis e interpretacion

Los productores de banano manifestaron que el 53% siempre ha reducidos sus ventas al no
contar con un precio oficial, el 23% casi siempre, el 10% en ocasiones, el 9% casi nunca
mientras el 5% indican que nunca. Estos resultados manifiestan que el precio de banano no es
respetado, por lo que mucho de los productores deciden no vender sus frutas ya que los costos

son mas altos que el precio oficial, esto genera una disminucién en sus ingresos.
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Pregunta 7. ;Mantiene un contrato fijo de venta de cajas de banano con alguna asociacion

exportadora de banano del cantén La Mana?

Tabla 15: Contrato de venta del banano

Indicador Frecuencia Porcentaje

Siempre 19 12%
Casi siempre 22 14%
En ocasiones 38 25%
Casi nunca 65 42%
Nunca 11 7%
Total 155 100%

Fuente: Elaboracion propia.

Figura 9: Contrato de venta del banano

= Siempre = Casi siempre = En ocaciones

Casi nunca = Nunca

Fuente: Elaboracion propia.

Analisis e interpretacion

De acuerdo a la encuesta realizada a los productores bananeros el 12% manifiestan que siempre
mantienen un contrato fijo, el 14% casi siempre, el 25% en ocasiones, el 42% casi nunca, el 7%
nunca. Estos resultados indica que la mayor parte de productores bananeros en ocasiones

cuentan con un contrato fijo que permitan seguir exportando de manera segura sus frutas.
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Pregunta 8. ;Se respeta el precio oficial de las cajas de banano al productor?

Tabla 16: Respeto al precio oficial del banano

Indicador Frecuencia Porcentaje

Siempre 21 14%
Casi siempre 17 11%
En ocasiones 32 21%
Casi nunca 75 48%
Nunca 10 6%

Total 155 100%

Fuente: Elaboracion propia.

Figura 10: Respeto al precio oficial del banano

P

= Siempre = Casi siempre = En ocaciones

Casi nunca = Nunca

Fuente: Elaboracion propia.

Analisis e interpretacion

Con base a la encuesta a los productores bananero el 14% de los productores determinan que
siempre ha respetado el precio oficial, el 11% casi siempre, el 21% en ocasiones, el 48% casi
nunca, mientras que el 6% manifiestan que nunca. Ante los resultados los productores
establecen que casi nunca las empresas exportadoras respetan el precio oficial de las cajas el
cual se ve reflejado en las liquidaciones de los pagos semanales que realiza la empresa, al no

cumplir con el acuerdo de la negociacion entre el productor y el exportador.
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Pregunta 9. ¢La reduccidn en la produccion influye en la variacion de precio de banano?

Tabla 17: La baja produccién y su influencia en el precio

Indicador Frecuencia Porcentaje

Siempre 73 47%
Casi siempre 35 23%
En ocasiones 19 12%
Casi nunca 16 10%
Nunca 12 8%

Total 155 100%

Fuente: Elaboracion propia.

Figura 11: La baja produccién y su influencia en el precio

10%

o

= Siempre = Casi siempre = En ocaciones

Casi nunca = Nunca

Fuente: Elaboracion propia.

Anélisis e interpretacion

En la encuesta realizada a los 155 productores el 47% manifiestan que la reduccion de la
produccion siempre influye en la variacion de precio, el 23% casi siempre, el 12% en ocasiones,
el 10% casi nunca, mientras que el 8% dice que nunca. Esto quiere decir que siempre en
temporadas de baja produccién el precio sube por la escasez de frutas, mientras que en
temporada de alta produccion el precio baja dando como resultado la variacién de precio de

cajas de banano segun temporadas de produccion.
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Factor ambiental
Pregunta 10. ;Considera que el factor climatico afecta la variacion de precio de banano?

Tabla 18: Factor climético y efecto en el precio

Indicador Frecuencia Porcentaje

Siempre 11 7%
Casi siempre 81 52%
En ocasiones 36 23%
Casi nunca 14 9%
Nunca 13 9%
Total 155 100%

Fuente: Elaboracion propia.

Figura 12: Factor climatico y efecto en el precio

= Siempre = Casi siempre = En ocaciones

Casi nunca = Nunca

Fuente: Elaboracion propia.

Analisis e interpretacion

De los productores encuestados el 7% manifiestan que, siempre afectado el factor climatico al
precio de las cajas, el 52% casi siempre, el 23% en ocasiones, el 9% casi nunca, mientras que
el 9% dicen que nunca ha afecta. Con los resultados obtenidos determinamos que los desastres
naturales, las lluvias la aparicion de plagas y enfermedades casi siempre ha afectado a la
produccion bananera el cual ha generado la caida de precio permitiendo que las empresas

exportadoras compran frutas en los paises mas cercanos al precio mas conveniente.
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Pregunta 11. ;Existe una sobreproduccion en temporada baja y alta por la variacion de

precios?

Tabla 19: Influencia de la sobreproduccion en el precio

Indicador Frecuencia Porcentaje

Siempre 19 12%
Casi siempre 73 47%
En ocasiones 38 25%
Casi nunca 15 10%
Nunca 10 6%

Total 155 100%

Fuente: Elaboracion propia.

Figura 13: Influencia de la sobreproduccion en el precio

= Siempre = Casi siempre = En ocaciones

Casi nunca = Nunca
Fuente: Elaboracion propia.

Analisis e interpretacion

Con la encuesta realizada el 12% manifiestan que siempre ha existido una sobre produccion en
temporada baja y alta, el 47% casi siempre, el 25% en ocasiones, el 10% casi nunca y el 6%
manifiestan que nunca, los resultados demuestran que la sobre oferta de la produccion de
banano al tener mucha produccion genera que esta se venda a un precio inferior lo que significa

que sus costos sean mas altos.
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11.2.1. RESULTADOS DE LA ENCUESTA

Una vez obtenido los resultados de la encuesta realizada a los 155 productores de las

asociaciones del canton La Man4, se elaboré de acuerdo a los objetivos planteados y se obtuvo

los siguientes resultados.

De acuerdo con el factor econémico en la pregunta nimero 4, de la encuesta realizada
a los socios productores y como resultado se obtuvo que al momento de indicar de qué
manera afecta la variacion del precio de banano el 50% de los productores encuestados
sefialo que esta situacion es debido al factor econdmico de los paises y que en ocasiones

ha generado una disminuciédn de precios en las cajas de banano.

Después de analizar la situacion el factor politico-legal en la pregunta nimero 2, nos
manifiesta que el 46% de los productores encuestados no estan de acuerdo con el método
con el cual se fija los precios ya que se considera que es injusto, poco Precio Minimo
de Sustentacién (PMS) favorecedor ya que no se consideran los costos de produccion y

la inversidn general que se realiza para la siembra y cultivo del producto.

Por otra parte, el factor que mayor influencia ha causado en la variacion de precios es
el factor ambiental, en la pregunta nimero 10, podemos observar que el 52% de los
socios productores sefialan que este factor afecta a la produccion del banano debido a

las plagas y enfermedades como la Sigatoka.



11.3.Desarrollo del proyecto

11.3.1. Titulo

Estudio de variacion de precio en las asociaciones de productores de banano del cantén La

Mana provincia de Cotopaxi, afio 2021.

11.3.2. Datos Informativos de las Asociaciones

Tabla 20: Datos Informativos

Razébn social RUC tipo de Tiempo Tipo de Numero

actividad de contribu- de
actividad yente producto-
res

Asociacion de

pequefios 0591724738001  Ventas al

productores por mayor 17 afos Sociedad 96

agricolas de banano

Tierra Madre

Asociacién de 1291728010001  Ventas al 12 afios Sociedad 28

productores de por mayor

frutas de banano

tropicales

autébnomos El

Triunfo

Asociacion de 0591722662001  Ventas al 15 afios Sociedad 24

productores por mayor

agricolas San de banano

Agustin

Asociacion 1102325501001  Ventas al 12 afios Sociedad 33

Ladencorp S. por mayor

A de banano

Asociacion de

comercializad Ventas al

ora Santana & 1305009886001 por mayor 13 afios Sociedad 45

Delgado de banano

Banasan

Asociacion de

trabajadores Ventas al

agricolas 0591706837001  por mayor 6 afios Sociedad 27

autbnomos 22 de banano

de octubre

Fuente: Elaboracion propia.
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11.3.3. Referenciamiento historico de las asociaciones

Las asociaciones existentes en el cantén La Mana se dedican a la exportacion de banano, orito
y platano y llevan laborando en el cantdn cerca de los 20 afios brindando trabajo al sector
agricolay a las personas de su area de influencia, consideraron una necesidad el organizarse ya
que era la unica posibilidad de hacer frente a un negocio. Las asociaciones son organizaciones
de grandes, medianas y pequefias productoras agricolas con fines de lucro, tienen como objetivo
producir, comercializar y exportar frutas tropicales con un éptimo nivel técnico, logrando

alcanzar los estandares de calidad.

El trabajo de cada una de las asociaciones se basa en las actividades de caracter asociativa con
una finalidad de lograr el bien comdn de todos los socios productores y colaborados
administrativos, involucrando en todos los posesos a las comunidades, procurando el cuidado

del medio ambiente, siempre tomando en cuenta el ecosistema de la zona.

La primera asociacion que abrio sus puertas al sector agricola fue Tierra Madre que contaba
con 12 productores de banano con la marca Delux y Panchito actualmente la asociacion cuenta
con 96 productores, los asociados del Triunfo contaba con ocho productores de banano y en la
actualidad cuentan con 28 productores, los que pertenecen a San Agustin iniciaron con siete
productores y en la actualidad cuenta con 24 productores, la asociacién Landercop S.A., inicio
con nueve productores bananeros y en la actualidad cuenta con 33 productores, la asociacion
Delgado Banasan que inicio con 10 productores y en la actualidad cuenta con 45 productores,

la asociacion 22 de Octubre inicio con seis socios y en la actualidad cuenta con 22 socios.

Los productores iniciaron empacando en cajones de madera con plastico, pisos de tierra 'y sin
techo, no existia en ese entonces equipos de proteccion, pero conforme a avanzado el tiempo y
los requerimientos técnicos para la exportacion en la actualidad esta en un procedimiento

riguroso de mejorar la calidad de su producto para el bienestar y satisfaccion de todos.
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11.4. OBJETIVOS
11.4.1. Objetivo General

Medir los resultados de los factores internos y externos de la variacion de precios del banano

en las asociaciones de productores del canton La Mana.

11.4.2. Objetivo especifico

e Organizar los datos que influyen en los precios del banano de las asaciones del canton
La Mana.

e Esquematizar los factores internos y externos que influyen en la variaciéon de precios
del banano de las asociaciones productoras del cantén La Mana.

e Estructurar la informacion obtenido en un modelo de Bussines Inteligence.
11.5.ANALISIS DEL PROYECTO

Este trabajo tiene como objetivo analizar la variacion de precios de banano en las asociaciones
productores del canton La Mana, analizando que tanto ha aumentado o disminuido los ingresos
del mercado bananero a través de sus exportaciones, mediante un estudio estadistico se pudo

vincular los precios minimos establecidos y las cajas exportadas en el afio 2020 y 2021.

Como resultado se obtuvo una clara tendencia de como acttan el panorama bananero con el fin
de establecer los resultados claros y conciso del mercado, garantizando la comercializacion a
precios razonables para que los exportadores no se vean afectados por asumir la diferencia del
precio real, mismo que es facturado al cliente del exterior versus el precio que realmente se

negocia y se paga semanalmente a los productores bananeros.

Al analizar de forma estadistica la relacion de la variacion entre el precio oficial de banano en
Ecuador y las cantidades de cajas exportadas, durante el periodo establecido entre los afos
2020 y 2021, se permite establecer el posible comportamiento de las exportaciones en el
mercado bananero en las asociaciones productores del cantén La Mana en términos de cuantas

cajas se exportaron y cuanto significaron esas cantidades de cajas exportadas.
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Tabla 21: Precio oficial facturado

Precio oficial facturado

Meses /A0 Precio oficial Costo Precio
Exportacion. FOB
Precio 2020
Enero /Diciembre $8 —2,50% 1,83 8,23
Precios 2021
Enero /Diciembre $10-$2,50 1,83 8,08

Fuente: Elaboracion propia.

Tabla 22: Precio facturado en el mercado extranjero

Precio facturado en el mercado extranjero

Meses /Ano Precio FOB Costo Precio Exterior
Exportacion.

Precio 2020

Enero 8.23 6,25 10.76
/Diciembre

Precios 2021
Enero /Diciembre 8.08 6,25 10.16

Fuente: Elaboracion propia.

Realizando la debida observacion, determinando la informacidn relevante para el contenido del

analisis, se obtuvo las cifras de cajas exportadas mensualmente por las asociaciones sometidas

al estudio:



Tabla 23: Caias exportadas por asociacion del afio 2020 y 2021

Asociacion de Asociacion de Asociacion de Asociacion Asociacion de Asociacion de
pequefios productores de productores Ladencorp Comercializadora trabajadores
productores Frutas Tropicales Agricolas San S.A Santana & Delgado Agricolas
Meses Agricolas Tierra Auténomos ElI Agustin Banasan Auténomos 22 De
Madre Triunfo octubre
2020
Enero 33.600,00 27.600,00 21.600,00 22.800,00 24.000,00 19200,00
Febrero 31.200,00 26.400,00 20.400,00 21.600,00 24.000,00 16800,00
Marzo 32.400,00 25.200,00 21.600,00 20.400,00 24.000,00 14400,00
Abril 25.200,00 21.600,00 19.200,00 19.200,00 24.000,00 13200,00
Mayo 25.200,00 18.000,00 18.000,00 18.000,00 24.000,00 13200,00
Junio 26.400,00 20.400,00 16.800,00 16.800,00 24.000,00 16800,00
Julio 25.200,00 16.800,00 16.800,00 15.600,00 24.000,00 13200,00
Agosto 21.600,00 18.000,00 180.000,00 15.600,00 24.000,00 12000,00
Septiembre 22.800,00 15.600,00 132.00,00 13.200,00 24.000,00 9600,00
Octubre 21.600,00 20.400,00 192.00,00 13.200,00 24.000,00 13200,00
Noviembre 33.600,00 26.400,00 168.00,00 14.400,00 24.000,00 13200,00
Diciembre 38.400,00 25.200,00 15.600,00 16.800,00 24.000,00 15600,00
2021

Enero 48.000,00 24.000,00 27.600,00 16.800,00 19.200,00 14.400,00
Febrero 49.200,00 21.600,00 25.200,00 21.600,00 22.800,00 9.600,00
Marzo 36.000,00 26.400,00 21.600,00 20.400,00 16.800,00 13.200,00
Abril 50.400,00 18.000,00 19.200,00 21.600,00 20.400,00 16.800,00
Mayo 40.800,00 16.800,00 16.800,00 25.200,00 21.600,00 21.600,00
Junio 42.000,00 14.400,00 12.000,00 18.000,00 19.200,00 20.400,00
Julio 38.400,00 19.200,00 16.800,00 19.200,00 15.600,00 19.200,00
Agosto 34.800,00 21.600,00 16.800,00 13.200,00 13.200,00 9.600,00
Septiembre 37.200,00 22.800,00 15.600,00 9.600,00 9.600,00 13.200,00
Octubre 33.600,00 20.400,00 18.000,00 12.000,00 13.200,00 12.000,00
Noviembre 46.800,00 18.000,00 13.200,00 7.200,00 10.800,00 8.400,00
Diciembre 42.000,00 27.600,00 19.200,00 21600,00 8400,00 9.600,00

Fuente: Elaboracion propia.
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Tabla 24: Exportacién de banano acumulada en las asociaciones del afio 2020-2021

Meses /A0S 2020 2021
Enero 148.800,00 150.000,00
Febrero 140.400,00 150.000,00
Marzo 138.000,00 134.400,00
Abril 122.400,00 146.400,00
Mayo 116.400,00 142.800,00
Junio 121.200,00 126.000,00
Julio 111.600,00 128.400,00
Agosto 109.200,00 109.200,00
Septiembre 984.00,00 108.000,00
Octubre 111.600,00 109.200,00
Noviembre 128.400,00 104.400,00
Diciembre 135.600,00 128.400,00
TOTAL 1.482.000,00 1.537.200,00

Fuente: Elaboracion propia.

Los datos obtenidos de los afios 2020 y 2021 ayudan a soportar la idea y objeto de este estudio,
el cual es analizar la evolucion de las exportaciones en términos de cajas y dolares, dado su

precio oficial como componente del precio FOB.

Con ello se comprobaria que el afio 2020 sufrié una caida de 0.10%, debido a la emergencia
sanitaria Covid 2019 y cierre de fronteras de exportacion el cual no permitieron seguir con el
proceso de la exportacion de banano, generando un obstéaculo en el abastecimiento del banano

en mercado internacional.



Tabla 25. Caias producidas en las asociaciones durante el periodo 2020 v 2021
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Meses Produccion de la Produccion Produccion  Produccion  Produccién dela  Produccién de la  Total, de cajas producido
asociacion Tierra de la de la de asociacion asociacion de asociacion de Anual
Madre asociacion de asociacion de Ladencorps. Comercializadora  Trabajadores

Frutas Agricolas A Santana & Delgado agricolas

Tropicales San Agustin Banasan auténomos 22 de

Triunfo octubre

CAJAS PRODUCIDAS DURANTE EL PERIODO 2020
Enero 29.120,00 14.670,00 12.198,00 14.950,00 17.290,00 10.920,00 99.148,00
Febrero 29.575,00 14.850,00 13.110,00 14.812,00 16.644,00 10.976,00 99.967,00
Marzo 30.121,00 14.490,00 12.388,00 15.088,00 16.264,00 11.144,00 99.495,00
Abril 28.938,00 14.445,00 12.958,00 15.134,00 16.036,00 9.744,00 97.255,00
Mayo 27.846,00 14.220,00 12.008,00 14.582,00 15.770,00 9.940,00 94.366,00
Junio 27.391,00 14.175,00 11.932,00 14.628,00 15.656,00 10.080,00 93.862,00
Julio 27.937,00 13.950,00 11.894,00 14.536,00 15.618,00 10.108,00 94.043,00
Agosto 28.301,00 13.590,00 12.198,00 14.490,00 15.504,00 9.940,00 94.023,00
Septiembre 27.482,00 13.860,00 12.122,00 14.030,00 15.390,00 9.772,00 92.656,00
Octubre 27.300,00 13.950,00 12.198,00 14.490,00 15.314,00 9.604,00 92.856,00
Noviembre 28.392,00 14.715,00 12.540,00 14.950,00 16.378,00 9.940,00 96.915,00
Diciembre 28.210,00 14.670,00 12.844,00 15.134,00 16.644,00 11.480,00 98.982,00
CAJAS PRODUCIDAS DURANTE EL PERIODO 2021

Enero 30.030,00 14.760,00 12.426,00 14.950,00 17.290,00 10.920,00 100.376,00
Febrero 29.848,00 14.625,00 12.350,00 15.042,00 17.328,00 11.060,00 100.253,00
Marzo 30.121,00 14.580,00 12.312,00 15.088,00 17.138,00 11.144,00 100.383,00
Abril 29.575,00 14.445,00 12.274,00 15.134,00 16.378,00 9.100,00 96.906,00
Mayo 28.665,00 14.220,00 12.084,00 13.846,00 14.896,00 9.380,00 93.091,00
Junio 28.756,00 14.130,00 11.932,00 14.536,00 14.668,00 8.988,00 93.010,00
Julio 28.938,00 14.085,00 11.970,00 14.582,00 14.630,00 8.932,00 93.137,00
Agosto 28.301,00 13.995,00 12.008,00 14.076,00 14.592,00 8.960,00 91.932,00
Septiembre 28.210,00 13.950,00 11.818,00 13.892,00 14.478,00 9.044,00 91.392,00
Octubre 27.755,00 13.860,00 11.780,00 13.938,00 14.364,00 8.904,00 90.601,00
Noviembre 28.028,00 14.850,00 12.274,00 14.996,00 15.200,00 8.792,00 94.140,00
Diciembre 29.211,00 15.075,00 12.350,00 15.042,00 15.998,00 8.568,00 96.244,00

Fuente: Elaboracion propia.



Tabla 26: Cajas producidas en las asociaciones del afio 2020-2021

Meses /Afos 2020 2021
Enero 99.148,00 100.376,00
Febrero 99.967,00 100.253,00
Marzo 99.495,00 100.383,00
Abril 97.255,00 96.906,00
Mayo 94.366,00 93.091,00
Junio 93.862,00 93.010,00
Julio 94.043,00 93.137,00
Agosto 94.023,00 91.932,00
Septiembre 92.656,00 91.392,00
Octubre 92.856,00 90.601,00
Noviembre 96.915,00 94.140,00
Diciembre 98.982,00 96.244,00
TOTAL 1.153.568,00 1.141.465,00

Fuente: Elaboracién propia.
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A continuacion, se detallan todos los precios del afio 2020-2021 dentro de las asociaciones del

cantén La Mana la cual se ha establecido de acuerdo a los factores que intervienen dentro de

estas asociaciones.



Tabla 27: Variacién de los precios a los productores bananeros del cantén

Asociacion de Asociacion de

Asociacién  Asociacién de Asociacion de Asociacion comercializador trabajadores Precios que mas
MESES Tierra futas tropicales EI Agricolas San Land s A 2 Santana & Agricolas 22 de resaltan en las
Madre Triunfo Agustin andercorp . g asociaciones
Delgado octubre
PRECIO REAL DENTRO DE LAS ASOCIACIONES EN EL PERIODO 2020
Enero $ 8,00 $ 8,00 $ 7,99 $ 7,79 $ 8,00 $ 8,00 $ 8,00
Febrero $ 9,00 $ 8,95 $ 9,00 $ 9,00 $ 9,00 $ 8,71 $ 9,00
Marzo $ 3,30 $ 3,50 $ 3,50 $ 3,20 $ 3,50 $ 3,50 $ 3,50
Abril $ 4,00 $ 4,00 $ 3,95 $ 4,00 $ 4,00 $ 3,98 $ 4,00
Mayo $ 3,50 $ 3,50 $ 3,20 $ 3,50 $ 3,50 $ 3,50 $ 3,50
Junio $ 2,99 $ 3,00 $ 3,00 $ 3,00 $ 2,89 $ 3,00 $ 3,00
Julio $ 2,50 $ 2,50 $ 2,50 $ 2,86 $ 2,50 $ 2,50 $ 2,50
Agosto $ 2,50 $ 2,43 $ 2,50 $ 2,50 $ 2,41 $ 2,50 $ 2,50
Septiembre $ 2,50 $ 2,50 $ 2,50 $ 2,00 $ 2,50 $ 2,46 $ 2,50
Octubre $ 4,00 $ 4,00 $ 4,00 $ 4,00 $ 4,00 $ 4,00 $ 4,00
Noviembre $ 4,50 $ 4,50 $ 4,50 $ 4,50 $ 4,50 $ 4,50 $ 4,50
Diciembre $ 4,99 $ 5,00 $ 5,00 $ 5,00 $ 4,99 $ 5,00 $ 5,00
PRECIO REAL DENTRO DE LAS ASOCIACIONES EN EL PERIODO 2021
Enero $ 7,00 $ 7,00 $ 7,10 $ 7,00 $ 6,89 $ 7,00 $ 7,00
Febrero $ 8,00 $ 8,20 $ 8,00 $ 7,98 $ 8,00 $ 8,00 $ 8,00
Marzo $ 10,00 $ 9,00 $ 10,00 $ 10,00 $ 8,00 $ 10,00 $ 10,00
Abril $ 3,00 $ 4,00 $ 4,00 $ 3,50 $ 4,00 $ 4,00 $ 4,00
Mayo $ 3,50 $ 3,50 $ 3,50 $ 2,00 $ 3,50 $ 3,50 $ 3,50
Junio $ 2,50 $ 2,00 $ 2,50 $ 2,50 $ 2,00 $ 2,50 $ 2,50
Julio $ 2,50 $ 2,50 $ 2,50 $ 2,50 $ 2,50 $ 2,50 $ 2,50
Agosto $ 3,50 $ 2,00 $ 3,50 $ 3,50 $ 3,40 $ 3,50 $ 3,00
Septiembre $ 3,00 $ 3,50 $ 3,50 $ 3,50 $ 3,00 $ 3,50 $ 3,50
Octubre $ 3,00 $ 2,00 $ 3,00 $ 3,00 $ 2,00 $ 3,00 $ 3,00
Noviembre $ 5,00 $ 5,00 $ 4,00 $ 5,00 $ 5,00 $ 3,00 $ 5,00
Diciembre $ 6,00 $ 5,00 $ 6,00 $ 6,00 $ 6,00 $ 6,00 $ 6,00

Fuente: Base de datos de las Asociaciones del cantén
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11.6. Analisis de la variacion de precios dentro de las asociaciones

Grafico 1: Variacion del precio dentro de las asociaciones de banano del afio 2020
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Fuente: Elaboracion propia.

Anélisis e interpretacion

De acuerdo en el grafico podemos observar una variacion de precios cada mes dentro de las
asociaciones en el afio 2020, y se ve reflejado que casi todas las asociaciones siguen el mismo
nivel con base al precio, por otro lado, observamos que en el mes de septiembre en la Asociacion
de trabajadores Agricolas autbnomos 22 de octubre sus precios fueron demasiados bajos a

comparacion de las otras asociaciones.
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Gréfico 2: Variacion del precio dentro de las asociaciones de banano del afio 2021
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Fuente: Elaboracion propia.

Analisis e interpretacion

Con base a la investigacion se ve reflejado en el grafico que las asaciones en los meses del afio
2021 han obtenido una serie de variaciones de precio dentro de ellas, la cual podemos observar
gue en el mes de marzo la Asociacion de trabajadores Agricolas autbnomos 22 de octubre sus
precios se elevaron notablemente mientras que en el mes de abril hasta octubre las asociaciones

han sufrido muchas variaciones de precio.
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11.6.1. Analisis comparativo de las variaciones de precio dentro de las asociaciones

Mediante lo graficos establecidos de las variaciones que ha existido dentro de las asociaciones
de productores existentes en el canton La Man4, se puede observar que en los meses del afo
2020 estas asociaciones han tenido una variacion de precios que casi fueron al mismo nivel a
diferencia de la Asociacién de trabajadores agricolas autonomos 22 de octubre que en el mes
de septiembre cayo de una manera muy significativa, mientras que en el mes de marzo del afio
2021 esta asociacién tuvo sus precios de manera elevada a diferencia de las otras, demas las

demas asociaciones han sufrido variaciones notables en los meses del afio 2021

Tabla 28: Ingresos facturados por los precios reales dentro de las asociaciones afio 2020 y 2021
Total, de

Meses Cajas Precio real E COStO. ) Ingreso Facturado
xportacion
Exportadas
Ingresos facturados 2020
Enero 148.800,00 $ 8,00 $ 1,83 $ 1.190.400,00
Febrero 140.400,00 $ 9,00 $ 1,83 $ 1.263.600,00
Marzo 138.000,00 $ 350 $ 1,83 $ 483.000,00
Abril 122.400,00 $ 4,00 $ 1,83 $ 489.600,00
Mayo 116.400,00 $ 350 $ 1,83 $ 407.400,00
Junio 121.200,00 $ 3,00 $ 1,83 $ 363.600,00
Julio 111.600,00 $ 250 $ 1,83 $ 279.000,00
Agosto 109.200,00 $ 250 $ 1,83 $ 273.000,00
Septiembre 98.400,00 $ 250 $ 1,83 $ 246.000,00
Octubre 111.600,00 $ 4,00 $ 1,83 $ 446.400,00
Noviembre 128.400,00 $ 450 $ 1,83 $ 577.800,00
Diciembre 135.600,00 $ 5,00 $ 1,83 $ 678.000,00
Ingresos facturados 2021
Enero 150.000,00 $ 7,00 $ 1,83 $ 1.050.000,00
Febrero 150.000,00 $ 8,00 $ 1,83 $ 1.200.000,00
Marzo 134.400,00 $ 10,00 $ 1,83 $ 1.344.000,00
Abril 146.400,00 $ 4,00 $ 1,83 $ 585.600,00
Mayo 142.800,00 $ 350 $ 1,83 $ 499.800,00
Junio 126.000,00 $ 250 $ 183 $ 315.000,00
Julio 128.400,00 $ 250 $ 1,83 $ 321.000,00
Agosto 109.200,00 $ 3,00 $ 1,83 $ 327.600,00
Septiembre 108.000,00 $ 350 $ 1,83 $ 378.000,00
Octubre 109.200,00 $ 3,00 $ 183 $ 327.600,00
Noviembre 104.400,00 $ 5,00 $ 1,83 $ 522.000,00
Diciembre 128.400,00 $ 6,00 $ 183 $ 770.400,00

Fuente: Elaboracion propia.
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Tabla 29: Ingresos con el Precio FOB fijado por los exportadores de banano del afio 2020 y 2021

Ingresos facturados 2020

Meses Total, de cajas exportadas  Precio FOB Costo Ingreso Facturado
2020-2021 Exportacion Exterior
Enero 148.800,00 8,23 2,03 1.224.626,03
Febrero 140.400,00 8,23 2,03 1.155.494,03
Marzo 138.000,00 8,23 2,03 1.135.742,03
Abril 122.400,00 8,23 2,03 1.007.354,03
Mayo 116.400,00 8,23 2,03 957.974,03
Junio 121.200,00 8,23 2,03 997.478,03
Julio 111.600,00 8,23 2,03 918.470,03
Agosto 109.200,00 8,23 2,03 898.718,03
Septiembre 98.400,00 8,23 2,03 809.834,03
Octubre 111.600,00 8,23 2,03 918.470,03
Noviembre 128.400,00 8,23 2,03 1.056.734,03
Diciembre 135.600,00 8,23 1,83 1.115.989,83
Total, ingresos 2020 12.196.884,16
Ingresos facturados 2021
Enero 150.000,00 8,08 2,08 1.212.002,08
Febrero 150.000,00 8,08 2,08 1.212.002,08
Marzo 134.400,00 8,08 2,08 1.085.954,08
Abril 146.400,00 8,08 2,08 1.182.914,08
Mayo 142.800,00 8,08 2,08 1.153.826,08
Junio 126.000,00 8,08 2,08 1.018.082,08
Julio 128.400,00 8,08 2,08 1.037.474,08
Agosto 109.200,00 8,08 2,08 882.338,08
Septiembre 108.000,00 8,08 2,08 872.642,08
Octubre 109.200,00 8,08 2,08 882.338,08
Noviembre 104.400,00 8,08 2,08 843.554,08
Diciembre  128.400,00 6,20 1,83 796.081,83

Total, ingresos 2021

12.179.208,71

Fuente: Elaboracion propia.



Tabla 30: Ingresos segln Precio FOB facturado 2020-2021

Ingresos segun Precio FOB facturado 2020

Meses Ingreso
facturado
exterior
Enero 1.224.626,03
Febrero 1.155.494,03
Marzo 1.135.742,03
Abril 1.007.354,03
Mayo 957.974,03
Junio 997.478,03
Julio 918.470,03
Agosto 898.718,03
Septiembre 809.834,03
Octubre 918.470,03
Noviembre 1.056.734,03
Diciembre 1.115.989,83
Ingresos segun Precio FOB facturado 2021
Enero 1.212.002,08
Febrero 1.212.002,08
Marzo 1.085.954,08
Abril 1.182.914,08
Mayo 1.153.826,08
Junio 1.018.082,08
Julio 1.037.474,08
Agosto 882.338,08
Septiembre 872.642,08
Octubre 882.338,08
Noviembre 843.554,08
Diciembre 796.081,83

Fuente: Elaboracion propia.

7

Mediante la estructura de cuadros comparativos muestra el Precio Minimo de Exportacion

(PMS) el cual no refleja el valor real que el mercado internacional, es decir el precio Free On

Board (FOB) del banano ecuatoriano lo vuelve mas caro, dando como resultado la decreciente

de las exportaciones de cajas de banano, Esto crea un problema en el mercado nacional e

internacional, ya que cuando el volumen de fondos disminuye, los precios en el mercado

internacional también se ven afectados, ya que se negocian de forma especulativa al final del

dia.
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Es en ese momento cuando las empresas exportadoras se ven afectadas dado que ellas estan
ligadas a un precio minimo de sustentacion anual, ya que semanalmente tienen que negociar

sus frutos en el exterior de acuerdo al precio de la oferta y demanda mundial.
Precio Real de cajas de banano

Para establecer el precio real de la caja de banano hay que saber distinguir; el valor de los costos
en el afio 2020 se ha mantenido constante en el tiempo mismo que asciende a $ 1.83 el costo
por caja de banano y el costo del afio 2021 asciende a $1.83 mas el precio de la fruta es el que
ha variado teniendo un minimo de precio real de $ 4.57en el afio 2020 y $4.42 en el afio 2021.

Tabla 31: Precio real 2020 y 2021

Precio real 2020-2021

Precio minimo de sustentacion Costo de exportacion Precio Real

Precio real 2020

6,40 1,83 4,57

Precio real 2021

6,25 1,83 4,42
Fuente: Elaboracion propia.

11.7. Precio Especulativo

En el precio especulativo de la caja lo establece el mercado, es decir que cambia el precio una
vez salido de puerto de exportacion; para este caso tenemos que el mayor precio que se ha
presentado es para lo que va del afio 2020 que estd en $ 8.33 y en el afio 2021 $ 8.08, cabe
indicar que otro factor importante son los costos que se presentan ya que también gozan de
cierta incertidumbre al momento de arribar al puerto para este rubro es de $ 2.03 en el afio 2020
y $2.08 en el afio 2021.
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Tabla 32: Precio especulativo 2020-2021
Precio especulativo 2020-2021

Precio FOB Costo de Exportacion. Precio especulativo

Precio especulativo 2020

8,23 2,03 6,20
Precio especulativo 2021
8,08 2,08 6,00

Fuente: Elaboracion propia.
11.9. Analisis de resultados
Para dar inicio al analisis, en este caso, se obtuvo los datos de cajas exportadas desde el afio

2020 al afio 2021, evaluados en relacion a los Precio Minimo de Sustentacion (PMS) para los

dos afios, obteniendo los siguientes datos:

Figura 14: Proceso de fijacion de precio

Fuente: Elaboracion propia.

Como parte del del proceso del proyecto se investigd cuales fueron los precios minimos de
sustentacion del afio 2020 y 2021 precios que fueron revisados, calculados y fijados por el
Ministerio de Agricultura y Ganaderia quien es la autoridad competente en la determinacion
de Precio Minimo de Sustentacion (PMS) para la caja de banano mas el costo de exportacion,

obteniendo asi los precios Free On Board (FOB) para cada caja.



Tabla 33: Produccion de cajas de banano seglin temporada
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Precio Costo Mantiene Respeta  Cajas
Mes iy Expor- precio  Expor- Clima  Produccion Total
Oficial . Contrato o
tacion oficial tadas
Enero 800 250 Si Si 148800 28,6-30,5 199.148
Febrero 9,00 3,10 Si Si 140.400 26,6-28,5 199.967
Marzo 3,50 3,10 Si Si 138.000 28,6-30,5 199.495
Abril 4,00 3,10 Si Si 122.400 28,6-30,5 197.255
Mayo 3,50 3,10 No No 116.400 24,6-26,5 194.366
Junio 3,00 3,10 No No 121.200 20,6-22,5 193.862
Julio 2,50 3,10 No No 111.600 20,6-22,5 194.043
Agosto 2,50 3,10 No No 109.200 18,5-20,5 194.023
Septiembre 2,50 3,10 No No 98.400 18,5-20,5 192.656
Octubre 4,00 3,10 No Si 111.600 24,6-26,5 192.856
Noviembre 4,50 3,10 Si No 128.400 18,5-20,5 196.915
Diciembre 5,00 3,10 No Si 135.600 24,6-26,5 198.982
Enero 7,00 2,08 Si Si 150.000 26,6-28,5 200.376
Febrero 8,00 2,08 Si Si 150.000 26,6-28,5 200.253
Marzo 10,00 2,08 Si No 134.400 28,6-30,5 200.383
Abril 4,00 2,08 No Si 146.400 28,6-30,5 196.906
Mayo 3,50 2,08 No No 142.800 26,6-28,5 193.091
Junio 2,50 2,08 No No 126.000 26,6-28,5 193.010
Julio 2,50 2,08 No No 128.400 26,6-28,5 193.137
Agosto 3,00 2,08 No No 109.200 28,6-30,5 191.932
Septiembre 3,50 2,08 Si No 108.000 28,6-30,5 191.392
Octubre 3,00 2,08 No Si 109.200 28,6-30,5 190.601
Noviembre 5,00 2,08 Si No 104.400 28,6-30,5 194.140
Diciembre 6,00 2,08 No Si 128.400 28,6-30,5 196.244

Fuente: Elaboracion propia.



Tabla 34: Precio de contrato

Etiquetas de fila

Suma de Precio

Suma de Costo

Oficial Exportacion
Enero 15 4,58
Febrero 17 5,18
Marzo 3,5 3,1
Abril 4 3,1
Total, general 39,5 15,96
Fuente: Elaboracion propia.
Mantiene Contrato 7= T Respeta precio oficial V= Vi
NO NO
S| m:

Fuente: Elaboracion propia.

Gréfico 3: Precio de contrato
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Fuente: Elaboracion propia.

ANALISIS

De acuerdo al grafico obtenido se puede observar que para el inicio de periodo mes de enero y
febrero la mayor parte de los productores si obtuvieron contrato normal es decir respetaron el
contrato establecido en el acuerdo de negociacion con las empresas exportadoras, mientras que
en mes de marzo empezaron no cumplir con el contrato y el precio establecido afectando a la

demanda de las frutas.
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Tabla 35: Precio de contrato segun

la temporada

Etiquetas de fila

Suma de Precio

Suma de Costo Exportacion

Oficial
Mayo 7 5,18
Junio 55 5,18
Julio 5 5,18
Agosto 55 5,18
Septiembre 2,5 3,1
Total, general 25,5 23,82

Fuente: Elaboracidn propia.

Respeta precio oficial 7= T

Mantiene Contrato V= T

NO

e

Sl

Sl

Fuente: Elaboracion propia.

Gréfico 4: Precio de contrato segin temporada
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Fuente: Elaboracion propia.

Anélisis e interpretacion

® Suma de Precio Oficial
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Mediante el grafico calculado se puede observar que durante el mes de mayo a diciembre el

precio de las cajas de banano varia por lo que no existe una estabilidad en el contrato, es decir

hay temporadas bajas donde la caja llega costar $2.50 y en temporadas buenas donde la caja

llega a un costo de $ 8-10 ddlares por caja.



Tabla 36: Produccion de banano seqlin temporada climatica

Respeta

Mes g;gc_lo Costo. ; Mantiene precio Cajas Ponderaciéon ~ Clima  Produccién Total
icial Exportacion contrato oficial exportadas
Enero 8,00 2,50 Si Si 148.800 5% 28,6-30,5 199.148
Febrero 9,00 3,10 Si Si 140.400 5% 26,6-28,5 199.967
Marzo 3,50 3,10 Si Si 138.000 5% 28,6-30,5 199.495
Abril 4,00 3,10 Si Si 122.400 4% 28,6-30,5 197.255
Mayo 3,50 3,10 No No 116.400 4% 24,6-26,5 194.366
Junio 3,00 3,10 No No 121.200 4% 20,6-22,5 193.862
Julio 2,50 3,10 No No 111.600 4% 20,6-22,5 194.043
Agosto 2,50 3,10 No No 109.200 4% 18,5-20,5 194.023
Septiembre 2,50 3,10 No No 98.400 3% 18,5-20,5 192.656
Octubre 4,00 3,10 No Si 111.600 4% 24,6-26,5 192.856
Noviembre 4,50 3,10 Si No 128.400 4% 18,5-20,5 196.915
Diciembre 5,00 3,10 No Si 135.600 4% 24,6-26,5 198.982
Enero 7,00 2,08 Si Si 150.000 5% 26,6-28,5 200.376
Febrero 8,00 2,08 Si Si 150.000 5% 26,6-28,5 200.253
Marzo 10,00 2,08 Si No 134.400 4% 28,6-30,5 200.383
Abril 4,00 2,08 No Si 146.400 5% 28,6-30,5 196.906
Mayo 3,50 2,08 No No 142.800 5% 26,6-28,5 193.091
Junio 2,50 2,08 No No 126.000 4% 26,6-28,5 193.010
Julio 2,50 2,08 No No 128.400 4% 26,6-28,5 193.137
Agosto 3,00 2,08 No No 109.200 4% 28,6-30,5 191.932
Septiembre 3,50 2,08 Si No 108.000 4% 28,6-30,5 191.392
Octubre 3,00 2,08 No Si 109.200 4% 28,6-30,5 190.601
Noviembre 5,00 2,08 Si No 104.400 3% 28,6-30,5 194.140
Diciembre 6,00 2,08 No Si 128.400 4% 28,6-30,5 196.244
Suma 110,00 61,56 - - 3.019.200,00 1,00 - 4.695.033,00

Fuente: Elaboracion propia.
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Tabla 37: Ponderacién de banano segin temporada climatica

Etiquetas de fila ~ Suma de Cajas exportadas Suma de Ponderacion

Enero 148.800,00 5%
Marzo 272.400,00 9%
Abril 268.800,00 9%
Agosto 109.200,00 4%
Septiembre 108.000,00 4%
Octubre 109.200,00 4%
Noviembre 104.400,00 3%
Diciembre 128.400,00 4%
Total, general 1.249.200,00 41%

Fuente: Elaboracion propia

Gréfico 5: Temporada climatica
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Fuente: Elaboracion propia.
Analisis e interpretacion

Como resultado obtenido en el cuadro se puede observar por medio de una herramienta
estadistica que la produccién mas alta de cajas de banano es en el mes de enero -abril, sumando
a una ponderacion de un 90%, mientras que la temporada baja inicia de mes de mayo -
noviembre a una ponderacion de 40%, por ellos los exportadores de banano y productores
tienden haberse afectado en sus ingresos ya que deben pagar a un precio minimo de sustentacion

establecido por Ministerio de Agricultura y Ganaderia (MAG) cada afio.
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12. IMPACTOS DE LA INVESTIGACION
e Social
e Ambiental

e Econdmico
12.1. Impacto social

Dentro del impacto social esta relacionado con los productores bananeros ya que permita
fomentar un estimulo social ideas que permita al sector agricola a fomentar el desarrollo social
de sus actividades productivas ampliando a la sostenibilidad econémica y mejorar la situacion
de calidad de vida familiar.

12.2. Impacto ambiental

La produccion bananera esta relacionada con el impacto ambiental el cual representa un
impacto directo al medio ambiente, por lo que es importante mencionar y sugerir a los
productores bananeros a utilizar productos organicos en la que se utilice menos las sustancias

quimicas, facultado de esta manera al cuidado del medio ambiente.

12.3. Impacto econémico

A nivel econdmico el proyecto contribuye al factor econdmico de los productores, exportadores
como empresas el cual permiten a generar el desarrollo no solo del Cantan sino también a nivel
nacional el cual aporta de manera indirecta para la empresa publicas como el SRI, MAG, en la
recaudacion de impuestos, generando una mayor utilidad y fuente de empleo.
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13. CONCLUSIONES Y RECOMENDACIONES
13.1. Conclusiones

Hemos utilizado informacién de diferentes fuentes como: libros, articulos e informes para
conocer mas a fondo sobre el tema de investigacion en relacion a la variacion del precio y todo
referido al banano las fuentes que mas utilizamos fueron el del Ministerio de Agricultura y
Ganaderia (MAG).

De acuerdo con la investigacion realizada dentro de las asociaciones se establece el precio de
las cajas de banano teniendo en cuenta a tres factores muy importantes las cuales son: el factor
politico - legal, el factor econémico y el factor ambiental estos factores tienen gran influencia

en el precio.

Se determiné que la principal consecuencia de la variacion de precio dentro de las asociaciones
del canton La Mana es debido al factor climatico ya que existe temporadas bajas de produccion
y temporadas de sobreproduccion, cuando es invierno la demanda del banano sube, pero la
oferta baja lo cual causa un elevado costo de la fruta mientras que en verano la oferta de banano

sube, pero la demanda del banano es baja y sus precios caen.
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13.2. Recomendaciones

Es importante realizar busqueda en diferentes fuentes bibliograficas y dar valor al autor de
aquella informacidn ya que con el aporte de aquel autor lograremos culminar con nuestras

investigaciones.

Se recomienda establecer los precios de las cajas de banano dentro de las asociaciones hablando
primeramente con el agricultor, porque es la persona que mas sufre las consecuencias a causa
del factor politico-legal, factor econémico y el factor ambiental. EI productor bananero es la
persona que cubre todos los costos para que el producto se envié como: el alto costo logisticos,

costo de produccion y los costos de exportacion.

De acuerdo a la investigacion realizada se recomienda que los productores bananeros cuiden
sus plantaciones con productos organicos, abonos, fertilizantes que ayude a aumentar la
produccién en temporada de baja produccion y brindar asesoramiento técnico que permita el

mejoramiento del nivel de produccion y de la misma manera sus ingresos.



14. PRESUPUESTO

Tabla 38: Presupuesto
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RECURSOS | CANTIDAD UNIDAD COSTO COSTO
DE UNITARIO. TOTAL.
MEDIDA
Recursos materiales (suministros y materiales)
Papel bond 3 Resmas 5,00 15,00
Impresiones 180 Unidades 0,10 18,00
Carpetas 6 Unidades 0,40 2,40
Anillados 3 Unidades 4,00 12,00
Recursos Tecnologicos
Uso de 400 Horas 0,70 280,00
internet
Scanner 12 Unidades 0,50 6,00
Gastos varios
Alimentacién 50 Unidades 2,50 125,00
Movilizacion 50 Unidades 4,00 200,00
Asesorias 12 Horas 4,00 48,00
SUB TOTAL 706,04
Imprevistos 70.64
10%
TOTAL 777,04

Fuente: Elaboracién propia.



14.1. CRONOGRAMA

Tabla 39: Cronograma de Titulacion 11
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TIEMPO 2021-2022
ABRI AGOST
ACTIVIDADES DESARROLLADAS | L | MAYO |JUNIOJJULIO | 4
1]2[3[a[1]2]3]a|1]2[3[4[1]2[3[4][1]2]3] 4

Aprobacién del tema de investigacion

Planteamiento del problema

Elaboracion de la informacion general

Disefio de la descripcion del proyecto

Revision del proyecto

Planteamiento de los objetivos

Recopilacion de la informacion teorica

Elaboracion de antecedentes investigativos

Elaboracién del marco teérico

Revision del proyecto

Planteamiento de preguntas cientificas

Metodologia y tipos de investigacion

Realizacion del estudio de presupuesto
para su ejecucion

Cronograma

Revision del proyecto

Designacion del tribunal de lectores

Fuente: Elaboracion propia.
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16. ANEXOS

Anexo 1: Datos informativos del tutor del proyecto
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Apellidos: Franco Coello

Nombres: Mauricio Rubén

Estado civil: Divorciado

Cedula de ciudadania: 0501805444

Numero de cargas familiares: 1

Lugar y fecha de nacimiento: Latacunga, 27 de febrero de 1972

o,

Direccién domiciliaria: av. Jaime Roldds Aguilera y Décimo Octava (Quevedo)

Teléfono celular: 0985157367 email:
Institucional: mauricio.franco5444@utc.edu.ec
Tipo de discapacidad: ninguna

N. de carnet conadis: no

ESTUDIOS REALIZADOS Y TITULOS OBTENIDOS

Nivel Titulo obtenido Fecha de Caodigo del
registro Registro
Conesup o
Senescyt
Tercer Ingeniero financiero 2002-07-25 1036-02-137481
Cuarto Magister en economia 2015-05-09 1032-15-86059778
Cuarto Cursando  estudios de

doctorado en
Administraciéon en la universidad
Benito Juarez de México.

HISTORIAL PROFESIONAL
Facultad en la que labora: Ciencias Administrativas

Area del conocimiento en la cual se desempefia: Economia, Administracion,

Analisis econdmico, Administracion estratégica.
Fecha de ingreso a la UTC: 13 de octubre del 2019
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Apellidos: Toaquiza Sigcha
Nacionalidad: ecuatoriana
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Cédula de identidad: 0503923583
Direcciéon domiciliaria: La Man4, Cotopaxi
Canton: La Mana

Correo electrénico: edith.toaquiza3583@utc.edu.ec
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o Certificado de suficiencia en el idioma de ingles
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Canton: La Mana
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Anexo 4: Mapeo

VARIACION DE PRECIOS DE BANANO
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Anexo 5: Arbol del problema

Causa

1\ A

Crisis econdmica Reformas No contgr Baja calidad
nacional y aararias confpr_e(ilo de frutas para
mundial g oticia exportar
permanente
A

T

La Mana provincia de Cotopaxi

Influencia de la variacion de precios del banano en
las asociaciones de productores de banano del canton

Efecto
\ \ v ‘l’
., Reduccion en .
Reduccion de la Efectos en la las Reduccion de
productividad economia . la inversion
exportaciones

Fuente: Elaboracion propia.




Anexo 6: Encuesta a los socios productoras de las asociaciones del cantén La Mana

UNIVERSIDAD TECNICA DE COTOPAXI

EXTENSION LA MANA

FACULTAD DE CIENCIAS ADMINISTRATIVAS
CARRERA DE LICENCIATURA EN ADMINISTRACION DE
EMPRESAS

PERIODO ACADEMICO: OCTUBRE 2021- MARZO 2022

TEMA DE INVESTIGACION: ESTUDIO DE VARIACION DE PRECIO EN LAS
ASOCIACIONES DE PRODUCTORES DE BANANO DEL CANTON LA MANA
PROVINCIA DE COTOPAXI, 2021

Objetivo: Obtener informacion actual sobre la variacién de precios en las asociaciones de

productores de banano del canton La Mané provincia de Cotopaxi.

Compromiso: Mantener la informacion con absoluta confidencialidad por lo que extendemos

nuestro mas sincero agradecimiento a por la buena cooperacion.

No. Preguntas

Siempre
Casi
siempre
En
ocasiones
Casi nunca
Nunca

Factor politico — Legal

1 ¢Considera que las reformas
gubernamentales afectado la constante

variacion de precios de banano?

2 ¢Considera que las empresas exportadoras
se basan en reglamentos o leyes para calculo

de precio de banano?




3 ¢Existe algin acuerdo comercial firmado
con la union europea sobre la variacion de

precio de banano?

Factor econémico

4 ¢La crisis econémica nacional y mundial ha
afectado la disminucion de precio de cajas

de banano?

5 ¢Considera que los altos costos logisticos
afectado al precio de banano?

6 ¢Al no contar con el precio oficial del

banano ha reducido sus ventas?

7 ¢Mantiene un contrato fijo de venta de cajas
de banano con alguna asociacion

exportadora de banano del canton La Mana?

8 ¢Se respeta el precio oficial de las cajas de
banano al productor?

9 ¢Lareduccion en la produccion influye en la

variacion de precio de banano?

Factor ambiental

10 ¢Considera que el factor climatico afecta la

variacion de precio de banano?

11 ¢ Existe una sobreproduccién en temporada
bajay alta por la variacion de precios?

Fuente: Elaboracion propia.



Anexo 7: Entrevista a los representantes legales de las asociaciones productores del cantén La Mana

UNIVERSIDAD TECNICA DE COTOPAXI

EXTENSION LA MANA

FACULTAD DE CIENCIAS ADMINISTRATIVAS

CARRERA DE LICENCIATURA EN ADMINISTRACION DE

EMPRESAS
PERIODO ACADEMICO: OCTUBRE-2021-MARZ02022

TEMA DE INVESTIGACION: ESTUDIO DE VARIACION DE PRECIO EN LAS
ASOCIACIONES DE PRODUCTORES DE BANANO DEL CANTON LA MANA
PROVINCIA DE COTOPAXI, 2021

Objetivo: Obtener informacion actual sobre la variacion de precios en las asociaciones de

productores de banano del cantdon La Mana provincia de Cotopaxi.

Compromiso: Mantener la informacion con absoluta confidencialidad por lo que extendemos

nuestro mas sincero agradecimiento a por la buena cooperacion

No. | PREGUNTAS RESPUESTAS

1 ¢Laasociacion a la cual representa
constituye una empresa pequefia

mediana o grande?

2 ¢ Cuantos productores de banano

forman parte de su Asociacion?

3 ¢Existe un método para el célculo del

precio de banano en su empresa?




¢, Cual es el precio oficial de banano que
percibe actualmente los productores de

banano?

¢Se toma en consideracion los gastos
generados para la fijacion de precio de

banano al productor?

¢En consideracion con los afios
anteriores actualmente las ventas de
cajas de banano han incrementado o

disminuido?

¢El incremento de los costos de
exportacion es asumido por el productor
0 exportador?

¢ Considera que el precio fijado por el
actual gobierno se ajusta a la necesidad

del productor?

¢ Cuales son los principales
inconvenientes al fijar el precio para el

productor?

10

¢De qué manera a afectado la constante
variacién de precios de banano en su

empresa?

Fuente: Elaboracion propia.




Anexo 8: Manual de codigos Alfa de Cronbach

VARIABLES DE IDENTIFICACION

FACTOR POLITICO

FACTOR AMBIENTAL

FACTOR ECONOMICO

Fuente: Elaboracion propia.

2. Casi

3.En

4, Casi

1.Siempre| : 5. Nunca
Siempre | ocasiones | nunca

1. Siempre ,anﬂ 3.‘En 4.Gas 5. Nunca
Siempre | ocasiones | nunca

1. Siempre .2.Ca5| 3..En 4.Gas 5. Nunca
Siempre | ocasiones | _nunca

1 Siempre 'Z.Ca5| 3.'En 4.Gas 5. Nunca
Siempre | ocasiones | nunca

1. Siempre lZ.Ca5| 3',En 4.Gas 5. Nunca
Siempre | ocasiones | nunca

1. Siempre .Z.Ca5| 3..En 4.Gas 5. Nunca
Siempre | ocasiones | nunca
2. Casi 3.En 4, Casi

1.Siempre| i 5. Nunca
Siempre | ocasiones | nunca

1.Siempre 'Z.Ca5| 3.'En 4.Gas 5. Nunca
Siempre | ocasiones | nunca
) 2. Casi 3.En 4, Casi

1.Siempre| i 5. Nunca
Siempre | ocasiones | nunca
) 2. Casi 3.En 4, Casi

1.Siempre| i 5. Nunca
Siempre | ocasiones | nunca

1.Siempre 'Z.CaS| 3.'En 4.Gas 5. Nunca
Siempre | ocasiones | nunca




Anexo 9: Respuestas de los ejemplares de la encuesta realizada para la validacion de las preguntas
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Anexo 10: Variable de identificacién Alfa de Cronbach
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Varianza

Sumatoria de
Varianza

12,25

VARIABLES DE IDENTIFICACION

SUMA

46
30
34
30
21
31
36
20
25
22
18
25
24
29
26
29
23

Varianza de la
suma de los
items

50,23

Coeficiente de confiabilidad

0,851

24
29
31
26
22
26
14
15
13
17
25
18
15

50,23




Numero de items del instrumento 9

e

Sumatoria de las varianzas de los

. 12,25
items

Varianza total del instrumento 50,23

Estadistica de fiabilidad
Alfa de Cronbach
0,851

Fuente: Alfa de Cronbach.

Anexo 11: Esquema el sistema de pagos de las empresas exportadores de cajas de banano a los

productores bananeros

EXPORTADOR PRODUCTOR

L Liquidacién J »/{ Facturaciéon J
l/

{ Retencién IR J
l/ /
Acreditacion Retiro cuenta

cuenta bancaria bancaria

l

Recepcidon de . .- Devolucion de
di.:nero To——— diferencia a la
compaiia

Fuente: Elaboracion propia.

Anexo 12: Climatologia del afio 2020



Temperature - La Mana, Ecuador
—e— Low Temp. (*C) —e— High Temp. (°C)

29.97C 29.6°C

27.7°C 27.8°C

17.5

Jan Feb Mar Apr May Jun Jul  Aug Sep Oct Now

Clima y prevision meteorol6gica mensual La Mana.

Anexo 13: Climatologia del afio 2021

Rainfall days - La Mana, Ecuador
=== Rainfall days

10

o

Jan Feb Mar Apr May Jun Jul  Aug Sep Oct HNov Dec

Fuente: Clima y prevision meteoroldgica mensual La Mana.

30.5°C

Fuente:



Anexo 14: Liquidacidn de la caja de banano precio de contrato

220CTUBRE
RUC: 0591706837001

LIQUIDACION DE COMPRAS DE FRUTAS

ASOCIACION DE TRABAJADORES AGRICOLAS AUTONOMOS

DIRECCION: AV LOS ALAMOS/19 DE MAYO

Productor: Enrique Pilaguano
RUC: Ao 2021
fecha de emisién 10/01/2021 Semana WK1
Marca TRINIFRESH
CANTIDAD DETALLE P. VALOR TOTAL
UNIT.
INGRESOS
600 CAJAS DE 6,25 3750,00
BANANO 22XU
600 CAJAS DE 5,50 3300,00
BANANO 22XU
CONTRATO
TOTAL, 0,00 3300,00
INGRESOS
DESCUENTOS(EGRESOS)
COSTO DE 0,00 0,70
TRANSFERENCIA
RET. FUENTE 1% 3750,00 37,50
DESC. 0,60 360,00
CONTENEDOR
APORTACION 0,15 90,00
ALA
ASOCIACION
TOTAL, 488,20
EGRESOS
TOTAL, RECIBIR 2811,80
CHEQUE # NO APLICA
TRANFERENCIA# SI CUENTA PICHINCHA

Constancia: declaro bajo juramento que los valores arriba indicados en la presente liquidacion son correctos, y me han sido cancelados
oportunamente por la empresa, y en cuanto a los descuentos. Estos han sido autorizados por mi persona por originarse en la negociacion.

LEY DE BANANO SEGUN DECRETO EJECUTIVO NO. 374 DEL 7 DE MAYO DEL2003

Fuente: Elaboracion propia.




Anexo 15: Evidencias fotograficas.

Fotos 1: Encuestas realizadas a la seis asociacones exportadoras de banano del canton La Mana.

=

Descripcion: Elaboracion de encuesta.
Fuente: Productores bananeros.

Descripcion: Elaboracién de encuesta. Descripcion: Elaboracién de encuesta.
Fuente: Productores bananeros. Fuente: Productores bananeros.



Anexo 16: Evidencias fotograficas

Fotos 2: Entrevista realizada a los seis representantes legales de las asociones exportadoras de banano de canton
La Mana

Descripcion: Elaboracion de entrevista. Descripcion: Elaboracion de entrevista.
Fuente: Representantes legales. Fuente: Representantes legales.

U TT .ll; llu'
|!i|lgnnﬁlu |
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Descripcion: Elaboracidn de entrevista. Descripcion: Elaboracion de entrevista.
Fuente: Representantes legales. Fuente: Representantes legales.



Anexo 17: Aval de traduccion idioma ingles

UNIVERSIDAD O CENTRO
- TECNICA DE - DE IDIOMAS
COTOPAXI -

v

AVAL DE TRADUCCION

En calidad de Docente del Idioma Inglés del Centro de Idiomas de la Universidad Técnica de
Cotopaxi; en forma legal CERTIFICO que:

La traduccién del resumen al idioma Inglés del proyecto de investigacion cuyo titulo versa:
"ESTUDIO DE VARIACION DE PRECIO EN LAS ASOCIACIONES DE
PRODUCTORES DE BANANO DEL CANTON LA MANA PROVINCIA DE
COTOPAXI, ANO 2021" presentado por: Masapanta Herrera Alexandra Elizabeth y
Toaquiza Sigcha Edith Veronica, egresado de la Carrera de: Licenciatura en
Administracion de Empresas, perteneciente a la Facultad de Ciencias Administrativas, lo
realiz6 bajo mi supervision y cumple con una correcta estructura gramatical del Idioma.

Es todo cuanto puedo certificar en honor a la verdad y autorizo al peticionario hacer uso del
presente aval para los fines académicos legales.

La Mana, agosto del 2022

Atentamente,

s
°r) LedralbOX ,

Lic. Olga Samanda Abedrabbo Mg.

DOCENTE CENTRO DE IDIOMAS-UTC

Cl: 050351007-5
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