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RESUMEN

La investigacion desarrollada tiene como objetivo la implementacion de un sistema
informatico en la comercializadora Ecuadorian Flowers Inc.; puesto que se requiere de
una herramienta que brinde confiabilidad, rapidez y eficiencia para la satisfaccion de

necesidades internas y externas lo mas pronto posible.

La comercializadora Ecuadorian Flowers Inc. no contaba con un sistema informatico
que permitiera registrar las transacciones realizadas, teniendo que realizar estas tareas
de forma manual utilizando métodos tradicionales y herramientas inadecuadas, las
mismas que consumian mucho tiempo en el proceso y retraso en la toma de decisiones.
Por este motivo el presente trabajo de investigacion permitira solucionar muchos

problemas que existian anteriormente.

Para el desarrollo el presente trabajo se investigo las necesidades potenciales de la
empresa, a través de los cuales se pudo definir los objetivos que debe cumplir el
sistema; asi también se pudo identificar las herramienta mas adecuadas para el

desarrollo del software deseado.

El sistema de comercializacion esta estructurado de la siguiente manera: la base de
datos esta desarrollada bajo el servidor de base de datos multiplataforma MySQL Server
5; la interfaces fueron desarrolladas en Adobe dreanweaver CS3 ademas de la
aplicacion de herramientas para la edicion de imagenes tales como Adobe Fireworks
CS3, Macromedia Flash MX para la creacion de animaciones; en la codificacion del
sitio web se utilizo el lenguaje PHP. Gracias a las herramientas utilizadas se logro un
| producto acorde a la tecnologia actual, que presentan un ambiente amigable y agradable

para el usuario.
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SUMMARY.

This research is aimed at implementing a computer system at Ecuadorian Flowers Inc,
since it requires a tool that offers reliability, speed and efficiency to the satisfaction of

internal and external needs as soon as possible.

Ecuadorian Flowers Inc. seller did not have a computer system that would register
transactions, having to perform these tasks manually using traditional methods and
inadequate tools, this fact is time-consuming in the process and results a delay in

making decisions.

For this reason this research work will solve many problems that have existed
previously.

To develop the present study the potential needs of the company were examined,
through which they could define the objectives to be met by the system, and also to be

able to identify the most appropriate tool for developing the desired software.

The marketing system is structured as follows: the database is developed in the platform
MySQL Server 5; the interfaces were developed in dreanweaver Adobe CS3 plus the
application of tools for image editing such as Adobe Fireworks CS3, Macromedia Flash
MX to create animations, in coding of website use the PHP language. Thanks to the
tools used are commensurate with achieving a product's technology, presenting a

friendly setting for the final user.

Xiv




INTRODUCCION.

La industria floricola del pais se ha convertido en una actividad muy importante que con
el pasar de los afios se ha consolidado en el mercado internacional. Las expectativas y
oportunidades que brinda el mercado internacional han obligado a las comercializadoras
floricolas a establecer estrategias que mejoren sus niveles de competitividad; tanto en su

producto como en la atencion al cliente.

Una de las estrategias empleadas a nivel mundial para satisfaccion de necesidades del
cliente ha sido la implementacion de software informatico para la optimizacion de
procesos en la comercializacion. La informatica y la comercializacion dan origen al
comercio electronico para el registro de transacciones en linea, el intercambio
electronico de datos en los sistemas de administracion del inventario, y los sistemas

automatizados de recoleccion de datos.

A nivel mundial las primeras relaciones comerciales y el uso de un ordenador se usan
transmitir datos, tales como ordenes de compra y facturas. Este tipo de intercambio de
informacion, si bien no estandarizado, trajo aparejado mejoras de los procesos, tales
como: la reduccion errores, reduccion de tiempo y sobrecostos en el tratamiento de la

informacion.

Posteriormente a los resultados obtenidos América inicia la incorporacion masiva de
sistemas orientados al comercio electronico en la mayoria de sus productos; en esto se
pudo determinar que las empresas disminuyen sus costos al acceder de manera
interactiva a las bases de datos de oportunidades de ofertas, enviar éstas por el mismo
medio, v por ultimo, revisar de igual forma las concesiones; ademads, se facilita la

creacion de mercados y segmentos nuevos, el incremento en la generacion de ventajas

XV




en las ventas, la mayor facilidad para entrar en mercados nuevos, especialmente en los
geograficamente remotos, y alcanzarlos con mayor rapidez. Todo esto se debe a Ia
capacidad de contactar de manera sencilla y a un costo menor a los clientes potenciales,

eliminando demoras entre las diferentes etapas de los subprocesos empresariales.

Actualmente el comercio electronico en el ecuador se encuentra en su auge; muchas
empresas estan ofertando sus servicios a través de los sistemas informaticos; o
simplemente utilizan la informatica para la comparticion de datos; esto ha servido para

la optimizacion de sus procesos y la toma de decisiones oportunas.

La empresa Ecuadorian Flowers Inc. Se dedica a la comercializacion de producto
floricola y la implementacion de un sistema informéatico en sus labores ayudara en la

agilizacion de los procesos reduciendo costo, tiempo y dinero.




CAPITULO 1

CONCEPTOS Y FUNDAMENTOS BASICOS

1.1 COMERCIALIZACION.

Segin LOPEZ ALESO, Ignacio; MIRET, Sebastian; VIEGAS, Sebastian y

RENSINI, Facundo. La comercializacion es:

La comercializacion es un conjunto de actividades realizadas por organizaciones
dentro de un proceso social; la comercializacion se da en dos planos: Micro y

Macro.

La Micro-Comercializacion observa a los clientes y a las actividades de las

organizaciones individuales que los sirven.

La Macro-Comercializacion considera ampliamente todo nuestro sistema de

produccion y distribucion.

Para el investigador la comercializacion es:




» Mas que vender o hacer publicidad.

» Analizar las necesidades de los clientes y decidir si los consumidores

prefieren mas cantidad o calidad.

» Prever qué tipos de producto desearan los distintos clientes potenciales en
lo que concierne a calidad, y decidir cuales de estas personas tratara de

satisfacer la firma.

» Estimar cuantas de esas personas estaran comprando el producto en los

proximos afios y cuanto compraran.

» Prever con exactitud cuando dichos clientes desearan comprar mas

producto.

» Determinar el espacio y tiempo de los clientes, y como poner €l producto a

su alcance.

» Calcular qué precio estaran dispuestos a pagar los clientes y si el oferente

obtendra ganancias vendiendo a ese precio.

» Decidir qué clase de promocion debera utilizarse para que los probables

clientes conozcan el producto de la firma.

» Estimar cuantas empresas competidoras estaran ofertando el mismo

producto, qué cantidad produciran, de qué clase y a qué precio.

Comercializar es intercambiar productos o servicios; en este proceso de
intercambio se desarrollan las funciones de: comprar, vender, transportar,
almacenar, estandarizar y clasificar, financiar, correr riesgos y lograr informacién

del mercado.




» La funcion de compra significa buscar y evaluar bienes y servicios. Los
clientes o compradores pueden ser consumidores particulares, firmas

comerciales, organizaciones sin fines de lucro.
# La funcion venta requiere promover el producto.
» La funcion de transporte se refiere a trasladar el producto.

# La funcion de almacenamiento implicar guardar los productos de acuerdo

con el tamafio y calidad.

» Estandarizar y clasificar incluyen ordenar los productos de acuerdo con el

tamafio y calidad.

»~ La financiacion provee el efectivo y crédito necesarios para operar

(producir, vender, comprar, almacenar. . .)

~ La toma de riesgos entrafia soportar las incertidumbres que forman parte

de la comercializacion.

Una comercializacion efectiva significa entregar los bienes y servicios que los
consumidores desean y necesitan. Significa conseguirles los productos en el

momento oportuno, en el lugar adecuado y a precio conveniente.

1.1.1 Definicion de la Micro comercializacion.

Segun el investigador la micro comercializacion es la ejecucion de actividades que
tratan de cumplir los objetivos de una organizacion, previendo las necesidades del

cliente y estableciendo entre el productor y el cliente una corriente de bienes y




servicios que satisfacen las necesidades. La micro comercializacion se aplica a

organizaciones con o sin fines de lucro.

El principal objetivo de las empresas que realizan la comercializacion es la

obtencion de una ganancia o utilidad.

La comercializacion deberia comenzar a partir de las necesidades potenciales del
cliente, no del proceso de produccion. La comercializacion no lo hace todo ella

sola.

1.1.2 Definicion de Macro comercializacion.

Segun el investigador la macro comercializacion es un proceso social que se
enfoca al flujo de bienes y servicios de una economia, desde el productor al
consumidor, de una manera que equipara verdaderamente la oferta y la demanda

para lograr los objetivos de la sociedad.

No obstante, el énfasis de la comercializacion no recae sobre las actividades de las
organizaciones individuales. Por el contrario, el acento se pone sobre como
funciona todo el sistema comercial. Esto incluye la observacion de como influye
la comercializacion en la sociedad y viceversa (toda sociedad necesita un sistema

economico).




Desde el punto de vista de la macro comercializacion, todos los sistemas
economicos deben elaborar algin método para decidir qué y cuanto debe
producirse y distribuirse y por quién, cuando y para quién. La manera de tomar
esas decisiones puede variar de una nacién a otra. Pero los macroobjetivos son
basicamente similares: crear bienes y servicios y ponerlos al alcance en el
momento y en el lugar donde se necesiten, con ¢l fin de mantener o mejorar el

nivel de vida de cada nacion.

En la macro comercializacion actian las economias planeadas, en donde los
planificadores deciden qué y cuanto producir y distribuir, quién debe hacerlo,

cuando y para quiénes.

Los precios son fijados por planificadores oficiales y tienden a ser muy rigidos, y
no a cambiar segin la oferta y la demanda. El planeamiento estatal funcionara
bien en tanto la economia sea sencilla, y pequefia la variedad de bienes y

Servicios.

En una economia de mercado, las decisiones individuales de los muchos
productores y consumidores forman las macro decisiones para toda la economia.
Los consumidores deciden qué se debe producir y quién lo debe hacer, a través de

sus votos en dinero.

En la comercializacion acorde a un estudio macro se debe tener en cuenta algunos
aspectos importantes que influyen directamente en nuestra actividad de

intercambio:




» El precio es una medida del valor: Los precios vigentes en el mercado son
una medida aproximada de como la sociedad valora determinados bienes y

Servicios.

» Miaxima libertad para elegir: L.os consumidores de una economia de

mercado disfrutan de la maxima libertad de eleccion.

» Es posible que surjan conflictos: Esto se conoce como micro-macro
dilema: lo que es “bueno” para algunos productores y consumidores,

puede no serlo para la sociedad en conjunto.
» Todas las economias necesitan sistemas de Macro comercializacion

» La comercializacion implica intercambio: En una economia pura de
subsistencia, cada familia produce todo lo que consume. No es necesario
intercambiar bienes y servicios. Cada productor-consumidor es

autosuficiente en plenitud.

1.1.3 ;Qué es un mercado?

Para ¢l investigador un mercado representa un grupo de vendedores y

compradores deseosos de intercambiar bienes y/o servicios por algo de valor.

Los mercados centrales son lugares adecuados donde los compradores y
vendedores pueden reunirse frente a frente; estos mercados centrales facilitan el
intercambio de producto previo un acuerdo mutuo entre los compradores y

vendedores.




El producto a ofertarse en un mercado es afectado directamente por las
Economias de escala; esto significa que, a medida que una compaiiia produce
mas cantidad de un producto determinado, el costo de cada uno de ellos

disminuye.

1.1.4 ;Quién ejecuta las funciones de la comercializacion?

Para el investigador la cjecucion de las funciones de la comercializacion se

pueden dividir de la siguiente manera:

» Los productores, consumidores y los especialistas en comercializacion.

» Los facilitadores estan con frecuencia en condiciones de efectuar las

funciones de comercializacion.

Desde un punto de vista macro, todas las funciones de comercializacion deben ser
desempefiadas por alguien. Pero, desde un punto de vista micro, no todas las
firmas deben ejecutar todas las funciones. Ademas, no todos los bienes y servicios

exigen todas las funciones en cada una de las etapas de su produccion.

1.2 SISTEMA DE COMERCIALIZACION.

Para el investigador los sistemas de comercializacion surgen a partir de los afios

50; estos sistemas estdn conformados por la union de varias actividades, las




mismas que han sido disefiadas y desarrolladas para analizar los deseos y las
necesidades de los consumidores y posteriormente, satisfacerlas a través de los

procesos de intercambio.

Desde su inicio la comercializacion ha evolucionado centrandose en enfoques que

determinan su importancia:

» Hasta 1930 se presenta un enfoque centrado en la distribucion de la

mercancia. ;Como distribuir?

~ En el periodo comprendido entre los afios 1930 y 1940 se da un enfoque
institucional que comprende el estudio de diferentes instituciones
comerciales; tales como: productores, mayoristas, detallistas,

consumidores.

~ El enfoque funcional inicia en 1940 hasta 1950 y profundiza en mejorar el

comercio y sus funciones.

» En los afios 1950 a 1960 la comercializacion toma un enfoque divisional

orientado hacia la toma de decisiones.

» Desde 1960 hasta 1970 se inclina por el intercambio.

» A partir de 1980 la comercializacion forma parte de las entidades sin

animo de lucro tomando un enfoque social.

» El enfoque del Mega marketing inicia a en 1990 y su filosofia es la
aplicacion combinado de estrategias, conocimiento y enfoques de la

comercializacion.




Funciones de la direccion de la comercializacion,

» Analizar el entorno o Variables Externas: Mercado, Competidores,

Suministradores, Canales de distribucion y Agentes ptblicos 0 sociales.

» Formulacion de decisiones y estrategias comerciales o Variables Internas:

Producto, Precio, Promocion y Distribucion.

» Planificacion, Organizacion y control de la actividad comercial.

1.3 SISTEMA CONTABLE.

Segun el investigador un sistema contable es una entidad organizada mediante la
cual se recoge la informacion de las transacciones realizadas en una institucion
como resultado de sus operaciones. Para la recoleccion de datos o informacion se
puede utilizar diferentes recursos, tales como: formularios, reportes, libros,
kardex, etc. Los mismos que al ser presentados a la unidad o area administrativa

de la compatiia le permitiran la toma de decisiones oportunas.

Un sistema contable es la reunion de normas, pautas, reglas y procedimientos para
controlar las operaciones financieras de una empresa, por medio de la
organizacion y clasificacion de la informacion financiera proporcionada por las

entidades participantes en un proceso de comercializacion,




Para que un sistema de contabilidad funcione eficientemente es necesario que su
estructura cumpla con los objetivos trazados. Los procesos que realice el sistema
deben estar intimamente ligados al funcionamiento de la empresa; en donde se
puedan almacenar la informacion en la cual se maneje flujo de dinero y cualquier

actividad importante de la misma.

1.3.1 Objetivos de la informacion contable.

Segin la direccion electronica  http://www.monografias.com/trabajos10/
sistcont/sistcont.shtml “los objetivos de informacion contable debe servir
fundamentalmente para conocer y demostrar los recursos controlados por un ente
econdmico, las obligaciones de transferir recursos a otros entes, los cambios que

experimenten tales recursos y el resultado obtenido en un periodo™.

Los objetivos de la informacion contable son:

» Predecir los flyjos de dinero.

» Apoyar a los administradores en la planeacion, organizacion y direccion de

Sus negocios.
» Tomar decisiones oportunas en inversiones y créditos.
» Evaluar la gestion de los administradores de la compaiiia.
» Ejercer control sobre las operaciones del ente econémico.

» Ayudar a la conformacion de la informacion estadistica nacional.
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1.4 SISTEMA INFORMATICO.

Para el investigador un sistema informatico es el conjunto de partes
interrelacionadas, hardware, software y de Recurso Humano. Un sistema
informatico emplea un ordenador que usa dispositivos periféricos de entrada y

salida para capturar, almacenar, recuperar, procesar y tratar datos.

Un equipo de computo o PC (Personal Computer) junto con la persona que lo
maneja y los periféricos que los envuelven es considerado como un sistema
informatico; incluso la computadora mas sencilla es considerada como un sistema

informatico, porque al menos dos de sus componentes trabajan unidos.

Actualmente todo sistema informatico presenta caracteristicas de interconexion.

Muchos sistemas informaticos pueden unirse para convertirse un sistema mayor.

La mayoria de sistemas informaticos estan formados por:

Personas: Son un componente esencial en cualquier sistema de informacion,
producen y utilizan la informacion de sus actividades diarias para decidir lo que se

debe hacer.

Procedimientos: Los sistemas de informacion deben soportar distintas actividades
del usuario, por eso se debe establecer que los procedimientos aseguren el

almacenamiento y procesamiento de los datos proporcionados por las personas.
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Egquipo: El ordenador con los periféricos necesarios.

1.5 BASE DE DATOS

Para THOMSON PARANINFO una base de datos es:

~ La coleccion de datos aparentes usados por el sistema de aplicaciones de una

determinada empresa.

» Es un conjunto de informacion relacionada que se encuentra agrupada o
estructurada. Un archivo por si mismo no constituye una base de datos, sino
mas bien la forma en que esta organizada la informacion es la que da origen a

la base de datos.

» Es una coleccion de datos organizada para dar servicio a muchas aplicaciones
al mismo tiempo al combinar los datos de manera que aparezcan estar en una

sola ubicacion

Una base de datos es un conjunto de datos o informacion relacionada que se

encuentra agrupada.

En informatica una base de datos es una coleccion de datos almacenados en el
disco duro de un ordenador y se puede tener acceso a ellos mediante un software

denominado gestor de base de datos.
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1.5.1 Requerimientos de las bases de datos.

Segin THOMSON PARANINFO; “para determinar los requerimientos para
nuestra base de datos se debe realizar las mismas actividades realizadas para el

levantamiento de requisitos para el software”.

Es necesario tener un contacto cliente; para la identificacion de funciones y flujo

de datos en nuestra base.

Para el disefio y desarrollo de una base de datos se necesita mas que un modelo
fisico y logico. La base de datos es una herramienta y una tecnologia al mismo
tiempo ya que unifica varias funcionalidades y a su vez puede trabajar

independiente de un sistema informatico.

1.5.2 Ventajas en el uso de bases de datos.

En la actualidad la utilizaciéon de bases de datos en las empresas publicas y
privadas ha aumentado considerable; esto se debe a las ventajas que ofrece su
utilizacion, a continuacion se citan las ventajas mas importantes de la utilizacion

de la base de datos:

~ La globalizacion de la informacion permite a los diferentes usuarios acceder a

la informacion como un recurso corporativo que carece de duefios especificos.
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» Eliminacion de informacion inconsistente; es decir si existen dos o mas
archivos con la misma informacidn, los cambios que se hagan a éstos deberan

hacerse a todas las copias del archivo de facturas.
» Permite compartir informacion.
» Permite mantener la integridad en la informacion.

» Independencia de datos. La independencia de datos significa que una base de
datos es funcional y se puede acceder a los datos sin la necesidad de un

programa.

1.6 DISENO.

Para el investigador el disefio es la representacion grafica de lo que se desea
realizar, creando bocetos de posibles soluciones para un determinado problema,

los mismos que seran sometidos a una investigacion.

1.7 DISENO DE BASE DE DATOS.

El disefio de base de datos consiste en crear un boceto en el cual se especificaran

las colecciones de datos con sus respectivos atributos.

Las caracteristicas para el disefio de base de datos son:
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1.7.1

Todos los datos se representan en tablas; incluso los resultados de

cualquier consulta son otra tabla.
Las tablas estin compuestas por filas y columnas.
Cada tabla tiene una clave primaria.

Para establecer una relacion entre dos tablas es necesario incluir, en forma
de columna, en una de ellas la clave primaria de la otra. A esta columna se

le llama clave secundaria.

En el disefio de base de datos las partes mas importantes son la clave

primaria y clave secundaria.

Cualidades de un buen diseiio de base de datos.

Reflejar la estructura del problema en el mundo real.

Ser capaz de representar todos los datos esperados, incluso con el paso del

tiempo.

Evitar el almacenamiento de informacion redundante.
Proporcionar un acceso eficaz a los datos.

Mantener la integridad de los datos a lo largo del tiempo.

Ser claro, coherente y de facil comprension




1.7.2 Objetivos del diseiio de la base de datos.

Las metas mas importantes que se deben considerar el momento de disefiar un

modelo de bases de datos, son las siguientes:

» Almacenar Solo La Informacion Necesaria.

» Disefio de esquemas con la forma normal (Normalizacion de la Estructura

de las Tablas).
» Seleccionar el Tipo de Dato Adecuado.

» Utilizar indices Apropiadamente.

1.8 SISTEMA DE GESTION DE BASE DE DATOS.

Segun HARWRYSZKIEWYCZ, IT, define un sistema gestor de base de datos
como “un conjunto de programas que se encargan de la manipulacion y acceso a

la coleccion de datos™,

Sus componentes son un lenguaje de definicion de datos y un lenguaje de

consultas.

La ventaja mas notable de un sistema de gestion de base de datos es que puede ser
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invocado desde programas de aplicacion que pertenecen a Sistemas complejos,

lenguajes propios o distintos lenguajes de cuarta generacion.

Todo sistema de gestion de base de datos es en software desarrollado que hace

posible acceder a datos.

Objetivos de la utilizacion de un sistema de gestion de base de datos:

» Disponibilidad de datos permitiendo la accesibilidad de datos.
» Consistencias y calidad de datos.
# Evolucion, para adaptarse al entorno.

~ Integridad, en el nivel de los datos asi como el sistema.

Objetivos del sistema de gestion de base de datos:

» Independencia de datos.

» Accesibilidad limitada.

~ Datos al dia y sin redundancias.
» Consistencia.

» Interfaz tnica.




» Entrada directa a los datos.
»~ Recuperacion por diferentes accesos.
» Estandarizacion.

» Seguridad.

Existen diferentes productos asociados a los sistemas de gestion de base de datos.

Existen cuatro productos basicos que son:

» Repositorio de datos el cual contiene un diccionario y un directorio de

datos.
» Lenguajes de programacion, basado en intérpretes.
~ Lenguaje de consulta.

» Lenguaje reporteador.

1.8.1 Administracion de los datos.

Segan HARWRYSZKIEWYCZ, IT; propone la siguiente definicion; “los
sistemas de bases de datos requieren que la institucion reconozca el papel
estratégico de la informacion y comience activamente a administrar y planear la
informaciéon como recurso corporativo. Esto significa que la institucion debe
desarrollar la funcion de administracion de datos con el poder de definir los

requerimientos de la informacion para toda la empresa y con acceso directo a la




alta direccion. El director de la informacion (DI) o vicepresidentes de la
informacion es el primero que aboga en la institucion por los sistemas de bases de
datos”.

La administracion de la informacion es responsable de las politicas y
procedimientos especificos mediante los cuales los datos pueden ser
administrados como recursos institucionales. Entre estas responsabilidades se
incluye el desarrollo de la politica de informacion, la planeacion de los datos,
contemplan un disefio logico de la base de datos por los especialistas en sistemas

de informacion y los grupos de usuarios finales.

El principio fundamental de la administracion de datos es que son propiedad de
la institucion como un todo. Los datos pueden pertenecer en exclusiva a ninguna
de las areas de los negocios o unidades organizacionales. Todos los datos deben
quedar disponibles para cualquier grupo que lo requiera para alcanzar su mision.
Una institucion debe formular una politica de informacion que especifique sus
reglas para compartir, distribuir, adquirir, clasificar, estandarizar e inventariar la
informacion en la institucion. La politica de informacion traza procedimientos y
responsabilidades  especifican, que definen qué unidades de la institucion
comparten la informacion, donde puede distribuirse la informacion y quién es

responsable de actualizar y dar mantenimiento a la informacion.

1.8.2 Metodologia para la planeacion y el modelaje de datos.

Segun HARWRYSZKIEWYCZ, IT; “los intereses institucionales servidos por el

sistema de gestion de base de datos son muchos mas amplios que aquellos del




ambiente tradicional de archivos, la empresa requiere de una planeacion en todo
su ambito para todos los datos. El analisis a nivel de empresa, que trata sobre los
requerimientos de toda la institucion (en contraposicion con los requisitos de las
aplicaciones individuales), es necesario para el desarrollo de bases de datos. El
fin del analisis de la empresa es identificar las entidades, atributos y relaciones

claves que conforman los datos de la institucion”.

1.8.3 Tecnologia y administracion de las bases de datos.

Para HARWRYSZKIEWYCZ, IT; “las bases de datos requieren de nuevo
software y de un nuevo personal capacitado especialmente en las técnicas del
Sistema de Gestion de Base de Datos (SABD), asi como las nuevas estructuras
administrativas. En la mayoria de las corporaciones se desarrolla un grupo de
disefio y administracion de bases de datos dentro de la division de sistemas de
informacion, que es responsable por los aspectos mas técnicos y operativos de la
administracion de los datos. Las funciones que realiza se denominan

administracion de bases de datos™.

Este grupo realiza lo siguiente:

» Define y organiza la estructura y el contenido de la base de datos.

» Desarrolla procedimientos de seguridad para la salvaguarda de la base de
datos.




» Desarrolla la documentacion de la base de datos.

» Da mantenimiento al software de administracion de la base de datos.

En estrecha cooperacion con los usuarios, el grupo de disefio establece la base de
datos fisica, las relaciones logicas entre los elementos, las reglas vy

procedimientos de acceso.

1.8.4 Usuarios.

Segin HARWRYSZKIEWYCZ, IT; Una base de datos sirve a una comunidad
mas amplia de usuarios que los sistemas tradicionales. Los sistemas relacionales
con lenguaje de consulta de cuarta generacion permiten que los empleados no
especializados en computacion tengan acceso a grandes bases de datos. Ademas,
entre los usuarios se debe incluir a los especialistas entrenados en el computo.
Con el objeto de optimizar el acceso para los no especialistas, es necesario
destinar mas recursos para capacitar a los usuarios finales. Los profesionales de
los sistemas deben ser capacitados de nuevo en el lenguaje de los sistemas de
administracion de base de datos, en los procedimientos de desarrollo de las

aplicaciones de los sistemas y en nuevas practicas de software.

1.9 POWER DESIGNER.

La direccion electronica www.mtbase.com/productos/modelamientometadatos/

powerdesigner/ presenta a Power Designer como “una de las herramientas de
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modelamiento de datos que permite a las empresas, de manera mas facil,
visualizar, analizar y manipular metadatos, logrando un efectiva arquitectura

empresarial de informacion”.

“Power designer brinda un enfoque basado en modelos, el cual permite alinear al
negocio con la tecnologia de informacion, facilitando la implementacion de
arquitecturas efectivas de informacion empresarial. Brinda potentes técnicas de

analisis, disefio y gestion de metadatos a la empresa”.

Power Designer combina varias técnicas estandar de modelamiento con
herramientas lider de desarrollo, como .NET, Sybase WorkSpace, Sybase
Powerbuilder, Java y Eclipse, para darle a las empresas soluciones de analisis de
negocio y de disefio formal de base de datos. Ademas trabaja con mas de 60 bases

de datos relacionales.

1.9.1 Beneficios.

» Alinea el negocio y la tecnologia de informacion para mejorar la

productividad.
» Brinda soporta abierto a ambientes heterogéneos de todas clases.

» Es altamente personalizable, permitiendo acogerse a los estandares vy

regulaciones.

» Facilita la arquitectura empresarial, documentando los sistemas existentes.




» Aumenta la agilidad del negocio con “Link & Sync” y analisis de impacto.

1.10 LINUX.

El término Linux estrictamente se refiere al nicleo Linux, pero es mas
comunmente utilizado para describir al sistema operativo tipo Unix (que
implementa el estandar POSIX - Sistema Operativo Portable basado en UNIX),
que utiliza primordialmente filosofia y metodologias libres y que esta formado
mediante la combinacion del nucleo Linux con las bibliotecas y herramientas del
proyecto GNU (sistema operativo completo libre) y de muchos otros

proyectos/grupos de software (libre o no libre).

El kernel o niicleo de Linux se podria definir como el corazon del sistema. Es el
encargado de que el software y el hardware funcionen de forma adecuada en el

computador en el que se encuentra.

Las funciones mas importantes del mismo, aunque no las tnicas, son:

» Administracion de la memoria, para todos los programas en ejecucion.
» Administracion del tiempo de procesador, que estos programas en

ejecucion utilizan.




1.10.1 Generalidades.

Linux es un sistema operativo, como lo es Windows, pero es de codigo abierto, es
decir, podemos ver como esta hecho y cambiarlo para adaptarlo a nuestras
necesidades. Ademas, Linux no lo ha creado una empresa, como Windows, sino
que lo elaboran constantemente programadores de todo el mundo de forma

desinteresada. Es el producto de un trabajo colaborativo.

Para ser mds exactos, Linux es el corazon del sistema operativo; los demas
componentes de ese cuerpo lo forman miles de aplicaciones y programas gratuitos
que conforman, junto al kernel Linux, las distintas distribuciones GNU/Linux. Su

mascota es un pingilino, que veras muchas veces por Internet.

1.10.2 Requisitos minimos de Hardware para instalar Linux.

» Tener un PC tipo: x86, x64, PowerPC.
# Procesador alrededor de 700 MHz.

» 4 GB de espacio libre en disco duro.
» 256 MB de memoria RAM.

1.10.3Ventajas fundamentales de Linux.

» Linux es muy robusto, estable y rapido: Ideal para servidores vy
aplicaciones distribuidas.
» Linux puede funcionar en maquinas humildes.

» Puede ejecutar sus servicios en un x86 a 200 MHz con calidad
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Linux ya no esta restringido a personas con grandes conocimientos de
informatica: Los desarrolladores de Linux han hecho un gran esfuerzo por
dotar al sistema de asistentes de configuracion y ayuda, ademas de un
sistema grafico muy potente. Distribuciones Linux como Red Hat/Fedora
tienen aplicaciones de configuracion similares a las de Windows
Seguridad porque es un sistema operacional disefiado con la idea de
Cliente - Servidor con permisos de acceso y ejecucion a cada usuario. Esto
quiere decir que varios usuarios pueden utilizar una misma maquina al
tiempo sin interferir en cada proceso.

Linux es software libre, casi gratuito. Linux es popular entre
programadores y desarrolladores e implica un espiritu de colaboracion.
Linux integra una implementacion completa de los diferentes protocolos y
estandares de red, con los que se puede conectar facilmente a Internet y
acceder a todo tipo de informacion disponible.

Su filosofia y sus programas estan dictados por el movimiento “Open
Source”™ que ha venido crecido en los ultimos afios y ha adquirido la
suficiente fortaleza para hacer frente a los gigantes de la industria del
software.

Linux puede ser utilizado como una estacion personal pero también como
un potente servidor de red.

Linux incorpora una gama de sistemas de interfaz grafica (ventanas) de
igual o mejor calidad que otras ofrecidas en muchos paquetes comerciales.
Posee el apoyo de miles de programadores a nivel mundial.

El paquete incluye el cddigo fuente, lo que permite modificarlo de acuerdo
a las necesidades del usuario.

Utiliza varios formatos de archivo que son compatibles con casi todos los

sistemas operacionales utilizados en la actualidad.




1.10.4 Desventajas de Linux:

1.11

Windows es incompatible con Linux.

En la mayoria de distribuciones Linux hay que conocer nuestro Hardware
a la hora de instalar.

No es tan facil de usar como otros sistemas operativos

Documentacion y terminologia muy técnica.

Para usuarios corrientes, todavia no es un sistema de escritorio.

Funciona unicamente con proveedores de hardware que accedieron a la
licencia GPL y en algunas instancias no es compatible con variedad de
modelos y marcas.

Requiere consulta, lectura e investigacion en lista, foros o en bibliografia
dedicada al tema.

La configuracion de dispositivos de entrada y salida no es trivial.

Muy sensible al hardware.

Muchas distribuciones e idiomas.

PHP.

Para el investigador PHP es un lenguaje usado para desarrollo de paginas web

dinamicas y puede ser incrustado o no en codigo HTML. Es codigo PHP se

gjecuta en un servidor web, tomando el codigo como su entrada y creando paginas
web en HTML como salida.




PHP solo puede ejecutarse en servidores web que posean el compilador requerido
para dicho lenguaje; en la actualidad existen servidores web para la mayoria de los

sistemas operativos, tales como Linux, Mac OS X y Windows.

PHP es un lenguaje orientado a objetos y tiene un gran parecido con los lenguajes

mas comunes de programacion estructurada.

PHP permite conexion con diferentes tipos de motores para servidores de bases de
datos tales como MySQL, Postgres, Oracle, ODBC, DB2, Microsoft SQL Server.
Firebird y SQLite.

1.11.1Ventajas.

» Es un lenguaje multiplataforma.

» Capacidad de conexion con la mayoria de los manejadores de base de

datos.
» Capacidad de expandir su potencial utilizando modulos o extensiones.
~ Posee una amplia gama de funciones.

» Es libre, por lo que se presenta como una alternativa de facil acceso para

todos.
» Permite las técnicas de Programacion Orientada a Objetos.

» No requiere definicion de tipos de variables.
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» Se puede manejar y controlar excepciones.

1.11.2 Desventaja.

» PHP al igual que la mayoria de lenguajes no obliga a seguir una

determinada metodologia a la hora de programar.

1.12 ANALISIS COMPARATIVO ENTRE AJAX Y DHTML.

1.12.1 DHTML.

La direccion electronica “http://www.desarrolloweb.com/articulos/391.php”

presenta la siguiente descripcion para DHTML.

“HTML Dinamico o DHTML (del inglés Dynamic HTML) designa el conjunto de
técnicas que permiten crear sitios web interactivos utilizando una combinacion de
lenguaje HTML estatico, un lenguaje interpretado en el lado del cliente (como
Javascript), el lenguaje de hojas de estilo en cascada (CSS) y la jerarquia de
objetos de un DOM™.

Una pagina de HTML Dinamico es cualquier pagina web en la que los scripts en

el lado del cliente cambian el HTML del documento, después de que éste haya
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cargado completamente, lo cual afecta a la apariencia y las funciones de los
objetos de la pagina. La caracteristica dinamica del DHTML, por tanto, es la
forma en que la pagina interactiia con el usuario cuando la esta viendo, siendo la

pagina la misma para todos los usuarios.

En contraste, el término mas general "pagina web dinamica" lo usamos para
referiros a alguna pagina especifica que es generada de manera diferente para
cada usuario, en cada recarga de la pagina o por valores especificos de variables
de entorno. Este término no debe ser confundido con DHTML. Estas paginas
dinamicas son el resultado bien de la ejecucion de un programa en algin tipo de
lenguaje de programacion en el servidor de la pagina web (como por ejemplo
ASP.NET, PHP o Perl), el cual genera la pagina antes de enviarla al cliente, o
bien de la ejecucion en la parte cliente de un codigo que crea la pagina completa

antes de que el programa cliente (usualmente, un navegador) la visualice.

En una pagina DHTML, una vez ésta ha sido cargada completamente por el
cliente, se ejecuta un codigo (como por ejemplo en lenguaje Javascript) que tiene
efectos en los valores del lenguaje de definicion de la presentacién (por ejemplo
CSS), logrando asi una modificacion en la informacion presentada o el aspecto

visual de la pagina mientras el usuario la esta viendo.

Entre los usos mds habituales del DHTML estan el hacer menus desplegables,
imagenes que cambian al pasar el cursor sobre ellas, objetos en movimiento,
botones que permiten desplazar el texto que se esta mostrando, textos explicativos

que aparecen al situar el cursor sobre ciertas palabras clave, crondmetros, etc.




Otro uso interesante de esta tecnologia es la creacion de juegos de accion que
utilizan el navegador web para funcionar, aunque tradicionalmente este tipo de
desarrollos han sido complicados debido a las diferencias en el lenguaje y las
caracteristicas soportadas por los distintos navegadores existentes. Recientemente
los navegadores mas populares han empezado a soportar estandares comunes,
como el DOM, lo cual ha facilitado mucho la creacion de este tipo de

aplicaciones.

El DHTML no constituye una tecnologia en si, sino que es una técnica que
engloba un grupo de tecnologia las mismas que trabajaran conjuntamente para

optimizar el procesamiento de la informacion.

A2 LI DHTML de cliente.

Por un lado tenemos el DHTML que se desarrolla en el ambito de una pagina
web, cuando la pagina se esta viendo en la pantalla de los usuarios, es decir, en los
navegadores. En estos casos, para realizar cualquier tipo de efecto o interactividad

en la pagina tenemos como recurso al navegador, por eso se llama de cliente.

La programacion en el cliente sirve para muchas cosas, ejemplos de ello son
efectos diversos en las paginas, sonidos, videos, meniis interactivos, control y
respuesta a las acciones de un usuario en la pagina, control sobre los formularios,
etc. Para hacer muchas de estas cosas podemos utilizar diversos lenguajes de
programacion como Javascript y VBScript, o incluso podemos meter aqui

programas como Flash.
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No obstante esta mas cercano a la idea del DHTML el programar scripts dentro de
la pagina con los lenguajes del lado del cliente. Javascript para todos los
navegadores y VBSeript para Internet Explorer. Estos lenguajes trabajan, como se
ha dicho, integrado con el navegador y dependen del modelo y de la version de

éste.

Estos lenguajes no permiten el desarrollo de cualquier proyecto en Internet, ya
que al ser ejecutados en el navegador del cliente, no tienen acceso a todos los
recursos del sistema del usuario, para evitar agujeros de seguridad, ni a los
recursos del servidor donde estan alojadas las paginas. Esta limitacion, afiadida a
la ya comentada de su dependencia del navegador, los hace insuficientes para
desarrollos avanzados, siendo mas bien un complemento de programacion que el

niicleo de verdaderas aplicaciones en el web.

1.12.1.2 DHTML de servidor.

Por otro lado, existen una serie de lenguajes que se basan en el servidor para
ejecutar sus scripts, al igual que la programacion del cliente se basa en el
navegador. Cuando una pagina es solicitada por parte de un cliente, el servidor
ejecuta los scripts y genera una pagina resultado, que envia al cliente. La pagina
resultado contiene unicamente coédigo HTML, por lo que puede ser interpretada

por cualquier navegador sin lugar a errores, independientemente de su version.

Esta independencia del navegador ya es una ventaja significativa con respecto a la
programacion en el cliente, pero lo es aun mas que contamos con todos los
recursos del servidor donde estin alojadas las paginas. Estos recursos, como

podrian ser gestores de bases de datos, servidores de correo o el propio sistema de
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archivos del servidor, son los que nos van a permitir construir todo tipo de

aplicaciones.

Como ventajas adicionales se puede destacar que el codigo de las paginas con los
scripts nunca llega al cliente, recordamos que al navegador sélo le llega HTML, y
esto implica que nuestros visitantes nunca van a poder acceder al corazon de las
aplicaciones que hayamos desarrollado, es decir, a los scripts del lado del

servidor.

Lenguajes del lado del servidor son ASP desarrollado por Microsoft, PHP de
codigo libre, JSP para programar en Java, o alguna otra interfaz como CGI, que se

desarrolla en lenguajes como C o Perl.

/ ./ Es una pagina PHP
pagina HTML
se envia al chen:e

b

convertirse en c6digo HTML

Fig. 1.1: Esquema del funcionamiento de las paginas con scripts del servidor;

Fuente:http://www.desarrolloweb.com/articulos/images/diagrama-php. gif.
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1.12.2 AJAX.

La direccion electronica http://www.desarrolloweb.com/articulos/391.php define a
AJAX como “un acronimo de Asynchronous Javascript And XML y su
significado es Javascript asincrono y XML; es una técnica de desarrollo web para

crear aplicaciones interactivas o aplicaciones enriquecidas”™.

Este tipo de aplicaciones de internet enriquecidas se ejecutan en el cliente, y su
finalidad en el navegador es mantener una comunicacion asincrona con el servidor
en un segundo plano. De esta forma se puede realizar cambios en nuestras paginas
web sin necesidad de recargarlas, lo que significa un aumento de interactividad,

velocidad y usabilidad en las aplicaciones.

Ajax es una tecnologia asincrona, en el sentido de que los datos adicionales se
requieren al servidor y se cargan en segundo plano sin interferir con la

visualizacion ni el comportamiento de la pagina.

El componente principal de AJAX es un lenguaje interpretado o script en el que
normalmente se efectian las funciones de llamada de Ajax mientras que el acceso

a los datos se realiza mediante XMLHttpRequest.

El XMLHttpRequest es un objeto disponible en la mayoria de navegadores

actuales.

33




Ajax es una técnica valida para multiples plataformas y utilizable en muchos
sistemas operativos y navegadores dados que estd basado en estandares abiertos

como Javascript y Document Object Model (DOM).

1.12.2.1 Tecnologias incluidas en AJAX.

AJAX es una combinacion de cuatro tecnologias ya existentes:

HTML y hojas de estilos en cascada (CSS) para el disefio que acompafia a la

informacion.

Document Object Model accedido mediante el lenguaje de scripting por parte del
usuario; generalmente dichos scripts estan desarrollados como Javascript y

JScript, para mostrar ¢ interactuar dinamicamente con la informacion presentada.

El objeto XMLHttpRequest para intercambiar datos asincronicamente con nuestro

servidor web.

XML es el formato usado generalmente para la transferencia de datos solicitados
al servidor, aunque no es necesario; todo depende de las necesidades y habilidades

del desarrollador para la manipulacion de la informacion.
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1.12.3 DHTML vs AJAX.

AJAX es un refinamiento de DHTML vy al igual que en AJAX el principal
problema de DHTML es el diferente soporte de estas tecnologias en los

navegadores y los diferentes tamafios o resoluciones de pantalla de usuarios.

El hecho de que el intercambio de datos se realice de forma asincrona sirve para
hacer que las aplicaciones Web funcionen de una manera casi transparente al

usuario en términos de comunicacion con el servidor.

El resultado es una interface con mayor respuesta, dado que la cantidad de datos
intercambiados entre el navegador web y el servidor web es reducida

enormemente.

Se ahorra mucho tiempo de procesamiento en el servidor web, ya que una parte

importante de dicho procesamiento se realiza en el lado del cliente.

AJAX y DHTML son tecnologias que trabajan por separado, pero trabajando
Juntas se puede modificar un sitio que sea dinamico por el lado del cliente. La
combinacion de ambas tecnologias para un sitio dindmico en el cliente representa
costos altisimos para la empresa que lo utiliza razon por la cual no es aconsejable

dicha combinacion ademas que se debe actuar reciprocamente con el servidor.




Se podria decir que AJAX es una parte pequefia de DHTML, pero cominmente se
lo utiliza al revés debido a que con AJAX se puede hacer demandas sincronas y

asincronas de HTML o el texto.
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CAPITULO I

ANALISIS E INTERPRETACION DE LOS
RESULTADOS.

2.1 ANTECEDENTES.

La empresa Ecuadorian Flowers Inc. Localizada en 744 San Julian Street, Local
R11 (Los Angeles CA. 90014 - Estados Unidos), desde sus inicios se ha dedicado
a la comercializacion de flor, y su rapido crecimiento, la llevo a la creacion de
sucursales en Ecuador (Latacunga — Mulalo, Via Callo-Mancheno Km 2) vy
Colombia (Bogota, Av. El dorado N° 103-09).

Las sucursales de Ecuador y Colombia estan orientadas a la gestion de compra de
producto floricola de alta calidad en ambos paises, y posteriormente serdn

comercializadas en la ciudad de Los Angeles (CA.).

Es asi que toda lo informacion recopilada requieren de sistemas que les
proporcionen ayuda, para poder obtener una mayor agilidad en los procesos de

comercializacion de flor alrededor del mundo.
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MISION.

Ecuadorian Flowers Inc. es una empresa dedicada a la comercializacion de rosas
de alta calidad y competitividad para el mercado mundial, satisfaciendo los

requerimientos mas exigentes.

La mision de Ecuadorian Flowers es proveer al mercado floricola nuevas

variedades de rosas.

VISION.

Es una empresa que satisface los requerimientos de nuestros socios comerciales,
comprometida con el avance del dia a dia, que logra el desarrollo integral de todos
quienes se encuentran relacionados con Ecuadorian Flowers Inc. y que adopta el

mejoramiento continuo en Nuestros procesos.

Seguir creciendo y emprendiendo en nuevos y novedosos procesos para la
satisfaccion de nuestros clientes es un compromiso constante ya que la parte
fundamental y que nos alienta continuamente es el brindarle a cada uno de ellos

un buen producto y una buena atencion.

Proyectarse como una de las comercializadoras que va a la vanguardia en la

exportacion de rosas.




2.2 LOGROS Y DIFICULTADES DEL SISTEMA ANTERIOR.

Anteriormente no se contaba con un sistema informatico, la Gnica herramienta
informatica para el almacenamiento y procesamiento de la informacion eran las
hojas de calculo (Microsoft Excel); estas y el respaldo de la informacion en papel
han sido la formas de controlar el flujo de la informacion y las transacciones

realizadas en la empresa Ecuadorian Flowers Inc.

La informacion o documentos impresos (facturas, Kardex, etc.) son herramientas
necesarias ¢ indispensables en las actividades de la empresa; pero la
implementacion de un sistema informatico optimizara el proceso en las

actividades que se ha determinado dificultades en la actualidad.

Entre las dificultades que se puede encontrar en el sistema empleado, citamos las

siguientes:

~ Debido a que la empresa tiene un ambito internacional y posee sucursales
en Ecuador, Colombia y Estados Unidos el acceso a la informacion entre
las sucursales es limitado y se deben realizan cada cierto tiempo y en

condiciones planeadas.

» Una vez realizada la comparticion de informacion; la unificacion de la
misma lleva mucho tiempo; causando pérdida de tiempo y retraso en otras

actividades de la empresa.

» Para la comparticion de informacién y manipulacion de la misma en las

hojas de calculo se debe poseer conocimiento solidos sobre dicha
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herramienta o se debe recurrir a la ayuda de una persona que posea

conocimientos solidos de la herramienta.

» Las dificultades anteriormente citadas desencadena otra falla importante en
las actividades de la empresa; debido a que el acceso a la informacion no
se realiza en tiempo real; para obtencion de reportes tanto de compra y
venta deben esperar o solicitar la informacion requerida con un periodo de

tiempo anticipado.

» La falta de un sistema informatico y un proceso automatizado es una de las
causas en la demora en la obtencion de reportes; debido a que actualmente

se debe crear o copiar formulas en hojas de célculo.

» En la creacion de formulas de Microsoft Excel a menudo ocurren errores
de digitacion y toma de informacion de celdas incorrectas; estos errores

influyen directamente en los resultados obtenidos.

Es asi que todas las dificultades citadas influyen directamente en la toma de

decisiones oportunas y anticipar posibles problemas o crisis en la empresa.

El logro mas notable en el sistema aplicado es que para el registro de la
informacion y la obtencion de reportes y estados de cuenta se realiza un proceso
manual; esto ayuda a que todas las personas que intervienen en la
comercializadora tengan un conocimiento general de las tareas y procesos que

debe realizar en su trabajo.
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2.3 COMPARACIONES DEL SISTEMA APLICADO CON EL
SISTEMA INFORMATICO A IMPLEMENTARSE.

El sistema actualmente aplicado para el almacenamiento y procesamiento de datos
son programas comunes; de uso tradicional los cuales no contribuyen a una

solucion adecuada en la tarea deseada.

Las hojas de calculo de Microsoft Excel son una herramienta de uso comun en la
actualidad y no presenta beneficio alguno en las tareas a desarrollarse en la
empresa Ecuadorian Flowers Inc. Es por esta razon que se ha optado por el
desarrollo de un software a la medida, adecuado a las necesidades de la compaiiia;
el mismo que optimizara el desarrollo de las tareas que se vienen desempefiando

en la comercializadora.

A continuacion se realiza un analisis comparativo entre los resultados obtenidos
con el sistema que se ha venido utilizando hasta la actualidad y el sistema

contable para optimizar la comercializacion.

El sistema aplicado hasta la actualidad requiere de la creacion de formulas
manualmente esto implica pérdida de tiempo; a diferencia del software

desarrollado en el cual se limita al ingreso de datos reduciendo tiempo y dinero.

El acceso a la informacion de las sucursales causa re trabajo; una vez que la
informacion ha sido almacenada localmente esta debe ser compartida con los otros
locales y posteriormente se la unifica; en el sistema para comercializacion las
actividades de comparticion y unificacion de la informacion es eliminada, gracias

a ser un sistema que registra, almacena y procesa la informacion en linea, esta
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puede ser ingresada y revisada en tiempo real evitando re trabajo y pérdida de

tiempo.

La obtencion de reportes con Microsoft Excel es muy dificil y limitada; las hojas
de célculo no son herramienta adecuada para realizar dicha labor es por esta razon
que la generacion de reportes en la actualidad es una tarea planificada realizado
bajo cierto tiempo o pedido; con el sistema informatico para optimizar la
comercializacion la persona autorizada puede obtener los reportes en el instante y

lugar que se encuentre; esto nos ayuda en la optimizacion del tiempo.

Debido al acceso limitado a la informacion y la obtencion tardia de reportes de
transacciones realizadas, la toma de decisiones dentro de la empresa era una tarea
dificil y fuera del tiempo en la que se necesitaba realizar los correctivos deseados:
a diferencia del sistema de comercializacion que proporciona un acceso en tiempo
real a toda la informacion de la empresa; ayudando eficazmente a la toma de

decisiones.

2.4 UTILIZACION DE UN SISTEMA INFORMATICO PARA
LA OBTENCION DE REPORTES.

Para comprender la importancia de los reportes en los sistema informaticos;

debemos conocer que es un reporte o informe.

El reporte o informe es el resultado final de la investigacion comercial que se
entregara al cliente; debe ser redactado teniendo en cuenta los objetivos generales

del estudio los cuales reflejen informacion de importancia.
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El indispensable que todo proceso sea informatico o no, presente reportes; este es

el Gnico resultado tangible de la investigacion.

Todo proceso es justificado con la presentacion de reportes; se recomienda que la
presentacion de informes sea de forma escrita para poseer un respaldo de las

acciones realizadas.

La creacion de reportes no es una tarea que se la lleva a la ligera es un proceso
sistematico y organizado; a continuacion se detalla el proceso que se debe seguir

para la creacion de los informes.

» Definicion del reporte, es el momento en que el autor del reporte define
los datos y la manera de presentacion de estos. En esta etapa normalmente
hay que definir conexiones a los distintos origenes de datos para ver de

donde obtener los resultados que debe reflejar el reporte.

» Administracién del reporte, se refiere al hecho en el que las
organizaciones actuales tenemos distintas categorias de usuarios como por
ejemplo los gerentes, los usuarios de servicio al cliente, etc. Por lo tanto,
es importante definir quienes seran los usuarios del reporte, para ello hay

que publicar los reportes.

~ Entrega del reporte, es muy comin en las organizaciones que muchos
reportes sean requeridos de manera periddica, por ejemplo el reporte de
ventas diarias debe estar en la oficina del Gerente de Ventas todas las
tardes a las 5 pm., o un reporte de inventario todos los fines de semana,
podriamos entonces aprovechar distintos servicios como el de mensajeria

para que estos reportes lleguen a los usuarios requeridos.
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La utilizacion de reportes es de vital importancia para toda empresa; es por esta
razon que la implementacion de reportes justificara los procesos y transacciones
realizadas en la comercializadora Ecuadorian Flowers Inc. Ademds permitira la

toma de decisiones oportunas previniendo problemas en la empresa.

2.5 METODOLOGIA DE INVESTIGACION.

2.5.1 METODOS DE INVESTIGACION.

En la presente investigacion se utilizara los Métodos Descriptivo e Hipotético-
Deductivo los mismos que nos ayudaran a la fundamentacion tedrica y la creacion

del modelado del software para la comercializacion de flor.

2.5.1.1 Método Descriptivo.

El método descriptivo permitic comprender, describir, analizar, registrar e
interpretar la naturaleza y situacion actual de la empresa, asi como la composicion
de los procesos que intervienen en la comercializacion. Por lo tanto se trabajo

sobre hechos y situaciones reales.

Este método también se aplico para la presentacion, analisis e interpretacion de

resultado.
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2.5.1.2 Método Hipotético-Deductivo.

Con el método Hipotético-Deductivo aplicamos técnicas, leyes y principios
contables cientificamente comprobados, los cuales contribuiran eficazmente en

‘nuestro sistema en la obtencion de los estados de cuenta o estados financieros.

Con la aplicacion de la deduccion y la induccion, se formo un esquema sencillo
sobre los procesos de comercializacion; obteniendo de esta manera una
concepcion general sobre las tareas a controlar y desarrollar en el area de

comercializacion.

2.6 SELECCION DE MODELOS DE DESARROLLO DE
SOFTWARE.

Para el desarrollo de software existen varios modelos o paradigmas de desarrollo
en nuestra investigacion se ha aplicado los métodos de desarrollo orientado a
prototipos, el modelo incremental y la programacion extrema (Extreme

Programing XP).

Todas las metodologias para el desarrollo de software a aplicarse en la presente
investigacion tienen un factor comun que es el trabajo en conjunto con el usuario
final; esto permitid que el usuario realice evaluaciones periodicas sobre el
producto en desarrollo e identifique cambios en los requisitos para finalmente
terminar con la entrega de un producto de calidad que satisfaga las exigencias del

usuario.




2.6.1 METODO DE DESARROLLO ORIENTADO A PROTOTIPOS.

Analisis de los
requisitos del
sistema

—

L

Analisis de los
requisitos de

software

—

4

Diseiio
preliminar

—

Prototipo

L

Prototipo

Disenio Prototipo
detallado c-? -
o ey =
Explotacion y
f__ mantenimiento

Fig. 2.1: Paradigma orientado a prototipos.

Fuente: http://comunidad.uach. mx/fmarisc/analisis/Metodologias02. ppt

Este método se selecciono debido a las siguientes razones:

de los usuarios

el producto de ingenieria.

Exige disponer de las herramientas adecuadas

Reduce costos y aumenta la probabilidad de éxito

Reduce el riesgo de construir productos que no satisfagan las necesidades

Una vez identificados todos los requisitos mediante prototipo, se construye
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En el paradigma del desarrollo por medio de prototipos se puede trabajar bajo
versiones en la cual el desarrollador puede caer en la tentacion de ampliar el
prototipo para construir el sistema final todo depende de las necesidades del y

requerimientos del cliente final.

2.6.2 PARADIGMA INCREMENTAL.

Analisis de
Requerimientos del
Sistema
Andlisis de Req. _| Analisis de Req. Andlisis de Req.
del Software del Software > del Software =™
3 ¥
Diseiio Diseiio Disefio
A
Codificacion Codificacion _‘ Codificacion
Mantenimiento

Fig. 2.2: Paradigma incremental

Fuente: http://comunidad.uach.mx/fmarisc/analisis/Metodologias02.ppt

En la presente investigacion también se opto por la utilizacion del modelo
incremental; continuacion se citan algunas ventajas y desventajas que se presento

con la utilizacion de dicho método.
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2.6.2.1 Ventajas:

~ Se evitan proyectos largos y se entrega “Algo de valor” a los usuarios con

cierta frecuencia

» El usuario se involucra mas

» El resultado puede ser muy positivo debido a que el sistema se encuentra
en funcionamiento a la vez que se puede continuar con el desarrollo de

nuevos modulos en el sistema.

2.6.2.2 Desventajas:

» Dificil de evaluar el costo total

» Requiere desarrolladores experimentados

»~ Los errores en los requisitos se detectan tarde
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2.6.3 PROGRAMACION EXTREMA.

Designing
Planning

Coding j Testing

Fig. 2.3: Paradigma de la Programacion extrema.

Fuente: http://www.informatizate.net/articulos/imagenes/xp.jpg

Extreme Programing (XP), es una de las metodologias de desarrollo de software
mas exitosas en la actualidad; utilizada para proyectos de corto plazo y equipos de
desarrollo pequefios. La metodologia consiste en una programacion rapida o
extrema, cuya particularidad es tener como parte del equipo, al usuario final, pues

es uno de los requisitos para llegar al éxito del proyecto.

En la investigacion se decidio la utilizacion de XP debido a las siguientes

caracteristicas:

» Pruebas Unitarias: Se basa en las pruebas realizadas a los principales

procesos, de tal manera que adelantandonos en algo hacia el futuro,
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podamos hacer pruebas de las fallas que pudieran ocurrir. Es como si nos

adelantaramos a obtener los posibles errores.

» Re fabricacion: Se basa en la reutilizacion de codigo, para lo cual se crean

patrones o modelos estandares, siendo mas flexible al cambio.

» Programacion en pares: Una particularidad de esta metodologia es que
propone la programacion en pares, la cual consiste en que dos
desarrolladores participen en un proyecto en una misma estacion
de trabajo. Cada miembro lleva a cabo la accion que el otro no esta

haciendo en ese momento.

2.7 TECNICAS DE INVESTIGACION.

En esta seccion se describe las técnicas de Investigacion que se utilizaron para la
el desarrollo del proyecto en la presente investigacion; las mismas que

proporcionaron una ayuda eficaz.

Se aplico la observacion cientifica por parte del investigador; y de esta manera se
obtuvo una concepcion global del mecanismo de trabajo en la empresa y las tareas
que se realizan; también se logro determinar los problemas que causan la falta de

un sistema informatico.

Se aplico una entrevista al gerente general y socio mayoritario de la
comercializadora el Sr. Patricio Nasser, para de esta manera ampliar los

conocimientos obtenidos mediante la observacion cientifica.




Mediante el dialogo con el gerente general se pudo determinar las necesidades y

problemas que afectan a la empresa Ecuadorian Flowers Inc.

La encuesta es otra técnica que se aplico en esta investigacion para la recoleccion

de informacion.

Se aplico una encuesta general a los trabajadores de Ecuadorian Flowers Inc.

2.7.1 ANALISIS E INTERPRETACION DE LOS RESULTADOS.

El proposito de las técnicas de investigacion aplicadas es determinar las
necesidades y problemas que afectan a la empresa; posteriormente se realizara una
interpretacion de la investigacion aplicada y finalmente se presentara un
diagnostico con el estudio de factibilidad para el “Disefio e implementacion de un
sistema contable para optimizar la comercializacion de flor en la empresa

Ecuadorian Flowers Inc.”

ENTREVISTA REALIZADA AL GERENTE GENERAL DE LA
COMERCIALIZADORA.

DATOS INFORMATIVOS.

Cargo: Gerente General.




Nombre: Patricio Nasser.

Departamento: Gerencia.

PREGUNTAS APLICADAS.

&Como esta distribuida la poblacion de Ecuadorian Flowers?
cDescriba el proceso que se realiza en la comercializadora?
¢Cual es el resguardo actual de la informacion?

+Cudl es el mecanismo de acceso a la informacion de las diferentes sucursales

de la institucion?

&Cite los principales problemas que se presentan en Ecuadorian Flowers

Inc.?

En el dialogo levantado con el Sr. Patricio Nasser mediante una comunicacion
VOIP a los Angeles (CA.) el socio mayoritario y gerente general de la empresa
nos da a conocer los procesos que se desarrollan y la situacion actual de la

empresa que dirige.

La empresa actualmente consta con 13 personas distribuidas de la siguiente
manera: 4 administrativos en Los Angeles, 2 compradores en Ecuador, 2
compradores en Colombia, 2 bodegueros en Los Angeles, y 3 vendedores en los

Angeles.

i
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El proceso de la comercializacion inicia en las oficinas de Ecuador y Colombia;
estas personas son las encargadas de contactar a las fincas de mayor prestigio que
produzcan flor de alta calidad; una vez llegado a un acuerdo con dichos
proveedores el producto es enviado a través de una aerolinea bajo la
responsabilidad de una carguera, esta entidad es la encargada de realizar el envio
del producto de Ecuador y Colombia hacia la ciudad de los Angeles; de este
mismo modo una carguera recibe el producto, el cual posteriormente sera retirado
por miembros de la comercializadora en los Angeles. Una vez que el producto ha
sido retirado de la carguera el producto es registrado en la bodega; finalmente el
producto serd distribuidos a los consumidores finales o enviado a los locales
comerciales, cabe recalcar que cada transferencia se realizara bajo previa solicitud

de nuestros vendedores.

En el dialogo también se pudo determinar que actualmente la empresa no posee
sistema informatico alguno y el medio de respaldo de informacién es el papel
(Facturas, Kardex, etc.), Hojas de célculo en Microsoft Excel, imagenes digitales,
documentos en formato portable (pdf) y documentos en un procesador de palabras
(Word).

Al encontrarse las oficinas de Ecuadorian Flowers en distintas ciudades y paises;
el acceso a la informacion es muy reducido y la comparticion de este recurso se la
debe realizar bajo cierto tiempo y en circunstancias planeadas; esta es la causa
para una tardia obtencion de estados de cuenta de la empresa con los proveedores
0 de la empresa con los clientes; ademas que todo el registro y tabulacion de la

informacion se realiza de forma manual.

Ante la carencia de un sistema informatico todas las actividades llevan mucho

tiempo para desarrollarlas causando retrasos en la actividades de la empresa; es
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por esta razon que se requiere de la implementacion de un sistema que permita el
registro de informacion en linea y por ende se tendra un informe de las

transacciones de la empresa en tiempo real minimizando esfuerzo y tiempo.

2.7.2 ANALISIS DE LOS RESULTADOS DE LAS ENCUESTAS

APLICADAS AL DEPARTAMENTO DE
COMERCIALIZACION.

La poblacion en la comercializadora es reducida razon por la cual la encuesta se la

aplico a todo el universo; la poblacion esta comprendida por 13 personas.

La encuesta consta de 7 preguntas, y esta se aplico con la finalidad de determinar

la factibilidad para la implementacion de un sistema informatico.

Para la representacion de la interpretacion se utilizo una estadistica descriptiva; la

misma que esta aplicada para la representacion estadistica mediante graficos.

1. ;Conoce usted Qué es un Sistema Informatico?

Si( ) No( )

Analisis e Interpretacion.
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De las 13 personas encuestadas, once personas que corresponden al 84.62 por
ciento de la poblacion seleccionada afirman conocer un Sistema Informatico,
mientras que dos personas correspondientes al 15.38 por ciento de la poblacion

encuestada opinan que no conoce un Sistema Informatico.

TABLA N°2.1: Tabulacion de la pregunta N° 1; ver pag. 88

GRAFICO N° 2.1: Gréfico de la tabulacion de la pregunta N° 1; ver pag. N° 88

2. ;Ha manejado alguna vez un Sistema Informatico?

Si( ) No( )

Analisis e Interpretacion.

Con respecto a la segunda pregunta se puede determinar que esta ligada con la
anterior, es por esta razon que las respuestas de los encuestados son idénticas a los
resultados de la primera pregunta. De esto podemos afirmar que la once de la
personas encuestadas han manipulado un Sistema informatico y a su vez conocen
las ventajas que se puede obtener, este porcentaje corresponde al 84.62 por ciento;
mientras que el personal restante no posee conocimientos sobre un sistema
informitico y tampoco ha manipulado uno, la cantidad de personas que

corresponden a este grupo so dos que representan el 15.38 por ciento.
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TABLA N° 2.2: Tabulacion de la pregunta N° 2; ver pag. N° 88

GRAFICO N° 2.2: Grafico de la tabulacion de la pregunta N° 2; ver pag. N° 88

3. Cudl cree Ud. que es la forma mas eficaz para el resguardo de la

informacion.

Hojas de Calculo (Microsoft Excel) () Carpetas ()

Archivadores ( ) Sistema Informatico( ) Otros( )

Analisis e Interpretacion.

Con respecto a la pregunta numero tres se puede notar que la mayoria de
individuos considera que la mejor opcion para el reguardo de la informacion es un
sistema informatico, son diez personas las que apoyan esta opcion y representan el
76.92 por ciento de la poblacion encuestada; dos personas consideran que la
forma maés eficaz para el resguardo de la informacion son los archivadores este
grupo de personas representan el 15.38 por ciento; mientras que una de las
personas encuestadas indica que la forma mas segura son las hojas de célculo de

Microsoft Excel esto corresponde al 7.68 por ciento.

TABLA N° 2.3: Tabulacion de la pregunta N° 3; ver pag. N° 89
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GRAFICO N° 2.3: Grafico de la tabulacion de la pregunta N° 3; ver pag. N° 89

4. (El Departamento de Comercializacion cuenta con un Sistema

Informatico?

Si( ) No( )

Analisis e Interpretacion.

Con respecto a la pregunta numero 4 el 100 por ciento; es decir todas las personas
encuestadas coincidieron en que el departamento de comercializacion no cuenta

con un sistema informatico alguno.

TABLA N°2.4: Tabulacion de la pregunta N° 4; ver pag. N° 89

GRAFICO N° 2.4: Grafico de la tabulacion de la pregunta N° 4; ver pag. N° 90

5. ¢(Considera Ud. que se debe implementar un Sistema Informaitico, que

permita llevar un registro de las transacciones realizadas?

Si( ) No( )

Analisis e Interpretacion.
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En la pregunta numero 5 al igual que en la pregunta numero 4 el 100 por ciento
que corresponde a toda la poblacion encuestada consideran que si se deberia
implementar un sistema informatico en el cual se pueda registrar la informacion

de transacciones relazadas.

TABLA N°2.5: Tabulacion de la pregunta N° S; ver pag. N° 90

GRAFICO N° 2.5: Grafico de la tabulacion de la pregunta N° 5; ver pag. N° 90

6. ;Cree Ud. qué un sistema informatico optimizara el proceso de

comercializacion y ayudara en la obtencién de reportes?

Si( ) No( )

Analisis e Interpretacion.

Para la sexta pregunta doce de las trece personas encuestadas comparten las
mocion que la implementacion de un sistema informatico optimizara el proceso
realizado en la comercializacion y facilitara la obtencion de reportes, esta mocion
es apoyada por el 92.31 por ciento de la poblacion seleccionada; mientras 7.69 por
ciento que representa a una persona afirma que su proceso no sufrira cambio

alguno.
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TABLA N° 2.6: Tabulacion de la pregunta N° 6; ver pag. N° 91

GRAFICO N° 2.6: Grafico de la tabulacion de la pregunta N° 6; ver pag. N° 91

7. ¢Esta de acuerdo en el uso de seguridades dentro del Sistema informatico

de comercializacion?

Si( ) No( )

Analisis e Interpretacion.

El 69.23 por ciento de la poblacion encuestada esta de acuerdo con el uso de
seguridades, permisos y perfiles en el sistema; esto ayudara a la manipulacion de
la informacion solo a personas autorizadas, son 9 la cantidad de personas que se
encuentran en este grupo: a diferencia de cuatro personas que representan el 30.77
por ciento de la poblacion que considera que todas los empleados de la

comercializadora deben tener acceso total a 1a informacion de las transacciones.

TABLA N°2.7: Tabulacion de la pregunta N° 7; ver pag. N° 91

GRAFICO N° 2.7: Grafico de la tabulacion de la pregunta N° 7; ver pag. N° 92




2.8 VERIFICACION DE LAS HIPOTESIS.

La hipétesis que se planteo es: “El disefio y la implementacion del sistema
contable permitiran optimizar la gestion del drea de comercializacion de la

empresa Ecuadorian Flowers Inc.”.

Al implementar el sistema en la empresa Ecuadorian Flowers Inc. obtenemos
resultados como: Obtener reportes de compra y venta.de una manera mas rapida y
eficaz cuando el operador lo requiera; Reduccion del tiempo empleado en el
procesamiento de datos; Reduccion del tiempo en la obtencion de reportes; Toma

oportuna de decisiones y correctivos, entre otras cosas.

Los procesos en la comercializacion se realizan mas eficazmente por cuanto se
puede llevar un control idoneo de la informacion tanto de compra, venta e
inventarios evitando de esta manera la manipulacion de documentos y por ende el

dafio o deterioro de los mismos.

Se ha comprobado la hipotesis planteada al inicio del trabajo investigativo,
resultando favorable y cumpliéndola a cabalidad; el sistema se encuentra

publicado en la direccion electronica http://www.ecflower.com/.
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2.9 CONCLUSIONES Y RECOMENDACIONES.

2.9.1 Conclusiones

» La investigacion desarrollada permitio identificar las necesidades vy
problemas de la comercializadora Ecuadorian Flowers Inc. Es por esta
razon que se puede afirmar que el disefio e implementacion del sistema
informatico en la comercializadora contribuye de manera eficaz y
significativa al mejoramiento y optimizacion del manejo de la informacion

y el control de las transacciones realizadas en la compaiiia.

» El software estd diseflado y desarrollado de acuerdo a las indicaciones y
necesidades presentadas en la comercializadora ahorrando tiempo y

esfuerzo en las tareas que se vienen desarrollando en la compaiiia.

» La manipulacion de la informacion documentada sera recurrida en casos
extremos, evitando el deterioro constante al que estd propenso la

documentacion de las transacciones.

~ El sistema informatico presenta un entorno seguro, evitando el acceso de
personas no autorizadas y limitando el acceso a la base de datos mediante

perfiles.

» El acceso a la informacion en tiempo real permite la toma de decisiones

oportunas previniendo posibles problemas y crisis en la comercializadora.
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2.9.2 Recomendaciones

» Evitar revelar contrasefias de usuarios a personas sin autorizacion previa,

para proteger la informacion almacenada en la base de datos. En el caso de
que la contrasefia haya sido descubierta por personas no autorizadas se

recomienda el cambio inmediato de la contrasefia.

Seguir las sugerencias e indicaciones emitidas en el manual de usuario

para la utilizacion correcta y eficaz del software.

» A pesar de poseer un sistema informatico que registre toda la informacion

»

de la empresa se recomienda almacenar la informacion documentada como
medio de respaldo. La informacion escrita siempre sera el medio mads

eficaz para respaldo de transacciones.

Evitar el uso de la informacion documentada para evitar el deterioro

innecesario de la informacion; realizando su utilizacion solamente en

€asos necesarios.

Evitar el registro de informacion de innecesario; pava evitar

inconsistencias en los estados de cuenta o reportes.




CAPITULO 111

DISENO E IMPLEMENTACION DE UN SISTEMA
CONTABLE PARA LA OPTIMIZACION DE LA
COMERCIALIZACION DE FLOR EN LA EMPRESA
ECUADORIAN FLOWERS INC.

3.1 PRESENTACION.

El sistema contable para la optimizacion de la comercializacion de flor esta
orientado al mejoramiento y automatizacion de procesos que se realizan en la
comercializadora Ecuadorian Flowers de la ciudad de los Angeles la misma que

desde sus inicios se ha dedicado a la distribucion de producto floricola.

El software citado esta desarrollado acorde a la especificacion de requerimientos
del gerente general y socio mayoritario de la empresa; el sistema cuenta con tres
modulos o secciones los mismos que corresponden a un perfil; los modulos en el
sistema de comercializacion son: el modulo de ventas; el modulo de compras y el
modulo de bodega; cada una de estas secciones de nuestro sistema esta orientado
a un proceso que es de vital importancia para le empresa, las mismas que se

detallan a continuacion.
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Entre las funciones del modulo de compras se encuentran la gestion del producto
a las diferentes fincas proveedoras de Colombia y Ecuador; para esto es logico
que se debe realizar la gestion para los Tipos de Productos, mantenimiento para
las variedades de un producto, ingreso y Modificacion de Fincas Proveedoras,
Ingreso y Modificacion de documentos de pago, Ingreso y Modificacion de
documentos de crédito. También el sistema tiene la posibilidad de generar
reportes de compra por MAWB, proveedor, color, grado, variedad y producto,
reportes de pagos y créditos a una factura y obtencion de estados de cuenta de la

empresa con el proveedor.

Las funciones principales del modulo de bodega son: la creacion de érdenes de
transferencia a los locales comerciales, tener un control total del inventario del
producto por color, inventario por tipo de producto, inventario por variedad,
inventario por color, recepcion del producto, impresion de etiquetas para las cajas
por MAWB, reporte de cajas recibidas por MAWB, reporte de cajas expiradas,

reporte de ordenes de salida y rastreo de envios del producto comprado.

Para el modulo de ventas las funciones a realizarse son: el ingreso y modificacion
de ciudades, ingreso y modificacion de tipos de pago, el ingreso y modificacion
de clientes, ingreso y modificacion de MAWB, ingreso y modificacion de ventas,
ingreso y modificacion de documentos de pago, ingreso y modificacion de
documentos de crédito, aplicacion de créditos y pagos a las ventas realizadas,
obtencién de reportes de pagos y créditos, reporte general de ventas, obtencion de
estados de cuenta de los clientes y el envio del estado de cuenta via e-mail al

cliente.,
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Como se pudo notar en la distribucion de funciones el sistema realiza un registro
ordenado y sistematico para el asentamiento de la informacion de compra, venta e

inventario.

Al hablar de un sistema constituido por diferentes modulos es 6gico deducir que
el sistema implementa perfiles de usuario y seguridades; permitiendo el acceso

solamente a personas autorizadas y asignadas a un determinado proceso.
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3.2JUSTIFICACION.

Por medio del sistema para la comercializacion de flor, se espera mejorar los
procesos en la compra y venta del producto floricola, asi también obtener estados

de cuenta de una manera rapida y eficaz.

El sistema propuesto es factible para la realizacion, debido a que se cuenta con los
conocimientos suficientes, materiales a utilizarse y el apoyo de la empresa en los
requerimientos que se necesite durante el desarrollo y la implementacién del

software.

El tema planteado abarca todas las necesidades de la comercializadora teniendo
como objetivo brindar un mejor control de la informacion, para facilitar la
obtencion de balances o estados de cuenta, facturas, ordenes de pedidos, créditos

o devoluciones; tanto de los proveedores como de los clientes.

Ademas el sistema propuesto sera multiplataforma, compatible con los Sistemas
operativos Windows, Linux y OS; las herramientas de desarrollo a utilizarse son
MySQL 5, PHP 5.1, HTML, JavaScript, ActionScript, Hojas de Estilo en Cascada
(CSS), Ajax; todas estas herramientas permitiran que el sistema provea un entorno

amigable, intuitivo y robusto para entregar resultados fiables y oportunos.

Con las herramientas citadas anteriormente crearemos un sitio Web dinamico y
estructurado por capas los cuales nos permitiran restringir el acceso a informacién

privada por parte del navegador o cliente:
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La tecnologia JavaScript nos ayudara en validacion de datos trabajando en el

cliente.

ActionScript la tecnologia propia de las aplicaciones multimedia, permitiran

interactuar animaciones con nuestra sitio web.

Tambien se utilizaran componentes para PHP, los cuales brindan nuevas
funcionalidades al lenguaje permitiendo agilizar el proceso de desarrollo del

software.

Las hojas de estilo contribuiran en la personalizacion de las paginas.

AJAX sera utilizado para funciones de recarga dinamica y recarga de secciones de
la pagina, evitando de esta manera recargar informacion innecesaria que retardan

el proceso de la peticion.

Para el disefio del sitio utilizaremos las herramientas Fireworks y Photoshop para
la edicion y creacion de imagenes y gifs personalizados; Flash para el desarrollo
de animaciones; y Dreamweaver para la creacion de las paginas. Todas las
herramientas citadas anteriormente corresponden al Paquete “ADOBE MASTER
COLLECTION”
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Las herramientas anteriormente descritas no requieren de excesivas cantidades de
memoria de ejecucion y de almacenamiento, por eso consideramos que los
requisitos minimos para el ordenador que alojara el sitio Web debe ser: Pentium 4,
RAM 256, HD 40.

3.3 OBJETIVOS.

3.3.1. Objetivo general.

» Disefiar e implementar un sistema contable para optimizar la

comercializacion de flor en la Empresa Ecuadorian Flowers Inc.

3.3.2. Objetivos especificos.

# Desarrollar un software que permita registrar y organizar las transacciones
comerciales de la empresa, mediante el sistema para la comercializacion
de flor.

» Disefiar un Sistema informatico de comercializacion para brindar una

atencion mas eficaz al cliente.

» Reducir tiempo y esfuerzo en el procesamiento de datos y la obtencion de

reportes.
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» Optimizar la gestion de estados de cuenta de los proveedores y clientes.

» Proporcionar datos reales en tiempo real para aportar en la toma de

decisiones oportunas.

3.4 DESARROLLO DE LA PROPUESTA.

El sistema contable para la comercializacion permite registrar la informacion de
gestion del producto o compras a las fincas proveedoras de Ecuador o Colombia,
ventas y transferencia a los locales comerciales en los Angeles y controlar

inventario de producto en las bodegas.

El sistema de comercializacion se realizo con varias herramientas las mismas que

ayudaron para la creacion de un software eficaz y amigable.

En las funcionalidades del sistema podemos citar las siguientes:

» Acceso al sistema mediante perfiles y usuarios; esto permitira el uso y
acceso al sistema y base de datos solamente por personas autorizada para

dicha labor.

» Controla la concurrencia a la base de datos facilitando el acceso al sistema

a todos los usuarios posibles en el mismo instante.

~ Proporciona la generacion de reportes segtin las necesidades del usuario:

evitando la tabulacion ahorrando tiempo y esfuerzo.
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» Permite la comparticion de la informacion entre las diferentes sucursales.

» Al ser un sistema online se tiene reportes y se puede determinar la

situacion actual de la empresa; facilitando la toma de decisiones.

~ Se utiliza la programacion en capas para una programacion estructurada y

de facil comprension.

» La utilizacion de software libre permite la obtencion de ayuda rapida y

eficaz.

3.5 ANALISIS DE REQUERIMIENTOS.

Todos los controles y manipulacion de las entidades basicas del modulo se
realizan a través de ingresos y modificaciones; no se ha considerado las bajas para
las entidades debido a que toda la informacion registrada es de suma importancia

para la empresa.

Todos los reportes del sistema se muestran en pantalla, a la vez que presentan una
opcion para ejecutar la impresion del reporte; una vez que el usuario ha decidido
imprimir un reporte se muestra un cuadro de dialogo propio de la impresion en
donde el usuario podra modificar las propiedades de la impresion de acuerdo a sus

necesidades.

3.5.1 MODULO DE VENTAS

» Control de la informacion de Ciudades.
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3.5.2

Mantenimiento para los tipos de pago mediante ingresos y modificaciones.
Control de la informacion de Clientes.

Control de la informacion MAWB.,

Control de la informacion de Ventas (Facturacion).

Control de la informacion de documentos de pago de la factura.

Control de la informacion de documentos de crédito de la factura.
Aplicacion de créditos y Pagos a las ventas realizadas.

Reporte de Pagos y Créditos.

Reporte de ventas.

Reporte de Estado de cuenta de los clientes.

Envio de Estado de cuenta via e-mail

MODULO DE COMPRAS

Control de la informacion de Tipo de Productos.

Control de la informacion de variedades de un producto.
Control de la informacion de Fincas (Proveedores de flor).
Control de la informacion de documentos de pago de la factura.

Control de la informacion de documentos de crédito de la factura.
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3.5.3

Reporte Grafico de producto comprado por Color

Reporte Grafico de producto comprado por Tipo de Producto
Reporte Grafico de producto comprado por Variedad
Reporte de Compras.

Reporte de Pagos y Créditos.

Reporte de Estado de cuenta.

Reporte de Producto por grado y costo.

Reporte de Compras por MAWB.

Reporte de Compras por Finca.

MODULO DE BODEGA

Control de la informacion de destinacion de producto.

Control de la informacion de Transportador.

Recepcion de producto y actualizacion de estados de las cajas.
Creacion de orden de salida para transferencia a locales comerciales.

Reporte de estado de cajas.
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Impresion de etiquetas para las cajas por MAWB.

Reporte de cajas expiradas.

Reporte de ordenes de salida.

Reporte de cajas recibidas por MAWB.
Inventario por Tipo de Producto.
Inventario por Variedad.

Inventario por Color.

Busqueda de cajas.
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3.5.4 MODULO DE ADMINISTRACION

El modulo administrativo tendra un acceso total a todos los modulos y a sus
funciones; ademas implementa las siguientes funciones que son exclusivas para el
administrador del sistema; estas funciones seran utilizadas para la ponderacion de
proveedores y sus variedades asi como el analisis del desempefio del empleado en
la labor realizada. Las mismas que ayudan a la toma de decisiones oportuna y

previendo una crisis interna.

# Ingreso y Modificacion de Usuarios.

» Ponderacion de variedades.

~ Ponderacion de Fincas.

» Reporte grafico de producto vs comprador.
~ Reporte grafico de producto vs precio.

» Reporte de mejor comprador.

» Reporte de mejor variedad.

3.6 ANALISIS Y DISENO DEL SISTEMA.

Posterior al analisis de requisitos y necesidades de la empresa Ecuadorian Flowers
Inc. Se ha podido comprobar la factibilidad para el desarrollo e implementacion

del sistema contable para optimizar la gestion del area de comercializacion,

74



En el desarrollo del sistema se emplearon diversas herramientas tecnologicas las
mismas que permitieron desarrollar un software eficiente que sea de mucha ayuda

en el departamento en cuestion.

Para el desarrollo de la interfaz con el usuario se utilizo Macromedia
DreamWeaver CS3, gracias a la facilidad y confiabilidad que ofrece dicho
producto de software. Otras herramientas de disefio utilizadas minoritariamente
pero que proporciona acabados y estilos Gnicos a la pagina web; fueron
Macromedia Fireworks MX2004: Phothoshop CS3y Macromedia Flash MX2004;
todas estas herramientas se utilizaron para la edicion de iméagenes y creacién de

animaciones que daran un acabado novedoso al producto final.

Para el desarrollo conceptual y fisico del sistema se utilizé: Power Desi gner 12.5,
para que de esta manera obtener el script de la base de datos la misma que se
desarrollé en MySQL Server 5.0.

3.6.1 DIAGRAMAS DE CASO DE USO.

Los diagramas de caso de uso son una forma eficaz de definir las acciones que
desarrollara el usuario o actor en el sistema; Previo a la creacion de los casos de

uso se debe conocer la definicion de actor

Los Actores son las funciones o roles que asume una persona o entidad que
interactiia con el sistema que se encuentra en desarrollo; es importante que un

mismo usuario puede desempefiar el papel de diferentes actores,
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A continuacion se detallan los actores y los casos de uso identificados en el

sistema desarrollado:

# Administrador: Es un funcionario que tiene acceso total

» Comprador: Es un funcionario de la comercializadora que administra

todo lo referente a la adquisicion de producto.

» Vendedor: Es un funcionario de la comercializadora que administra todo

lo referente a la venta de producto.

» Bodeguero: Persona a cargo de la recepcion del producto. Se encarga de
ubicar en sus lugares correspondientes en el almacén tanto el producto
adquirido como los sobrantes aun no vendidos. También realiza la
transferencia del producto a los locales comerciales bajo pedido del

vendedor.
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Casos de uso del Modulo de Administracion

Listar Usuarios Consultar Usuario

Ingresar Usuario Modificar Usuario

Ponderacién de variedades Reporte de mejor variedad

ACT-01 Administrador

Ponderacién de Fincas Reporte de mejor comprador

Reporte grafico de producto vs comprador Reporte grafico de producto vs precio
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e
@

Modificar MAWB
Ingresar Cliente

Modificar Clientes
Consultar Clientes

0

Casos de uso del Modulo de Ventas,

@ Listar Ciudades @ Modificar Ciudad

Ingresar MAWB

Listar Ventas

ACT-03 Vendedor

Consultar Venta

Ingresar Documentos de Credito

Listar Documentos de Credito

Consultar Documentos de Credito

Modificar Documentos de Credito

Ingresar Documento de Pago

Ligtar Documentos de Pago

Consultar Documentos de Pago
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Casos de uso del Modulo de Compras.

Ingresar MAWB Ligtar MAWB Consultar MAWB Modificar MAWB
Moadificar Proveedores

Ingresar Documento de Pago

Listar Documentosde Pago
Consultar Proveedores

Listar Proveedores
Ingresar Proveedores

Consultar Documentos de Pago

Modificar Documentosde Pago

ACT-02 Comprador
Modificar Tipo de Procucto Ingresar Documentosde Credito
Co a3
@ Listar Documentos de Credito

i d
LitarTipo fs Eeiduce Consultar Documentos de Credito

Ingresar Tipo de Producto

Modificar Documentos de Credito

Ingresar Variedad Ligtar Variedades Consultar Variedad Modificar Variedad
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Casos de uso del Modulo de Bodega.

P e
Ingresar Local Lidar Locales ( Conaultar Local Modificar Local

Bisqueda de cajas

( Reporte de cajas expiradas

Inventario por Color

Recibir Cajas por MAWB

X

4 3
e R ACT-04 Bodeguera Inventario por Variedad

( Inventario por Tipo de Producta

Reporle de 6rdenes de Tranderencia

Crear Orden de tmnderencia a locales

Impretion de eliquetas pam las cajas por MAWB

3.6.2 DIAGRAMAS DE SECUENCIA.

Otra de las técnicas para el disefio aplicadas para realizar un modelado de la
informacion entre los objetos del sistema son diagramas de secuencia. Los
diagramas de secuencia muestran la interaccion entre objetos en una aplicacion a

través del tiempo y se modela un diagrama de secuencia por cada caso de uso.

El diagrama de secuencia contiene detalles de Ia interfaz y mensajes pasados entre

los objetos.
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En la presente seccion adjuntamos algunos ejemplos de los casos de uso creados
en el sistema:

Ingresar Usuario

frmMantenimientoUsuario

ConexionBD
ACT-01 Administrador
Solicita Ingreso de nuevo usuario
Mostrar Datos de Ingreso de usuario
Ingresar Datos del Usuario
Ejecuta ingreso
Codigo del usuario
Mensaje de ingreso de usuario
Listar Usuarios

frmMantenimientoUsuario ConexionBD

ACT-01 Administrador

Solicita listado de usuarios

Ejecuta consulta

Registros consultados
Lista de Usuarios
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Consultar Usuario

frmMantenimientoUsuario ConexionBD
ACT-01 Administrador
ref
Listar Usuarios()
Consultar Usuario
Ejecuta consulta
Informacion de registro Consultado
Informacion del Usuario
Modificar Usuario

frmMantenimientoUsuario ConexionBD

ACT-01 Administrador

ref

Consuitar Usuario()

Modifica datos del Usuario
Ejecuta actualizacion

Modificacion Exitosa
Mensaje de Modificacion

Ver Anexo Diagramas de secuencia Pg.93
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3.6.3 MODELOS ORIENTADOS A OBJETOS.

Finalmente se utiliza los disefios conceptuales y fisicos que son un esquema o
descripcion a nivel de la estructura de datos del sistema independiente a la

implementacion.

Ver Anexo Modelo fisico Pg. 127

3.6.4 SCRIPT DE LA BASE DE DATOS

El script de la base de datos no es mas que una secuencia de comandos: los
mismos que al ser generado en nuestro motor de base de datos generar as
entidades o tablas con sus respectivos atributos; en donde se almacenar la

informacion del usuario.

Ver Anexo Script Pg.137

3.7 PRUEBAS DEL SISTEMA.

Un punto importante en el desarrollo del sistema de para optimizar el area de
comercializacién fueron las pruebas que se realizaron al sistema las mismas que

nos permitieron ajustar el sistema a las necesidades de los compradores y
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vendedores, las pruebas fueron por realizadas por el personal encargado para la

compra, venta y almacenamiento de producto.

El sistema para optimizar la gestion en la comercializaciéon en la actualidad se
encuentra trabajando en un cien por ciento permitiendo que todos los procesos de
la comercializadora Ecuadorian Flowers Inc. puedan reducir mucho tiempo de
procesamiento y logrado que la informacion a mas de estar muy segura arroje

datos exactos claros y sean eficientes al momento de utilizarlos.

El servidor web con el sistema puede estar alojado en cualquier PC que soporte
PHP. Mientras que el cliente sera cualquier tipo de maquina que tenga un

explorador web.
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ANALISIS DE LA TABULACION DE ENCUESTAS.

Tabla 2.1: Tabulacién de la pregunta N° 1.

Alternativas Porcentaje
Si 84,62%
No 15,38@
Grifico 2.1: Grafico de la tabulacién de la pregunta N° 1.
W Si
B No
Tabla 2.2: Tabulacion de la pregunta N° 2,
Alternativas Porcentaje
Si 76,92%
No 23,08%

Grifico 2.2: Graficé de la tabulacién de la pregunta N° 2.

38



Tabla 2.3: Tabulacién de Ia pregunta N° 3,

mSi

® No

Microsoft Excel 100,00%
Carpetas 0,00%
Archivadores 0,00%
Sistema Informitico 0,00%
Otros 0,00%

Grifico 2.3: Graficé de la tabulacién de Ia pregunta N° 3,

Tabla 2.4: Tabulacién de la pregunta N° 4,

B Microsoft Excel

B Carpetas

= Archivadores

m Sistema
Informatico
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Alternﬁvg o

| Porcentaje
Si 100,00%
No 0,00%
Grifico 2.4: Graficé de la tabulacién de la pregunta N° 4,
H Si
= No
|
Tabla 2.5: Tabulacién de la pregunta N° 5,
Alternativas Porcentaje
Si 100,00%
No 0,00%

Grifico 2.5: Grafico de la tabulacién de Ia pregunta N° 5,
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W Si

® No
Tabla 2.6: Tabulacién de la pregunta N° 6,
Alternativas Porcentaje
Si 92,31%
No 7,69%
Grafico 2.6: Graficé de la tabulacién de la pregunta N° 6.
-
mSi
®No

Tabla 2.7: Tabulaci6n de la pregunta N° 7.

Alternativas

Porcentaje
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Si

69.23%

No

30,77%

Grifico 2.7: Graficé de Ia tabulacion de la pregunta N° 7,

| Si

= No




DIAGRAMAS DE SECUENCIA.

Diagramas de Secuencia del Modulo de Administracién.

Ingresar Usuario

frm enimi io exi
ACT-01 Administrador
Solicita Ingreso de nuevo usuario
Mostrar Datos de Ingreso de usuario
Ingresar Datos del Usuario
Ejecuta ingreso

Codigo del usuario

Mensaje de ingreso de usuario

Listar Usuarios

frmMantenimientoUsuario ConexionBD

ACT-01 Administrador

Solicita listado de usuarios

Ejecuta consulta

Registros consultados
Lista de Usuarios
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Consultar Usuario

frmMantenimientoUsuario ConexionBD
ACT-01 Administrador
ref
Listar Usuarios()

Consultar Usuario

Ejecuta consulta

Informacion de registro Consultado

Informacion del Usuario

Modificar Usuario

frmMantenimientoUsuario ConexionBD

ACT-01 Administrador

ref

Consultar Usuario()

Modifica datos del Usuario
Ejecuta actualizacion

Modificacion Exitosa
Mensaje de Modificacion
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Ponderacién de variedades

frmPonderacionVariedades ConexionBD

—_— e v aliTlalles

ACT-01 Administrador

Solicita Ponderacion de variedades

Muestra criterios de Busqueda

Ingresa criterios de Busqueda

Ejecuta consulita

Lista de variedades
Lista de Variedades

Modifica la informacion

Ejecuta actualizacion

Modificacion Exitosa
Modificacion Exitosa

Ponderacién de fincas

frmPonderacionFincas ConexionBD

ACT-01 Administrador

Solicita Ponderacion de fincas

Muestra criterios de busqueda

Ingresa criterios de busqueda
Ejecuta consulta

Listado de fincas
Listado de fincas

Modifica ranking de finca
Ejecuta actualizacion

e o ; Modificacion exitosa
Meodificacion exitosa
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Reporte de mejor variedad

frmReporteMejorVariedad ConexionBD

ACT-01 Administrador

Solicita reporte
Muestra criterios de busqueda

Ingresa criterios de busqueda

Ejecuta consulta

Registros consultados
Reporte

Reporte de mejor comprador

frmReporteMejorComprador ConexionBD

ACT-01 Administrador
Solicita reporte

Muestra criterios de busqueda

ingresa criterios de busqueda

Ejecuta consulta

Registros consultados
Reporte
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Reporte grafico de producto vs comprador

frmReporteCompraVsComprador
ACT-01 Administrador

Solicita reporte
Muestra criterios de busqueda

Ingresa criterios de busqueda

Ejecuta consulta

Registros consultados
Reporte

ConexionBD
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Diagramas de Secuencia del Modulo de Compras.

Ingresar Proveedor

frmMantenimientoFinca ConexionBD

ACT-02 Comprador
Solicita Ingreso de Proveedor

Muestra datos a ingresar

Ingresa finca Proveedora

Ejecuta insercién

Codigo del Proveedar
Mesaje de ingreso satisfactorio

Listar Proveedores

frmMantenimientoFinca

ACT-02 Comprador

Solicita listado de proveedores
Ejecuta consulta

Registros consultados
Lista de Proveedores

ConexionBD

98



Consultar Proveedor

frmMantenimientoFinca ConexionBD

ACT-02 Comprador

ref

Listar Proveedores()

Consulta Proveedor

Informacion de Registro consultado

Modificar Proveedor

Ejecuta consulta

Informacion del registro consultado

frmMeantenimientoFinca ConexionBD

ACT-02 Comprador

ref

Consultar Proveedor()

Modifica informacion del proveedor

Mensaje de modificaci6n satisfactoria

Ejecuta Actualizacion de informacion

Modificacion satisfactoria
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Ingresar Tipo de Producto

frmMantenimientoProducto ConexionBD

ACT-02 Comprador

Solicita ingreso de producto
Muestra datos de ingreso

Ingresa informacion de producto :
Ejecuta ingreso

F Ingreso Satisfactorio
Mensaje de Ingreso de producto

Listar Tiposde Producto

frmMantenimienteProducto

ACT-02 Comprador
Solicita Listado de Productos
Ejecuta consulta

Registros consultados
Lista de productos

Consultar Tipo de Producto

frmMantenimientoProducto

ACT-02 Comprador

ref

Listar Tipos de Producto()
Consultar tipo
Ejecuta consulta

Informacion del tipo de producto
Informacidén del registro consultado

ConexionBD

ConexionBD
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Medificar Tipo de Producto

frmMantenimientoProducto frmMantenimientoFinca

—_— e ka

ACT-02 Comprador

ref

Consultar Tipo de Producto()

Modifica la informacion del tipo de producto
Ejecuta modificacion

Modificacion satisfactoria
Mensajede modificacion de tipo de products

Ingresar Variedad

frmMantenimientoVariedad ConexionBD

ACT-02 Comprador
Solicita ingreso de nueva variedad

Muestra datos de ingreso

Ingresa informacién de la variedad ]
Ejecuta ingreso

Mensaje de ingreso satisfactorio Ingreso satisfactorio

101



Listar Variedades

frmMantenimientoVariedad ConexionBD

ACT-02 Comprador
Solicita lista de variedades

Muestra criterios de busqueda

Digita parametros de busqueda

Ejecuta consulta

Registros consultados
Lista de variedades

Consultar Variedad

frmMantenimientoVaredad ConexionBD

ACT-02 Comprador

ref

Listar Variedades()

Consulta vanedad

Ejecuta consulta

Informacion de registro consultado
Informacion de registro consultado
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Modificar Variedad

frmMantenimientoVariedad ConexionBD

ACT-01 Administrador

ref
Consultar Variedad()
Modifica informacién de la variedad - o
Ejecuta actualizacién
Actualizacién satisfactoria
Mensaje de actualizacion satisfactoria
Ingresar MAWB

frmMantenimientoMAVWEB

ConexionBD
ACT-02 Comprador
Solicita ingreso de MAWB
Muestra datos de ingreso
Ingresa MAWB
Ejecuta ingreso
Ingreso satisfactorio
Mensaje de ingreso satisfactorio
Consultar MAWB

frmMantenimientoMAWB ConexionBD

ACT-02 Comprador
Solicita informacion de MAWB

Muesta MAWB disponibles

Selacciona MAWB Consulta informacién del MAWB

Informacion del MAWB
Muestra informacién del MAWB
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Modificar MAWB

frmMantenimientoMAWB ConexionBD

ACT-02 Comprador

ref

Consultar MAWB()
Modifica informaciéon del MAWB =
Ejecuta modificacion

Modificacién satisfactoria
Mensaje de modificacion de MAWB

Ingresar Compra

frmMantenimientoCompra ConexionBD

ACT-02 Comprador
Solicita creacion de nueva factura

Muestra datos de ingreso

Ingresa informacion de la factura . "
Ejecuta ingreso

Ingreso satisfactorio
Mensaje de ingreso de compra
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Listar Compras

frmMantenimientoCompra

ACT-02 Comprador
Solicita listado de compras

Muestra criterios de busqueda

Ingresa criterios de busqueda

Ejecuta consulta

Registros consultados
Lista de compras

Consultar Compra

ACT-02 Comprador

ref

Lisar Compras()

Consulta compra
Ejecuta consuita

Detalle de la compra
Detalle de la compra

Modificar Compra

ACT-02 Comprador

ref

Consultar Compra()
Modifica informacion de la compra
Ejecuta modificacion

Modificacién satisfactoria
Mensaje de modificacién satifactoria

ConexionBD
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Ingresar Documento de Pago

MantenimientoDocy to
ACT-02 Comprador

Solicita ingreso de nuevo documento de pago

Muestra datosde ingreso del documento

Ingresa informacion del documento

Mensaje de ingreso satisfactorio

Ligtar Documentos de Pago

Ejecuta ingreso

Ingreso satisfactorio

frmMantenimie cumentoPago

ACT-02 Comprador
Solicita listado de documentos de pago

Lista de documentos de pago

Consultar Documento de Pago

ACT-01 Administrador

ref

Listar Documentos de Pago()

Consulta documento de pago

Documento consultado

Ejecuta consulta

Regidros consultados

Ejecuta consulta

Registro consultado
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Modificar Documento de Pago

frmMantenimi

ACT-02 Comprador

ref

Consuitar Documento de Pago()

Modifica la informacién del documento
Ejecuta actualizacién

Actualizacion satigfactoria
Mensaje de actualizacién satidactoria

Ingresar Documento de Crédito

frmDocumentoCredito

ACT-02 Comprador
Solicita ingreso de documento de crédito

Muesta datosde ingreso

Ingresa informacién del documento Ejecuta ingreso

Ingreso satisfactoria
Mensaje de ingreso satisfactorio

Listar Documentos de Crédito

f enimi cumentoC; o
ACT-02 Comprador

Solicita ligtado de documentos de crédito
Ejecuta consulta

Lista de documentos de credito Regldtros coneuitados
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Consultar Documento de Crédito

antenimie |

ACT-02 Comprador

ref

Listar Documentos de Crédito()
Consultar documento de crédito
Ejecuta consulta

Registro consultado
Informacion del documento de crédito

Modificar Documento de Crédito

tenimie ent
ACT-02 Comprador

ref

Consultar Documento de Crédito()

Modifica informacién del documento
Ejecuta modificacion

Modificacion satisfactoria
Mensaje de modificacién satisfactoria

Reporte grafico de producto comprado porcolor

frmRe porte Grafico ProductoXColor
ACT-02 Comprador

Solicita reporte grafico de producto comprado por color

Muestra criterios de busqueda

Ingresa criterios de busqueda

Ejecuta consuita

Retoma consulta
Muestra reporte grafico
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Reporte grafico de producto comprado portipo de producto

fmReporteGraficoProductoX Producta ConexionBD

ACT-02 Comprador

Solicita reporte grafico de compra por Tipo de Producto

Muestra criterios de busqueda

Ingrsa ciiterios de busqueda

Ejecuta consulta

Registros consultados
Reporte gréfico

Reporte grafico de producto comprado por variedad

ACT-02 Comprador

Solicita reporte gréfico de preducto comprado por variedad
Muetra criterios de busqueda

Ingreea criterios de busqueda
Ejecuta consulta

Reglstros consultados
Reporte grafico

Reporte de Pagosy Créditoe

fmReportePagosCreditos ConexionBD

ACT-02 Comprador
Solicita reporte de pagosy craditos

Muestra criterios de busqueda
Ingresa criterios de busqueda
Ejecuta consulta

Registos afectados
Reporte de pagosy créditos

Ejecuta pagosy créditosa la compra
Actualiza saldo de la compra

Registro modificado satisfactoriamente
Mensaje de modificacién satisfactoria
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Reponte de Compraspor Proveedor

frmReporte ComprarProveedor
ACT-02 Comprador

Solicita reporte de producto por proveedor

Muestra proveedores
Selecciona proveedor
Ejecuta consulta

Regidros afectados
Reporte de comprasa proveedor

Reporte sumarizado de Producto comprado por MAWB

fmReporteSumarizadoCompraMAWE
ACT-02 Comprador

Ingreea MAWRB
Ejecuta consulta

Registros consultados
Reporte sumarizado de compra

Reporte detallado de producto Comprado por MAWB

ACT-02 Comprador

Ingresa MAWB
Ejecuta consulta

Registros afectados
Reporte deatallado de compra
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Reporte de Edadosde cuenta

ACT-02 Comprador
Solicita estado de cuenta

Muesira filtros requeridos

Ingresa filtros

Edado de cuenta

do!

Ejecuta consulta

Regigtros afectados
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Diagramas de Secuencia del Modulo de Ventas.

Ingresar Ciudad

miento
ACT-03 Vendedor
Solicita ingreso de ciudad
Muesdta datos de ingreso
Ingresa informacién de la ciudad ’
Ejecuta ingreso
Ingreso satisfactorio
Mensaje ingreso satisfactorio
Listar Ciudad
frmMantenimientoCludad
ACT-03 Vendedor
Solicita ligtado de ciudades
Solicita criterios de busqueda
Ingresa criterios de busqueda Ejcuts corits
Registros consultados
Lista de ciudades
Consultar Ciudad
frmMantenimientoCiudad
ACT-03 Vendedor
ref
Listar Ciudad()

Selecciona ciudad )
Ejecuta consulta

Registro consultado
Informacion de la ciudad seleccionada
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Modificar Ciudad

ACT-03 Vendedor

ref

Consultar Ciudad()
Modifica informacién de la ciudad
Ejecuta modificacion

Modificacion exitosa
Mensaje de modificacion exitosa

Ingresar Cliente

nt ientoCli ConexionBD
ACT-03 Vendedor
Solicita ingreso de cliente

Muesta datos de ingreso

Ingresa informacion del diente
Ejecuta ingreso

Ingreso exitoso
Mensaje de ingreso exitoso

Listar Clientes

ACT-03 Vendedor
Solicita ligado de clientes

Muesdra ciiteriosde busqueda

Ingresa criterios de busqueda
Ejecuta consulta

Registros consuitados
Listado de clientes
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Consuitar Cliente

ACT-03 Vendedor

ref
Listar Clientes()

Selecciona Cliente
Ejecuta consulta

Registro consultado
Informacion del cliente seleccionado

Modificar Cliente

tenimientoClie ConexionBD

ACT-03 Vendedor

ref
Consultar Cliente()

Modifica informacién del cliente
Ejecuta actualizacién

Actualizacion satidfactoria
Mensaje actualizacién satisfactoria

Ingresar MAWE

" o WA -

ACT.03 Yandador " ‘

e

Solicita ingreso de MAWE o

s Muestra datos de ingreso
__— e

Ingresa MAWE
Ejecuta ingreso

' Ingreso satisfactorio 1
Mensaje de ingreso satisfactorio e -
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Listar MAWB

frmMantenimientoMAWB
ACT-03 Vendedor
Solicita litado de MAWB
Ejecuta consuita
Registros afectados
Lisa de MAWB
Consultar MAWB_Ventas
Manteni
ACT-03 Vendedor
ref
Listar MAWE()
Consultar MAWB
Ejecuta consulta
Registro consultado
Informacién de MAWB seleccionada
Modificar MAWB_Ventas
frnMantenimientoMAWB
ACT-03 Vendedor
ref

Consultar MAWB_Ventas()

Modifica informacion de MAWB
Ejecuta modficacién

Modificacion satisfactoria
Mensaje de modificacién satisfactoria
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Ingresar Venta

fmVenta
ACT-03 Vendedor
Solicita ingreso de nueva venta
Muestra datosde ingreso
Ingresa |a venta
Mensaje de ingreso satisfactorio
Listar Ventas
frmListarVenta
ACT-03 Vendedor
S0licita listado de ventas
Mustra datosde Ingreso
Ingresa datos para filtrado
Listado de ventas
Consultar Ventas
frmLigtarVenta
ACT-03 Vendedor
ref
Listar Ventas()

Consulta una venta

Informacién de la venta consulta

ConexionBD
Ejecuta ingreso
Ingreso satisfactorio
ConexionBD
Ejecuta consulta
Registros consultados
frmVenta ConexionBD

Ejecuta consuita

Informacion consultada
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Modificar Venta

ACT-03 Vendedor

ref

Consultar Ventas()

Modifica la venta
Ejecuta modificacion

Modificacién satisfactoria
Mensaje de modificacion salisfactoria

Ingresar Documento de Pago_Ventas

frmMantenimientoDocumentoPago ConexjonBD

ACT-03 Vendedor
Solicita ingreso de documento de pago para una venta

Muesdra datos de ingreso

Ingresa informacién del documento de pago
Ejecuta ingreso

: Ingreso satisfactorio
Mensaje de ingreso satisfactorio

Listar Documentos de Pago_Ventas

ACT-03 Vendedor
Solicita listado de documentos de pago
Ejecuta consulta

[E nsultad
Ligtado de documentosde pago i bbb
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Consultar Documento de Pago_Ventas

ACT-03 Vendedor
ref

Listar Documentos de Pago_Ventas)

Consultar documento de pago
Ejecuta consulta

Registro consultado
Informacién de docuemento de pago consultade

Modificar Documento de Pago_Ventas

ACT-03 Vendedor

ref
Consultar Documento de Pago_Ventas()

Modifica documento de pago Ejecuta modificacién

Modificacion satisfactoria
Mensaje de modificacién satisfactoria
Ingresar Documento de Crédito_Ventas
fmMantenimientoDocumentoCredito ConexionBD

ACT-03 Vendedor
Solicita ingreso de documento de crédito

Mustra informacion de ingreso

Ingresa datos Ejecuta ingreso

Mensaje de ingreso satisfactorio ihgwo mtisacions
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Listar Documentos de Crédito_Ventas

frmMantenimientoDocumentoCredito
ACT-03 Vendedor
Solicita listado de documentos de crédito 8
Ejecuta consulta
Regigtros consultados
Ligado de documentos

Consultar Documento de Crédito_Ventas

ACT-03 Vendedor

ref

Ligtar Documentosde Crédito_Ventas()

Consulta documento de crédito
Ejecuta consulta

Regisro consultado
Informacién de registro consultado v con

Moadificar Documento de Crédito_Ventas

antenimi ento 0
ACT-03 Vendedor
ref

Consultar Documento de Crédito_Ventas()

Modifica informacién del documento de crédito
Ejecuta actualizacién

Actualizacion satisfactoria
Mensaje de actualizacion de datos = =
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Reporte de Pagosy Créditos_Ventas

fmReporte PagosCreditosVenta

ACT-03 Vendedor

Solicita reporte de pagosy créditos
Muesdra criterios de busqueda

Ingresa datos

Reporte de Pagosy créditos

Ejecuta pagosy créditosa la venta

Ejecuta consulta

Registros consultados

Actualiza saldo de |a venta

Mensaje de aplicacion de pago y crédito satisfactorio

Reporte de Edados de cuenta_Ventas

ACT-03 Vendedor
Solicita estado de cuenta del cliente

Mustra datos de filtrado

Ingresa datos de filtrado

Estado de cuanta del cliente

Enviar por Email Estado de cuenta al cliente

ACT-03 Vendedor

ref

Reporte de Estados de cuenta_Ventas()

Solicita envio de comeo electrénico

Envio satisfactorio

Actualizacién satisfactoria

Ejecuta consulta

Registros consultados
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Reporte de Ventas

ACT-03 Vendedor

Solicita reporte de venta
Muetra criterios de busqueda

Ingresa criterios de blsqueda

Reporte de venta

fi

Ve,

Ejecuta conaulta

Regidros consultados

ConexionBD
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Diagramas de Secuencia del Modulo de Bodega.

Ingresar Local
ntenimiento e
ACT-04 Bodeguero
Solicita ingreso de local comercial
Muesira datos de ingreso
Ingresa informacidn del local : >
Ejecuta ingreso
Ingreso exitoso
Mensaje de ingreso exitoso 9
Listar Locales
MantenimientoLo S
ACT-04 Bodeguero

Solicita ligado de locales Ejecuta consuita

Listado de locales Registros consultados
Consultar Local
n i I+
ACT-04 Bodeguero
refl
Listar Locales()
Selecciona un local il it
Informacién del registro consultado Regisro consultado

ConexionBD
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Modificar Local

fmM nimi ocal:
ACT-04 Bodeguero
ref
Consultar Local()
Modifica informacidn del local Ejecuta modificacion
Mensaje de modificacién Modificacién satisfactoria
Reporte de cajasexpiradas
fmReporteCajasExpiradas
ACT-04 Bodeguero

Solicita reporte de cajasexpiradas
Muesgtra criterios de busqueda

Ingresa criterios Ejecuta consuita

Reporte de cajasexpiradas Registros consultados

Recibir Cajas por MAWE

frmRecibirCajasMAWE
ACT-04 Bodeguero
Solicita recepcion de cajas por MAWB
Muestra lifado de MAWB pendientes de recepcién

Selecciona MAWR Ejecuta consulta

Etiquetasde cajas Regisgtros consultados

Seiacclonw.onjanpam recibir Actualiza estado de la caja

- Actualizacion exitosa
Impresién de etiquetas para cajasrecibidas

ConexionBD
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Reporte de edado de cajas

frmReporteEstadocajas

ACT-04 Bodeguero
Solicita reporte de estado de cajas

Muestra datos de ingreso

Ingresa datos de filtrado

Reporte

Reporte de érdenesde Transferencia

frmReporte Trangferencia

ACT-04 Bodeguero

Solicita transporte de transferencia realizadas
Muesra criterios de busqueda

Ingresa criterios de busqueda

Reporte de transferencias

Busgueda de cajas

ACT-04 Bodeguero
Solicita busqueda de cajas

Solicita codigosde lascajasa buscar

Ingresa cédigos

Listado de cajas

Ejecuta consulta

Registros consultados

Ejecuta consuita

Registros consultados

Ejecuta consultas

Message_415
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Inventario por color

frminventarioColor ConexionBD

ACT-04 Bodeguero
Solicita inventario de producto por calor

Muestra datos de ingreso

Ingresa datos Ejecuta consulta

Inventario Regidros consultados

Inventario por producto

ACT-04 Bodeguero
Solicita inventario de producto

Muestra tipo de producto

Selecciona producto
Ejecuta consulta

; Registros consultados
Inventario

Inventario por variedad

ACT-04 Bodeguero

Solicita inventario por variedad
Ejecuta consulta

Muestra ligado de variedades Regisiro consultados

Selecciona una variedad
Ejecuta una consulta

Registros cosnultados
Inventario g
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Crear Orden de transferencia a locales

fmTranferencialocales

ACT-04 Bodeguer
Solicita ingreso de traneferencia de producto

Muestra datosde ingre=o

Ingresa informacién de la trangferencia Ejecuta ingreso

w0 satisfactorio
Mensaje de transferencia exitosa Ingreso sa ori
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MODELO FiSICO DE LA BASE DE DATOS.

| ID_DOC
|NUM_D
| FECHA
iMONTC
| saLDO
| CUENT.
MEMO
PAIS
ES_CRI
| ACTIVC
| KEY
| Key_1
1bl_documentoempleado
| ID_DEM <pi> NOM <M> |
| NUM_DoC VAZD
| FECHA D <M»
|MONTO De72 <M>
SALDO DCc72 <M> | ID_B
| CUENTA VASD P “ BANI
MEMO VAI00 ' Raferance 6 UBIC
ES_CREDITO Al ACTI
| ACTIVO Al I Koy
KEY ID_TP (1ID_TP | =
|Key_1 <pi>
thl_pago_factura 10_DOC
ID_TP <pi> NO4 <M> NUM_pDoc
PO VA30 Relerence_42 _  FECHA
DIAS 5l <M» MONTO
SALDO
eyl BENEFICIARK
MEMO
thi_exitorder PAIS
' 5_CREDITO
ID_ORD <pi> NO11 <M> fCTNDED'
OBSERVATION VA3S KEY
| DATE_ORD D
HOUR T <M> Key 1 <pi
| CARRIER VASO
|KEY 1D_USU (ID_usu
Key_1 <pi>
i
Reference_40
| tbl_loc-:lbs
Reference_30 iD_Loc <pi> NOB <M>
| NOMBERE VA30
DIRECCION VASD
| REPRESENTANTE VASD
ACTIVO Al
1 Key_1 <pi>
thl_orderdetail
ID_ODE <pi> NO11 <M>
KEY ID_BOX (10_BOX |
Ker.! o Reference_39

1710
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tbl_pagochente

<pi> NO11 <M> I
g.uu s .‘ thi_factura2 | Referance_45
DCc7.2 <M> | ID_FAC pi> | <M= |
DC72 <M> | FECHA D <M
a VA14 TALLOS si M>
VA100 | BUNCHES sl <M>
2 | FULLES DC7.2 <M> Ret
I as sl <M= |
i > | S| M | thi_decumentoc
1D_CLiin_cu |FB sl <M= ID_DPC <pi> NO11
CL o | MoNTO 0C72 M | NUM_DOC VA0
<pi> | sALDO DC7.2 M | FECHA o
i ‘ é:DNOO %:i <=: MONTO DC7.2
| CREDIT < SALDO D72
Refersnce_7 |FUE VAI0 CUENTA VASD
| | FECHA_PAGO o <M> MEMO VAI00
! | ANULADO Al | ES_CREDITO Al
tbl_bancos ‘ KEY ID_GUI p0_GU1 | ACTIVO A
aN <pi> NO4 <M> | Key_1 <pi» | KEY ID_CR:
0 VA0 1 : = =y - Key_1 <pi>
ACION VAS0 . .
vo Al s
1 <pi» Reference_37
| Referens
] i
Referenca_4 tbl_guiacliente
’ [ID_GUI <pi> NO11 <M> b= tbl_car
FECHA D <M= & 1 ID_CRG  <p
thi_documento MAWE VA14 ottt B ik
| HAWB VA14 UBICACION
1
s 5221; - PAIS A2 | ACTIVO
D b KEY COD_AER (COD_AER (G =
DC72 <M> Key_1 <pi>
DC72 <M>
) VAS0
VAI00 [ thi_pagosfactura thl_pedido
A2 - |ID_PAG <pi> NO11 <M>
- D NO11
At Roference_24 1uo~m 0c7.3 Nans 1o
o | FECHA o PEDIDO VA1D
ID_FARM (ID_FARM |oes VAIG i .
KEY 1D_DOC (ID_DOC PAIS A2
X |Key_1 <pi> Key_1 <pi>
Reference_35 e
thi_farm Reference_34 Reference_48
ID_FARM <pi> NO11 <M> |
FARM VATS |
Reference_23 CONTACT VASD !
PHONE VA1 | g b,_factura
ACTIVE Al [ Reference_36
RANKING BT4 <> | o ID_FAG P NOT1 “~
PAIS a2 FACTURA VA35
| FECHA D <M>
Key_1 <po> | MARCACION VASD
FULLES DC62
: MONTO Der2
BUNCHES si
thl_pagos TALLOS I
ID_PAG <pi> NO11 <M> FB Si <M>
HB sl <M>
MONTO DCcr.a 2
FECHA D a sl <M>
Rm;n a3 rRENITA nr7o <bd>
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hl_pago_factura

ID_TP <pi> NO4 <M>
TIPO VA30

DIAS Si “M>

Key1 <p

erence_43 1

wga

<M=

<M>
“M>
<M> |

3(ID_CRG !

<M=

Reference_46

Reference_44

ID_CIU  epix
CIUDAD
ESTADO
ACTIVO

KEY

Key_1 <pi>

1bi_documentoempleado
ID_DEM <pi> NO11 <M> |
NUM_DOC VA20
FECHA D <M> |
MONTO Dcr2 <M> |
SALDO Dc72 <M> |
CUENTA VASD |
MEMO VA100 I
ES_CREDITO Al
ACTIVO Al
KEY ID_TP (ID_TP
Key_1 <pi> :
Reference_28
thi_empleacics |
ID_EMP  <pi> NOT1 <M>
NOMBRES VAS0
APELLIDOS VAS0 ‘
FEC_NAC D M |
FEC_INI D <M>
FEC_FIN D <M> |
SALARIO DC7.2 <M>
ACTIVO Al |
KEY ID_CAR (ID_CAR ‘
Key_1 <pi> [
Reference_15
{ 1bl_cargos
|ID_CAR <p> NOB  <M>
| CARGO VAS0
|DESCRICIDN VA100
ACTIVO A1
Key_1 <pi>
th_cwudad
NOT1 <M>
VA30 Reference_47
VA30 &
Al
ID_PAIS (ID_PAIS
1bl_factura2
1D FAC “pi> | <M>
310

[
ID_FAC <
FACTURA

| FECHA

| MARCACION

| FULLES
MONTO
BUNCHES

| TALLOS
FB

HB

QB

| CREDITO

| ABONO

| 5ALDO

| ANULADA
KEY

|Key_1 <pi>

t
!:D_EMP <
| NOMBRES
| APELLIDOS
|FEC_NAC
| FEC_INI
'FEC_FIN
| SALARIO
|ACTIVO
|KEY

Key_1 <>

ID_CRG
CARGUERA
UBICACION
ACTIVO

Hey_1 <pi>

thi_pais
ID_PAIS <pi> NO6&
PAIS VA30
ACTIVO Al

Key_1 <pi>

b
|1D_TP
TIPO

| Key_t
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Reference_12
= NOT1 <M>
D <M>

-] <M>
Sl <M=

0,0 frd <M>

ID_CAR (ID_CAR

bi_smpleados
> NO11 <M> Reference_27
VAS0 ¥ N
VASD
D <M=
o] <M>
D <M=
DC72 <Mz
At
ID_CAR (ID_CAR

Reference_16

<M>

ibl_tipopago

<pi> NO4 <Mm>
VA20

<F>

 ID_CAR <pi> NO11
FECHA_VUE D
FECHA_LLE D
FECHA_DEL D
HORA_DEL T
NGUIA VA20
ID_CRG_FD Sl
ID_CRG_BRO 8i
DESTINO VA0
PAIS A2
FULLES_TOT pbcr.2
FACTURA VA20
1
MONTO Dcr.2
ABONO DC72
SALDO DC7.2
CREDITO Dcr.2
oBs VA100
FULLES DC72
CFULL bcr2
KILOS DC7.2
CKILO DCc72
FD_MONTO Der2
FD_ABONO DC7.2
FD_CREDITO pcr2
FD_SALDO DC72
BYFULLES Al
CAN_PRINT Al
ESTADO Al
DF_ORI DC7.2
EA_ORI DC7.2
FO_MONTO DC7.2
FO_ABONO 0C7.2
FO_CREDITO DC72
FO_SALDO DC7.2
DOF_BRO DC7.2
BF_BRO DC72
CF_BRO DC7.2
AE_BRO DCc72
AG_BRO DC72
OT_BRO DC72
BE_MONTO Dcr.2
BE_ABONO DC72
BE_CREDITO DCT2
BE_SALDO ncy2
DEL_COSTO Dc72
DEL_MONTO DC7.2
DEL_ABONO DC72
DEL_CREDITO DC7.2
DEL_SALDO DC7.2
KEY COD_AER (COD_AER
Key_1 <po
Reference_14
i
thi_pagosmpleada

ID_PEM <pi> NO11

MONTO DC7.2

FECHA D

o8s VA100

KEY ID_USU (ID_usu

4710

<M>

<M>

<M>
<M>
<M>
<M>

<M>
=M>

<M> |

<M>
<M=

<M>
<M>
“M>
<M>
<M=
<M>»
<M
<M>

<M>
<M>
<M=
<M>
<M>
<M=
<M>
<M>
<M>
<M>
<M>
<M>
<M>
<M>
<M>
<M>
<M>
<M>
=M>
<M>
<M>

<M>
<M>
<M=

Reference_38
Reference .
D,
13 M
Reference_ & FE
|oE
|KE
il(.
i
Reference,
|
bl
Ib_pPc <
'NOM_poc
FECHA
| monTO
| sALDO
|CUENTA
| MEMO
|ES_CREDITO
ACTIVO
|KEY
|Key_1 <pi>
Reference_26
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thl_inspector

|ID_INs

| NOMBRES
| APELLIDOS
|ACTIVO

[Kay_1 <pi>

| AEROLINEA
|Key_1 <pi>

<pe>

tbi_pagocarga

PCA <p> NO11
INTO Dcr2
CHA D

is VA100

NO4 <M>

VA30
VA0
Al

. thi_aereclinea
| COD_AER

<pi> NO4 <M>
A30

<M>
<M>

<M> Reference_3

Y ID_USU (ID_usu

Y1 <pi>

thi_guiacliente
ID_GUI <pi> NO11

FECHA ]

25 MAWB VA14
HAWE VAL4

PAIS A2

<M>
<M>

KEY COD_AER (COD_AER

Key_1 s<pi>

Jocumentocarga
= NO11
VA20

DC72

ID_CRG (ID_CRG

<M=
<M>

tbl_documentoempleado
<pi> NO11

10_DEM

ES_CREDITO
ACTIVO
KEY

VA20

D
DCc7.2

DCT2

VAS0

VA100

Al

Al

I0_TP (ID_TP

<M>

“M>
<M>
<M=
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ID_EST  <pi> NO4 <M>
ESTADO A1

DESC
Key_1

thi_packing
ID_PAC <pi> NO4
DESCR VA0
UNIT

Key_1 <pi»

thi_estado

VASD ,

=pi>

6/10

<M>
DCA2 <M>

Reference_29

hd-um_4l i

Reference_11

thi_box
|ID_BOX  <pi> NO11 <M>
| DATE_REC D <M»
DATE_EXP D <M>
' DATE_DEL D <M>
BOX St <M>
| CODEBAR A9
BUNCHES 81 <M>
| LOCATION Al
{KEY ID_LOC (ID_LOC
|
| Key_1 <p>
Rll"(.l"lm_10
thl_item
ID_ITEM <pi> NO11 N
aTy St
SALDO BT4 <N
TALLOS Si
CST Fd4
8OLD Al
PRICE DCs.2 <N
KEY ID_VAR (ID_VAR
K.y_1 <pi>
Reference_63
o=
ID_VAR <pi> NO11 <k
ATAJO A3
VARIETY VATS
TONE1 VASD
TONE2 VASO
QUALITY VA3S
RANKING BT4 <h
ACTIVE Al
KEY ID_COL (ID_coL
Key_1 <pi»
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oBs VASQ

KEY ID_USU (ID_usU
Key_1 <pi>
Reference_S52
Reference_51
Reference_22

Reference_31
Reference_8
1bl_prosize
ID_PRS  <p> NO11 <M>
TALLOS BT4 <>
BONCHES BT4 <M>
KEY 1D_SIZ (I0_SIZ
Key_1 <pi>
i
Reterence_50
thi_product

ID_PRO  <pi> NOT1 <M>
PRODUCT VA3
ACTIVE Al

Key 1 <pi>

thi_color I
ID_coL P> NO4 <M> !
DESCRIPTION VAS0

Key 1 <pi> |

7110

DC72 >
SALDO DC7.2 <M>
ANULADA Al
KEY ID_CAR (ID_CAR
Key_1 <pi»
nu-lu_:tz
1hl_detalle
ID_DET <m> NO11 <M>
KEY ID_BOX (ID_BOX
Key_1 <pi>
thi_sze
ID_SIZ <pi> NO
Rtacance 53 DESCR VA
BIZE BT.
Key_1 «<pi»
tol_page
ib_pboc <pi>
NUM_DOC ¥
FECHA
MONTO
SALDO
CUENTA
MEMO G
PAIS "
ES_CREDITO i
ACTIVO N
KEY
Key 1 <pi>

133



~No

chente

NO11
VAZ0

3

€72

c72

vAl4

VA100

42

a1

a1
D_CLIgo_cul

<M>

<>
<M>
<M>

Reference_21

FECHA
TALLOS
BUNCHES
FULLES
QB

FB

ABONO
CREDITO

FUE
FECHA_PAGO

KEY
Key_1 <pi>

Reference_19

1D_cLl
RAZON_SOCIAL
NOMBRES
APELLIDO
DIRECCION
TELEFONO

8110

D
Sl
si
DC72
=)

S|
sl

pcr2

DC72

De72

DC72

VAID

D

A1

10_GUI (I0_GUI

) 5
f
|
[

VA1D
Al
ID_CIU (ID_ciu

<M>
<M=
“M>
<M>

<M>
<M>
<M>
<>
<M=
<M>

<M>

ol
ID_PAG <pi> M
MONTO C
FECHA C
oBs v
KEY It
Key 1 <pi>
thi_pag
ID_PEM <pi> Ni
MONTO Dt
FECHA D
|oBS V'
‘KE_Y D
l\Kw_l <pi>
thl_pe
ID_PCA <pi> N(
MONTO Dt
FECHA D
oBs \
KEY [0}
Key_1 <pi>
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it =—=

on <M>

Loy ]

AS0

2_USU (i0_usu

oempleado

am <M> |

72 <M>
<M>

1100

_Usu(p_usu

igocaga

m <M>

T2 <M>
<M>

\100

_Usu(ID_usu

| thi_pagosfactura
|1D_PAG <p> mOT1 M»
| MONTO DC73
| FECHA D
0BS VA100
KEY ID_DOC (iID_DOC
[Key_1 <pio
Reference_60
Reference_58
s
ID_FAC <pix |
FECHA D
TALLOS Si
BUNCHES SI
FULLES DC72
aB Si
HB st
FB S
MONTO bc72
SALDO DC7.2
ABONO DC72
CREDITO DC72
FUE VA1D
FECHA_PAGO D
ANULADO Al
KEY ID_GUI (1I0_GUI
Key 1 <pi»
9/10

Key_1 <p=>

Reference_62

Reference_58

ID0_FAC
FACTURA
FECHA
MARCACION
FULLES
MONTO
BUNCHES
TALLOS
FB

HB

as
CREDITO

£ setieseiige

ID_Usu

“pi>

<pi> NO11
USUARIO VASD
LOGIN VAZD
PASS VA20
PAIS A2
ACTIVO Al
KEY

Key_1 <pi>

Reference_&7

FIiR
thl_factura
NO11
VA3S
D
VASO
Des 2
per.2
sl
|
sl
sl
sl
per2
DC72
DC7.2
At
ID_CAR (ID_CAR

<>

<M>
<M>
<M>
<M>
<M>

<M> |

ID_PER (ID_PER
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Key_1 <pi>

e} <M> ‘
20 ‘
200
|
|
|
|
o —_
<M>
ID_ACC <p> NO1 <M>
Refer 54 P VA1S
ol -~ FECHA_HORA l <M>
ACTIVO At
KEY 1D_USU (ID_USU
Key_1 <pi»
Reference_55 B : thi_sdpwtment '
ID_ADJ  <po> | <M>
| FECHA D <M>
| MEMO TXT
TALLOS | <M> |
| BUNCHES | “M>
eference_56 |FULLES DC72 <M> |
|aB sl <M> |
'HB sl <M> |
'FB BT4 <M>
. | SALES At
| KEY ID_USU (10_usu |
IN_HPNH Key_1 <pi> |
D_ORD <pi> NO11 <M> |
JBSERVATION VA3S Risdirn
JATE_ORD D -!
HOUR 7 <M> !
;‘EYRME :JASI.?SU ID_USu i =
: JSU(D. { [I0_ADD <pi> NOTI >
Wy b | KEY 1D_BOX (ID_BOX
Key_1 <pi>
¥
Reference_B
|
tol_box
ID_BOX <> NOT1 <M |
DATE_REC D <M> |
DATE_ExP D “M> |
DATE_DEL D <M=
BOX sl <M>
CODEBAR A9
BUNCHES sl <M>
LOCATION A1
KEY 1D_LOC (ID_Loc
Key_1 «<pi>
10/10
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SCRIPT DE LA BASE DE DATOS.

-- Estructura de tabla para la tabla tbl_accesos

CREATE TABLE tbl_accesos (
ID_ACC int (11) NOT NULL auto_increment.
ID_USUint (11) NOT NULL,
IP varchar (15) collate latinl_spanish_ci NOT NULL,
FECHA_HORA int (14) NOT NULL,
ACTIVO char (1) collate latinl_spanish_ci NOT NULL,
PRIMARY KEY (ID_ACC),
KEY ID_USU (ID_USU)

) ENGINE=MyISAM DEFAULT CHARSET=latinl C OLLATE=latinl_spanish_ci

AUTO_INCREMENT=9531;

-- Estructura de tabla para la tabla tbl_adjustment

CREATE TABLE tbl_adjustment
ID_ADJint (11) NOT NULL,
ID_USU int (11) NOT NULL,
FECHA date NOT NULL,
MEMO text collate latinl_spamish_ci,
TALLOS mediumint (8) NOT NULL default '0'.
BUNCHES mediumint (8) NOT NULL default 0",
FULLES decimal (7, 2) NOT NULL default '0.00",
QB smallint (6) NOT NULL default o
HB smallint (6) NOT NULL default o
FB tinyint (4) NOT NULL default or
SALES char (1) collate latinl_spanish_ci NOT NULL default 'S',
PRIMARY KEY (ID_ADYJ).

KEY ID_USU (ID_USU)

) ENGINE=MyISAM DEFAULT CHARSET=latin] COLLATE=latin I _spanish_ci;
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-- Estructura de tabla para la tabla tbl_adjustment_detal

CREATE TABLE tbl_adjustment_detail (
ID_ADD int (11) NOT NULL auto_increment,
ID_ADJ it (11) NOT NULL,

ID_BOXint (11) NOT NULL,
PRIMARY KEY (ID ADD),
KEY ID_ADI (ID_ADJ),
KEY ID_BOX (ID_BOX)

) ENGINE=MyISAM DEFAULT CHARSET=latinl COLLATE=latin!_spanish _ci
AUTO_INCREMENT=650:

-- Estructura de tabla para la tabla tbl_aereolinea

CREATE TABLE tbl_aereolinea (
COD_AER tinyint (4) NOT NULL auto_increment,
AEROLINEA char (30) collate latin |_spanish_ci NOT NULL default ",
PRIMARY KEY (COD AER)

) ENGINE=MyISAM DEFAULT CHARSET=latinl COLLATE=latin]_spanish_ci
ROW_FORMAT=DYNAMIC AUTO_INCREMENT=S:

-- Estructura de tabla para la tabla tbl_bancos

CREATE TABLE tbl_bancos (
ID_BAN tinyint (4) NOT NULL auto_increment,
BANCO varchar (30) collate latin]_spanish_ci NOT NULL,
UBICACION varchar (50) collate latin |_spanish_ci NOT NULL,
ACTIVO char (1) collate latin1_spanish_ci NOT NULL,
PRIMARY KEY (ID_BAN)

) ENGINE=MyISAM DEFAULT CHARSET=latin1 COLLATE=latin]_spanish_ci
AUTO_INCREMENT=7;

-- Estructura de tabla para la tabla tbl_box
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CREATE TABLE tbl_box (
ID_BOX int (11) NOT NULL auto_increment,
DATE_REC date NOT NULL,
DATE_EXP date NOT NULL,
DATE_DEL date NOT NULL,
ID_EST tinyint (4) NOT NULL,
ID_FAC int (11) NOT NULL,
ID_PAC tinyint (4) NOT NULL,
ID_LOC smallint (6) NOT NULL,
BOX smallint (6) NOT NULL,
ALFANUM varchar (6) collate latinl_spanish_ci NOT NULL default '0',
CODEBAR char (9) collate latin]_spanish_ci NOT NULL,
BUNCHES smallint (6) NOT NULL,
LOCATION char (1) collate latinl_spanish_ci NOT NULL,
PRIMARY KEY (ID_BOX),
KEY ID_EST (ID_EST),
KEY ID_FAC (ID_FAC),
KEY ID_PAC (ID_PAC),
KEY ID_LOC (ID_LOC)

) ENGINE=MyISAM DEFAULT CHARSET=latin] COLLATE=latin1_spanish_ci
AUTO_INCREMENT=123684;

== Estructura de tabla para la tabla tbl_carga

CREATE TABLE tbl_carga (
ID_CAR int (11) NOT NULL auto_increment,
FECHA_VUE date default NULL,
FECHA_LLE date default NULL,
FECHA_DEL date NOT NULL,
HORA_DEL time NOT NULL,

NGUIA varchar (20) collate latinl_spanish_ci default NULL,
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ID_CRG smallint (6) NOT NULL.

COD_AER tinyint (4) default NULL,

ID_EMP int (11) NOT NULL,

ID_INS smallint (6) NOT NULL,

ID_CRG_FD smallint (6) NOT NULL.

ID_CRG_BRO smallint (6) NOT NULL,

DESTINO varchar (30) collate latin]_spanish_ci default NULL,
PAIS char (2) collate latinl_spanish_ci default NULL,
FULLES_TOT decimal (7. 2) NOT NULL,

FACTURA varchar (20) collate latinl_spanish_c¢i NOT NULL,
PIEZAS int (11) NOT NULL,

MONTO decimal (7, 2) NOT NULL,

ABONO decimal (7, 2) NOT NULL,

SALDO decimal (7, 2) NOT NULL,

CREDITO decimal (7. 2) NOT NULL.

OBS varchar (100) collate latinl_spanish_ci NOT NULL,
FULLES decimal (7, 2) NOT NULL.

CFULL decimal (7, 2) NOT NULL,

KILOS decimal (7, 2) NOT NULL,

CKILO decimal (7, 2) NOT NULL,

FD_MONTO decimal (7, 2) NOT NULL,

FD_ABONO decimal (7, 2) NOT NULL,

FD_CREDITO decimal (7, 2) NOT NULL,

FD_SALDO decimal (7, 2) NOT NULL,

BYFULLES char (1) collate latin |_spanish_ct NOT NULL.
CAN_PRINT char (1) collate latinl_spanish_ci NOT NULL,
ESTADO char (1) collate latinl_spanish_ci default NULL,
DF_ORI decimal (7, 2) NOT NULL,

EA_ORI decimal (7, 2) NOT NULL,

FO_MONTO decimal (7, 2) NOT NULL,

FO_ABONO decimal (7, 2) NOT NULL,

FO_CREDITO decimal (7, 2) NOT NULL,

FO_SALDO decimal (7, 2) NOT NULL,
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DF_BRO decimal (7, 2) NOT NULL,
BF_BRO decimal (7, 2) NOT NULL,
CF_BRO decimal (7, 2) NOT NULL,
AE_BRO decimal (7, 2) NOT NULL,
AG_BRO decimal (7, 2) NOT NULL,
OT_BRO decimal (7, 2) NOT NULL,
BE_MONTO decimal (7, 2) NOT NULL,
BE_ABONO decimal (7, 2) NOT NULL,
BE_CREDITO decimal (7, 2) NOT NULL,
BE_SALDO decimal (7, 2) NOT NULL.
DEL_COSTO decimal (7,2) NOT NULL,
DEL_MONTO decimal (7,2) NOT NULL.
DEL_ABONO decimal (7,2) NOT NULL,
DEL_CREDITO decimal (7,2) NOT NULL.
DEL_SALDO decimal (7.2) NOT NULL,
PRIMARY KEY (ID_CAR),

KEY ID_CRG (ID_CRG),

KEY COD_AER (COD_AER)

) ENGINE=MyISAM DEFAULT CHARSET=latin] COLLATE=latin]_spanish ci
ROW_FORMAT=DYNAMIC AUTO_INCREMENT=964:

-~ Estructura de tabla para la tabla tbl_cargos

CREATE TABLE tbl_cargos (
ID_CAR smallint (6) NOT NULL auto_increment,
CARGO varchar (50) collate latin]_spamish_ci NOT NULL,
DESCRICION varchar (100) collate latinl_spanish_ci NOT NULL,
ACTIVO char (1) collate latinl_spanish_ci NOT NULL,
PRIMARY KEY (ID_CAR)

) ENGINE-MyISAM DEFAULT CHARSET=latinl COLLATE=latin]_spanish_ci
AUTO_INCREMENT=2;

-- Estructura de tabla para la tabla tbl_carguera
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CREATE TABLE tbl_carguera (
ID_CRG smallint (6) NOT NULL auto_increment,
CARGUERA varchar (20) collate latin1_spanish_ci NOT NULL,
UBICACION varchar (30) collate latin]_spanish_ci default NULL,
ACTIVO char (1) collate latinl_spanish_ci NOT NULL,
PRIMARY KEY (ID CRG)

) ENGINE=MyISAM DEFAULT CHARSET=latinl COLLATE=latin]_spanish ci
ROW_FORMAT=DYNAMIC AUTO_INCREMENT=27:

-- Estructura de tabla para la tabla tbl_ciudad

CREATE TABLE tbl_ciudad (
ID_CIU int (11) NOT NULL auto_increment,
CIUDAD varchar (30) collate latinl_spanish_ci NOT NULL,
ID_PAIS smallint (6) NOT NULL,
ESTADO varchar (30) collate latin 1_spanish_ci NOT NULL,
ACTIVO char (1) collate latinl_spanish ¢i NOT NULL,
PRIMARY KEY (ID_CIU),
KEY ID_PAIS (ID_PAIS)

5\

) ENGINE=MyISAM DEFAULT CHARSET=latinl COLLATE=latin!_spanish ci
AUTO_INCREMENT=8:

-- Estructura de tabla para la tabla tbl_chiente

CREATE TABLE tbl_cliente (
ID_CLI tinyint (4) NOT NULL auto_increment,
RAZON_SOCIAL varchar (50) collate latinl_spanish_ci NOT NULL,
NOMBRES varchar (50) collate latinl_spanish_ci NOT NULL,
APELLIDO varchar (50) collate latin 1_spanish_ci NOT NULL,
DIRECCION varchar (60) collate latin]_spanish c¢i NOT NULL,.
TELEFONO varchar (20) collate latinl_spanish_ci NOT NULL,
ID varchar (20) collate latin] _spanish_ci NOT NULL,
CORREQO varchar (50) collate latinl_spanish_ci NOT NULL,
ID_CIU int (11) NOT NULL,



ZIP varchar (10) collate latinl_spanish_ ¢t NOT NULL,
ACTIVO char (1) collate latin]_spanish_ci NOT NULL,
PRIMARY KEY (ID_CLI),

KEY ID_CIU (ID_CIU)

) ENGINE=MyISAM DEFAULT CHARSET=latin| COLLATE=latinl_spanish_ci
AUTO_INCREMENT=40);

-~ Estructura de tabla para la tabla tbl_color

CREATE TABLE tbl_color (
ID_COL tinyint (4) NOT NULL auto_increment,
DESCRIPTION varchar (50) collate latin]_spanish_ci default NULL,
PRIMARY KEY (ID_COL)

) ENGINE=MyISAM DEFAULT CHARSET=latin] COLLATE=latinl_spanish_ci
ROW_FORMAT=DYNAMIC AUTO_INCREMENT=17:

-- Estructura de tabla para la tabla tbl_detalle

CREATE TABLE tbl_detalle (
ID_DET int (11) NOT NULL auto_increment,
ID_FAC int (11) NOT NULL,
ID_BOX int (11) NOT NULL,
PRIMARY KEY (ID_DET),
KEY ID_FAC (ID_FAC),
KEY ID_BOX (ID BOX)

) ENGINE=MyISAM DEFAULT CHARSET=latin| COLLATE=latinl_spanish_ci
AUTO_INCREMENT=4464:

-~ Estructura de tabla para la tabla thl_documento

CREATE TABLE thl_documento (

ID_DOC int (11) NOT NULL auto_increment,

NUM_DOC varchar (20) collate latin]_spanish_c¢i NOT NULL,

FECHA date NOT NULL,

143



ID_BAN tinymnt (4) NOT NULL,

MONTO decimal (7, 2) NOT NULL.

SALDO decimal (7, 2) NOT NULL,

BENEFICIARIO varchar (50) collate latinl_spanish_ci NOT NULL,
MEMO varchar (100) collate latinl_spanish_c1 detault NULL,
PAIS char (2) collate latin]_spanish_ci NOT NULL,

ID_TP tinyint (4) NOT NULL,

ID_FARM int (11) NOT NULL,

ES_CREDITO char (1) collate latin]_spanish_c¢i NOT NULL,
ACTIVO char (1) collate latinl_spanish_ci NOT NULL,
PRIMARY KEY (ID_DOC),

KEY ID_BAN (ID_BAN),

KEY ID_TP (ID_TP),

KEY ID_FARM (ID_FARM)

) ENGINE=MyISAM DEFAULT CHARSET=latin] COLLATE=latin]_spanish_ci
ROW_FORMAT=DYNAMIC AUTO INCREMENT=1359:

-- Estructura de tabla para Ia tabla tbl_documentocarga

CREATE TABLE tbl_documentocarga (
ID_DPC int (11) NOT NULL auto_increment,
NUM_DOC varchar (20) collate latinl_spanish_ci NOT NULL.,
FECHA date NOT NULL,
ID_BAN tinyint (4) NOT NULL,
MONTO decimal (7, 2) NOT NULL,
SALDO decimal (7, 2) NOT NULL.
CUENTA varchar (50) collate latinl_spanish_ci NOT NULL,
MEMO varchar (100) collate latinl_spanish_ci NOT NULL,
ID_TP tinyint (4) NOT NULL,
ID_CRG smallint (6) NOT NULL,
ES_CREDITO char (1) collate latin]_spanish_ci NOT NULL,
ACTIVO char (1) collate latin |_spanish_ci NOT NULL,

PRIMARY KEY (ID_DPC),
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KEY ID_BAN (ID_BAN, ID_TP, ID_CRG),
KEY ID_TP (ID_TP),
KEY ID_CRG (ID_CRG)

) ENGINE=MyISAM DEFAULT CHARSET=latin| COLLATE=latin]_spanish_ci
AUTO_INCREMENT=339;

-- Estructura de tabla para la tabla tbl_documentoempleado

CREATE TABLE tbl_documentoempleado (
ID_DEM int (11) NOT NULL auto_increment,
NUM_DOC varchar (20) collate latinl_spanish_ci NOT NULL,
FECHA date NOT NULL,
ID_BAN tinyint (4) NOT NULL,
MONTO decimal (7, 2) NOT NULL,
SALDO decimal (7, 2) NOT NULL,
CUENTA varchar (50) collate latin 1_spanish_ci NOT NULL,
MEMO varchar (100) collate latin I_spamsh_ci NOT NULL,
ID_TP tinyint (4) NOT NULL,
ID_EMP int (11) NOT NULL,
ES_CREDITO char (1) collate latin 1_spanish_ci NOT NULL,
ACTIVO char (1) collate latin]_spanish_¢i NOT NULL,
PRIMARY KEY (ID DEM),
KEY ID_BAN (ID_BAN),
KEY ID_TP (ID_TP)

) ENGINE=MyISAM DEFAULT CHARSET=latin] COLLATE=latin |_spanish_ci
AUTO_INCREMENT=326;

-- Estructura de tabla para la tabla tbl_empleados

CREATE TABLE tbl_empleados (
ID_EMP int (11) NOT NULL auto_increment,
NOMBRES varchar (50) collate latin] _spanish_ci NOT NULL,
APELLIDOS varchar (50) collate latinl _spanish_ci NOT NULL,
ID_CAR smallint (6) NOT NULL,



FEC_NAC date NOT NULL,

FEC_INI date NOT NULL,

FEC_FIN date NOT NULL,

SALARIO decimal (7, 2) NOT NULL,

ACTIVO char (1) collate latinl_spanish_¢i NOT NULL,
PRIMARY KEY (ID_EMP),

KEY ID_CAR (ID_CAR)

) ENGINE-MyISAM DEFAULT CHARSET=latin] COLLATE=latin]_spanish_ci
AUTO_INCREMENT=5:

-- Estructura de tabla para la tabla tbl_estado

CREATE TABLE tbl_estado (
ID_EST tinyint (4) NOT NULL auto_increment,
ESTADO char (1) collate latin 1_spanish_ci NOT NULL,
DESC varchar (50) collate latin 1_spanish_ci NOT NULL,
PRIMARY KEY (ID_EST)

) ENGINE=MyISAM DEFAULT CHARSET=latin] COLLATE=latin]_spanish _ci
AUTO_INCREMENT=7;

-~ Estructura de tabla para la tabla tbl_exitorder

CREATE TABLE tbl_exitorder (
ID_ORDint (11) NOT NULL auto_increment,
OBSERVATION varchar (35) collate latin |_spanish_c1 default NULL,
DATE_ORD date default NULL,
HOUR time NOT NULL,
CARRIER varchar (50) collate latinl_spanish_ci NOT NULL,
ID_LOC smallint (6) NOT NULL,
ID_USU int (11) NOT NULL,
PRIMARY KEY (ID_ORD),
KEY ID_LOC (ID LOC),
KEY ID_USU (ID_USU)
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) ENGINE=MyISAM DEFAULT CHARSET=latin| COLLATE=latin!_spanish ci
ROW_FORMAT=DYNAMIC AUTO_INCREMENT=7369;

-- Estructura de tabla para la tabla tbl_factura

CREATE TABLE tbl_factura (
ID_FAC int (11) NOT NULL auto_increment.
ID_FARM int (11) default NULL,
ID_PED int (11) default NULL,
ID_USU int (11) default NULL,
FACTURA varchar (35) collate latin 1_spanish_ci default NULL,
FECHA date NOT NULL,
MARCACION varchar (50) collate latin 1_spanish_ci default ',
FULLES decimal (6.2) default NULL,
MONTO decimal (7,2) default '0.00',
BUNCHES smallint (6) default NULL,
TALLOS int (11) default NULL,
FB smallint (6) NOT NULL,
HB smallint (6) NOT NULL,
QB smallint (6) NOT NULL,
ID_CAR int (11) default '0",
CREDITO decimal (7, 2) NOT NULL,
ABONO decimal (7, 2) NOT NULL,
SALDO decimal (7, 2) NOT NULL.
ANULADA char (1) collate latinl_spanish_ci default '0',
PRIMARY KEY (ID_FAC),
KEY ID_FARM (ID_FARM).
KEY ID_PED (ID PED),
KEY ID_USU (ID_USU),
KEY ID_CAR (ID_CAR),
KEY ID_FAC (ID_FAC)

) ENGINE=MyISAM DEFAULT CHARSET=latin| COLLATE=latinl_spanish_ci
ROW_FORMAT=DYNAMIC AUTO_INCREMENT=5976:
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-- Estructura de tabla para la tabla tbl_factura2

CREATE TABLE tbl_factura2 (
ID_FACint (11) NOT NULL,
FECHA date NOT NULL,
ID_USU int (11) NOT NULL,
ID_CLI smallint (6) NOT NULL,
ID_TP tinyint (4) NOT NULL,
TALLOS smallint (6) NOT NULL,
BUNCHES smallint (6) NOT NULL,
FULLES decimal (7, 2) NOT NULL,
QB smallint (6) NOT NULL,
HB smallint (6) NOT NULL,
FB smallint (6) NOT NULL.,
MONTO decimal (7, 2) NOT NULL,
SALDO decimal (7, 2) NOT NULL,
ABONO decimal (7, 2) NOT NULL,
CREDITO decimal (7, 2) NOT NULL,
ID_GUIint (11) NOT NULL,
FUE varchar (10) collate latinl_spanish_ci NOT NULL,
FECHA_PAGO date NOT NULL,
MARCACION varchar (150) collate latinl_spanish_ci NOT NULL,
ANULADO char (1) collate latin1_spanish_¢i NOT NULL,
PRIMARY KEY (ID_FAC),
KEY ID_USU (ID_USU),
KEY ID_CLI (ID_CLI),
KEY ID_TP (ID_TP),
KEY ID_GUI(ID_GUI)
) ENGINE=MyISAM DEFAULT CHARSET=latin| COLLATE=latinl_spanish_ci;

-- Estructura de tabla para la tabla tbl_farm

CREATE TABLE tbl_farm (
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ID_FARM int (11) NOT NULL auto_increment,

FARM varchar (75) collate latin |_spanish_ci default NULL,
CONTACT varchar (50) collate latinl_spanish_ci default NULL,
PHONE varchar (10) collate latin 1_spanish_ci default NULL,
ACTIVE char (1) collate latinl_spanish_ci NOT NULL default ",
RANKING tinyint (4) NOT NULL,

PAIS char (2) collate latin_spanish_c¢i NOT NULL,

PRIMARY KEY (ID_FARM)

) ENGINE=MyISAM DEFAULT CHARSET=latin] COLLATE=latinl_spanish ci
ROW_FORMAT=DYNAMIC AUTO_INCREMENT=234;

-- Estructura de tabla para la tabla tbl |_guiacliente

CREATE TABLE tbl_guiacliente (
ID_GUlL'int (11) NOT NULL auto_increment.
FECHA date NOT NULL,
MAWSB varchar (14) collate latin]_spanish_ci NOT NULL,
HAWB varchar (14) collate latin I_spanish_ci NOT NULL,
ID_CRG smallint (6) NOT NULL,
COD_AER tinyint (4) NOT NULL,
PAIS char (2) collate latinl_spanish_ci NOT NULL,
PRIMARY KEY (ID_GUI),
KEY ID_CRG (ID_CRG),
KEY COD_AER (COD AER)

) ENGINE=MyISAM DEFAULT CHARSET=latin] COLLATE=latin]_spanish_ci
AUTO_INCREMENT=238:

-~ Estructura de tabla para la tabla tbl_inspector

CREATE TABLE tbl_inspector (
ID_INS tinyint (4) NOT NULL auto_increment,
NOMBRES varchar (30) collate latin 1_spanish_ci NOT NULL,

APELLIDOS varchar (30) collate latinl_spanish_ci NOT NULL,

149



ACTIVO char (1) collate latn]_spanish_c¢i NOT NULL,
PRIMARY KEY (ID_INS)

) ENGINE=MyISAM DEFAULT CHARSET=latinl COLLATE=latin]_spanish ci
AUTO_INCREMENT=2:

-~ Estructura de tabla para la tabla tbl item

CREATE TABLE tbl_item (
ID_ITEM int (11) NOT NULL auto_increment,
ID_BOX int (11) default NULL,
ID_PRS int (11) default NULL,
ID_VAR int (11) NOT NULL,
QTY smallint (6) default NULL.
SALDO tinyint (4) NOT NULL,
TALLOS smallint (6) default NULL.
CST float (4, 3) default NULL,
SOLD char (1) collate latinl_spanish_ci NOT NULL.
PRICE decimal (6, 3) NOT NULL,
PRIMARY KEY (ID_ITEM),
KEY ID_BOX (ID_BOX),
KEY ID_PRS (ID_PRS),
KEY ID_VAR (ID VAR)

) ENGINE=MyISAM DEFAULT CHARSET=latin| COLLATE=latinl_spanish_ci
ROW_FORMAT=DYNAMIC AUTO_INCREMENT=183305:

-- Estructura de tabla para la tabla tbl_locales

CREATE TABLE tbl_locales (
ID_LOC smallint (6) NOT NULL auto_increment,
NOMBRE varchar (30) collate latin]_spanish c¢i NOT NULL,
DIRECCION varchar (50) collate latin | _spanish_ci NOT NULL,
REPRESENTANTE varchar (50) collate latinl_spanish_ci NOT NULL,
ACTIVO char (1) collate latinl_spanish ¢i NOT NULL,

PRIMARY KEY (ID_LOC)
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) ENGINE=MyISAM DEFAULT CHARSET=latin] C OLLATE=latinl_spanish ci
AUTO_INCREMENT=12;

-~ Estructura de tabla para la tabla tbl_orderdetail

CREATE TABLE tbl_orderdetail (
ID_ODE int (11) NOT NULL auto_increment,
ID_ORDint (11) NOT NULL,
ID_BOX int (11) NOT NULL,
PRIMARY KEY (ID_ODE),
KEY ID_ORD (ID_ORD),
KEY ID_BOX (ID_BOX)

) ENGINE-MyISAM DEFAULT CHARSET=latinl COLLATE=latin]_spanish ci
AUTO_INCREMENT=80407:

-- Estructura de tabla para la tabla tbl _packing

CREATE TABLE tbl_packing (
ID_PAC tinyint (4) NOT NULL auto_increment.
DESCR varchar (20) collate latinl_spanish_ci NOT NULL,
UNIT decimal (4, 2) NOT NULL,
PRIMARY KEY (ID_PAC)

) ENGINE=MyISAM DEFAULT CHARSET=latinI COLLATE=latin]_spanish_ci
AUTO_INCREMENT=4;

-- Estructura de tabla para la tabla tbl _pago_factura

CREATE TABLE tbl_pago_factura (
ID_TP tinyint (4) NOT NULL auto_increment,
TIPO varchar (30) collate latin 1_spanish_ci NOT NULL,
DIAS smallint (6) NOT NULL,
PRIMARY KEY (ID_TP)

) ENGINE=MyISAM DEFAULT CHARSET=latin] COLLATE=latinl_spanish ci
AUTO_INCREMENT=4;
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-~ Estructura de tabla para la tabla tbl _pagocarga

CREATE TABLE tbl | _pagocarga (
ID_PCA int (11) NOT NULL auto_increment,
MONTO decimal (7, 2) NOT NULL,
FECHA date NOT NULL,
ID_CAR int (11) NOT NULL,
1D_DPC int (11) NOT NULL,
ID_USUint (11) NOT NULL,
OBS varchar (100) collate latin]_spanish_ci NOT NULL,
PRIMARY KEY (ID_PCA).
KEY ID_DPC (ID DPC),
KEY ID_USU (ID_USU)

) ENGINE=MyISAM DEFAULT CHARSET=latin1 COLLATE=latin]_spanish_ci
AUTO_INCREMENT=470);

-~ Estructura de tabla para la tabla tbl_pagocliente

CREATE TABLE tbl |_pagocliente (
ID_DOC int (11) NOT NULL auto_increment.
NUM_DOC varchar (20) collate latin |_spanish_c1 NOT NULL,
FECHA date NOT NULL,
ID_BAN tinyint (4) NOT NULL,
MONTO decimal (7, 2) NOT NULL,
SALDO decimal (7, 2) NOT NULL.
CUENTA varchar (14) collate latinl_spanish_ci NOT NULL,
MEMO varchar (100) collate latin]_spanish ci default NULL,
PAIS char (2) collate latin]_spanish_ci NOT NULL,
ID_TP tinyint (4) NOT NULL,
ID_CLI tinyint (4) NOT NULL,
ES_CREDITO char (1) collate latinl_spanish_ci NOT NULL,
ACTIVO char (1) collate latin]_spanish_c¢i NOT NULL,

PRIMARY KEY (ID_DOC),



KEY ID_BAN (ID_BAN),
KEY ID_TP (ID_TP),
KEY ID_CLI(ID CLI)

) ENGINE=MyISAM DEFAULT CHARSET=latin] COLLATE=latin]_spanish_ci
ROW_FORMAT=DYNAMIC AUTO INCREMENT=196:

-- Estructura de tabla para la tabla tbl |_pagoempleado

CREATE TABLE tbl_pagoempleado (
ID_PEM int (11) NOT NULL auto_increment,
MONTO decimal (7, 2) NOT NULL,

FECHA date NOT NULL,

ID_CAR int (11) NOT NULL,

ID_DEM int (11) NOT NULL,

ID_USUint (11) NOT NULL,

OBS varchar (100) collate latinl_spanish_ci NOT NULL,
PRIMARY KEY (ID_PEM),

KEY ID_DAD (ID_DEM),

KEY ID_USU (ID_USU)

) ENGINE=MyISAM DEFAULT CHARSET=latin1 COLLATE=latinl_spanish_ci
AUTO_INCREMENT=331;

-- Estructura de tabla para la tabla tbl_pagos

CREATE TABLE tbl_pagos (
ID_PAG int(11) NOT NULL auto_increment,
ID_FAC int (11) default NULL,
MONTO decimal (7, 3) default NULL,
FECHA date default NULL,
ID_DOC int (11) default NULL,
ID_USU int (11) default NULL,
OBS varchar (50) collate latinl_spanish ci NOT NULL,
PRIMARY KEY (ID_PAG),

KEY ID_FAC (ID_FAC),
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KEY ID_DOC (ID_DOC),
KEY ID_USU (ID_USU)

) ENGINE-MyISAM DEFAULT CHARSET=latin] COLLATE=latin]_spanish_ci
AUTO_INCREMENT=5078:

-- Estructura de tabla para la tabla tbl _pagosfactura

CREATE TABLE tbl_pagosfactura (
ID_PAG int (11) NOT NULL auto_increment,
ID_FAC it (11) default NULL,
MONTO decimal (7, 3) default NULL.
FECHA date default NULL,
ID_DOC int (11) default NULL,
ID_USU int (11) default NULL,
OBS varchar (100) collate latin]_spanish c¢i NOT NULL,
PRIMARY KEY (ID PAG),
KEY ID_FAC (ID_FAC),
KEY ID_USU (ID_USU),
KEY ID_DOC (ID DOC)

) ENGINE=MyISAM DEFAULT CHARSET=latin1 COLLATE=latin]_spanish_ci
AUTO_INCREMENT=354;

- Estructura de tabla para la tabla tbl_pais

CREATE TABLE tbl_pais (
ID_PAIS smallint (6) NOT NULL auto_increment,
PAIS varchar (30) collate latinl_spanish_ci1 NOT NULL,
ACTIVO char (1) collate latin 1_spanish_ci NOT NULL,
PRIMARY KEY (ID_PAIS)

) ENGINE=MyISAM DEFAULT CHARSET=latin1 COLLATE=latin]_spanish_ci
AUTO_INCREMENT=243;

-- Estructura de tabla para la tabla tbl pedido
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CREATE TABLE tbl_pedido (
ID_PED int (11) NOT NULL auto_increment,
NUM_PED smallint (6) default NULL,
PEDIDO varchar (10) collate latinl_spanish_ci NOT NULL,
FECHA_PED date default NULL,
PAIS char (2) collate latin | _spanish_ci default NULL,
PRIMARY KEY (ID_PED)

) ENGINE=MyISAM DEFAULT CHARSET=latin] COLLATE=latin]
ROW_FORMAT=DYNAMIC AUTO_INCREMENT=1366;

-- Estructura de tabla para la tabla tbl_perfil

CREATE TABLE tbl_perfil (
ID_PER tinyint (4) NOT NULL auto_increment,
PERFIL varchar (20) collate latin 1_spanish_ci NOT NULL,
COMENTARIO varchar (200) collate latinl_spanish_ci NOT NULL,
LEER char (1) collate latinl_spanish_ci NOT NULL default 1",
ESCRIBIR char (1) collate latin]_spanish_ci NOT NULL default '1",
EDITAR char (1) collate latinl_spanish_ci NOT NULL default '1",
ELIMINAR char (1) collate latinl_spanish_ci NOT NULL default e 1
PRIMARY KEY (ID_PER)

) ENGINE=MyISAM DEFAULT CHARSET=latin] COLLATE=latin|
ROW_FORMAT=DYNAMIC AUTO_INCREMENT=9;

-- Estructura de tabla para la tabla tbl_product

CREATE TABLE tbl_product (
ID_ PROint (11) NOT NULL auto_increment,
PRODUCT varchar (35) collate latin 1_spanish_ci default NULL,
ACTIVE char (1) collate latinl_spanish_ci NOT NULL default ",
PRIMARY KEY (ID PRO)

) ENGINE=MyISAM DEFAULT CHARSET=latin| COLLATE=latinl
ROW_FORMAT=DYNAMIC AUTO_INCREMENT=31:
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-- Estructura de tabla para la tabla tbl_prosize

CREATE TABLE tbl_prosize (
ID_PRS int (11) NOT NULL auto_increment,
ID_PRO mt (11) NOT NULL,
ID_SIZ smallint (6) NOT NULL,
TALLOS tinyint (4) NOT NULL,
BONCHES tinyint (4) NOT NULL,
PRIMARY KEY (ID PRS),
KEY ID_PRO (ID_PRO),
KEY ID_SIZ (ID_SIZ)

) ENGINE-MyISAM DEFAULT CHARSET=latin] COLLATE=latin]_spanish_ci
AUTO_INCREMENT=41:

-~ Estructura de tabla para la tabla tbl_size

CREATE TABLE tbl_size (
ID_SIZ smallint (6) NOT NULL auto_increment,
DESCR varchar (20) collate latin]_spanish_ci NOT NULL,
SIZE tinyint (4) NOT NULL,
PRIMARY KEY (ID_SIZ)

) ENGINE=MyISAM DEFAULT CHARSET=latin| COLLATE=latinl_spanish ci
AUTO_INCREMENT=17

-- Estructura de tabla para la tabla tbl_tipopago

CREATE TABLE tbl_tipopago (
ID_TP tinyint (4) NOT NULL auto_increment,
TIPO varchar (20) collate latinl_spanish_ci default NULL,
PRIMARY KEY (ID_TP)

) ENGINE=MyISAM DEFAULT CHARSET=latinl COLLATE=latin]_spanish_ci
ROW_FORMAT=DYNAMIC AUTO INCREMENT=9:

-- Estructura de tabla para la tabla tbl_usuario



CREATE TABLE tbl_usuario (
ID_USUint (11) NOT NULL auto_inerement,
USUARIO varchar (50) collate latin]_spanish_ci default NULL,
LOGIN varchar (20) collate latinl_spanish_ci default NULL,
PASS varchar (20) collate latin |_spanish_ci default NULL,
PALIS char (2) collate latin1_spanish_ci default NULL,
ID_PER tinyint (4) NOT NULL default '1",
ACTIVO char (1) collate latin]_spanish ¢i NOT NULL default '
PRIMARY KEY (ID_USU),
KEY ID _PER (ID PER)

) ENGINE=MyISAM DEFAULT CHARSET=latin] COLLATE=
ROW_FORMAT=DYNAMIC AUTO INCREMENT=52:

-- Estructura de tabla para la tabla tbl_variety

CREATE TABLE tbl_variety (
ID_VAR int (11) NOT NULL auto_increment,
ATAJO char (3) collate latinl_spanish_ci NOT NULL,
ID_PRO int (11) default NULL,
ID_COL tinyint (4) default NULL,
VARIETY varchar (75) collate latinl _spanish_ci default NULL,
TONEI varchar (50) collate latinl _spanish_ci default NULL.
TONE2 varchar (50) collate latin |_spanish_ci default NULL,
QUALITY varchar (35) collate latinl_spanish_ci default NULL,
RANKING tinyint (4) NOT NULL,
ACTIVE char (1) collate latinl_spanish_ci NOT NULL default "
PRIMARY KEY (ID_VAR),
KEY ID_PRO (ID_PRO).
KEY ID_COL (ID COL)

) ENGINE=MyISAM DEFAULT CHARSET=latinl COLLATE=
ROW_FORMAT=DYNAMIC AUTO_INCREMENT=429
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