INTRODUCCION

Durante algunas décadas atras debido a la cardeci@cnologia, los sistemas de
gestion para ejecutar las tareas financieras y aigabilidad de las empresas se
realizaban manualmente convirtiéendose en un prdeesn, tedioso e ineficiente; con el
pasar del tiempo la ciencia y la tecnologia a estohado notablemente y la informatica
mediante el desarrollo de sistemas sofisticadtm s®nvertido en un pilar fundamental
para la automatizacion de las operaciones en lgsesas industriales, comerciales,
bancarias, etc. simplificando las tareas manualpsogorcionando la informacion de

manera agil, dinamica y segura.

La importancia que tienen los sistemas automatiaio la gestion administrativa,
comercial y financiera queda fuera de toda dudaugaa través de ellos se canalizan la
racionalidad de los objetivos propuestos por lapresas constituyendo uno de los
factores esenciales para el éxito de toda clasendgresas. En el nuevo milenio
aumentara indudablemente las ventajas proporcisrmaatdos medios de cdmputo en la

gestion comercial debido a desarrollo vertiginos@stos y del Software.

En tal virtud, en la presente investigacion se drasiclerado a [a8DISTRIBUIDORA
BYCEL” , como parte de las Pequeiias y Medianas Empre¥adE®) que en la
actualidad se plantean el reto de asociar el comeon la tecnologia para agenciar
ventajas competitivas que consoliden su desarretlo este mundo globalizado,
basandose en la filosofia japonesa del Benchmarkiegiante un mejoramiento
continuo alcanzar la Tecnologia, Productividad Yidad Total (TPC) en el ambito

administrativo y comercial.



Para contribuir al cumplimiento de los objetivos lde“Distribuidora BYCEL” se
plantea el disefio, desarrollo e implementacion da “Base de Datos”y de un
“Sistema de Gestion Comercial” que facilite la gestion automatizada de las
actividades administrativas y comerciales que éuierate se llevan en forma manual.
El sistema debe ser capaz de gestionar y protegénférmacion los registros de
facturas de compra y de venta, actualizar y camtrell stock, las cuentas por cobrar y
pagar, el pago a vendedores, realizar la gestibpateonal (Clientes, Proveedores y
Vendedores), emitir reportes y sumarios fiablesdar la informacion registrada en al
base de datos, emitir los Titulos de Propiedad,ib@ecde Cobro y Contratos de
Facturas, permitiendo la toma de decisiones opastpara el desarrollo sostenido de la

empresa BYCEL.

Para una mejor comprension el presente documerita estructurado de la siguiente

manera.

CAPITULO I.- Se definen aspectos significativos concernientés ‘distribuidora
BYCEL” tales como: caracterizacion del objeto deué®, las
funciones principales que realiza, el nivel de mattizacién que posee,
problemas y necesidades que actualmente tiene etnt's aspectos.
Realizandose un estudio de factibilidad para acemist tarea de

disefar y desarrollar SISGECO.

CAPITULO Il.- Se expone el disefio del sistema propuesto repéesise aspectos
como: el Diagrama de Contexto, los Diagramas dgoFdie Datos
(DFDs) por niveles, la descripcidon textual de ldgjds de Datos, el

Diseiio de la Base de Datos y el de la interfazsdanp.



CAPITULO IIl.- Se expresan los conceptos cientificos y herransenidzadas para

disefiar y desarrollar SISGECO.

CAPITULO IV.- Se resaltan los elementos mas novedosos de la@phc



CAPITULO |

ESTUDIO PRELIMINAR DEL PROBLEMA.

INTRODUCCION.

En este capitulo se manifiesta temas inherentas‘Ristribuidora BYCEL” como: su
caracterizacion y estructura, las funciones praiep que realiza la entidad, el nivel de
automatizacion que posee en su gestion adminigtrgticomercial, el volumen de

informacion que en ella se procesa.

Se realiza un analisis de los problemas que infilgre el normal desenvolvimiento de
la operatividad del negocio, para determinar laesiades prioritarias que tiene en la
actualidad y proponer una solucion satisfactoria igpsuelva estos problemas acorde a
las posibilidades técnicas y econdmicas del usuBem tomarse la decision de disefar
y desarrollar un nuevo sistema se parte de un iestial factibilidad econdmica y

técnica teniendo en cuenta los recursos tantoftieasse como de hardware disponibles.

[.1. OBJETO DE ESTUDIO.

El objeto de estudio es IdDISTRIBUIDORA BYCEL” dedicada a la

comercializacion de electrodomésticos y articukra @l hogar.

Geograficamente esta ubicada en la region cergidtcliador, Provincia de Cotopaxi,

Cantén Latacunga.



|.2. DESCRIPCION DEL OBJETO DE ESTUDIO.

La “Distribuidora BYCEL” es una entidad de caracfgivado, intermediaria entre
proveedor y consumidor, su nombre resulta de labowion de las siglas de los
propietarios, creada en mayo del afio 2002, en éstidad labora un excelente
conglomerado social comprometido a cumplir con iaidn, vision y los objetivos

planteados por los tenedores de la entidad.

MISION

“Ser una entidad dedicada a la comercializacioreldetrodomésticos y articulos de

calidad para el hogar, comprometida a satisfasendéaesidades de los clientes”.

VISION

“Alcanzar ventajas competitivas que consolidenedadrollo empresarial, mediante la
capacitacion del capital humano e incorporando asetticnoldgicos que contribuyan a

la toma de decisiones oportunas para captar edlcespe los clientes”.

OBJETIVO

“Adquirir liderazgo en el &mbito local en la dibuicion de productos garantizados para
satisfacer las multiples necesidades de los comlswes; incorporando tecnologia que
facilite el control de las actividades adminisra y comerciales de manera

automatizada”.



|.3. ESTRUCTURA ORGANICA DE LA “DISTRIBUIDORA BYCEL .

CONTABILIDAD VENTAS

Figura I.1. Organigrama de la “Distribuidora BYCEL”

A continuacion caracterizamos cada una de éstas.are

GERENCIA.- En esta area labora el propietario de la entidadapwme el cargo de
gerente y es el representante legal responsablmatgener la buena

marcha y direccion de la “Distribuidora BYCEL".

CONTABILIDAD .- Las tareas que se efectian en esta area consistia captura,
procesamiento, almacenamiento y distribucion desdéihancieros que
sirva como apoyo para los encargados de tomarioieessoportunas para
la buena marcha de la entidad, dentro de estadalibpersonas que tienen

las siguientes funciones:

» El Administrador en coordinacion con el gerente planifica, organiza
dirige y controla el bienestar de las operacioreetadempresa entre ellas
tenemos: compras, ventas, toma de decisiones,|estalestrategias que
permitan incrementar las ventas para maximizar databilidad y

minimizar sus costos.



» La Contadora es la responsable del manejo del proceso conthble

empresa sus funciones a desempeiiar son:
v' Registrar los ingresos provenientes de las ventas.

v" Registrar los egresos por pagos de mercaderiadederes, arriendo,

servicios basicos, impuestos, etc.

VENTAS.- En ésta area laboran cuatro vendedores que seanate atender al cliente
en forma personalizada y dinamica dentro o fuerdadempresa; con la
concepcion de que “el cliente es lo mas importpaten el negocio” ya

gue sin él no tendria razon de ser.

[.4. FUNCIONES PRINCIPALES REALIZADAS POR LA “DISTR IBUIDORA

BYCEL".

La funcion principal que realiza la empresa es datign de la compra y venta de
electrodomeésticos y productos para el hogar corlegfap en dos formas de pago que
son: a crédito con plazos diferentes y al contdmlajue origina que en el area de
CONTABILIDAD se ejecute una serie de procesos relacionaddasawtividades de

operatividad del negocio; en los que interactlavgedores, mercaderias, clientes,

vendedores, etc. Entre las funciones de ésta érefasnera los siguientes:

» Realizar las compras de productos a los proveedores

Las compras se realizan a diferentes proveedotes leis cuales podemos citar a

los siguientes:

v" Importadora Tomebamba S.A.



v Marcimex S.A.

v' Importadora Quezada

v" Importadora Mayorga

v' Fabrica de Colchones Paraiso S.A.

v' Fabrica de Colchones Resiflex S.A.

v" Finatex S.A.

v' Fabrica de Muebles Gallardo.

v' UMCO S.A.

v' Otras manufactureras de muebles de sala, comeattmmyjtorio.

» Reqgistrar las facturas de compra.

Se verifica el producto con la factura de compta gontadora registra los siguientes

datos:

v Numero de factura

v Fecha

v" Proveedor

v' Cddigo del producto

v Descripcion



v Cantidad

v Precio

v IVA

v Total

v" Forma de pago y plazo pactado (compras a crédito).

» Reqgistrar pagos a proveedores.

Para el control del proceso contable se registrasifuientes datos:

v Numero de factura.

v Proveedor.

v" Fecha de pago.

v' Total a pagar.

v" Concepto del pago.

v" Numero de plazos (compras a crédito).

v Cuota pactada por plazo (compras a crédito).

v' Fecha de pago de cada plazo (compras a crédito).

» Registrar ventas de productos a los clientes.

La venta se registra en una factura preimpresanemda con los siguientes datos:



NUmero de factura

Fecha de venta

NUmero de cédula del cliente

Nombres del cliente

Direccién

Nombre del vendedor para pagar la comision delrtatal de la venta

Cantidad de productos

Descripcion del producto (marca , modelo, seridorcgen caso de

poseerlo)

Precio unitario

Total

Subtotal

IVA (Impuesto al Valor Agregado)

Monto total

Cuota Inicial (Ventas a Crédito).

Saldo a pagar (Ventas a crédito).

Numero de plazos (Ventas a Crédito).
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v

Cuota por plazo (Ventas de Crédito).

Para constancia de la venta se llena manualmemtelypicado una factura que es

entregado el original al cliente y la copia se gued contabilidad para el control del

proceso contable.

» Reqgistrar cobros provenientes de las ventas.

Para efectos de contabilidad se almacena en undibrio los datos siguientes:

v

Fecha

NUmero de factura

NUmero de recibo

Total a pagar.

Concepto del cobro

Para constancia del cobro se emite un recibo presopllenado manualmente por

duplicado que se entrega el original al clienta gdpia se queda en contabilidad con

los datos siguientes:

v

v

v

v

Recibo nimero

NuUmero de factura

Fecha

Nombre del cliente
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v Cuota

v Saldo

» Actualizar los detalles de cobros de los clientesgs ventas a crédito.

Se busca la factura correspondiente a la cuentelidete, se consulta la fecha y el

saldo del dltimo cobro; al reverso de cada cuemtansuentra preimpreso en forma

horizontal un detalle de cobros donde se actuldgaiguientes Datos.

Fecha Abono $ Saldo $ NUmero de recib
10/febrero/2005 100,00 150,00 1001
10/marzo/2005 50,00 100,00 1195

Figura I.2. Detalle de Cobros.

» Reqgistrar pago de sueldos y comisiones a vendedores

Los datos a registrarse son los siguientes:

v" Fecha

v" Nombres del vendedor.

v' Salario

v Comisiones
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v" Pago total

.5. NIVELES DE AUTOMATIZACION.

Actualmente la informacién relacionada con la gestadministrativa, comercial y
financiera de la “Distribuidora BYCEL” se lleva &mrma manual apoyandose en hojas

de célculo del paquete utilitario de Microsoft Hxce

La informacion se encuentra distribuida de laisigie manera:

» Las ventas se registran en una hoja de calculogrudedor en la que consta la

nomina de los clientes perteneciente a ese vendedor

En el anexo 1 se puede verse el registro de veotagendedor y el detalle de

cobros correspondientes.

» Las compras se registran en una hoja por provedetatlando los datos del

producto y sus formas de pago.

» Los pagos a vendedores se registran mensualmentéogadatos siguientes:

Datos del vendedor, Salario, comisiones, total.

En conclusidon no existe ningun nivel de automairaga que lo registrado en las

hojas de calculo de Excel no se utilizan férmulas.

|.6. VOLUMEN DE INFORMACION A PROCESAR.

La “Distribuidora BYCEL” pese a su corto periodo dmprender sus actividades

operacionales ha demostrado capacidad, solvensadidez en el ejercicio comercial,
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razon por la cual ha adquirido la confianza de peoores de excelente prestigio

nacional, clientes, y empleados con los que mamtiea relacion formal de negocios.

Tal es el caso que para la compra de productommfaesa asigna aproximadamente
50.000,00 USD anuales, dicha cantidad es distrébaidiferentes proveedores por las

compras realizadas.

Los gastos operacionales de la entidad asciendexiag@damente a unos 15.000,00
USD anuales, los mismos que estan distribuidopagos de sueldos y comisiones a los
vendedores, arriendo, publicidad, suministros dena, servicios basicos, patentes, e

impuestos de ley.

De igual manera la empresa percibe ingresos parelaiss realizadas que ascienden a
unos $ 80.000,00 USD anuales aproximadamente peowes de los clientes que se

registran anualmente entre 300 y 400 de ellos.

Ademas se puede manifestar que los margenes dadés netas superan en un 20 %
de la inversion total considerando los gastos deratipidad, existiendo un superavit

favorable para la “Distribuidora BYCEL".

También cabe destacar la creacion de fuentes logjdrque genera la empresa y de ésta

manera contribuye con el desarrollo socioeconémétais y el mundo.

[.7. PRINCIPALES DEFICIENCIAS Y PROBLEMAS.

Al realizarse de manera manual la gestion cometreialconsigo problemas como:

» Los procesos de compras y de ventas resultan Jeteéd®so e ineficiente

provocando pérdida de tiempo, malestar en lostelen errores en la integridad
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de la informacion, implicando esto que al tenerse gancelar las cuotas
pactadas de una venta el proceso de busqueda dsglssos de las cuentas y
sus respectivos detalles de pagos se convierte@mtarea lenta e ineficaz, no
realizandose muchas veces a tiempo, lo que origio@fusiones en la

contabilidad.

» Errores en la emision de los reportes.

» Por la manera de archivar las facturas de commdssdproveedores y registrar
las de ventas de los clientes se acumula una grdidad de material de oficina
ocupando espacio fisico, ademas de introducirseasinpior el area de

contabilidad después de ser realizadas estas.

> No existe un control adecuado de inventarios.

» Por la manipulacion frecuente de los documentoseste deterioran

constantemente y se corre el riesgo de perdemaicion.

A medida que transcurra el tiempo la empresa daraton mayores problemas y
necesidades por el aumento de clientes, existedeigroductos y proveedores; para
solucionar los inconvenientes sefialados se propeaizar la gestibn comercial de la
empresa en forma automatizada ya sea por la cotepua sistema que se adapte a las
necesidades y posibilidades de la misma o porselid y desarrollo de un nuevo

sistema propio para BYCEL.
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1.8. ANALISIS DE SISTEMAS EXISTENTES.

Considerando que la “Distribuidora BYCEL”, en ldwatidad no cuenta con un sistema
automatizado para la gestion de las operacionesagcio, primero se realizo una
busqueda en Internet de los Software de Gestione@uah dirigidos a las Pequenas y
Medianas Empresas (PYMES) capaces de dar solucios problemas de BYCEL

analizandose entre otros los siguientes:

En las referencias bibliograficas pueden verssikismas analizados los cuales son:

» DHS Creadores de Software. DHS-TOTAL

http://www.dhs.com.co/

» Sistema Administrativo de Facturacion e Invent&8AFI)

http://www.mipagina.cantv.net/pgingenieria/ManuaF3/safi

» Software de Gestion Comercial para PyMes -

http://www.citynet.com.ar/siles/siles02.htm

> Software de Gestion Comercial

http://www.grandiyasociados.com/tutorial gestiop.as

Ninguno de los cuales cubre las expectativas dBisdribuidora BYCEL”, ya sea por
la complejidad en el manejo que presentan esttes1®s 0 por sus altos costos para su

adquisicion, licencias de software, requerimientofiardware, entre otros factores.
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Como conclusion se plantea el Disefio y Desarroloud nuevo sistema capaz de
resolver las dificultades que actualmente presemisu proceso de gestion comercial la

“Distribuidora BYCEL”

[.9. OBJETIVOS:

» OBJETIVO GENERAL.

v' Automatizar los procesos que integran la gestidneroial de la “Distribuidora

BYCEL".

> OBJETIVOS ESPECIFICOS:

v' Disefiar e Implementar una Base de Datos Unica ad@atmacenar todos los

indicadores necesarios de la “Distribuidora BY Clplta su gestion comercial.

v' Desarrollar e Implementar un Software que gestianBase de Datos y sea

capaz de proteger la informacién recogida de Iattibiuidora BYCEL”.

v' Agilizar los procesos de gestion comercial de lastiibuidora BYCEL”

brindando la informacion necesaria con rapidezgyesfcia.

1.11. ANALISIS DE FACTIBILIDAD.

En el andlisis se sefiala los costos de desarrellprdyecto los cuales se contrastan con

los beneficios tangibles e intangibles que propo@ia el nuevo sistema.

CALCULO DE LOS COSTOS DE SISGECO.
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En la Figura |.4 se puede ver el calculo de lirgatigo fuente segun Igsuntos de
Funcion, considerando como lenguaje de desarrélbcess como puede verse son

5040consideremo8000.

Figura 1.4. Célculo de lineas cddigo fuente.

MF = F/1000 = 5 MF

Considerando que este sistema se realiz6 con @daaye técnicas visuales, se aplico

una reduccion del 20% a la cantidad de instrucsiduentes, obteniéndose:

F = 4000 instrucciones fuentes = 4 MF

» Calculo del esfuerzo (ESF) y el tiempo de desarrollnominal del proyecto

(Tdes):
1.05 0.38

ESF=2.4*MF Tdes = 2.5 x ESF
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ESF =10,28 HM Tdes=6.06 M 6M

» Célculo del ESFy T Des reales:

ESF real = ESF * FEC Siendo FEC = Productos8,87

=9,97 HM

TDesreal=599 6M

Donde:

FEC: Factor de esfuerzo compuesto, que se caloula panipulacion de los

indicadores que afectan al proyecto, de los cisepnsideraron los siguientes

Indicador(l ;) Nivel Valor
Tiempo de respuesta del computador (TRC) Bajo 0.87
Experiencia en el lenguaje de programacion Alto 0.95
(ELP)
Tamario de la Base de Datos (TBD) Alto 1.08
Uso de técnicas modernas de programacion Alto 0.91
(UTP)
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Indicador(l ;) Nivel Valor
Restricciones de memoria principal (RMP) Nominal 1
Experiencia en el sistema operativo (ESO) Alto 0.96
Capacidad de los programadores (CPRO) Nominal 1
Uso de herramientas de software (UHS) Alto 0.91
Complejidad del Producto (CPR) Alto 1.15
Experiencia en la aplicaciéon Alto 0.91
Garantia de funciones requerida al Software Nominal 1
(RSS)

Figura 1.5. Indicadores que afectan al sistema prajesto.

La cantidad de hombres (CH) disponibles es igudl &l fijar esta cantidad a los
disefiadores y programadores que participan erstehsa, se obtuvo que el Tiempo de

Desarrollo necesario es de:

Tdes real = ESF real / CH

Tdesreal=6 M
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Rebajandose de este tiempo el 20% el tiempo seda8dmeses.

» Célculo del costo estimado del proyecto:

CTP=CD + ClI CD =CFT + CMT + CMAT + OC

Donde:

CD: Costo directo del proyecto.

CI: Costo indirecto del proyecto.

CFT: Costo de la fuerza de trabajo.

CMT: Costo de los medios técnicos.

CMat: Costo de materiales.

OC: Otros costos.

» Célculo de los costos de la fuerza de trabajo:

CFT=1,19 * Tdes * Suma (CTCOj * SMCOj) $ 2975,00

Donde:

N: Cantidad de categorias ocupacionales entngddgipantes en el proyecto.

CTCO;j: Cantidad de trabajadores de la categotipaonal |.

SMCO;j: Salario mensual de quienes posean la caéegoupacional j.
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» Calculo de los costos de los medios técnicos:

CMT =HTM * CPH

Donde:

HTM: Horas de tiempo de maquina necesarios pgreogkcto.

CPH: Costo por hora del uso del medio técnico.

HTM = Tdes * KK * HMT

Donde:

KK: Coeficiente que indica la parte del tiempo quermanecera frente a la
maquina, para el caso especificd de este proyeastsno un 75% de desarrollo

del mismo, o sea, KK =0.75

Tiempo frente a la maquina = 4,8 * KK = 3,6

HMT: Horas mensuales de trabajo.

HTM = 26 dias/mes * 8 horas/dia = 208 horas/mes.

CMT =748,80H *$ 2,40/H $ 1707,12

» Célculo de los costos por materiales:

En el calculo de los costos de los materiales ssider6 el 3% del costo de los medios

técnicos.

CMAT =0.03 * CMT =$ 51,21
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» Calculo de Otros Costos:

En otros costos se tuvo en cuenta un estimado dpidose gastd por concepto de

transporte, en la busqueda de informacion.

OC =$ 200,00

Después de realizados los calculos correspondienties costos directos (CD), se

obtiene el siguiente resultado a partir de la fdamu

CD =CFT + CMT + CMAT + OC

CD =$2975,00 + 1707,12 + 51,21 + 200,08 4933,33

Se estima que los costos indirectos (Cl) son urdé%es CD, es decir, ascienden a la

suma de por tanto el costo total del sistema (&FF) 246,67

CTP =CD + CI = 4933,33 + 246,67$5180,00

Para profundizar en el uso de COCOMO Il puede ver:

» COCOMO V2 Modelo Estimacion de Costos para Proged® Software de

Francisco Ruiz y Antonio de la Fuente.

» Formulario y Tablas de José M. Truijillo.

Referenciadas en la Bibliografia.

» BENEFICIOS TANGIBLES.

v Informacién agil, dinamica y oportuna.
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v

Confiabilidad y seguridad de la informacion.

Integridad de los datos.

Agilidad en el proceso de calculo.

Emision de reportes en menor tiempo de respuesta.

Ahorro de espacio fisico.

Ahorro de suministros de oficina.

» BENEFICIOS INTANGIBLES.

v

Promueve la eficiencia en la administracion deadasirsos de la empresa.

Permite la toma de decisiones oportunamente.

Mayor productividad.

Mejora la agilidad y dinamismo en la atencion adieentes.

Motiva al personal de la empresa.

Se determind con el andlisis realizado y los bermsfique el nuevo Software aportaria

acometer la tarea del disefio y desarrollo del ngmftware “SISGECO”.

|.11. REQUERIMIENTOS TECNICOS Y DE PERSONAL.

Para el

“Distribu

disefio y desarrollo ®@SGECO (Sistema de Gestion Comercial) para la

idora BYCEL” se requiere de los siguiestrecursos:
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RECURSO HUMANO:

Se emplearian 2 personas que realicen el disesarmdllo deSISGECO durante un

tiempo estimado de 5 meses.

RECURSOS TECNOLOGICOS:

HARDWARE:

» Computadoras Pentium IV o Superior. Con las sigagenparacteristicas

Componentes Caracteristicas
Procesador Pentium IV 2.0 Mhz. o Superior
Memoria 256 MB. RAM minimo
Disco Duro 40 GB.
Unidad de Respaldo CD-RW
Flopy Drive 1.44 MB.
Monitor Resolucién SVGA (800 x 600) pixeles o slqe

-

Figura 1.3. Componentes del Computador.

» Impresora de Inyeccion o Superior.
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SOFTWARE:

» Sistema Operativo Windows XP o Superior.

> Microsoft Access 2003.

» Photo Shop

» ActiveX utilizados y su registro

> Microsof Viso 2000
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CAPITULO I

DISENO DE SISGECO

INTRODUCCION.

En este capitulo se ilustra el disefio de la apbca8ISGECO, se comienza mostrando
la relacion de este con el medio ambiente mediidéagrama de Contexto Después
con elDiagrama de las Funcionedrincipales se muestra las principales funciones
acometer por el sistema asi como los flujos desdaszesarios para poder acometer
estas funciones y los que SISGECO brinda a la gergpara realizar la gestion
comercial de la empresa. Se describe el conteradestbs flujos de datos y se muestra

la interfaz usuario que sera utilizada para capgarlmostrarlos.

Puede verse a su vez el disefio de la base de giatoslmacenara la informacion
captada a partir de ddiagrama Entidad Relaciéony del Modelo Légico de Datos

obtenido de este y del fisico utilizado en el dedlarde la aplicacion.

Por ultimo se muestra como el usuario navegaréaaplicacion mediante &rafo

Conversacional

27
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I.2. PROCESOS, DESCRIPCION DE LOS FLUJOS DE DATOS E INTERFAZ

USUARIO DE SISGECO.

DIAGRAMA DE LAS FUNCIONES PRINCIPALES

Venta Revisar_Ventas_Cobros Revisar_Compras_Pagos Compra
_Devoluciones o _Devoluciones
Cliente Recibo_Cobro Proveedor
Periodo | Jitulo_Propiedad I Producto

Periodo

Contrato_venta ACTUALIZAR

ACTUALIZAR

Sumarios

Sumarios COMPRAS

VENTAS

Reportes_Ventas Reportes_Compras

Reporte_Cobros Reporte_Pagos

Y Y

BASE DE DATOS

Pago Personal
" v Busqueda_Personal
EMITIR GESTIONAR
NOMINA Listado P |
DE PAGOS PERSONAL Istado_Persona
\
Nomina_Pago Datos_Personal

CONSULTAR

UTILIDADES
DE

ONTABILIDAD

Estado_Financiero

|

Stock Inventario

A

Figura II.2. Diagrama de las Funciones Principales.



PROCESO |: ACTUALIZAR VENTAS.

Venta =[Datos_Factura_Venta | Devolucion_Venta | Cobro]

Reportes_Ventas = [Reporte_Ventas_Vendedor | Reporte_Ventas_Prodycto

Reporte_General_Ventas]

Sumarios =[Sumario_Ventas | Sumario_Cobros | Sumario_Deimtes_Venta]

Revisar_Ventas_Cobros_Devoluciones =Revisar_Ventas | Revisar_Cobros |

Revisar_Devoluciones]

PROCESO II: ACTUALIZAR COMPRAS.

Compra = [Datos_Factura_Compra | Devolucion_Compra | Pago]

Reportes_Compras =[Reporte_Compras_Proveedor | Reporte_Compras_Roogluc

Reporte_General_Compras]

Sumarios =[Sumario_Compras | Sumario_Pagos | Sumario_Dewvoles Compra]

Revisar_Compras_Pagos_Devoluciones fRevisar Compras | Revisar_Pagos |

Revisar_Devoluciones]

PROCESO IV: GESTIONAR PERSONAL.

Personal =[Cliente | Proveedor | Vendedor]

Busqueda_Personal = [Busqueda_Cliente | Busqueda_Proveedor

Busqueda_Vendedor |

Datos_Personal §Datos_Cliente | Datos_Proveedor | Datos_Vendedor]



Listado_Personal f[Listado_Clientes | Listado_Proveedores | Factias Cobrar]

DIAGRAMA PROCESO |: ACTUALIZAR VENTAS.

Cobro

Datos_Factura_Venta Titulo_Propiedad

1.1

Recibo_Cobro
1.2

REGISTRAR

Nuevo_Cliente Recibo_Cobro

REGISTRAR
FACTURA

COBRO
DE VENTA

Contrato_venta

Titulo_PropiedEd

Devolucion_Venta Reportes_Ventas

.3 1.4

4 4

REGISTRAR

EMITIR
REPORTES
DE VENTAS

Y DE COBROS

BASE DE DATOS
DEVOLUCION

A
DE VENTA

Reporte_Cobros

Revisar_Ventas

Sumario_Ventas
»

-

1.5 1.6

Revisar_Cobros REVISAR EMITIR Sumario_Cobros

VENTAS
COBROS Y SUMARIOS
DEVOLUCIONES
DE VENTAS DE VENTAS

Revisar_Devoluciones

-
-

Sumario_Devoluciones

BORRAR/
RECUPERAR
FACTURAS
DE VENTAS
COBRADAS

Periodo

Figura 11.3. Diagrama Actualizar Ventas.



PROCESO |.1: REGISTRAR FACTURA DE VENTA.

Datos_Factura_Venta =N°Factura + Fecha + Tipo_Factura + Cliente + Vdnde
Lineas_Venta + (N°Series_Vendido) + (Formas_Cobrdptal Venta + Impuesto +

(Descuento) + A_Cobrar

Donde:

Tipo_Factura =[Al Contado | A Credito]

Lineas_Venta ={N°Linea + descripcion + Precio_Venta + Cantida8ubtotal}

* Subtotal =Precio_Venta x Cantidad *

* N°Serie_Vendido ={N°Serie} y solo para productos con garantia tetieetantos

NC°series como cantidad vendida del producto *

Formas_Cobro = Entrada + {N°Plazos + Cuota + Total} y solo paratdsas a

crédito*

* Total = N°Plazos x Cuota

* Total_Venta = Suma (Subtotal) *

A_Cobrar = Total_General — Total_General x Descuento

Total_General =Total_Venta x Impuesto / 100

* Impuesto no puede ser cero

* Descuento tendra valor cero para todas las fastar crédito, para las facturas al

contado puede 0 no ser cero.



f

|

registrar Factura de Venta

Node la Factura:

Niamero de Identificacion del Cliente: 0501734578 J
Fecha de la Factura: IDE;’D?‘,&D[ - I Namero de Identificacion del ¥endedor: j

Tipo de Factura: |.0. crédita | [Furmas de Cobro ] ¥Yenta en Tienda
[ Agregar Lineas de Yenta ] Jgz Existencia del producto: 10
MoLineaenta Producto Precio Cantidad | Sub Total
$ 468,00 2 § 936,00

4 352| REFRIGERADOR

No. de Series Cantidad Solicitada Total:
| REFRIGERADOR Descuento:  $0,00 .-
MoSerie | “endido MoSerie : : Impuesto: § 112,32[5]
R2-19 O b |R2-18 [Guardar | A cobrar:
b |R-2-3 O R-2-2
R-2-4 | Entrar los Plazos de Cobros ¥ sus Coutas

Figura Il.4. Registrar Factura de Venta.

(C

Formas del Cobro Total a Cobrar: 4 700,00

Entrada: 4 348,32

Miamero de Plazos: | Coutas de cada Plazo: Total:
2 $ 200 00 § 400,00
2 % 100,00 & 200,00
2 $ 50 00 § 100,00

[ Guardar ” Cancelar

Guardar la Factura de ¥enta y Salir

Figura II.5. Registrar Formas de Cobro.



*Al registrar los datos de la venta, el sistemadida posibilidad de emitir el Recibo de

Cobro, el Titulo de Propiedad y/o Contrato de Venta

Recibo_Cobro =Dia + Mes + Afio + Cuota + NoFactura + Cliente + KdGla +

PorLiquidar

Donde:

Cliente = Nombre_Cliente + Apellido1l_Cliente + Apellido2_€&ie

Titulo_Propiedad = NoFactura + Cliente + {Descripcion + Marca + modeio

NoSerie} + ValorNeto + Dia + Mes + Afio}

Donde:

Cliente = Nombre_Cliente + Apellido1l_Cliente + Apellido2_€&ie

Figura 11.6. Titulo de Propiedad.



Nuevo_Cliente = N°Cedula_Cliente + Nombre_Cliente + Apellidol_ Cleen+

Apellido2_Cliente+ Direccion_Particular + Telefono_Particular + Canton

RATISTAT Glang:s

Lanton

Figura I.7. Registrar Nuevo Cliente.

PROCESO |.2: REGISTRAR COBRO.

COBRO = N°Cedula_Cliente+ N°Factura + Tipo_Cobro + Valor_Cobrar

Tipo_Cobro =[Liquidar | Cobrar_Plazo]

Valor_Cobrar = [Por_Liquidar | Cuota]



0

Feaiciio ae Colira
Mo Identidad del Cliente

Nombres y Apellidos MAMUEL LOPEZ ¥YAZQUEZ

Facturas a Cobrar Cobros de la Factura 24

Mo. Factura| Fecha honto Fecha Cobradn
3 24| 17-hay-05

> 15-Jun-05 500,00

Entrada: § 500,00

Factura 24
® Liquidarl = Cobrado: § 500,00
iquidarla
Por Cobrar: ¢ 1.935,13
(") Cobrar Plazo
A cobrar Liquidar Factura

Fiaura 11.8. Formulario Reaistrar Cobro
*La opcion Liquidar permite registrar el cobro iade la factura seleccionada.

*La opcion Cobrar Plazo abre la hoja de datos paleccionar la cuota a cobrar.

*Al registrar el cobro, el sistema posibilita la isidn del Recibo de Cobro o el Titulo de

Propiedad, como en el caso de registrar la venta.

Formas de Cobro

MoPlazos | Coutas Seleccionar
» 3| § 500,00 (3
3| 300,00 Ll
1| %3513 [

Figura 11.9. Formulario de Seleccionar Cobro.



PROCESO 1.3: REGISTRAR DEVOLUCION DE VENTA.

Devolucion_Venta =N°Cedula_Cliente + N°Factura + N°Linea + Cantidaevu2lta

+ Causa
* Cantidad devuelta <= Cantidad

Causa =[Rotura | NoLiquidar]

*Sumar la cantidad devuelta a existencia cuandalsa es por No Liquidar

e

enicirer Develooan ae Vel s

Facturas de: MAMNUEL LOPEZ YAZQUEZ Productos posibles a devolver de la Factura 32
Mo. Factura | Fecha Factura | Tipo de Factura Linea Producta Precio | No Dew
3 10-tlay-05| Al Contada 4 J26| TELEVIZOR % 330 B3 &
24 17-tlay-05[A credito 3278|VIDED CASETERA, § 214,20
4 32 [03-Jun-05) Al Contado

Mo Series a Devolver:

Devolucion de Linea: 326

MoSerie: Dievolver
N B DS (Carmbie | (Gumrser ) [canceir]
Causa Devolucion:)  [+] T-B-20 L]
TVE21 0

Salir sin guardar Devolucion

Cantidad a Devolver: l:l

Figura 11.10. Formulario Registrar Devolucion de Venta.



DIAGRAMA PROCESO [.4: EMITIR REPORTES DE VENTAS Y C OBROS.

Reporte_General_Ventas Reporte_Ventas_Producto Reporte_Cobros.

\

1.4.1

1.4.2

EMITIR
REPORTES
DE VENTAS

EMITIR
REPORTE
DE COBROS

BASE DE DATOS

‘Reporte_Ventas_Vendedor

Figura Il.11. Diagrama Emitir Reportes de Ventas yCobros

PROCESO 1.4.1: EMITIR REPORTES DE VENTAS.

4| Enero 2005 Febrero 2005 Marzo 2005  _* |

Dom  Lun kar Mie Jue Vie b Dom Lun Mar Mig Jue
Fecha Incicial
01/06,/2005
Fecha Final
15/06/2005

Lun Mar Wig Jue Dom - Lun bar Mg Jue Wi

otn Lun War hig Jue
Reporte de Yentas
T 8 9 10 11 12

13 14 1 () Por Yendedor
() Por Producto
() General

Obtener para imprimir el Reporte de ¥entas en el periodo seleccionado

Figura 11.12. Formulario Emitir Reportes de Ventas



Se toma el periodo seleccionado y se elige la opmada obtener el reporte requerido.

Reporte_General_Ventas =Fecha + Periodo + {Tipo_Factura + {N°Factura +
FechaFactura + Cobrado + Por_Cobrar} + Total Cabrago +

Total_Por_Cobrar_Tipo} + Total_Cobrado + Total_Roobrar
Donde:

Periodo =Fecha_Inicial + Fecha_Final

Tipo_Factura =[Al_Contado | A_Crédito]

Reporte de Ventas

25-Jur-05
Periodo: Olm0&82005 A 15062005

Tipo Factura Ho Factura Fechafactura A Cobrar Cobrado Por Colbrar CantFact
A crédito 5

45 14-lurn-05 F1.243 27 F0,00 F1.243 27

A4 12-lur-05 F 855,28 F0,00 § 853,25

435 07 -Jun-0:5 62045 0,00 620,45

47 15-lurn-05 F1.141 50 F0,00 F1.41 50

5 02-lur-05 F 254 52 F0,00 F 254 52

Total de Facturas A crédito F 411805 F 0,00 T 411505
Al Comtado 13

= 06-lur-05 F2.204 36 52204 56 50,00

F 02-Jun-0:5 5325 46 $5.53%5 46 0,00

= 03-lurn-05 F2.99063 F2.990 53 F0,00

33 04-lur-05 § 2527 22 52527 22 F0,00

) 03-lur-05 F2.23020 223020 50,00

= 04-lur-05 F1.41044 F1.41044 F0,00

=0 01 -lur-05 F2.33 .00 F2.33,00 F0,00

= 06-lur-05 §1.867 57 5 1.867 57 50,00

40 05-lur-05 F1.011,70 F1.011,70 50,00

41 09-lur-05 F2116,99 F2.116,99 F0,00

42 03-lurn-05 287,19 287,19 F0,00

A5 15-lur-05 FY2512 FT2512 50,00

37 03-Jun-05 F1 466 65 %1 468 B 0,00

Total de Facturas Al Contado F 2905206 F 28032 06 0,00
Total General F 3320011 § 2905206 F 411505 18

Confecciomado por:

Figura 11.13. Reporte General de Ventas.



Reporte_Ventas_Producto #echa + Periodo + {Descripcion + (Marca + modelo) +

{Tipo_Factura + total_Vendido}}

Donde:

Periodo =Fecha_Inicio + Fecha_Final

Tipo_Factura =[Al_Contado | A_Crédito]

Reporte de Ventas por Producto

25-Jurn-05
Periodo: 01052005 1S/0E2005
Tipo de Verta Producto NMNarnca Noddelo Cantidad
REF RIZE RaDOR 11
L L&-R 300
& crécito 11
Leda Do | 31
ZERER AL ELECTRIC SE-ZS7Q
&, crécito 5
Al Cortado 26
LI R, 26
ZEMER AL ELECTRIC SEA3S54
& crécito 15
A Cortado =]
(IR ] o 18
AR E ARCE-L4SS
& crécito <}
Al Cortado 13
TELE"A=OR 22
SAMESLIMNG SAMSURG -T 342
A crécito =3
A Cortado 16
WIDED CASETER A =]
SAMSUNE SLNMZSLIMG 100
£, cr&cito 4
Al Contado =1
REFRIZE RaDioR 12
ZERER 2L ELECTRIZ SE-R234
L crécito =]
L) Contado 3
REFRIGE RAaDOR 14
SAMSUMNG SAMSUIMNG R 234
&, crecito 12
Al Contado 2

Confecciomnado por

Figura 11.14. Reporte de Ventas por Producto.



Reporte_Ventas_Vendedor = Fecha + Periodo + {Nombre_Vendedor
Apellidol_Vendedor + Total Ventas Vendedor + {Tipo Total Ventas Tipo +
{N°Factura + FechaFactura + Cobrado + Total_Porr&dp) + Total Cobrado +

Total _Por_Cobrar + Total Ventas

Reporte de Ventas por Vendedor

25-Jun-05
Preriodo: 011622005 A 14062005
Hombre Apellido Tipo Factura Ho Factura Fecha Fact A Colwar Cobrado Por Colwar CantFact
DANIAN PARRA 9
A crédito 2
44 12-Jur-05 $ 85528 F0,00 § 85525
45 Ta-Jurk0s  F1.243 27 FO00 H1.24327
Total de factura A crédito $ 211,55 $ 0,00 $ 2.101,55
Al Contado T
37 03-Jur-05  §1.46665 §F1 466568 F0.00
31 02-Jur0s 553546 F5323 46 F0,00
33 O4-Jur-0s  F2527 22 F2527 22 0,00
34 O3-Jur-05 F2.23020 F223020 F0.00
36 O4-Jur0s  %1.41044  F1.410.44 $0,00
41 09-Jur-ds F2116599 F2.11699 000
42 03-Jur-0s F28M7 49 F287 18 F0,00
Total de factura Al Contado $17.951,19 $17.951,19 $ 0,00
Total de DANAHN PARRA $20.052,T4 $17.951,19 $2.101,55
HUGOD CUEVA T
A crédito 2
35 02-Jur-05 F 25152 F0,00 F 254 52
43 07 -Jur-05 5 620 48 F0.,00 T 62045
Total de factura A crédito % 875,00 $ 0,00 $ 875,00
Al Contado 5
39 O&-Jur-0s F2204 56 F2.204 56 $0,00
40 05-Jur-0s  F1.0011 70 F1.011,70 0,00
30 0 -Jur-0s  F233 00 F2.33 .00 F0,00
32 03-Jur0s $299063 $299063 0,00
35 O§-Jur-05  %1.867 57 §1.867 57 F0.00
Total de factura Al Contado $10.405,75 $10.405,75 $ 0,00
Total de HUGO CUEVA $11.280,75 $10.405,75 $ 875,00
Total General $31.333,49 $%28.356,94 $ 2.976,55 16

Confecciomado por:

Figura 11.15. Reporte de Ventas por Vendedor.

+



PROCESO 1.4.2: EMITIR REPORTE DE COBROS.

Tamar Periodo.

Fecha Inicial

Fecha Final

B 7 & 9 10 11 12
13 14 1

Obtenet para Imprimir Reporte de Cobros en el petiodo seleccionado

Figura I1.16. Formulario Emitir Reporte de Cobros.

Se toma el periodo seleccionado, luego clic en Repara obtener el reporte.

Reporte_Cobros =Fecha + Periodo + {N°Cedula_Cliente + Nombre_Cé&ent
Apellidol_Cliente + Apellido2_Cliente + Liquidado Ror_Liquidar + {N°Factura +

FechaFactura + Liquidado + Por_Liquidar}} + Totaiguidado + Total_por_Liquidar



Reporte de Cobros

25-lun-5
En el periodo de ™M0E2005 A 150E2005
Ho Cedula Homiwes Apellidos Ho Factura Fecha Licuidado  Por Liquidar
0175897433 ANDRES GONZALEZ GUTIERREZ % 4.038,92 $ 743,27
45 1d-lun-05 Fo00,0 4327
33 04-lun-05 F 25272 F0,00
40 5-Jun-03 F1011 .70 $ 0,00
050143672-0 MAHNUEL LOPEZ VA7QUEZ % 6.320,60 % 220,48
34 06-Jur-05 F 2204 55 F0,00
45 15-lur-05 F72512 $ 0,00
43 07 -lur-05 F 40000 F22048
3z 3-Jur-05 F 2890 B3 0,00
050173457-8 JULIOD CUEVA MEHA % 7.196,03 $ 0,00
icy 02-lur-05 F 9352546 F0,00
35 Q6-Jur-05 F1867 57 0,00
050261137-9 GEOVAHNNY PARRA MASAPANTA % 2.116,99 $ 0,00
41 09-lur-05 F2116 99 F0,00
0502633852 IRENE MEDIHA TAMA % 3H,50 % S00,00
47 15-lur-05 F341 .80 Fa00pa
0502650738 DAHILO GALVEZ ROJAHA $1.610,44 % 658,28
36 04-lun-05 F1410 44 F0,00
44 12-lur-05 200,00 FES328
0502655871 MAYRA LEMA CHANGOLUISA $2.9M,19 % 154,52
) 02-lur-05 F100,00 Fi154 52
42 03-lur-05 F 257119 $ 0,00
0502668536 CECILA MOLIHA HERRERA $2.230,20 % 0,00
34 5-Jur-05 F22300 F0,00
.
050274920-3 PAUL ORTIZ FAL COHI % 3.797,68 % 0,00
30 01 -Jur-05 F23m @M F 0,00
KT 05-Jun-0:5 146665 F 0,00
Total Genera $ 30.623,56 $ 2.576,55

Confecdonado por

Figura I1.17. Reporte de Cobros



PROCESO |.5: REVISAR VENTAS, COBROS Y DEVOLUCIONES.

Revisar_Ventas ={N°Cedula + Nombre_Vendedor + Apellido_VendedorLtigar +

Total + Al Contado + A Credito + Cobrado}}

ventas m

s Lugar: En Tienda Total : $ 23.352,09 Al Contado: $ 15.341,49 A Crédito: $ 8.010,60 Cobrado: $ 15.041,49

- Lugar: Fuera Tienda Total : $ 29.915,73 Al Contado: $ 18.026,31 A Crédito: $ 11.889,42 Cobrado: § 20,52
Vendedor: 0522611370 ESTEBAN PAZMING

--------- Lugar: En Tienda Total : $ 18.232,43 Al Contado: % 16.524,37 A Crédito: $ 1.,708,06 Cobrado: § 16,978,589

wooLugar: Fuera Tienda Total : § 29.349,10 Al Contado: § 14.048,02 A Crédite: § 15.301,08 Cobrade: § 21,121

1l |

[ Cerrar ] [ Imprimir a un TXT

Figura 11.18. Formulario Revisar Ventas.

Revisar_Cobros = {N°Cedula + Nombre Cliente + Apellidol Cliente +
Apellido2_Cliente + {N°Factura + Fecha + Valor +téada + Por Liquidar + {Cuota +

Fecha}}}



Cobros de Facturas de Ventas a Credito >

Click sobre "+" para mostrar Cobros de la Factura
Click sobre Cliente para mostrar sus Datos Generales

Cliente: 050261137-92 SEOWARNT Parra Masapanta s
EI-------Factura: 10 Fecha: 12/05/2005 walor: $ 2.670,36 Entrada: $ 500,00 Por Ligquidar: § 1.670,36
: - iCobrado: ¢ 500,00 22/ /06/2005)
= Factura: 18 Fecha: Z1/05/2005 “alor: $ 3.258,32 Entrada: § 500,00 Por Ligquidar: § 2.285,32
‘o Cobrade: § 500,00  15/07/2005
Cliente: 0S0Z655571 MavREA LEMA CHAMGOLUISS
e Factura: 11 Fecha: 11/05/2005 “alor: § 2.070,53 Entrada: £ 200,00 Por Liquidar: $ 1.570,535
- Factura: 19 Fecha: 25/05/2005 walor: $ 4.551,43 Entrada: $ 800,00 Por Liguidar: § 2,951,435
- Factura: 35 Fecha: 02/06/2005 “alor: § 254,52 Entrada: $ 100,00 Por Liguidar: § ,00
Cliente: 0502668536 CHACILIA MOLINS HERRERA
e Factura: 20 Fecha: 277052005 “alor: $ 3.604,61 Entrada: £ 1.000,00 Por Liquidar: $ 2.604,6:
- Factura: 43 Fecha: 15/07/2005 “alor: $ 2.036,16 Entrada: $ 1.000,00 Por Liguidar: $ 1.036,1)
Clin_ante: 0502650735 DAMNMILO GALVEZ ROJIAMA

R Faortierae 21 Farh=a: 2afMES2ONE Valne: £ A O0O8 A0 Frtvr=d=: & Snn nn Do Limnidzoe: & A AQe A0 [1]

<1 m 5 1121

[ Cemrar ] [ Imprimir a un TXT ]

Crear en disco un TxT con los datos mostrados

Fiaura I11.19. Formulario Revisar Cobros

Revisar_Devoluciones ={N°Cedula + Nombre_Cliente +Apellidol_Cliente +

Apellido2_Cliente + {Fecha + Producto + CantidafNt+ °Serie}}}

Devoluciones por Rotura 25
Click sobre "+" muestra No. Series de Producto Devuelto

Click sobre Cliente muestra sus Datos Generales
Click sobre No. Serie muestra Datos Generales del Proveedor del Producto

Cliente: 050261137-9 GEQWANMNY Parra Masapanta [ﬂ
------- Fecha: 08/06/2005 Producto: 5-LAYADORA Cantidad: 1
27/06/2005  Producto: 10-DVDS Cantidad: 1
LoeiloSeries: DWD-10-0:
Cliente: 0S0Z655871 MATYRA LEMA CHAMNGOLUISA
Cliente: 0S02668536 CACILIA MOLIMA HERRERA
Cliente: 0502650738 DAMNILD GALWVEZ ROJAMA
Cliente: 0S02749203 Fa&UL QRTIZ FALCOMNI
------- Fecha: 01/07/2005 Producto: 9-MICRO COMPOMENTES Cantidad: 1
Cliente: 0S01734578 JULIO HOMERO CUEWA MEMA
Cliente: 4703010848 MAMUEL LOPEZ WAZQUEZ |
Cliente: S667397433 AMDRES GONZALEZ DESCOMOCIDOD M

Cerrar l [ Imprimir a un TXT

Crear en disco un TxT con los datogs mostrados

Figura 11.20. Formulario Devoluciones por Rotura.



PROCESO |.6: EMITIR SUMARIOS DE VENTAS.

umarios de Yentas }?
1 Juiio 2005 Septiembre 2005 _* | Mostrar periodo de:
Lun hiar Mig Jue Do un hdar e Jue Dom  Lun Mar Mg Jue 0 (&) Ventas
() Cobros
(") Devoluciones
. . . Fecha Incicial
Lun Mar ke Jue Dom  Lun Mar hig Jue Dom  Lun bar blie Jug * s
[ ]
Fecha Final
[ ]
Mostrar en el calendario periodo en que existen Compras
Figura I1.21. Formulario Emitir Sumarios de Ventas.
Sumario_Ventas = Periodo + Lugar Venta + {Venta_ Al_Contado

Venta_A_ Credito + Total_Venta + Cobros_Plazos +alldobrado + Por_Cobrar}

Periodo =Fecha_Inicial + Fecha_Final

Lugar_Venta =[Tienda | Fuera_Tienda]

Sumario de Ventas

17-Jul0s
Periodo: 01 -Jul0s A 15-Jul05

Lugar de Venta Ventas al Contado Ventas a Crédito  Total Venwlido Colwo dePlazos Colrado Por Cobrar
En Tiemxla

F 29284 80 F9.715865 F39.005 45 F315452  $324332 FGE56413
Fuera Tienda
F 52074 53 F 2719050 F599.264 53 FOSY2ES FH1E4T 01 FAVEITEZ
Totales $ 61.359,13 $ 36.909,15 $ 98.268,29 $12.727,20 $T74.086,33 $24.181,95
Confeccionado por:

Figura 11.22. Reporte Sumario de Ventas.



Sumario_Cobros = Periodo + Cliente + {Cobro_Al Contado + Cobro_Pkzb

Total_Cobrado + Por_Cobrar}

Periodo =Fecha_Inicial + Fecha_Final

Cliente = N°Cedula + Nombre + Apellidol + Apellido2

Sumario de Cobros

17-Jul0s
Periodo: ol arzons A 15007 L2005

Identificacion del cliente Al Contado De Plazos Total Cobrado  Por Colwar
0501734573-JUUO HOMER O CUEYA MER & F 0,00 F 0,00 0,00 $0,00
0502611 37-9-GE O WAMPY Parra Masapanta $ 046694 F 200000 §11.466254 i395868
05026507 3 -DANILD GALVEZ ROJARN A F 0,00 5 0,00 F 0,00 F 0,00
Q502655871 -MANRE A LEMA CHAMNGO LSS, F7.05210 § 205452 Foi06E62 id4.82197
05026635 35-CACILIAMOLIMNA HERRERA, F 0,00 5 0,00 0,00 0,00
0502749203-P AUL ORTIZ FALCCOMI F 0,00 5 0,00 F 0,00 F 0,00
470801 0548-MANUEL LOPEZ WATQILEZ F4.95020 F1.300,00 FE25020 i163513
SEETEOT4IS-ANDRES GOMIA EX DESCONT  $7.18017 F 337260 10552585 i1.25354

Totales $ 28.649,1 $8.727,20 $ 37.376,61 % 11.669,31

Confeccionado por:

Figura 11.23. Reporte Sumario de Cobros.

Sumario_Devoluciones_Ventas Periodo + Producto + {Rotura + No_Liquidacion +

Total_Devueltos + Vueltos_A Vender + Por_Vender}

Periodo =Fecha_Inicial + Fecha_Final

Producto = Codigo + Descripcion



Sumario de Devoluciones

17-Jul0s

Periodo: H-dul05 A 02-Juos

Cadigo-Producto Rotura Ho Liquidacion Vueltosa Vender  Por Vender Total Devueltos

10-DVDS 1 1
De los
]
12-MUEELE DE SALA 0 5
De los
5
150LLA ARROCERA 1] 9
De los
9
3-COCINA 0 4
De o=
4
5-LAVADORA 1 1
De los
o
6-TELEVISOR 0 3
De los
Leyenda
Codigo-Producto Moddo Marca Precio Compra
2 REFRIGERADCOR L-RE00 LG ¥ 450,00
3 COCIMA ZE-Z579 GEMERALELE ¥ 300,00
4 LICUADOR A GEL364 GEMERALELE F45,00
S LavaADOR & WIMNCE-L485 WMCE ¥ 225,00
E TELESOR SAMSUMNG-T34  SAMSUNG ¥ 321,00
7 EQUIPC DE SOMI SOMY-A452 SOMY 520,00
8 MIMNICOMPONEMNT  SOMY-WEE9 SOMY ¥ 470,00
9 MICROD COMPOME  PHILIPS-A72 PHILIPZ ¥ 300,00
10 DW%Ds JWC-DEETE JNC F 600,00
11 “IDECQ GRABADC  SHARP-AISS SHARFP ¥ 260,00
77 ovD MDED T AN2E JNIC ¥ 300,00
73 WDEQ CASETERA  SAMSUMGAA0 SAMSUNG F 210,00
79 REFRIGERADOR GER23 GEMERALELE ¥ 500,00
80 REFRIGERADOR SAMSUMNG R23 SAMSUNG ¥ 490,00

Confeccionado por:

Figura 11.24. Reporte Sumario de Devoluciones de \feas.



PROCESO |.7: BORRAR / RECUPERAR FACTURAS DE VENTAS COBRADAS.

#

Borrar o Recuperar Facturas de Ventas Cobradas -4

d | Enero 2005 Febrero 2005 Marzo 2005 L |

Lun Mar Mig Jue om Lun Mar Mg Jue % om  Lun Mar Mig Jue

Fecha Inicial
01,/06/2005
Abril 2005 Mavo 2005 m

Fecha Final

Lun Mar Mig Jue om  Lun Mar Mig Jue Wie Sk Dom Lun Mar Mig Jue b Do
15/06,/2005

y &8 89 10 11 12

13 14 1
Mosktrar Fackturas

Moskrar las Facturas Cobradas del periodo seleccionado

Figura I1.25. Formulario Borrar/Recuperar Facturas de Ventas Cobradas.

*Seleccionar periodo, luego dar clic sobre Modfaturas para ver facturas cobradas.

Periodo =Fecha_Inicial + Fecha_Final

B

MoFactura | Fecha
30) 1.06,2005
31| 2062005
32| 3062005
33 4062005
34| 3062005
36| 40652005
37| 3062005
38| 602005
39| 602005
40| 8052005

& 411 906,2005

421 3062005

[ Seleccionar Todas ]

[ Invertir Seleccion ]

Figura 11.26. Facturas de Ventas Cobradas.



DIAGRAMA PROCESO II: ACTUALIZAR COMPRAS

Datos_Factura_Compra Producto

1.1

REGISTRAR

FACTURA

DE COMPRA

Nuevo_Proveedor

Devolucién_Compra

11.3

\ Y

REGISTRAR
BASE DE DATOS

DEVOLUCION

DE COMPRA

Revisar_Compras
<

-

1.5

REVISAR
COMPRAS
PAGOS Y

DEVOLUCIONES

DE COMPRAS

Revisar_Devoluciones

BORRAR/
RECUPERAR
FACTURAS
DE COMPRAS
PAGADAS

Periodo

Pago

REGISTRAR

PAGO

Reportes_Compr&s

1.4

EMITIR
REPORTES
DE COMPRAS
Y DE PAGOS

Reporte_Pagos

Sumario_Compras
— -

11.6
EMITIR Sumario_Pagos

SUMARIOS

DE COMPRAS

-

>
Sumario_Devoluciones

Figura 11.27. Diagrama Actualizar Compras.



PROCESO II.1: REGISTRAR FACTURA DE COMPRA.

Datos_Factura_Compra =N°Factura + FechaFactura + TipoFactura + Proveedor
Lineas_Compra + (N°Series_Comprados) + (Forma_Pagojotal Compra +

Impuesto + (Descuento) + A_Pagar

Donde:

Tipo_Factura =[Al_Contado | A_Credito]

Lineas_Compra ={N°Linea + Descripcion_Producto + Cantidad + Sudlfot

Descripcion_Producto =[Producto_Existente | Producto_Nuevo]

Producto_Existente =Descripcion

Producto_Nuevo = Descripcion + Linea + Garantia + (Marca) + (Modele)

Precio_Compra + Precio_Venta

Garantia =[Si | NO]

* Modelo y Marca solo para productos con garantia *

* Colocandose en linea_Compra la descripcién devoyroducto

* Subtotal =Precio_Contado x Cantidad *

* N°Serie_Comprado ={Cod_Pro + N°Serie} y solo para productos con gasaan

teniendo tantos como cantidad comprada del protiucto

Formas_Pago ={N°Plazos + Cuota + total} y solo para facturas aédito *

* Total = N°Plazos x Cuota



* Total_Compra = Suma (Subtotal) *

A_Pagar =Total_General — Total_General x Descuento / 100

Total_General =Total_Compra x Impuesto / 100

*Impuesto no puede ser cero

E

Feagicirer FReliure de Conmipre

No de la Factura: Proveedor: [MARCIMER 54 [ (=)
Fecha de la Factura: |15-'"|:|5-’2UU5 j‘ Tipo de Factura: lW‘ Formas de Pago
[ Agregar Lineas de Compra ] [ Quitar Linea ] 2679 Existencia del Producto: 8
Mo Linea Producto Precio Cantidad | Sub Total
» 2679 FEFRIGERADOR % 500,00 2 % 1.000,00
2678|WIDED CASETERA, 5 210,00 2 § 420,00

Mo. de Series adquiridos

|  REFRIGERADOR | Total: % 1.420,00
Mo, Serie Descuento:  § 0,00 - |
k| RF-O71 GUardar Impuesto: % 170,40
RF-02
Entrar los Plazos de Pagos ¥ sus Coutas A Pagar: $ 1.590,40

Figura 11.28. Formulario Registrar Factura de Compra.

fi i
Entrada:
Formas del Pago Total a Pagar:
Miamero de Plazos | Coutas de cada Plazo Tatal:
2 F 200,00 400 00
4 F 150,00 s 500,00
2 $ 100,00 200,00

[ Guardar ][ Cancelar

Guardar la Factura de Compra ¥ Salir

Figura 11.29. Formulario Registrar Formas de Pago.



Producto ={Descripcion + Precio_Compra + Utilidad + LineaMdrca) + (Modelo)

+ (Serie) + (Garantia)}

Ragiseiar Pradiaio

g
ADIOYVIDES vl

Figura 11.30. Formulario Registrar Producto.

Nuevo_Proveedor =RazonSociat Direccion_Particular + Telefono_Particular + Fax

+ E_Mail + Canton

Ragisirar droraadog

. calir
Guardar

Figura 11.31. Formulario Registrar Proveedor.



PROCESO I1.2: REGISTRAR PAGO.
Pago =RazonSocial + N°Factura + Tipo_Pago + Valor_Pagar
Tipo_Pago =[Liquidar | Pagar_Plazo]

Valor_Pagar = [Por_Liquidar | Cuota]

[

Raaistickda Bado

Proveedor IMPORTADOR TOMEBAMER SA
Facturas a Pagar Pagos de la Factura 13
[Mo. Factura| Fecha Monto Fecha Pagado
5| 10-Feb-05| § 12.880,00 Y 24-Jun-05 %2.000 00
13| 26-Abr-05] § 11.200,00

Entrada: % 1.200,00
Factura 13
5 - Pagado: % 2.000,00

(#) Liquidar

O Pagu Plazu
Cancelar
A Pagar: |$ 8.000,00

Por Pagar: % 8.000,00

Ligquidar Factura

Figura 11.32. Formulario Registrar Pago.
o <)

Formas de Pago

MoPlazos| Coutas Seleccionar
& & §2.000,00

Figura 11.33. Formulario Seleccionar Cuota.



PROCESO I11.3: REGISTRAR DEVOLUCION DE COMPRA.

Devolucion_Compra =RazonSocial + N°Factura + N°linea + Cantidad_Ddsauel

Causa

* Cantidad devuelta <= Cantidad *

Causa =[Rotura | NoLiquidar ]

*Restar la cantidad devuelta a existencia *

e

ReaisteadPatalieiamdaledm gl Nalatiddeidn

Facturas de: |IMP0RTADORH TOMEBAMEA 54 Productos posibles a devolver de la Factura13

MNo. Factura | Fecha Factura | Tipo de Factura s | Praducta ‘ Pracio
| 5 10-Feb-05)A Credita 3 134|LICUADORA 3 45,10

1314|MUEBLE DE DORMITORIO| § 310,00

Devolucion de Linea: 134 Mo Seties a Devolver:
Fecha Devolucion: MoSerie: | Deguer
P |L-4-33
IDEHD?#EDDE hd l : WEY O [ Cambiar ] [ Guardar ] l[ancelar ]
Cantidad: Ijl L-4-35 O
| LA [] salir sin guardar devolucion

LICUADORA — e, D
Posibles Devolyer 7 T, - ,-,,,_, =

Figura 11.34. Formulario Registrar Devolucion de Canpra.



DIAGRAMA DEL PROCESO I1.4: EMITIR REPORTES DE COMPR AS Y PAGOS.

Reporte_General_Compras Reporte_Compras_Producto RePOVIE_PGQOE

\

1.4.1

11.4.2

EMITIR
REPORTE
DE PAGOS

EMITIR
REPORTES
DE COMPRAS

BASE DE DATOS

‘Reporte_Com pras_Proveedor

Figura 11.35. Diagrama Emitir Reportes de Compras yPagos.

PROCESO I11.4.1: EMITIR REPORTES DE COMPRAS.

4|  Febrero 2005 Marzo 2005 Abril 2005 v

Lun Mar Mg Jueg Dom  Lun Mar Mig Jue Wi

Fecha Incicial
4 5 & ¥ &

19 12 13 14 15 16 17 01/04,2005

18 19 20 21 22 23 24
[ 25 Fecha Final

25/04,/2005
Do

Lun Mar Mg Jug Dom  Lun Mar Mg Jue Wi iom  Lun Mar Mg Jue

Reporte de Compras

) Por Proveedor
() Por Producto
() General

Obtener para imprimir el Reporte de Compras en el periodo seleccionado

Figura 11.36. Formulario Emitir Reportes de Compras.



Reporte_General_Compras = Fecha + Periodo + {Tipo + {N°Factura +
FechaFactura + Pagado + Por_Pagar} + Total _Pagguw+TTotal Por_Pagar_Tipo}

+ Total_Pagado + Total _Por_Pagar

Reporte de Compras

T3-Juld3
Periodo: /042005 A Zn42003

TipoFactura MoFactwa Fechafactura APagar Pagado PorPagar CantFact

A Crédito 3
18 2-40r05 693400 5000 $69%00
15 040K05  §14.3%00 §000 §143%00
13 405 §U000 20000 $920000

Total de Facturas A Crétito §32:53000 $200000 3053000
Al Contado 3

12 A0S BI0M80 104440 $000
1 M5 §MEO0 113800 §0,00
10 154005 $ET200 $571200 §0,00

Total de Facturas Al Contado §1612480  §1812430 F000

Total General 55065430  §$2012480  §305300 f

Confeccionado por:

Figura 11.37. Reporte General de Compras.

Reporte_Compras_Producto =Fecha + Periodo + {Descripcion + (Marca) +

(Modelo) + {Tipo_Factura + Total Comprado}}



Reporte de Compras por Producto

13-Jul0s
Periodo: 01.04:2005 250042005
Tipo de Compra Producto Marca Modelo Cantickad
oI A, 30
GEMERAL ELECTRIC GE-ZETA
A Crédito 10
A Cortado 20
LICADORA, 40
GEMERAL ELECTRIC GEL3E
A Crédito 20
A Cortado 20
LayvADOR & 25
WIMCE WIRCEL435
& Crédito 10
A Cortadao 15
TELE*1=0OR 30
SAMEUIMNG SAMEUMG T 342
A Crédito 10
A Cortado 20
EQUIPO DE SOMIDOD 20
SOy SO 452
A Crédito 10
A Cortadao 10
YIDEQ CASETER A 30
SAMSURNG SAMSURMG A 00
A Crédito 10
A Cortadao 20
REFRIGE RADCR 25
SAMEUMNG SAnEUMNG R 23
A Crédito 25
Confecciomnado por

Figura 11.38. Reporte de Compras por Producto.



Reporte_Compras_Proveedor = Fecha + Periodo + {RazonSocial

Total_Compras_Proveedor + {Tipo + Total ComprasoTip- {NC°Factura +

+

Fecha_Factura + Pagado + Por_Pagar}}}+ Total Pagaddotal Por_Pagar +

Total_Compras
Donde: Periodo =Fecha_Inicio + Fecha_Final
Tipo = [Al Contado | A Crédito]

Reporte de Compras por Proveedor

13-Jul-05
Preriodo: 01/042005 A 250452005
Proveedor Tipo Factura Ho Factura Fecha Fact A Pagar Pagado Por Pagar CantFact
IMPORTADORA TOMEB ANMEB 1
A rédito 1
13 25-#br-05 F11.200,00 F2.00000 F9.200,00
Total de factura A Credito $11.200,00 % 2.000,00 % 9.200,00
Total de IMPORTADORA TOMEE ANEB $11.200,00 § 2.000,00 % 9.200,00
MARCIMEX SA 1
Al Contado 1
10 15-2br-05 Fo.1200 F5.712,00 F 0,00
Total de factura Al Contado % 5.712,00 % 5.7T12,00 % 0,00
Total de MARCIMEX SA % 5.712,00 % 5712,00 $ 0,00
IMPORTADORA QUEZADA S 2
A rédita 1
15 20-2br-05  F14.335,00 F0,00 F14.335,00
Total de factura A Crédito $14.336,00 $0,00 % 14.336,00
Al Corntada 1
11 20-Abr-05  F 1136300 F 11 .363,00 F0,00
Total de factura Al Contado %11.368,00 % 11.368,00 % 0,00
Total de IMPORTADORA QUEZADA S $25.704,00 %11.368,00 % 14.336,00
UMCO SA 2
A rédito 1
16 21-2hr-05 F6.954 00 FO00 F6.994.00
Total de factura A Credito $ 6.994,00 % 0,00 % 6.99400
Al Corntada 1
12 25-2br-05 F1.044 90  F1.044 80 F0,00
Total de factura Al Contado F1.044,90 ¥ 1.044,90 % 0,00
Total de UMCO SA % 8.038.90 3§ 1.044,90 % 6.99400
Total General $50.651,90 %20.124.90 $ 30.530,00 1

Corfecciomado por:

Figura 11.39. Reporte de Compras por Proveedor.



PROCESO 11.4.2: EMITIR REPORTE DE PAGOS.

[ Reporte de Pagos

X

4| mayo 2005 Junio 2005 Julio 2005 ]

Lun hiar hiig Jug b Dom  Lun bar hfie Jue Wi iom  Lun har hig Jue

Lo

Agosto 2005 Septiembre 2005 Octubre 2005
C

Fecha Inicial

24,06,;2005

Fecha Final

24, 06,2005

Lun Mar Mig Jue Dom  Lun bar big Jue Wi h Dom- Lun Mar Mg Jue

Tomar periodo seleccionado en el Calendario.

Figura 11.40. Formulario Emitir Reporte de Pagos.

Reporte_Pagos =Fecha + Periodo + {RazonSocial + Pagado + Por_Pagar

{N°Fcatura + Fecha Factura + Pagado + Por_Pagar}}Tetal Pagado +

Total_Por_pagar

Reporte de Pagos

153-lu-05
En el periodo de 2062005 A 21082005
Prowveedor Ho Factura Entrada Fecha Couwuta Ligquidado Por Liquictar
IMPORTADORA TONEEBANE A SA % 1200,00 % 3.200,00 % 8.000,00
13 §1.200,00 F 3.200,00 F 5.00000
24062005 F2.000,00
MARCIMEX SA % 6.352,00 % 8.352,00 % 8.000,00

& FE6.332,00 ¥ 835200 ¥ 5.00000
24062005 F2.000,00

Total General % T.552,00 $11.552,00 % 16.000,00

Confecciomnado por

Figura 11.41. Reporte de Pagos.



PROCESO I1.5: REVISAR COMPRAS, PAGOS Y DEVOLUCIONES DE COMPRAS.

Revisar_Compras ={Razon_Social + {Total + Al_Contado + A_Credito adado}}

Compras >

Froveedor: IMPORTADORA TOMEBAMEA SA:

fo-Total $ @ 48031,2 Al Contado: § 23951,2 A Crédito: § 24080 Pagado: $ 30031,2
Proveedor: MARCIMEX SA

: Total £ : 28817,68 a4l Contado: % 17465,68 A Crédito: £ 16352 Pagado: £ Z0817,68
Froveedor: IMPORTADORA QUEZADA S&

e Total § @ 45831 ,24 Al Contado: § 17383,24 A Crédito: § 28448 Pagado: § 25831 ,24
Proveedor: UMCO 34

Lo Total F : 43603,04 Al Contado: § 19103 ,44 A Crédito: § 24499,6 Pagado: § Z7603,04

[ Cerrar ] [ Imprimir a un TXT ]

Figura 11.42. Revisar Compras.

Revisar_Pagos ={Razon_Social + {N°Factura + Fecha + Valor + Ed#&a+

Por_Liquidar + {Pagado + Fecha}}}

Pagos de Facturas de Compras a Credito o
Click sobre "+" para mostrar Pagos de la Factura
Click sobre Proveedor para mostrar sus Datos Generales

Proveedor: IMPORTADORA TOMEBAMBA SA
~Factura: 5 Fecha: 10/02/2005 Walor: § 12850 Entrada: $ 2850 Por Ligquidar: $ 10000
B Factura: 13 Fecha: 25/04/2005 Yalor: $ 11200 Entrada: § 1200 Por Liquidar: $ 8000;
L Pagado: § 2000 24/06/2005
Proveedor: MARCIMEX SA
------- Factura: 6 Fecha: 15/02/2005 Walor: $ 16352 Entrada: $ 6352  Por Liquidar: $ 8000
Proveedor: IMPORTADORA QUEZADA SA
i Factura: 7 Fecha: 11/02/2005 Walor: $ 14112 Entrada: $ 4112 Por Liquidar: $ 10000
Factura: 15 Fecha: 20/04/2005 Valor: $ 14336 Entrada: $ 4336 Por Liquidar: $ 10000
Proveedor: UMCO SA
~Factura: &8 Fecha: 18/03/2005 Valor: $ 17505,6 Entrada: $ 7505,6 Por Liguidar: $ 10000
~Factura: 16 Fecha: 21/04/2005 Valor: $ 6994 Entrada: $ 994 For Liquidar: $ 6000

Cemnar ] [ Imprimir a un TXT ]

Crear en disco un TxT con log datos mostrados

Figura 11.43. Revisar Pagos.



Revisar_DevolucionesCompras fRazon_Social + {Fecha + Producto + Cantidad +

{N°Serie}}}

Devoluciones por Rotura %
Click sobre "+" muestra No. Series de Producto Devuelto

Click sobre Proveedor muestra sus Datos Generales
Click socbre No. Serie muestra Datos Generales del Cliente que devolvio el Producto

Prqveedor: IMPORTADORA TOMEBAMBA S4
Bl Fecha: 27/06/2005 Producka: 10-DVDE Cantidad: 1

Proveedor: MARCIMEX SA

------- Fecha: 0170772005 Producto: 9-MICRO COMPOMENTES Cantidad: 1
Proveedor: IMPORTADORA QUEZADA =4

------- Fecha: 08/06/2005 Producto: S-LAVADORA Cantidad: 1
Proveedor: UMCO =4

[ Cerrar ] [ Imprimir a un TXT J

Crear en disco un TxT con log datos mostrados

Figura I1.44. Revisar Devoluciones de Compras.

PROCESO I1.6: EMITIR SUMARIOS DE COMPRAS.

umarios de Compras -4
d I Febrero 2005 Marzo 2005 Abril 2005 L I Mostrar periodo de:
Lun hdar b = b Dom Lun Mar hi om  Lun Mar Mg Jus (&) Compras
4 & & T & 9 10 ) Pagos
1 12 13 14 15 16 1T () Devoluciones

5 19 20 24 22 23 24

[ Tomar Periodo ]

Mayo 2005 Junio 2005 Julio 2005
— SR Fecha Incicial

Fecha Final

[ ]

Lun Mar Mig Jue ie SabDom  Lun Mar Big Jus % ab Dom  Lun bMar Mg Jus Wi

Mostrar en el calendario periodo en que existen Compras

Figura 11.45. Formulario Emitir Sumarios de Compras.



Sumario_Compras = Periodo + {Compra Al Contado + Compra_A_Credito

Total_Compra + Pagos_Plazos + Total_Pagado + PgarPa

Periodo =Fecha_Inicial + Fecha_Final

Sumario de Compras

1 3-Jul03
Periodo: o-abr-05 A 25Abr05
Proveedor Al Contado A Crédito Total PagodePhzos Pagado PorPagar
IMPORTADORA TOMEB
$0,00 1120000 $11.200,00 Faz20000  F32000 FE00000
MARCIMEX SA
Fam20n $0,00 Famz200 o000 F57200 Fopo
IMPORTADORA QUEZA
$ 1136800 $14.33600 $25704 00 F43%00  F15704,00 1000000
UMCO SA
$1.044,90 $6954.00 a0s a0 FoM00  F20390 F600000
_______________________________________________________________________________________________________________________]
Totales $18.124,% $32.530,00 $50.654,90 $8.530,00 $26.654,90 $24.000,00
Confeccionado por:

Figura 11.46. Sumario de Compras.

Sumario_Pagos =Periodo + Proveedor + {Pago_Al Contado + Pago_Rlazbotal Pagado

+ Por_Pagar}

Periodo =Fecha_Inicial + Fecha_Final



Sumario de Pagos

13-Juld5
Periodo:'a06:2005 A '4/06/2005

Proveedor Al Contado Pagos de Plazos Total Por Liquidar
IMPORTADORA QUE ZAD A S A Fo0on Fo00 50,00 Foon
IMPORTADORLS TOMEBAMBA S4 b 2294520 $ 6.030,00 2002320 F18.00000
MW ARCIMER S4 b 12 46565 Fa.35200 F 20817 68 F8.00000
UMCO sS4 $0,00 $ 0,00 $ 0,00 $ 0,00

Totales $ 35.408,88 $ 14.432,00 $ 4.840,88  $ 26.000,00

Confeccionado por:

Figura I1.47. Sumario de Pagos.

Sumario_Devoluciones_Compras Periodo + Producto + {Rotura + No_Liquidacion +

Total_Devueltos}

Periodo =Fecha_Inicial + Fecha_Final

Producto =Codigo + Descripcion



Sumario de Devoluciones de Compra

13-Julds
Periodo: 08Jno5 A 03 aulos
Cadigo-Producto Rotura Ho Licqpadacion Total
10-DVDS 1 0 1
5 LAVADORA 1 0 1
9-MICRO CONPOHENTES 1 3 4
Leyvenda

Codigo-Producto Moddo Marca Precio Comypwra

2 REFRIGERADCR Li&-F:E00 L F 450,00

3 COZINA GE-ZET GEMERALELE F 300,00

4 LhCUADOR 2~ GE-L 584 GEMERALELE 545,00

S LANADOR A YIMCEL 455 RCE F 225,00

E TELE1SOR SAMEUMNG-T34  SAMSUMNG F 321,00

¥ EQUIPQ DE SOn| SOMY-2452 SOMY F 320,00

S MIMNI COMPOMENT  SORNY-YEE9 SOMY T 470,00

9 MICRO SOMPONE PHILIPS-A72 PHILIPS F 300,00

10 DwDs JWIC-DEETS SIS F 00,00

11 “DEOQ GRABADO SHARP /395 SHARP $ 250,00

77 DwD VIDEO JWIC-ANAE JWIC $ 300,00

78 “DEOQ CASETERA SAMSUMNGMO SAMSUMNG F 21000

79 REFRIGERADOR GERZ2H GEMERAL ELE $ 500,00

80 REFRIGERADOR SAMSUNGR23  SAMSUNG $ 490,00

Confeccionado por:

Figura 11.48. Sumario de Compras.

PROCESO lll: EMITIR NOMINA DE PAGOS.

Pago =[Fecha_Pago | %Comision_VTienda | %Comision_VFTa¢nd

e —~

2]
1 1niiin Noemineg éc P&po

Fecha del Pago I2E|.-'EIE#'2EIE|5 o I

Comision por venka:
En tienda: 2 W

Fuera tienda: 5 o

] [ Cancelar

Mostrar Reporte de Pagos para imprimir

Figura Il. 49. Formulario Emitir Némina de Pago.



Nomina_Pago =Fecha_Pago + {N°Cedula_Vendedor + Nombre_Vended&@atario +

Comision_Venta_Tienda + Comision_Venta_FTienda talfo

Nomina de Pagos

Mes Junio Ano: 2005

Hoidentificacion Hombre Apellido Salario CVentaenT CVentafueraT Total Devengado
017434 367-5 ROCIO TORRES

F120,00 .33 F0,00 F141 33
0302611345 CrAhAL AN PARFA

12000 F19591 F44279 F755,70
0522611370 HU GO CLIEMA,

136,00 T E1,3 igeze L) F603 57

Totales $ 396,00  § 279,05 § 833.55 $1.508,60

Confeccionado por

Figura 11.50. Reporte Némina de Pagos.



DIAGRAMA PROCESO |V: GESTIONAR Y BUSCAR PERSONAL.

Cliente Buscar_Cliente Proveedor Buscar_Proveedor

V.1 V.2

GESTIONAR GESTIONAR

Y BUSCAR Y BUSCAR

CLIENTES PROVEEDORES

Listado_Clientes

Listado_Proveedores
" Por_Vendedor

-

Datos_Cliente - Datos_Proveedor _Por_Producto”
BASE DE DATOS
4&
Y
Vended Listado_Facturas_Por_Cobrar
endedor . V.3 | _Por_Cob
GESTIONAR
Y BUSCAR
Buscar_Vendedor Datos_Vendedor
»_ VENDEDORES >

Figura 11.51. Diagrama Gestionar y Buscar Personal.

PROCESO IV.1: GESTIONAR Y BUSCAR CLIENTES.

Cliente = |[Cliente_Editar | Cliente_Eliminar | Cliente_Buscar|

Listado_Clientes_Por_Vendedor]

PROCESO IV.2: GESTIONAR Y BUSCAR PROVEEDORES.



Proveedor = [Proveedor Editar | Proveedor_ Eliminar | ProveeBuoscar |

Listado_Proveedores_Por_Producto]
PROCESO IV.3: GESTIONAR Y BUSCAR VENDEDORES.

Vendedor = [Nuevo Vendedor | Vendedor Editar | Vendedor Elanin|
Vendedor_Buscar | Listado_Facturas_Por_Cobrar]

DIAGRAMA PROCESO IV.1: GESTIONAR Y BUSCAR CLIENTES.

Cliente Editar Cliente_Eliminar

V.11

EDITAR

CLIENTE

BASE DE DATOS

Listado_Clientes

Cliente_Buscar
_Por_Vendedor ©

IvV.1.4

IV.1.3

EMITIR
BUSCAR

LISTADO

CLIENTE

CLIENTES

_ Datos_Cliente

=

Figura 11.52. Diagrama Gestionar y Buscar Clientes.



PROCESO IV.1.1: EDITAR CLIENTE

Cliente_Editar = N°Cedula_Cliente

Figura 11.53. Formulario Editar Cliente.

Datos_Cliente_Editar = (N°Cedula_Cliente) + (Nombres_Cliente) +
(Apellidol_Cliente) +  (Apellido2_Cliente) + (Direccion_Particualar) +

(Telefono_Particular) + (Canton)

Editanelidnie

SOE66353-5
ECILIA

ERRER&
A COCHR
32-805-457

COTOPART [ [ e |

Latacunga

Figura 11.54. Formulario Datos de Cliente a Editar.



PROCESO 1V.1.2: ELIMINAR CLIENTE

Cliente_Eliminar = N°Cedula_Cliente

Cliente a eliminar |18 ke

Eliminar l [ Cancelar ]

Mostrar datos del Cliente a Eliminar

Figura I1.55. Formulario Eliminar Cliente.

|| Eliminar el cliente: GEOVANNY PARRA MASAPANTA E

cliiminar ¢lianta

—|Datos Generales

No de Identidad: 050261137-9 |

Mombres: (GECHANNY |

Primer Apellido: PARRA |

Segundo Apellido: MASAPANTA |
Facturas:

Mo. Factura | Fecha de “enta | Tipo de Factura | fonto | For Liguidar |Cnhrada
id 10 12-May-05 A crédito % 267036 $167036 [
- 18 21-May-05] A crédito $3.288 32 278832 [
- 26 27-May-0a Al Contado % 7.855 596
41 09-Jun-05 Al Contado $ 211699

Eliminar l ’ Cancelar

Eliminar el Cliente ¥ Salir

Figura 11.56. Formulario Datos de Cliente a Eliminar.
*Muestra los datos del cliente con las facturasalga a su cargo.

*Permite eliminar al cliente que no tenga factyrasdientes de cobro.



PROCESO 1V.1.3: BUSCAR CLIENTE

Cliente_Buscar =N°Cedula_Cliente

| = = |

X
Lrrecar Clics{e

Cliente a buscar (1502650735

Buscar l[ Cancelar ]

Mostrar los Datos generales y Facturas del cliente

Figura I1.57. Formulario Buscar Cliente.

Datos_Cliente = Datos_Generales Cliente + Facturas_Contado Venta +

Factura_ Credito_VentaResumen_Cobros

Donde:

Datos_Generales_Cliente = NC°Cedula_Cliente + Nombres Cliente  +

Apellidol_Cliente + Apellido2_Cliente + Direccionaiicular + Telefono_Particular

Facturas_Contado_Venta ={N°Fcatura + Fecha Factura + IVA + Descuento +

Monto + Lineas_Venta}

Lineas_Venta = {N°Linea + Descripcion + Precio_Venta + Cantidad +

Subtotal_Venta}

Subtotal Venta =Precio_Venta x Cantidad



Factura_Credito_Venta = {N°Factura + Fecha + IVA + Monto + Lineas_Venta +

Formas_Cobro}

Lineas_Venta = {N°Linea + Descripcion + Precio_Venta + Cantidad +

Subtotal_Venta}

Subtotal Venta =Precio_Venta x Cantidad

Formas_Cobro = {N°Plazos + Cuota + Cobrado}

Cobrado ={Fecha + Liquidado} + Total_Liquidado + Por_Liquida

Resumen_Cobros HClasificacion + Valor}

Donde:

Clasificacion =[Cobros_Contado | Cobros_Plazos | Total_Cobrado |LRjuidar]

|| Datos del Cliente: DANILO GALVEZ ROJANA %

Datos Generalss IFactL]ras al contado |i Facturas acredito | Resumen cobros || Devoluciones por Rokura

No de Identidad: 050265073-8
Nombres: DANILO
Primet Apellido: GALVEZ
Sequndo Apellido: ROJAMA

Direccidn particular: SAM RAFAEL
Teléfono particular: 032-800-588

Figura 11.58. Datos Generales de Cliente.



*Despliega informacion relacionada con el clienemo: Datos Generales, Facturas al

contado, Facturas a crédito, Resumen de cobrosli@enes por Rotura y las que se pueden

ver en las figuras 59 y 60.

Yendedor: DAMIAN PARRA Formas de cobro

hlg Faetuil Fecha | MA | Descuenta| Maonto " [NoPlazos| Coutas
' | BMap05 §53534  §000 §49949 D 8 550000
1 549549

Liquidado Por Liquidar

Lineas de la factura 21
Linea Productn Precio |Cantidad| SubTotal Cobraro

212 REFRIGERADCR | 4800 6280800
155315

[~

2113 MUEBLE DE COMEDOR | § 33053

Figura 11.59. Datos de Facturas a Crédito de Clierd.

PROCESO IV.1.4: EMITIR LISTADO DE CLIENTES

Listado_Clientes_Por_Vendedor = Fecha + Nombre_Vendedor +
{N°Cedula_Cliente + Nombre_Cliente + Apellidol &Zite + Apellido2_Cliente +

Direccion_Particular + Telefono_Particular}



Listado de Clientes por Vendedor

25-Jurk0s

Vendedor No Identidad
ROCIO TORRES

(502633852
0501436720

DAMAN  PARRA
0501436720
050173457-8
0175887433
0502650724
(150265567-1
(502658536
0502749203
0502611379

HUGO CUEVA
(502650734
0502749203
(150265567-1
050173457-8
(5026385316
05014367240
0175887433

Confeccionado por:

Nombre

IREME
MANLEL

MM LEL
JULG
ANDRES
DANILO
hAYR A
CECILIA
PALL
GECHANNY

DANILO
PALL
hAYR A
JULD
CECILIA
MANLIEL
ANDRES

Primer Apellido  Segundo Apellido  Direccion

MEDIMA
LOPEZ

LOPEZ
CUEMA
GONZALEZ
GALYEL
LEMA,
MCILIM A
ORTIZ
PARRA

GALWEL
ORTIZ
LEMA,
CUEYA
MACILIN A
LOPESZ
GOMZALEZ

TAPIA
YATGUESL

YAIQLEZ
MER A&
GUTIERREZ
ROWJAN A
CHANGOLLISA
HERRERA
FALCONI
MASEP ANT &

ROJANA
FALCOMI
CHANGOLLISA
MER &
HERRERA
YAIGUEZ
GUTIERREZ

QLMEDO Y TED
Cle 24 deMayn

Cale 24 debayo
Cda. Dr. Egtupin
Celle Simam Boii
AN RAFAEL
TEANICUCHI

L& COCHA

L& LAGUNA
=& FELIPE

&N RAFAEL
L& LAGUNA
TEANICUCHI
Cla. Dr. Estupin
LACOCHA
Cdle 24 deMayn
Calle Simom Boi

Figura 11.60. Reporte Listado de Clientes por Venddor.

Telefono

03272343
032-726-13

032-726-13
032-a14-39

032-800-23

032-805-44
032-812-03

032-204-49

032-300-53
032-812453

032-a14-39
03280543
03272613



DIAGRAMA PROCESO |V.2: GESTIONAR Y BUSCAR PROVEEDOR ES

Proveedor Editar Proveedor_Eliminar

V.2.1 Iv.2.2

ELIMINAR

EDITAR
PROVEEDOR

PROVEEDOR

BASE DE DATOS

vV.2.3

Proveedor_Buscal Datos_Proveedor
> BUSCAR >

PROVEEDOR

Figura 11.61. Diagrama Gestionar y Buscar Proveedoegs.



PROCESO |V.2.1: EDITAR PROVEEDOR

Proveedor_Editar =RazonSocial

12

Edifad Bxavasdads

Proveedor a editar |IgIaezy i alelsF -l

Editar ][ Cancelar ]

Mosktrar datos del Proveedor a Editar

Figura I1.62. Formulario Editar Proveedor.

Datos_Proveedor Editar =

= (RazonSocial) + (Direccion_Particular)

(Telefono_Particular) + (Fax) + (E_mail) + (Canton)

Editag Bxovdddas

[y [ TE= PP OR TADORA TOMEBAMES S

Direccion |.|5.'-.-'. Marciones Unidas

Teléfono |032-551-254 |

Fax No. [026-512-254 |

E-Mail |imptumebaml:ua@yahu:un.es

Provincia PICHINCHA v []

Cantdn (QUITO (v =]

Guardar datos del Proveedor ¥ Salir

Figura 11.63. Formulario Datos de Proveedor a Edita.

+



PROCESO 1V.2.2: ELIMINAR PROVEEDOR.

Proveedor_Eliminar = RazonSocial

X
Eliminad B¥avacdas

Proveedor a eliminar |MARCIME>¢ Sh

l [ Cancelar ]

Mostrar datos del Proveedor a Eliminar

Figura 11.64. Formulario Eliminar Proveedor.

5

iminar el Proveedor: MARCIMEX SA %

BlimlinadBeaucadas

Datos Generales

Proveedor: MARCIMEY 54 |

Direccion: Av, Los Alamos |

Teléfono: |032-825-878 | Fam: 032-525-567 | E-Mail: marcimex@andinatel.com |

Facturas:
Mo. Factura |Fecha de Compra| Tipo de Factura|  Monto | Paor Liquidar | Pagada
id 2 O7-tar-05 Al Contado b 6.753 65
- B 15-Feb-05 A Crédito $16.35200 $800000 [
10 15-Abr-05 Al Contadao b 5.71200

l ’ Cancelar

Eliminar el Proveedor ¥ Salir

Figura 11.65. Formulario Datos de Proveedor a Elimnar.



PROCESO 1V.2.4: BUSCAR PROVEEDOR

Busqueda_Proveedor )RazonSocial

= x|
Licear Proveenor

Proveedor a huscar| MARCIME ¥ 5":"[1]

Mostrar los Datos Generales ¥ Facturas del Proveedor

Figura 11.66. Formulario Buscar Proveedor.

Datos_Proveedor = Datos Generales_Proveedor + Facturas_Contado_Compra

Facturas_Credito_Compra + Productos_Proveedor wriRas Pagos

Donde:

Datos_Generales_Proveedor RazonSocial + Direccion + Telefono + Fax + E_mail

Facturas_Contado_Compra ={N°Factura + Fecha_ Factura + IVA + Descuento +

Monto + Lineas_Compra}

Lineas_Compra = {NCLinea + Descripcion + Precio_Compra + Cantidad +

Subtotal Compra}

Subtotal Compra =Precio_Compra x Cantidad

Facturas_Credito_Compra = {N°Factura + Fecha Factura + IVA + Monto +

Lineas_Compra + Formas_Pago}



Lineas_Compra = {NCLinea + Descripcion + Precio_Compra + Cantidad +

Subtotal_Compra}

Subtotal_Compra =Precio_Compra x Cantidad

Formas_Pago f{N°Plazos + Cuota + Pagado]

Pagado ={Fecha + Liquidado} + Total_Liquidado + Por_Liquida

Productos_Proveedor H{Linea}

Linea ={Descripcion + (Marca) + (Modelo) + Precio_Compra}

Datos Generales | Facturas ol contada | Farturs acredia | Resumen Pagas | Devoludones par Rotura |

Nombre: MARCIMEX SA
Direccion: Av, Los Alamios
Teléfono: 032-825-378
Fax: 32-823-367

E-Maik  mardmex@andinatel,com

Figura 11.67. Datos Generales de Proveedor.



Datos Generales | Facturas ol contado | Facturas a credito Resumen Pagos || Devoludiones por Roburs |

Formas de Pago

Impuesto | Descuentn

Monto

MoPlazos | Coutas.

$1.75200 |

50,00 |

§ 16,352 00

» 5 $200000

Liquidada Por Liquidar
Lineas de la Factura 6 % 2.000,00 % 14.352,00
Linea | Producto | Precio |Cantidad| SubTotal Fecha Pagato
| b| B9 MICROCOMPONENTES $30000 15 $450000 »| 24-JurnD5 5200000
5771 VD WIDED = 10 000,00 |
| | 678 VIDEQ CASETERA  §210,00 _].QI..J.‘ 210000
579 REFRIGERADOR | §50000 10/ $5.000,00

Figura 11.68. Datos de Facturas a Crédito de Provesor.

DIAGRAMA DEL PROCESO IV.3: GESTIONAR Y BUSCAR VENDE DORES.

Vendedor_Editar

IV.3.2
EDITAR

VENDEDOR

Vendedor_Buscar

IV.3.4

BUSCAR

VENDEDOR

" Datos_Vendedor

Figura 11.69.

Nuevo_Vendedor

IvV.3.1
REGISTRAR

VENDEDOR

Vendedor_Eliminar

1IvV.3.3

ELIMINAR

VENDEDOR

BASE DE DATOS

Facturas_Por_Cobrar

IV.3.5

EMITIR
LISTADO
FACTURAS
POR COBRAR

Diagrama Gestionar y Buscar Vendedorse




PROCESO 1V.3.1: REGISTRAR VENDEDOR.

Nuevo_Vendedor = N°Cedula_Vendedor + Nombre_Vendedor +
Apellidol Vendedor +  Apellido2_Vendedor + Direccion_Particular  +

Telefono_Particular + Canton

Ragizivar Yanilailoi

Lanton

Figura 11.70. Formulario Registrar Nuevo Vendedor.

PROCESO 1V.3.2: EDITAR VENDEDOR.

Vendedor_Editar = N°Cedula_Vendedor

Figura 11.71. Formulario Editar Vendedor.



Datos_Vendedor_Editar = (N°Cedula_Vendedor) +(Nombre_Vendedor) +
(Apellidol_Vendedor) + (Apellido2_Vendedor) +(Direccion_Particular) +

(Telefono_Particular) + (Canton)

Editad\Yerndedds

Mo de Identidad (Xl Rl

Nombre HUGO

Primer Apellido [CUEYA

Segundo Apellido [MEMS

Direccion particular |C|:|Ia. La Victoria Mz, N2 2

Télefono 097-271-717 Salario $ 156,00

Provincia PICHINCHA [ae] -
Cantén QUITO [ae] -
_Aceptar |

Guardar datos del Yendedor ¥ Salir

Figura I1.72. Formulario Datos de Vendedor a Editar.

PROCESO 1V.3.3: ELIMINAR VENDEDOR.

Vendedor_Eliminar = N°Cedula_Vendedor

n =

Blintinada\endadads

¥Yendedor a Eliminar |1J¥EEEE s

Eliminar ][ Cancelar ]

Muestra los datos del ¥endedor a eliminar

Figura I1.73. Formulario Eliminar Vendedor.



ElimiaiUendddads

_|Dal:us Generales

No de Identidad: 017454367-8 |
Nombres: ROCIO |
Primer Apellido: |TORRES |
Segundo Apellido: |T.|5.F'I.|5. |
Yentas:
Mo, Factura | Fecha de “enta | Tipo de Factura | Monto | Por Liguidar |Cnhrada
i 46 15-Jun-05 Al Contado § 726,12
47 15-Jun-05 A credito 5 1.141 50 §o0000 [

Eliminar l ’ Cancelar

Eliminar vendedor ¥ salir

Figura II.74. Formulario Datos de Vendedor a Elimirar.

ROCESO 1V.3.4: BUSCAR VENDEDOR.

Vendedor_Buscar =N°Cedula_Vendedor

F h

5%
Riideam\andadas

Yendedor a buscar 502611348

Buscar l [ Cancelar ]

Mosktrar Datos Generales ¥ Yentas del ¥endedor

Figura I1.75. Formulario Buscar Vendedor.

Datos_Vendedor = Datos_Generales + Ventas_Contado + Ventas_Credito +

Resumen_Ventas + Devengado



Datos_Generales_Vendedor = N°Cedula Vendedor + Nombre Vendedor +
Apellido2_Vendedor +  Apellidol_Vendedor +  Direcci®articular +

Telefono_Particular

Ventas_Contado =Facturas_Contado_Venta

Facturas_Contado_Venta =N°Factura + Fecha + IVA + Descuento + Monto

Lineas_Factura_Venta = NRinea + Producto + Precio + Cantidad + Subtotal

Ventas_Credito =Facturas_Crédito_Venta

Facturas_Credito_Venta =N°Factura + Fecha + IVA + Descuento + Monto

Lineas_Factura_Venta = NRinea + Producto + Precio + Cantidad + Subtotal

Formas_Cobro =N°Plazos + Cuotas

Cobros =Fecha + Cobrado

Resumen_Ventas = Lugar_Venta + Ventas Contado + Ventas Credito +

Total_Ventas + Cobros_Plazos + Total _Cobrado +@alrar

Donde:

Lugar_Venta = En_Tienda + Fuera_Tienda

Devengado =Anio + Mes + Devengado + Salario + Comision_Ventandla +

Comision_Venta_FTienda + Total



Datos Generales | verkas al contado | Ventas a credica | Resumen Yenkas | Devengado

Mo de Identidad:  050261134-5

Nombres: DAMIAN

Primer Apellido: FARRA
Sequndo Apellido:
Direccion particular: LAS FUENTES

Teléfono particular: 032-504-490

Figura I1.76. Datos Generales de Vendedor.

Cliente: GEOVANNY

Parra

Masapanta

Mo F’SE{I.IrJ Fecha |

M‘i

Descuento |  Monto

5000 | §267038

i 71 maw Uw'__ﬂ::éé.i’

1] TMay s $ 22184

20| 77-hlay- u:: T
21| 26-May-08| §53534 |

| sop0| 530w
| §000 | § 207053
§0,00 | §360461

5 I:u] I 'M.J'Elﬁ 49

Formas de cobro

NoPlazos | Coutas

3
2

g

§ 600,00
300,00
570,36

. Liquidado Por Liquidar
Lineas de lafactura 10 $ 500,00 $ 2.170,36
Linea Producto | Frecio \-E'C'anti'elad -EuhTutal Fecha Cobrado
2 108 Lﬂ«\fADD_E‘_ﬁ_ _I_ §22T 25 _3 22-Jun-05 sa00 a0
1010 DVDS B 21 .24:3 /
1015 OLLAARROCERA. | §15150 3 § 454,50

Figura 11.77. Datos de Facturas a Crédito de vendext.




PROCESO 1V.3.5: EMITIR LISTADO FACTURAS POR COBRAR.

Facturas_Por_Cobrar =N°Cedula_Vendedor

r R

X
Emitir Listado de Facturas por Cobrar

¥Yendedor 15226

Emikir Listadul l Cancelar l

Emitir Listado de Clientes con Facturas por Pagar

Figura I1.78. Formulario Emitir Listado de Facturas por Cobrar.

Facturas_Por_Cobrar = Fecha + Nombre_Vendedor + Apellidol Vendedor +

Datos_Cliente + Datos_Factura

Donde: Datos_Cliente EN°Cedula_Cliente + Nombre_Cliente + Apellidol_Cleer

Apellido2_Cliente + Direccion + Teléfono

Datos_Factura =N°Factura + FechaFactura + Formas_Cobro + Estadoo€o

Formas_Cobro =N°Plazos + Cuotas

Estado_Cobros =Por_Liquidar



Listado de Facturas por Cobrar

Vendedor; DAMIANPARRA

Datos del Cliente Datosdela Facturas  Formas deCobro Estado de los Cobros
050261137-9  GEOWANNY Para =&M FELPE 052-304-490
10 120552005 $1.000,00 §1.670,36
3 % 500,00 $1.00000
22/06/2005 500,00
2 $ 300,00 i B00,00
1 £ 70,36 § 70,36
18 210552005 $1.000,00 222
5 + 500,00 5200000
150772005 £ 500,00
1 t 288,32 528832

Figura 11.79. Listado de Facturas por Cobrar

PROCESO V: CONSULTAR UTILIDADES DE CONTABILIDAD.

Utilidades de Contabilidad

utilidad de

i) Estado Financiero
) Inventario

Revisar Stock

Figura 11.80. Formulario Consultar Utilidades de Contabilidad.



Stock =linea + {producto + {existencia + (Marca) + (Modgto Proveedores}

<
- -
Situacion del Stock
Linea |F'.LIDIO ¥ WIDED
Productos con existencia por debajo de: 50
Producto Stock Marca Fodelo
B | AN COMPORNERNTES 5 SOMY SOMY Y259
EQUIPO DE SORIDO 5| S0OMY SOPY-A452
TELE%ISOR 10 SAMSLIMNG SAMSLUMNG-T342
YIDEQ CASETERA 24 SAMSUMNG SANMSLUMNG-100
MICRO COMPORERTES 10 FPHILIPS PHILIPS-A72
YIDEOQ GRABADORA, 15 SHARP SHARP-%392
Dwhs 3| T SAC-DEETS
DD WIDED 17 T SC- 48251
ver datos de Proveedores del Produckto
Figura I1.81. Formulario de Datos de Stock.
Donde:
Proveedores {Proveedor + telefono + (Fax) + (E_mail) + Preci@ngpra
P

Proveedores del Producto: VIDEQ GRABADCRA

Marca: SHARP

Modelo: SHARP-V398

Froveedor Télefono Fax E-rmail Frecio
P | IMPORTADORA TOMEBAMBA S5A 032-851-254 | 026-512-254 | imptomebamba@yahoo.es| § 260,00
IMPORTADORA QLUEZADA SA 022-345-FB5 |022-456-786 | impguezada@andinantel.co § 260,00

¥er el stock de productos de la Linea seleccionada

Figura 11.82. Formulario Datos de Proveedores de esProducto.




Estado_Financiero = {Afio + Saldo(Ventas/Compras) + Saldo(Cobros/Pagas)
Saldo(PorCobrar/PorPagar) + {Mes + Saldo(Ventas/@as) + Saldo(Cobros/Pagos) +
Saldo(PorCobrar/PorPagar) + Ventas + Compras +dSobrPagos + Pagos_Vendedores +

PorCobrar + PorPagar} }

- = |

Estados Financieros o

Click sobre "+" para ver detalle de los Saldos

Afio: 2005 Saldo{Wentas/Compras): -$ 67.159,73  Saldo{Cobros/Pagos): -4 19.920,97  Saldo{PorCobrar/PorPagar):
-iMes: Mayo Saldo{ventas/Compras): $ 88.483,44  Saldo{Cobros/Pagos): § 7.23543  Saldo{PorCobrar/PorPag;
Ventas:$ 68.483,44 Compras:$ ,00 Cobros:$ 8.200,00 Pagos:$,00 Pagos Yendedores:$ 964 57  Po

—--Mes: Junio  Saldo{Ventas/Compras): $ 15.662,04  Saldo{Cobros/Pagos): - 2.900,00  SaldofPorCobrar/PorPac
Ventas:$ 15.662,04 Compras:$ ,00 Cobros:$ 1,100,00 Pagos:$ 4.000,00 Pagos Vendedores:$ ,00 F

Mes: Julio  SaldofWentas/Compras): $ 3.545,95  Saldo{Cobros/Pagos): $ 3.427,20  SaldofPorCobrar/PorPagar’
Mes: Febrero  Saldo{Mentas/Compras): -$ 49.359,24  Saldo{Cobros/Pagos): - 13.344,00  Saldo{PorCobrar/Pc
Mes: Marza Saldoiventas/Compras): -§ 64.533,02  SaldofCobros/Pagos): - 7.505,60  SaldoiPorCobrar/ParP.
Mes: abril  Saldo{Wentas/Compras): -$ 60.958,90  SaldoiCobros/Pagos): -§ 6.834,00  Saldo{ParCobrar/ParPas

-] [FH- [

[(_I I} m

Cerrar ] [ Imprimir a un TXT

Crear en dizco un TxT con los datos mostrados

Figura 11.83. Datos Mostrados en Estados Financies

Inventario = {Linea + ValorIinventario + {Producto + (Marca) M6delo) + PrecioCompra

+ Valorinventario + Stock + Devueltos + Total_Prog}

Donde:

Total_ProdInv = Stock + Devueltos



Inventarios

Click sobre "+" para mostrar stock mas devueltos del Producto

Linea: BLAMCA  Valor en Inventario: 4 21,995,000 [:]

[} Producta: REFRIGERADOR  Marca: LG Madela: LG-R500 Precio Compra: $ 450,00 Valor en Inventaria: § 4.5

LwStock: 10 Devueltos: 0 Tatal: 10

Producto: COCINA  Marca: GEMERAL ELECTRIC Modelo: GE-C879 Precio Compra: § 300,00 Walor en Invents

Producto: LICUADORA  Marca; GENERAL ELECTRIC Modelo: GE-L364 Precio Compra: § 45,00 Valor en Inver

Producto: LAMADORA  Marca: VINCE Modelo; WINCE-L485 Precio Compras § 225,00 Valor en Inventario: § 2
LwStock: 10 Devueltos: 0 Tatal: 10

Producto: REFRIGERADCQR  Marca; GENERAL ELECTRIC Modelo; GE-RZ34 Precio Compra: $ 500,00 Yalor en

Producto: REFRIGERADOR  Marca: SAMSUNG Modelo: SAMSUNG-RZ34 Precio Compra: $ 490,00 Walor en In

C AUDIO Y MIDEQ  Walor en Inventario: § 26.593,00 R |
Producto: TELEVISOR  Marca: SAMSUNG Modelo: SAMSUNG-T342 Precio Compra: $ 321,00 Valor en Invente
Producto: EQUIPC DE SONIDGQ  Marca: SONY Modelo: SONY-A452 Precio Compra: § 320,00 Valor en Invent:
Producto: MINI COMPOMENTES  Marca: SOMY Modelo: SOMNY-W869 Precio Compra: $ 470,00 Valor en Invent
Producto: MICRO COMPOMENTES  Marca: PHILIPS Modelo: PHILIPS-A72  Precio Compra: § 300,00 Valoren I
Producto: DVDS  Marca; IWC Modelo: IWC-D5678 Precio Compra: $ 600,00 Valor en Inventario: § 3.000,00 M

LI ] m

[ Cerrar I I Imprnmir a un TAT ]

Crear en disco un TxT con los datos mostrados

Figura 11.84. Datos Mostrados en el Inventario.
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I.4. MODELO LOGICO DE LOS DATOS.

NO

TABLA

LLAVE

PRIMARIA

LLAVE

EXTRANJERA

CAMPOS

Provincias

Codprov

Codprov

Nombreprov

Cantones

Cod_Can

Codprov

Cod_Can

Nombre Can

Codprov

Vendedores

Codigo

Codcan

Codigo

Ncedula

Nombre

Apellidol

Apellido2

Direccion

Telefono

SalarioBase




Proveedores

Codigo

Codcan

Codigo

RazonSocial

Direccion

Telefono

Coscan

Clientes

Codigo

Codcan

Codigo

Ncedula

Nombre

Apellidol

Apellido2

Direccion

Telefono

Codcan

Pago a

Proveedores

NoPago

CodVendedor

Nopago

FechaPago

Salario




CVT

CVFT

CobradoCVT

CobradoCVFT

CodVendedore

Facturas de

NoFactura

FechaFactura

TipoFactura

Nofactura CodigoProveedor
Compra Impuesto
Descuento
CodigoProveeda
Compras a Nofactura
NoFactura
Credito Entrada
Idforma
Formas de Pagg IdForma NoFactura NoFactura

NoPlazos

=



Cuotas

10

Pagos

NoPago

NoFactura

IdForma

NoPago

Fecha

Cuota

NoFactura

IdForma

11

Facturas de

Venta

NoFactura

CodigoCliente

CodigoVendedor

NoFactura

FechaFactura

Tipofactura

VentaTienda

Impuesto

Descuento

CodigoCliente

CodigoVendedo

12

Ventas a Creditq

NoFactura

NoFactura

Entrada




13

Formas de Cobr

oldForma

NoFactura

IdForma

NoFactura

NoPlazos

Cuotas

14

Cobros

NoCobro

NoFactura

IdForma

NoCobro

Fecha

Cuota

NoFactura

IdForma

15

Prductos

CodPro

CodLinea

CodPro

Descripcion

Pcompra

%Ganacia

Existencia

Codlinea

16

Productos con

CodPro

CodModelo

CodPro




garantia CodModelo
Cod_linea
17 Lineas Cod_linea
Nomlinea
CodModelo
18 Modelos CodModelo CodMarca Modelo
CodMarca
CodMarca
19 Marcas CodMarca
Marca
Nolinea
Lineas CodPro Cantidad
20 NoLinea
deCompra NoFactura CodPro
NoFactura
NoLinea
CodPro Cantidad
21 Lineas de VentasNoLinea
NoFactura Precio

CodPro




NoFactura

22

Devoluciones e

Ventas

NoDev

NoLinea

NoDev

Fecha

Causa

Cantidad

NoLinea

23

Productos

Devueltos

IdProDev

NoDev

CodPro

NoLinea

IdProDev

Devueltos

Rotura

NoLiquidacion

Disponibles

NoDev

CodPro

NoLines

24

No Series

NoSerie

CodPro

NoSeries

CodPro




NoSerie

No Series
25 NoSerie
Vendidos NoFactura
No Series NoSerie
26 NoSerie
Comprados NoFactura
No Seri )
0 Serie NoSerie
27 Devueltos NoSerie NoLinea
ventas NoLines
No Seri )
0 Sere NoSerie
28 Devueltos NoSerie NoLinea
NoLines
Compras
NoDev
Fecha
Devoluciones de
29 NoDev NoLines Causa
compras
Cantidad

NoLinea




1.5. MODELO FiSICO DE LOS DATOS.

A.- CAMPOS ANADIDOS A LAS TABLAS DEL MODELO LOGICO.

O

TABLA CAMPO OBJETIVOS
A Pagar No tener que calcular a este
Facturas de Compra
Pagada Identificar si esta 0 no pagada
Borrada Realizar borrado 16gico y recuperad
Compras a Credito PorLiquidar No tener que reaktadlculo
Formas de Pago PorLiquidar No tener que calcularlo

Seleccionado

Identificar el plazo seleccionado para

pagar

o

A Cobrar No tener que calcularlo
Facturas de Ventas
Cobrada Identificar si esta o no cobrada
Borrada Realizar borrado l6gico y recuperarlq
Ventas a Credito PorLiquidar No tener que realizacélculo




Formas de Cobro

PorLiquidar

No tener que Calcularlo

Seleccionado

Identificar el plazo seleccionado pa

cobrar

a

Productos

Nuevo

Identificar si es 0 no un nuevo produ
afiadido en las lineas de facturas de

compra

cto

Seleccionado

Identificar si el producto ya fue tdmg

en una linea de las facturas

S

NoDev Conocer la cantidad de productos de la
linea devueltos
Lineas de Compras
IdLinea Tener un consecutivo de las lineas
TomadosNoSerie Tener la cantidad de NoSerie tomagdos
NoDev Conocer la cantidad de productos deg la
Lineas de Ventas linea devueltos
Devolucion Poder identificar si el producto vendido

fue o no devuelto




IdLinea

Poder tener un consecutivo de las

lineas

No Series

Vendido Conocer si fue o no vendido

DevueltoVenta Conocer si fue 0 no devuelto en ven
DevueltoCompra Conocer si fue 0 no devuelto en can
Nuevo Identificar si corresponde a un nuevg

producto

NoSeriesDevueltosVentas Rotura

Identificar si fue o no devuelto por

rotura

NoSeriesDevueltosComp

reRotura

Identificar si fue o no devuelto por

rotura




B.- TABLAS ANADIDAS A LAS DEL MODELO LOGICO.

Ne. NUEVA TABLA OBJETIVOS CAMPOS

NoFactura

ACobrar

A Cobrar Tipo

Llenar la tabla Sumario

Cobros
CodigoCliente

CodigoVendedor

NoFactura

APagar

A Pagar Llenar la tabla Sumario Pagos

Tipo

CodigoProveedor

Memo 1

Contiene el acerca de

3 Acerca de Memo 2

SISGECO




Arbol Compras

Generar los datos del
formulario Revision de

Compras

Codigo

CodigoProveedor

TotalCompra

TotalalContado

TotalaCredito

Pagado

Arbol Devolucioén Cliente

Generar los datos del

formulario Revision de

Devoluciones

NoDev

FechaDev

Producto

CantDev

CodigoCliente

CodigoProveeedor

IdNo




Arbol Devolucion No Series

Datos de los formularios

Revision de devoluciones

NoSerie

NoDev

CodigoProveedor

CodigoCliente

Arbol Ventas

Generar Datos en el

formulario Revision de

Ventas

Codigo

CodVendedor

Lugar

TotalVenta

TotalAlContado

TotalACredito

Cobrado

CodPro

Descripcion




1%

1%

1%

8 Productos Devueltos Mostrar agrupados los
Precio
Agrupados productos devueltos
determinando de c/u la
%Descuento
cantidad disponible
Disponibles
Seleccionar
CodeToReplace
Llenar la planilla de titulo de
9 RemplazaCodigoTitulo
propiedad de Word
ReplaceWithFieldNamg¢
CodeToReplace
Llena la plantilla de Recibo
10 | RemplazaCodigoRecibo
de Word
ReplaceWithFieldNamg¢
CodeToReplace
Llena la plantilla de Contrato
11 | RemplazaCodigoContrato
de Word
ReplaceWithFieldNamg¢
Codigo
Generar Datos del Sumario dé:llente
12 | Sumario de Cobros

Cobros

ClasCobro




Valor Cobro

13

ClasifCompra

Generar Datos del Sumario de
Sumario de Compras Valores Compra
Compras
CodProveedor
CodPro
Descripcién
Sumario de Devoluciones deGenerar Datos del Sumario
14 e
Ventas de Devoluciones de Ventas Clasific
CantClasif
CodPro
Descripcién
Sumario de Devoluciones deGenerar Datos de
15 )
Compras Devoluciones de Compras Clasif
CantClasif

Codigo




16 | Sumario de Pagos Generar Datos del Sumario de
Proveedor
Pagos
ClasPago
ValorPago
LugarVenta
ClasifVenta
17 | Sumario de Ventas Generar Datos del Sumario d&aloresVenta
Ventas
Codigo Vendedor
SwitchboardID
ltemNumber
18 | Switchboard Items Datos del Panel de Control cétemText
SISGECO
Command
Argument

CodigoLinea




19 | Arbolinventario_Lineas Generar Datos del Formulgrio
Linea
Inventario
Valorlnventario
CodPro
Descripcion
Marca
20 | Arbolinventario_Productos Generar Datos del FormularioModelo
Inventario
Valorinventario
CodigoLinea
CodPro
Existencia
21 ArbolInventarlo_DlsponlbIe:;Generar Datos del Formularie
. DevueltosNoLiq
Inventario
Total

ARfO




22 | ArbolEstado_Afios Generar Datos del Formulgrio
SaldoVentas
Estado Financiero
SaldoCobros
IdAfioMes
Mes
SaldoVentas
23 | ArbolEstado_Meses Generar Datos del Formulario
Estado Financiero SaldoCobros
ARo
IdVenta
Ventas
24 | ArbolEstado_Ventas Generar Datos del Formularilocompras
Estado Financiero
SaldoVentas
IdAfioMes

IdCobro




25 | ArbolEstado_Cobros
Cobros
Generar Datos del Formulario
Estado Financiero Pagos
SaldoCobros
IdAfioMes
IdPotencial
Por Cobrar
Por Pagar
26 | ArbolEstado_Potencial Generar Datos del Formulario
Estado Financiero Saldo Potencial
IdAfoMes
ARo
27 | VentasAfioMes Llenar la Tabla Mes
ArbolEstado_Ventas
Ventas

ARfO




ComprasAfiioMes Llenar la Tabla
Mes
ArbolEstado_Compras
28
Compras
Ano
29 | CobrosAnoMes Lienar la Tabla Mes
ArbolEstado_Cobros
Cobros
Ano
30 | PagosAinioMes Lienar la Tabla Mes
ArbolEstado_Pagos
Pagos
Ao
31 | PorCobrarAiioMes Lienar la Tabla Mes
ArbolEstado_Potencial
Por Cobrar
Ao
Llenar la Tabla
32 | PorPagarAiioMes

ArbolEstado_Potencial

Mes




Por Pagar

Ano
Llenar la Tabla Mes
33 | EntradasVentasAfioMes
ArbolEstado_Cobros
Entradas
Ao
Llenar la Tabla Mes
34 | EntradasComprasAfioMes
ArbolEstado_Cobros
Entradas
Ao
Llenar la Tabla Mes
35 | PagoVendedoresAfioMes

ArbolEstado_Cobros

PagosVendedores




[1.5. NAVEGACION DE SISGECO.
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Figura 11.87. Panel de Control Principal.



CAPITULO Il

BASES TEORICAS

INTRODUCCION.

Este capitulo tiene como objetivo exponer las Ingigatas y conceptos que han sido
utilizados para disefiar y desarrollar SISGECO. é€mdis herramientas veremos algunas
utilizadas del analisis y disefo estructurado yamebiente visual, siendo est&@sagrama de
Flujo de Datog métodos para describir los elementos que companes flujos de datos,
Grafo Conversacionalcon el cual se muestra como SISGECO se comunic&lcaosuario,
Diagrama Entidad Relacion el cual sirvio de base para obtener edddlo Logico de los
Datos Ademas se exponen caracteristicas de Microsoftegsc gestor utilizado para
implementar la Base de Datos disefiada, comd.eifjuaje de Manipulacién de Datos
(DAO) y delVisual Basic para Aplicacionedenguaje residente en Microsoft Access con los
cuales se creo la interfaz de usuario. Se caraatealgunoontroles Active X utilizados

en el desarrollo de SISGECO, y se explica como ifuglementada la seguridad de la

aplicacién con uso de MS Access.

l1I.1. HERRAMIENTAS USADAS PARA DISENAR SISGECO.

Diagrama de Contexto.

En el Diagrama de Contextd que puede verse en la Figura Il.1 del capitylsuestra la
relacion que tiene el sistema con el medio amhiémeuestro caso vemos que SISGECO se
relaciona con las areaGerencia, la cual esencialmente recibe todos los repostesarios,
etc.;Ventasla cual se relaciona con la parte de ver@asitabilidad la que tiene que ver con

las compras emision de la nomina de pago y el asalglnas utilidades para realizar estas



compras y por ultimcClientes los cuales reciben como beneficio del sistemalottde

propiedad, recibo de cobro y contratos de factaragdito.

Diagrama de Flujo de Datos (DFD’s)

Los Diagramas de Flujos de Datos es una técnide@mgue representa el flujo de datos y las
transformaciones que se le aplican a estos desdensada hasta su salida. Esta
representacion puede ser de cualquier nivel ddelgtabstraccion yéndose de lo mas general
a lo mas particular. De hecho se ira refinado peeles que representa un mayor nivel de

detalle funcional. Asi se comenzo por:

Diagramas de Flujos de Datos por Niveles.

El diagrama de las tareas principales es una dgmxsiaon del Diagrama de Contexto en el
se muestran las tareas o procesos principalesiene due realizar la aplicacion SISGECO
correspondiéndose con el primer nivel d8&ara de Menu y el delPanel de Control Este
diagrama puede ser visto en la Figura 1.2 del @Qapil , en el aparece como funciones
principales:Ventasal cual entran los flujos de datos ventas, cliemesodos y salen los de:
sumario de ventas, reportes de ventas, revisaasetwbros y devoluciones, devoluciones de
ventas, recibo de cobro, titulo de propiedad yradotde factura a crédit@ompras al cual
entran los flujos de: compras proveedor, produgtgseriodo y salen los de: sumario de
compras, reportes de compras, revisar compras,spagievolucionesEmitir Nomina de
Pagos del cual entra el flujo pago y sale nomina de p&sstionar Personalal cual entran
personal, busqueda de personal y salen datos denpély listado de personal y por ultimo

Consultar Utilidades de Contabilidad del que salen stock, inventario y estado finaocier

A su vez las tareas o procedgentas Compras y Gestionar Personalse descomponen en

niveles mas detallados pudiéndose ver esto ergladil.3 para el proceso de Ventas, en la



figura 11.27 para el proceso de Compras y en laréigll.51 para el proceso de Gestionar
Personal. A su vez algunas de las tareas de a@sgestendran otro nivel superior de detalle
como por ejemplo: El proceso 1.4 “Emitir Reportes\entas y de Cobros” se descomponen a
otro nivel (Ver figura 1.11) y el proceso 1.4 “Htim Reportes de Compras y de Pagos” se

descompone a otro nivel (Ver figura 11.35) del Galoi Il.
Descripcion Textual de los Flujos de Datos

Para describir los elementos de datos que compoada flujo de datos se utilizé la

simbologia empleada en la metodologia estructurada

Construccién del Dato | Notacion Significado

= Esta compuesto de

Secuencia + Y
Seleccion [/] o bien—-o
Repeticion {} Repeticiones de

() Dato opcional

* Delimitar comentario

Tabla 111.1



Asi puede verse en el Capitulo Il las descrip@degtuales de los flujos de datos que entran

y salen de cada uno de los procesos.

Para una mayor profundizacion de las herramiernii#adas puede ver:

» Clases de la asignatura de Andlisis y Disefio derSas Informativos en la UPR de

Manuel Lopez Vazquez.

» Ingenieria del Software un Enfoque Practico de RBgesuman.

» Structure System Analysis: Tools And Technical theiCGane y otros.

Todas referenciadas en la bibliografia.

Diagrama Entidad Relacion (DER)

Para disefar la Base de Datos de SISGECO se cgm&hDER, este diagrama puede ser

visto en la Figura 11.85 del Capitulo Il. . ComatoDER es una representacion grafica de las
entidades de interés y su relacién entre ellaspaside verse entre otras las entidades:
Facturas de Ventas y Facturas de Compras rela@enegtas de muchos a muchos con la
entidad productos surgiendo de estas relacionesuass entidades (agregaciones) lineas de
ventas y compras respectivamente las cuales extgionadas a su vez con otras entidades.
El Modelo de Datos obtenido a partir del DER estéadercera Forma Normal, es decir todas

las tablas obtenidas cumplen:

» No tener grupos repetitivos.

» No tener valores de llaves foraneas que no estda t@la donde dicho atributo sea

llave.



» No tener atributos secundarios (que no forman itk llave) que no dependan de

esta.

Para mayor comprension de la normalizacion puddeinse a:

» Base de Datos de Manuel Lépez Vazquez. ReferenermdaBibliografia.

Modelo Légico de los Datos.

El Modelo Légico de los datos obtenido a partir BER puede verse en el epigrafe 11.4 del

Capitulo II.

Modelo Fisico de los Datos.

A dichas tablas se afiaden otras asi como a esaesngampos para poder implementar la

aplicacion esto puede verse en las tablas deladpigrs del Capitulo Il.

Para ampliar los conocimientos del DER, operacicodse esta y obtencion del Modelo de

Datos, puede utilizar Base de Datos de Manuel Lopez

l11.2. IMPLEMENTACION DEL DISENO DE SISGECO.

[11.2.1. Implementacion del disefio de la Base de Das.

Para la implementacion de la base de datos fuzadd el gestor de base de datos de

Microsoft Access 2003 por las razones siguientes.

» Cumple con las reglas que debe cumplir todo GetoBase de Datos Relacional
planteadas por Cood (Ver estas en Microsoft Ac@¥ Development de Stephen

Forte y otros). De la siguiente forma.



Regla 0.

Para que un sistema se denomine sistema de gdstidases de datos relacionales, este
sistema debe usar (exclusivamente) sus capacidaldesonales para gestionar la base

de datos.

Regla 1: Regla De La Informacion.

Toda la informacién en una base de datos relacemaépresenta explicitamente en el

nivel 16gico exactamente de una manera: con vakmdablas.

No pueden guardarse los datos de cualquier otr&m®aAccess almacena sus datos en

el motor Microsoft Jet de la base de datos corlasa

Regla 2: Regla Del Acceso Garantizado.

Cada elemento de los datos debe ser logicamenesiblec a través del uso de una
combinacion de su valor importante primario, nombeela tabla, y nombre de la

columna.

Access soporta esta regla usando las Llaves Pam&i no crea una llave primaria en

la tabla, Access le pide que lo haga.

Regla 3: Perdida De La Informacion.

Los valores nulos son explicitamente soportadodls Napresentan extrafiando o la

informacion inaplicable.

Access soporta valores nulos (Nulls) para la infmidn perdida. Access también puede
prevenir dichos valores con los campos requeridagpendientemente del tipo de

datos.



Regla 4: Catalogo Del Sistema.

La descripcion de la base de datos o “el catalaatiivel l6gico como tabular los
valores. El idioma correlativo (el SQL) debe podetuar en el plan de la base de datos

de la misma manera en que actia al almacenartos ela la estructura.

Este catalogo reside en el Microsoft Jet de la lselatos. Se puede usar el ADO
OpenSchema para preguntar el catalogo del siseh&QL , DDL, le da la habilidad

de crear tablas e indices, y asi sucesivamente.

Regla 5: Regla Del Sublenguaje De Datos Completo.

Un sistema relacional debe soportar varios lenguaparios modos de uso de terminal
(ej: rellenar formularios, etc.). Sin embargo, delestir al menos un lenguaje cuyas
sentencias sean expresables, mediante una sift@xisdefinida, como cadenas de

caracteres y que sea completo como SQL.

Access (el Motor Jet) soporta consultas SQL fmraanipulacion de datos donde se
aprecia la vista de la creacion de la senteraigfacilidad y mayor comprension entre

las tablas.

Regla 6: Regla De Actualizacion De Vistas.

Todas las vistas que son teéricamente actualizablpseden actualizar por el sistema.

Access es el primer dispositivo de base de datessigjue esta regla de actualizacion.

Regla 7: Insercién, Actualizacion Y Borrado De AltoNivel.



La capacidad de manejar una relacion base o deris@gho un solo operando se aplica
no solo a la recuperacion de los datos (consul&sjo también a la insercion,

actualizacion y borrado de datos.

Access apoya esto con las Preguntas de Accioncescde altas, bajas y cambios.

Regla 8: Independencia Fisica De Datos.

Los programas de aplicacion y actividades del teahpermanecen inalterados a nivel
l6gico cuando quiera que se realicen cambios en rigsresentaciones de

almacenamiento o métodos de acceso.

Access branda la habilidad de cambiar la base s @i tener que alterar el resto de

Jet de Access tiene un almacenamiento l6gicoaperimite.

Regla 9: Independencia Logica De Datos.

Los programas de aplicacion y actividades del teahnpermanecen inalterados a nivel
l6gico cuando quiera que se realicen cambios atdbks base que preserven la

informacion.

Cuando se crea una pregunta en Access, puedeatBmdnte a un formulario o

informe como si fuera una tabla.

Regla 10: Independencia de Integridad

Los limitantes de integridad especificos para ustgrchinada base de datos relacional
deben poder ser definidos en el sublenguaje des datacional, y almacenarles en el

catalogo, no en los programas de aplicacion.



En Access, puede crear las reglas de integrida®®ia El motor de reaccion guarda

esta informacion la base de datos como parte tibga.

Regla 11: Independencia De Distribucion

No se limitaran las capacidades del SGBDR debidda adistribucion de sus

componentes en las bases de datos separadas.

El Motor Jet guarda sus reglas de integridad desdgtalmacena los componentes

nivelados, mientras otros no afectan las reglastdgridad.

Regla 12: Regla De La No Subversion.

Si un sistema relacional tiene un lenguaje de hajel (un registro de cada vez), ese
bajo nivel no puede ser usado para saltarse (difpvas reglas de integridad y los
limitantes expresados en los lenguajes relacionddesnas alto nivel (una relacion

(conjunto de registros) de cada vez)

ACCESS permite usar DAO y ADO para manipular unistegy en un momento via
recordsets y updateable. No puede violar las retgastegridad con estos dispositivos

de manipulacién de datos.

» Fuerte interrelacion con SQL Server permitiendadfarir de uno a otros las tablas y

consultas.

» Es un sistema muy difundido en las pequeiias y masli@ampresas (PYMES) pues
forma parte integrante del paquete de Microsoftic®ffel cual viene instalado en

cualquier nuevo computador comprado.



» Se posee una abundante documentacion de su motmsdede datos y de Microsoft

Access para el desarrollo de aplicaciones.

» Posee un potente constructor de consultas de mamayasencilla y facil al poder

construir estas de manera visual.

» Posee un poderoso lenguaje de manipulacién de datosomo un lenguaje residente
para el desarrollo de aplicaciones (Visual Basi@a @glicaciones) los cuales de forma
rapida poder desarrollar aplicaciones de gesti@pedtos que fueron utilizados en el

desarrollo de SISGECO.

» Experiencia obtenida de nuestro tutor en el deldamle aplicaciones utilizando dicho

gestor.

En relaciéon con la implantacion de Base de Datas de Microsoft Access puede

consultar:

» Access 2000 Development de Alison Balter

» Microsoft Access 2000 Development de Sthen Forte

[11.3. DESARROLLO DE SISGECO

Para desarrollar SISGECO se utiliz6 Microsoft AscgsVisual Basic para Aplicaciones las

razones fueron las siguientes:

» Microsoft Access brinda al usuario objetos ya dileg al desarrollo de aplicaciones
de gestion como Formularios e Informes. Estos objgenen propiedades como las
de: formato, datos, eventos, y otras. Y a su ver cemtenedores de otros objetos

como los controles (los usuales en cualquier emguaje). Las propiedades de evento



tanto de estos objetos como los contenidos en Hioaiten una programacion guiada
por eventos la cual consiste en dar respuesta evkrgos que ocurren sobre dichos
objetos. Esta respuesta puede ser dada de dossfdifeeentes por macros o codigo
en nuestro caso utilizamos codigo ya que este geedd interior propio del objeto.

Este codigo fue escrito usando el lenguaje restdenttoda aplicacion de Microsoft

Office, Visual Basic para aplicaciones.

» El lenguaje Visual Basic para Aplicaciones tiengaklas herramientas de cualquier
lenguaje moderno como: estructuras selectivastitieps, poder hacer referencia a
propiedades y meétodos de los objetos utilizadaeng@s esto muy sencillo pues al
hacer referencia al objeto nos muestra todas tgsqutades y métodos habilitados en

estos). Ademas de poseer un editor y un fuerterddpu

» El motor de Microsoft Access posee un potentguaje de manipulacion de datos el
cual permite hacer referencia a los registros @etabla o consulta teniendo métodos

para buscar, eliminar, editar, incorporar nuevgsstes a la tabla o consulta.

Para profundizar en el desarrollo de aplicaciorms € uso de Microsoft Access puede

utilizar:

Creacion de ampliaciones con Microsoft Access éradows 95.

Microsoft Access 2000 Development de Stephen Fodm Howe Tom y Ralston James.

Access 2000, power progranimg de F. Scout Barrer.

Access 2000 Development de Alison Balter.

Microsoft Access, Lenguaje de Referencia de MidtdSorporation.



l1.4. AUMENTANDO LA POTENCIALIDAD DE LOS FORMULARI OS E

INFORMES CON LOS CONTROLES ACTIVE X

En SISGECO con e uso de algunos controles Actiwe Xhcremento la funcionabilidad, el
control y validacion de los datos. Para ilustrao eéscontinuacion presentaremos algunos de

los controles utilizados.

Common Dialog.

Con el control Common Dialog, se puede desplegmivéntanas de dialogo mas comunes

como Abrir, Guardar Como, Color, Fuente, Imprimiyudas.

Date TimePicker

El Date TimePicker Control despliega hacia abajme$s en el calendario de vista para que

los usuarios puedan entrar en las fechas facilmetdéemanera precisa. Ver Figura Ill.1.

regisirar Fractura de venta

Mo de la Factura: 123456755 Miamero de Identificacion del Cliente: J
Fecha de la Facktura: | {7/07/200 - Mdamero de Identificacion del vendedor: 0502611348 ,!

Tipo de Factura: [ < Julio 2005 | ¥enta en Tienda
[ Agregar Lineas de Yenta ] 26 27 22 29 320 1 ] Existencia del producto:
Molinea“enta 130 @ B B 7 @ B FPrecio Cantidad Sub Total
G

Mo. de Series

Cantidad Solicitada

MNoSerie “endido MoSerie

Guardar Cancelar

Figura I11.1. Demostracion Control Date TimePicker



ListView

Despliega una lista o items pero en diferenteasis€tomo ejemplo podemos ver tal y como

el Explorador de Windows.

El ListView Control nos despliega una lista de aulidbs en cuatro vistas diferentes. Un
ejemplo se ve en el Explorador de Windows dondeukuarios pueden ver el archivo como

los Iconos Grandes, iconos Pequenios, lista, oleetaler Figura 111.2.

1] Pagos de Facturas de Compras a Credito x

Click sobre "+" para mostrar Pagos de la Factura
Click sobre Proveedor para mostrar sus Datos Generales

Proveedor: IMPORTADOR TOMEBAMBA SA
Factura: & Fecha: 10/02/2005 Walor; $ 12330 Entrada: $ 2330 Por Liguidar: $ 10000
-l Factura:; 13 Fecha: 25/04/200% “Yalor: $ 11200 Entrada: $ 1200 Por Liquidar: $ 8000
Pagado: § 2000  24/06/2005
Proveedor: MARCIMEZ SA
#--Factura: 6 Fecha: 15/02/2005 “alor: $ 16352 Entrada: $ 6352 Por Liquidar: $ 8000
Proveedor: IMPORTADORA QUEZASA SA
Factura: 7 Fecha: 11/02/200% Walor: $ 14112 Entrada: $ 4112  Por Liguidar: $ 10000
Factura: 15 Fecha: 20/04/200% Walor: $ 14336 Entrada: $ 4336 Por Liquidar: $ 10000
Proveedar: UMCO SA
Factura: 8 Fecha: 18/03/2005 Valor: $ 17505,6 Entrada: $ 7505,6 Por Liquidar: $ 10000
Factura: 16 Fecha: 21/04/2005 \alor: $ 6994 Entrada: $ 994  Por Liquidar: $ 6000

Cermrar ] l Imprimir a un TXT

Figura 111.2. Demostracion control ListView

MonthView Control

El MonthView Control proporciona una interfase delendario para ver y la informacion de
la fecha selecta y puede personalizarse con logepsap de color y nimero de meses

desplegados.



Los usuarios pueden seleccionar las fechasithdiles en el mando o las fechas inmediatas

usando la propiedad MultiSelect. Como muestra siglaente figura:

[ umarios de Compras x
| Febrero 2005 Marzo 2005 Abrit200s  _* | Mostrar periodo de:
Lun Mar hiie Jue 4ie un har hie Jue o un hlar hig Jue @Eumpr

1 2 3 4 5 &
T8 9 10 11 12 13 T8 9 10 11 12 13 4 5 6 7 8 8§ DPagus

W14 15 16 17 18 19 20 B4 15 16 17 18 19 20 B11 12 13 14 15 16 17 ODevquciunes
20X 23 X 25 X6 AP M 22X M 5O MNPIS 19 20 2 22 X3 24
25029 50 0H 25

Fecha Incicial
Lun Mar Mg Jue Wie Dom  Lun Mar Mg Jue ie Dom  Lun bar Mig Jue i
Fecha Final

Explorador Del Web De Microsoft

Este permiti6é en la pantalla de inicio de la agliéa, mostrar el gif animado de SISGECO.

Para ampliar sobre estos controles puede consulta:

Access 2000 Develoment de Stephen Forte, Tom Hadanes Ralston

Access 2000, Power Progranming de F. Scout Barrer

l1l.5. IMPLEMENTACION DE LAS SEGURIDADES DE SISGECO

Microsoft Access tiene por defecto el Grupo de @jalsystem al cual toda la base de datos
esta unida sin embargo para implementar la seguedanecesario crear, y luego de creado

unirse a un nuevo Grupo de Trabajo (para lograr ®stva al menu seguridad y dentro de este



al administrador del Grupos de Trabajos en la ¥ar2003). En nuestro caso creamos y nos

unimos a el Grupo de Trabajo SISGECO (la extend@los grupos de trabajo es “mdw”).

Una vez unido al grupo SISGECO se va nuevamenteeall de seguridad y dentro de este al
de cuentas y grupos de usuarios para crear esiegyrlupos de trabajo que por defecto tiene
cualquier Base de Datos de Access son los de Adadores y Usuarios los cuales no

pueden ser eliminados. A estos grupos afiadimael@&SGECO y SISGECO-USUARIO.

Con relacion a las cuentas de usuario por defecta la base de datos de Access tiene la
cuenta Administrador que pertenece a los gruposifidiradores y Usuarios. En nuestro
caso creamos las cuentas: Gerencia, Contabilidéehtas, la primera de ellas perteneciendo
al grupo SISGECO vy por supuesto al grupo USUARI@QSjye Access cualquier cuenta que
se cree tiene que pertenecer a este grupo. Enseldm las otras dos cuentas creadas la
hicimos pertenecer al grupo SISGECO-USUARIOS y gefecto también pertenecen al

grupo USUARIOS.

Ya creado las cuentas y grupos se pasa a darlpelosisos a estos para ellos se va
nuevamente al menu seguridad y de este a perniisad.caso del grupo Usuario como toda
cuenta pertenece a este grupo eliminamos todopdomisos, asi como también al grupo
Administradores y a la cuenta Administrador. A pr8ISGECO creado le otorgamos todos
los permisos ya que a este grupo va pertenecesuario Gerencia que debe tener sobre
SISGECO todos los derechos. En el caso del grupGEBCO-Usuarios solo le fue otorgado
el derecho de abrir y ejecutar SISGECO no asi ehdministrarlo pues a este grupo

pertenecen las cuentas contabilidad y ventas.

Una vez otorgado los permisos es necesario disjgassguridad para lo cual se debe afadir

una contrasefa al usuario administrador que esuakio con el cual se entro a la BD.



Al activar la seguridad al entrar nuevamente alas® mostrara la ventana que se muestra

debajo.

Inicio de sesion W
Mombre:

GEErencia Aceptar
Contrasefia;
Cancelar

Figura II.3. Ingreso al Sistema

Dado el usuario que en nuestro caso puede ser ¢@rerVentas y Contabilidad sin
contrasefa se entraria a la base de datos. Rabdeesr la contrasefia de cada uno de estas
cuentas de usuario una vez entrado se volverialamenu seguridad y dentro de este al de
cuentas y grupo de usuario y una vez alli ir eelstgiia cambiar contrasefa. Esto es necesario

hacerlo para cada uno de los usuarios.

Una vez establecida la contrasefia a cada usuaravar a presentar la ventana de la Figura
[ll.4. Es necesario poner el usuario sino tamb&éocdntrasefia que se le dio a este para poder

entrar a la base de datos

Inicio de sesion W

kombre:

EErencia Foepkar
Conkrasefia;
Cancelar

Fkkkik

Figura Ill.4. Ingreso Contrasefia del Sistema.

Para ampliar sobre el tema puede utilizar:



» Creacion de ampliaciones con Microsoft Access paliadows 95 de Microsoft

Corporation

» Access 2000, Power Progranming de F. Scout Barrer.



CAPITULO IV

ASPECTOS RELEVANTES DE SISGECO

INTRODUCCION.

En este capitulo se exponen los aspectos que deeltrsistema son tomados con mayor
relevancia como: las facilidades de introducciédadinformacion, su control y validacion en

el momento de su entrada, versatibilidad en lasdsrde mostrarla: sumarios, reportes,
listados, ficheros Txt, etc. Ademas se puede \&niveles de seguridad de la aplicacidon y sus

utilidades generales.

IV.1. FACILIDADES EN LA INTRODUCCION DE LA INFORMA CION, CONTROL

Y VALIDACION.

SISGECO esta disefiado de manera que la informagiérse registra dentro de la base de
datos pueda ser ingresada de forma facil por @ricslwweamos algunos de los momentos mas

significativos al respecto:

» En el formulario “Registrar Factura de Venta” samer la necesidad de salir de este,
se puede incorporar los datos del cliente, comprioductos que son seleccionados en
las lineas de venta, visualizandose el productoadmmpara la linea. Entrada la
cantidad de este a vender es posible elegir loserasnde serie existentes de ese
producto, validandose que la cantidad tomada des asta igual a la vendida. En este
mismo formulario si el Tipo de Factura es a Créd#ovisualiza el boton “Forma de
Cobro” que permite introducir los plazos y suetas, chequeandose que estas no se
excedan al valor de la factura. En las Figurasylili¥5 del Capitulo Il puede apreciar

lo antes referido.



» En el formulario “Registro de Cobro” al seleccionarcliente se visualiza las facturas
de venta a crédito de este cliente. Al activarsa fattura se muestra los cobros
realizados de la misma. El saldo a cobrar puedbzaese mediante la opcion
“Liquidar” que permite cobrar el total de esa faatiapareciendo en este caso el valor
correspondiente o la opcion “Cobrar Plazo”, endal se despliega las “Formas de
Cobro” de la factura correspondiente para seleecionna de las cuotas
preestablecidas.

Esto puede verse en las Figuras 11.8 y 1.9 delitDépll.

» En el formulario “Registrar Devolucion de Venta saleccionar al cliente se muestran
las facturas vendidas y al situarse sobre una&llds los productos posibles a
devolver en esta factura. Al escogerse un prod(mio garantia) se muestran los
nameros de series posibles a devolver, permitisetkccionar de ellas el nUmero de

serie a devolver.

En la Figura 11.10 del Capitulo Il, se muestrambes expresado.

» En los procesos de eliminaciones de personal € jarges de realizar la eliminacion
en cascada verificar si hay facturas por cobraagapgue estan relacionados con el
personal a eliminar. En caso de que existieran ermipe eliminarlo. En el caso
contrario se advierte que se eliminarian las fastwobradas o pagadas de este

personal dejando la decision al usuario realizao ta accion.

En la Figura 11.56 Capitulo Il puede verse lo aregresado.

» Para ingresar las fechas se utilizé el control DiatePicker el que tendra como valor

predeterminado la fecha actual del sistema y maaian clic sobre el control se



despliega el calendario del objeto que permitecs&lear la fecha deseada con

exactitud, como puede verse en la Figura 1V.3.

Registrar Factura de Venta

Mo de la Factura: 1234 Mimero de Identificacion del Cliente: 050261137-9 )
Fecha de la Factura: IDQ,'U?,'QU[ - I Mimero de Identificacion del vendedor: 0522611370 e ||

Tipo de Factura: E ;l Julio 2005 _’l ¥enta en Tienda
[ Agregar Lineas de Yenta ] 26 27 28 79 a0 Existencia del producto:
MoLinea/enta Precio Cantidad | Sub Total

1m 11 12 13 14 15

(5]
e
n
o
=]
-
=2y s

No. de Series Cantidad Solicitada

Mogerig

MoSerie

Guardar -Cancelar

Figura IV.3. Control DateTimePicker.

» Para obtener los reportes se utilizd el controlivdéet MonthView que permite
mediante el arrastre del mouse seleccionar el geideseado en el que se va a sacar
el reporte. En el calendario del control se muestraperiodo en que existe
informacion. Esto puede verse en las Figuras III1B5, 11.25, 11.36, 11.40, 11.45 del

Capitulo 1.

IV.2. VERSATIBILIDAD EN LAS FORMAS DE MOSTRAR E IMP RIMIR LA

INFORMACION REGISTRADA.

SISGECO facilita la informacién en formas diferentales como: reportes, sumarios, arboles

de informacion y fichas. Veamos con més detall@ cath de ellas:



REPORTES:Ejemplo de estos son los reportes de: Ventas,dSpRrompras y Pagos. En el

caso de los de Ventas y Compras se muestra evatiaates posibles:

> Ventas

v" Reporte de Ventas por Vendedor.

v" Reporte de Ventas por Producto.

v' Reporte General de Ventas.

» Compras

v" Reporte de Compras por Proveedor

v" Reporte de Compras por Producto

v" Reporte general de Compras

En la figuras 11.13, 11.14, 11.15, 11.17, 11.37,88, 11.39 Y 11.41 del Capitulo Il se

puede ver estos reportes.

SUMARIOS: Ejemplo de ellos son los sumarios de: ventas,osplatevoluciones de ventas,

compras, pagos y devoluciones de compra.

En la figuras 11.21, 11.22, 11.23, 11.24, 11.45, .46, 11.47 y 11.48 del Capitulo I

puede verse estos sumarios.

ARBOLES DE INFORMACION: Ejemplo de ellos son los de: ventas, compras,ospbr
pagos, devoluciones (tanto de ventas como de caepmstados financieros e
inventarios. En algunos de ellos al realizar ctbre el nodo se muestran una

informaciéon adicional del mismo, tal es el casdadeArboles de Devoluciones



de Ventas y de Compras. En el primero al hacersdlwre el nodo cliente se

muestra la informacion general del mismo y al hatiersobre el nodo No. Serie

se muestra la informacion general del proveed@seeproducto. Puede verse en

la figura. IV.4.

Click snhre "+" muestra Mn Series de Praducta Devislta

Click sob

Cliente: 0502611
-l Fecha: 0&
Mas

+Fechay 27
Cliente: 0502655
Cliente: 0502665
Cliente: 0502650
Cliente: 0502749
+Fecha: 01
Cliente: 0501734
Cliente: 4708010
Cliente: 5667397

Lefne Ganerelees ael Clienfe

Mo de Identidad 050261137-9
Nombres GECYVANMY
Primer Apellido PARRA
Seqgundo Apellido MASAPANTA
Direccion particular |34 FELIPE
Teléfono particular 03z-304-490
Provincia [COTOPAR]

Canton Pangua

Cerrar ] [ Imprimir a un TXT

Figura IV.4. Arbol de Devoluciones de Venta.

Producto

La informacién mostrada en el Arbol es posible dada en un Fichero Txt.

Usando el botommprimir Txt.

fichero Txt. Del Arbol de Devoluciéon de Venta.

En la figura VI.5 se muestra el contenido del



o DevolucionesVenta - Bloc de notas g@

Archivo Edicion  Formato  Wer  Awuda

Cliente: 050261137-5 GECWARNKY  Parra Masapanta Eﬂ
| _Fecha: 08/06/2005 Producto: S-LAVADORA Cantidad: 1
| _Moseries: Lvw-5-13
| _Fecha: 27/06/2005 Producto: 10-DvDs Cantidad: 1
| _Moserdes: DvD-10-0
Cliente: 0502655871 MAYEA  LEMA  CHAMNGOLUISA
Cliente: 05026685365 CACILIA  MOLIMA HERRERA A
Cliente: 0502650738 DANMILD GALWVEZ ROJAMA r
Cliente: 0502745203 PAUL ORTIZ FALCONT
| _Fecha: 01/07 /20065 Producto: 9-MICRO COMPOMEWTES Cantidad: 1
| _MoSeries: MICRO-9-12
Cliente: 0501734578 JULIO HOMERD CUEWA  MEWA
Cliente: 4708010848 MAMUEL LOPEZ WAFZGQUEZ —
Cliente: 5667897433 AMDRES GONZALEY DESCONOCIDO M

Figura VI.5. Informacion del Arbol de Devolucionesde Venta.

FICHAS: Ejemplos de estas son los procesos de busquedaslieigte, proveedor y
vendedor; las cuales permiten mostrar en un mismuulario toda la informacion
de cada uno de ellos. Asi en la Ficha de clientngestran sus datos generales,
facturas al contado, facturas a crédito, resumesoleos, resumen de devoluciones.

En la figura 11.58 del Capitulo Il puede verse dgtha.

LLENADO DE PLANTILLAS DE DOCUMENTO WORD: Las plantillas llenadas son las
de: Titulo de Propiedad (para cada producto coangia vendido), Recibos de
Cobro (al realizarse un cobro), y Contrato de Fasta Crédito. En la Figura 1.6
del Capitulo Il se muestra el Titulo de Propiedadddo desde SISGECO listo para
guardar y/o imprimir desde Word, realizado la aca® Word el control retorna a

SISGECO.

IV.3. SEGURIDAD.

Existen tres niveles de seguridad de Gerencia, &tordy Contabilidad.

Primer nivel: Gerencia que tendra acceso y control total dedreis.



Segundo nivel Vendedor con acceso a:

> Ventas

v' facturas de venta

v' cobros

v" devoluciones de ventas

v’ revisar ventas , cobros y devoluciones

> Gestion de Personal

v" Buscar Cliente

v’ Listado de Facturas por Cobrar

Tercer nivel: Contabilidad con acceso a:

» Compra

v' facturas

v’ pago

v" devoluciones

v’ revisar compras , pagos y devoluciones

» Gestidn de Personal

v" Buscar Proveedor

v" Buscar Cliente



» Nomina de pagos

> Utilidades de Contabilidad

> Buscar Cliente

IV.4. UTILIDADES

El sistema cuenta las siguientes utilidades:

» Cambiar el usuario sin tener que reiniciar el sisteopcion valida solo para gerencia.

» Cambiar contrasefas de usuario, esta opcion ek\slo para gerencia

» Reparar la base de datos permite reparar la baslatde en el caso de no haberse

cerrado adecuadamente por causas de fluido el&atiotros factores

» Compactar la base de datos.



CONCLUSIONES:

» Se disefio e implemento la Base de Datos Unica déipsujue recoge los

indicadores necesarios de la Gestion ComerciaDiktribuidora BYCEL”.

» Se cred un Software SISGECO que gestiona la Badeatles y posibilita
realizar de forma automatizada los procesos deager@@ompras, Cobros y

Pagos.

» Se aumento en numero y en calidad las salidasdatasda la gerencia teniendo

una diversidad de salidas.

» Se profundizo en el conocimiento y uso de las t&mnde Andlisis y Disefio y

de Programacion generada por eventos.



RECOMENDACIONES:

» Incorporar el Modulo de Control de Caja y Bancos.

» Hacer una ayuda (Help) para el Sistema.

> Crear un instalador de SISGECO.

» Proteger a SISGECO copias.

» Generalizar el uso de SISGECO a las pequefas yanaslempresas similares

a la “Distribuidora BYCEL".

» Realizar las pruebas necesarias que permitan charplieeficiencia de la

operatividad del Sistema.
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DIRECCIONES URL'’s

BASE DE DATOS

http://www.itlp.edu.mx/publica/tutoriales/based&tiiasl.htm

http://es.wikipedia.org/wiki/Base_de_datos

http://es.wikipedia.org/wiki/Sistemas_Gestores_desd3 _de_Datos

http://www3.uji.es/~mmarques/f47/apun/node31.html

http://berceo.eubd.ucm.es/html/personales/enredtmeidocauto/tema5/temas.htm

http://www.multisoft.com.py/productos/cs/bdrelamht

http://tramullas.com/documatica/2-1.html

http://petra.euitio.uniovi.es/docencia/cursos/tartss.ges.bas.dat/apuntes/12codd98.html

http://www.monografias.com/trabajos14/modelodelasdklodebase.shtml

http://www.programacion.com/asp/articulo/basedeslaasp/

NORMALIZACION DE BASE DE DATOS

http://support.microsoft.com/?scid=http%3a%2f%2fsup.microsoft.com%2fservicedesks%

2fwebcasts%2fwc060600%2fwc060600.asp%3ffrée3dl

http://www.geocities.com/nagc/norma.htm

http://www.monografias.com/trabajos5/norbad/norbhaiil



INGENIERIA DE SOFTWARE

http://www.itcdguzman.edu.mx/ingsoft/software.htm

http://www.itcdguzman.edu.mx/ingsoft/compher.htm

DFDs

http://www.gestiopolis.com/recursos2/documentoklds/fin/modproolga_archivos/frame.h

tm

http://www.inei.gob.pe/web/metodologias/attach/idfap3-2.htm

http://www.unalmed.edu.co/~mstabare/programaBD.htm

METODOLOGIA

http://www.inei.gob.pe/bibliocineipub/bancopub/iti$086/cap0206.htm

http://www.nosolousabilidad.com/articulos/importenagnetodologia.htm

MSACCESS

http://www.mvp-access.com

http://www.microsoft.com/spanish/msdn/office/detaagp

http://www.arsys.es/soporte/programacion/sgl.htm

http://support.microsoft.com/?scid=ph;es;915

http://ayudatecnica.solodrivers.com/manuales_officeess.htm

http://www.duiops.net/windows/office/msaccess2k.htm



http://www.desarrolloweb.com/comentarios/no_revisaghp?tipo_com=0&id_articulo_com

=115

http://petra.euitio.uniovi.es/docencia/cursos/tertsss.ges.bas.dat/apuntes/12codd98.html

http://www.microsoft.com/spain/office/Access/carmdticas.asp

http://www.horizonteweb.com/biblio/access2000.htm

http://terral.Isi.uned.es/~anselmol/tesis/chapsilf2.p

OTROS SITIOS DE INTERES

http://www.citynet.com.ar/siles/siles02.htm

http://www.dhs.com.co/

http://www.mipagina.cantv.net/pgingenieria/ManuaF3/Aancos.htm

http://www.multisoft.com.py/productos/cs/gesadmimh

http://ci.unsa.edu.ar/modules.php?name=Sectionskgiprticles&secid=6

http://www.monografias.com/

http://es.wikipedia.org/wiki/Visual_Basic

http://www.canalvisualbasic.com/

http://www.grandiyasociados.com/tutorial_gestiop.as

http://www.puce.edu.ec/



